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PREFACE 

The commercial series of modern language handbooks is the 
first of its kind, and has been designed and written with a 
view to aiding the maintenance and development of British 
commerce in foreign markets. The series is intended for the 
use of commercial students and traders. It deals with the 
French^ German, and Spanish languages as they are applied 
in actual commerce, and practically the whole of the matter 
contained in the books is drawn from real business, the series of 
letters and the documents having been used in actual foreign trade 
transactions. The books are the result (a) of much educational 
experience in connection with a scheme of commercial education 
on the one hand, and, on the other hand, {h) of eighteen years of 
practical experience in connection with several large shipping 
houses both at home and abroad. Every endeavour has been 
made throughout to present the matter in such a manner that 
its influence may be thoroughly educational, if regarded as a 
mental training of a specialist type. 

The books of the series are primarily characteristic of the 
trading practice of France, Germany, and Spain (with Spanish 
America). That is to say, the French Practice and Corre- 
spondence illustrated are peculiar to French business transac- 
tions, and so are the German to German business transactions, 
and the Spanish to Spanish business transactions, as regards 
practice, idiom, construction, and style. The advanced French 
handbook could not, for instance, be translated into German 
or Spanish, and thus be taken as a guide, much less a model, for 
either German or Spanish trading practice. This applies with 
equal force to the advanced German and Spanish handbooks. 
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vi PREFACE 

To do so would in either case give a distorted picture and an 
untrue and inaccurate idea of the real trading practice of the 
other country. 

We repeat that the books are primarily characteristic of 
the trading practice of France, Germany, and Spain; but we 
would, in addition, point out that in the advanced handbooks 
we, after dealing fully with these characteristics, proceed to 
illustrate fairly exhaustively the practice of trading in operation 
in the French colonies, the German colonies, and the old 
Spanish colonies ; and, lastly, the characteristics of the foreign 
countries adopting French, German, or Spanish as their recognised 
medium of communication. We also give /ac-simUes of French, 
German, and Spanish commercial documents and letters. 
Explanatory notes are also appended, wherever it is thought 
necessary, to throw light on points which may not be quite 
clear to the student or the trader. 

The leading idea that has been before us is that of a 
merchant doing a good home trade, who is desirous of developing 
a foreign trade in addition to this. The merchant himself has 
no time to devote to learning the technique of foreign trade. 
He has, however, a son who is on the point of leaving a good 
secondary school. This son he wishes to acquire a knowledge 
of foreign trade and customs in order that he, the son, may 
develop the desired foreign department. Fortunately, this youth 
is already possessed of a good general education ; so we can, 
therefore, at once begin to train him specially. We begin to 
educate him so as to enable him successively to initiate, to 
develop, to supervise, and finally to direct a foreign trade 
department alongside his father's home trade department. 

In the first and introductory book, we place the young man 
on safe general ground when meeting with Frenchmen, Germans, 
or Spaniards, and show him how to reply to letters of courtesy, 
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PREFACE vii 

and private letters, to return visits, <kc., and generally how to do 
the right thing in various circumstances, in order that he may 
avoid appearing gauche, awkward, or embarrassed. 

In an elementary and carefully graduated way we show 
him how to build up simple business letters in each of the 
three languages ; how to carry through simple transactions 
connected with the exportation and importation of goods, and 
how to write the accompanying letters in logical sequence. 
He is then gradually introduced to transactions of increasing 
difficulty and complexity. 

A few of the letters may appear sentimental and perhaps 
somewhat childish to our 'insular ideas ; but such letters are 
expected by our foreign customers, and if we wish to trade with 
Borne we must write as the Romans write, and not as we think 
they ought to write ; in other words, in Rome we must do as 
the Romans do. 

A carefully prepared " Questionnaire '* is added after each 
chapter, and this provides questions, in the foreign language, 
arranged in series. The teacher can by this means test his 
pupils, and the private student can test himself, to see whether 
the matter has been grasped and assimilated. In the introductory 
book we also add, after each chapter, exercises consisting of 
groups of questions or rather letters to be rendered into the 
foreign language, and, in the advanced book, numerous exercises 
consisting of series of problems arranged in sequence, as they occur 
in actual business in the logical working out of an import or 
export transaction. The student and teacher can thus do much 
practical work in connection with the course. 

In the second or advanced book, in ea^h language, the youth 
is introduced to importing and exporting transactions of con- 
siderable difficulty in quite an original and, it is believed, an 
interesting manner, and is kept at this until he is able to 
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viii PREFACE 

carry through correctly a general foreign trade with either 
France, Germany, or Spain. The youth is now ready to be 
introduced to the stage of carrying on a foreign trade with 
the French, German, or Spanish colonies. He is shown a map 
of these, and the trade practice and customs peculiar to each 
are explained and illustrated. And lastly comes a map showing 
the countries, in the Orient and elsewhere, using French, 
German, or Spanish as the medium of communication, and the 
correct methods of carrying on trade with each is demonstrated. 
Throughout the advanced book, wherever it is thought necessary, 
or even desirable, to do so, hints and suggestions are given as 
to where to obtain reliable information in regard to prospective 
clients, <kc., and how to save money by an alternative method of 
drafting a document, as to forwarding goods, recovering monies, 
<kc. To familiarise students with this, as well as to provide 
reading practice, numerous letters are reproduced in the original 
handwriting. 

An English (literal) translation is given in an appendix to 
each introductory book. The text of the advanced books is 
fully annotated (in English) to enable the student to thoroughly 
understand the matter. 

The complete series consists of — 

(a) Three Introductory Books ahd\ 
Three Advanced Books, f 

dealing respectively in the French, German, and Spanish 
languages with the commercial practice and corre- 
spondence of France, Germany, and Spain, with that of 
their respective colonies, and also of countries adopting 
them as the medium of communication. Hiese books 
are iiUended for the use of students and traders. 

(6) The Foreign Traders' Correspondence Handbook, 

wherein (in English, German, French, and Spanish) the 
matter contained in the three introductory books, men- 
tioned above, is presented side by side, in parallel 
columns, in four vertical columns or pages. This book is 
intended for ready reference. 
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PREFACE ix 

(c) A Syatematio and Alphabetic Vocabulary of Commercial 
Terms, 
Titles, Names, Articles of Trade, and Special Phrases 
used in the Home, Import, and Export Trades and in 
Accountancy Work. These are given in English, German, 
French, and Spanish, side by side, in four parallel 
columns. This book is intended to be used as a 
Dictionary. 

Finally, we strongly recommend students and business men, 
while studjring this somewhat specialised course (which is abso- 
lutely necessary from a commercial point of view), to concurrently 
read and study the general language and literature of the 
country. We can assure them from experience that such study 
will greatly help them when meeting Frenchmen, Germans, or 
Spaniards either socially or in business ; also that, from an 
educational point of view, the general literary course is necessary 
to the successful negotiation of the technical commercial course. 

JAMES GRAHAM, 

Secretary for Higher Education, City of Leeds ; formerly Inspector of Cotnmercial 
Subjects and Modem Languages for the West Riding County Council. 

GEORGE A. S. OLIVER. 
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GERMAN COMMERCiAt-ii^^CTICE 




1. Liquidation in consequence of retirement of a partner. 

Berlin, den l. Mdrz 19.. 

Hierdurch** erlauben tvir uns, Ihnen ergebenst^) mitzuteUen, 
doss infolge Ausscheidens^) des Herrn J. Schuhmann aus der 
Firma 

Miiller, Schuhmann & Co. 

die Liquidation der genannten Gesellschaft durch die Herren 
Th. Conrad und L. Miiller vorgenommen^) werden wird. 

Alle Briefey Geldsendungen etc, sind daher von jetzt ab an 
die genannte Liquidations-Firma^), Schlossfreiheit 26, Berlin C 
zu ridden. 

Gleichzeitig gestatten^) mr uns, Sie auf das umseitige'^) 
Rundschreiben^) unseres Herrn Miiller aufmerksam zu machen^) 
und zeichnen 

HochachtungsvoU^^) 

Miiller, Schuhmann & Co. 

{For Exercises see Section 4, pages 355-357.) 

* See Notes on Vocabulary of Model Letters, page 255. 
** Circulan are usually printed in Roman type or Italics. 
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4 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

2. Business carried on under new style of Arm ; two gentlemen 
admitted into partnership. 

Berlin, C. den 1. Mdrz 19.. 

ScMossfreiheit 26. 

P.P. 

Unter hoflicfier^) Bezugndhme auf vorstehendes^) Bund- 
schreiben erlaube ich mir, Ihnen die Mitteilung zu machen, 
doss ich das bisher unter der Firma 

Miiller, Schuhmann & Co. 

am hiesigen^) Platze gefuhrte Damenconfections-Oeschdft*) Jcduf- 
lich^) erworben habe, und dasselbe unter der Firma 

Ludwig Miiller & Co. 

in Gemeinschaft^) mit den Herren Carl Schmidt av^ New York 
und L. Poitevin aus Paris fortfiihren'^) werde, 

Durch die umfassende'^) Geschdftskenntnis meiner neuen 
Socien^), begriindet auf vieljdhrige Erfahrung, durch Einlage^^) 
bedeutender BaarmitteP^) und durch eine durchgreifende^^) 
Umgestaltung^^) des Oeschdftes, bin ich in den Stand gesetzty 
in Zukunft jeder Anforderung^^) zu genilgen^^). 

Fur das mir bisher in so hohem Masse^^) geschenkte^"^) Ver- 
trauen verbindlichst dankend, bitte ich seiches auch der neuen 
Firma zu beioahren^^), und von den untenstehenden Hand- 
zeichnungen^^) gefdlligsf^^) Kenntnis zu nehmen, 

Hochachtungsvoll 

Ludwig M'ulier. 

Herr I/udivig Miiller ivird zeichnen : Ludwig Miiller db Co. 
„ Carl Schmidt ,, ,, Ludwig M viler db Co, 

„ L, Poitevin ,, „ Ludwig Miiller db Co, 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 



3. Transfer of Business. 



Leipzig, den 1. Januar 19. 



P,P. 



Nachdem ich in das TuchfabrikatioTis-Oeachdft^) meinea 
Schunegervaters^), Herm F. Werder, Aachen'), iibergetreten bin, 
habe ich unter heutigem Tage mein Weisswaren-Engros-Greschaf t*) 
mit alien Aktiven^ — Passive^) sind nicht vorhanden — Herrn 

Aibert Ernst Weiier 

kdufiich vberlassen''), 

Ich hitte Sie, das mir von Anfang an in so reichem Masse 
geschenkte Vertrauen auch auf meinen Herm Nachfdger zu 
vbertragen^), welcher das Geschdft in unverdnderter^) Weise 
unter der bisherigen^^) Firma 

Ebers & Schmitt 

weiterfilhren wird. 

Mit bekannter Hochachtung 
Ludwig Schmitt, 

alleiniger^^) Inhaber^^) der Firma 
Ebers & Schmitt. 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 



4. Circular by Purchaser, 

Leipzig, den 1. Januar 19.. 



P.P. 



Bezugnehmend}) auf umstehendes Circular gestatte^) ich 
mir, Ihnen ergebenst anzuzeigen, doss ich das bisher von Herrn 
Ludwig Schmitt betriebene^) Weisswaren-Engros-Geschaft 
heute kduflich ubernommen habe und unter der bisherigen Firma 

EberS' &|Schmitt 

fortfuhren werde, 

Ich gebe mich der angenehmen Hoffnung hin^), doss Sie 
das Vertrauen, dessen Herr Schmitt Ihrerseits sich bisher zu 
erfreuen^) haitCy auch mir zu Teil werden^) lassen, und bitte 
Sie gleichzeitig'^), von meiner untenstehenden^) Firmenzeichnung^) 
gefdlligst Kenntnis nehmen zu wollen, 

Hochachtungsvoll 

Albert Ernst Weiler. 

Ich werde zeichnen : Ebers & Schmitt 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 7 

5. Retirement of a partner; business carried on under old 
style of Qrm ; joint procursition conferred, 

Berlin, den 31. Mdrz 19. . 

P.P. 

Wir beehren^) uns, Sie hierdurch davon in Kenntnis zu 
setzen^), doss infolge freundschaftlichen Ubereinkommens^), 
unser Herr L. Bohle mit dem heutigen Tage aus der Firma 
aicsscheidet*), um in das Oeschdft seines Brvders in Frankfurt 
a/Main einzuireten^), wahrend^) Herr Th. Witte unser Ge- 
schdft unter der seitherigen'^) Firma, mit tJbernahme^) sdmtlicher 
Aktiven und Passiven, in unverdnderter Weise fiir cUleinige 
Rechnung fortsetzt. 

Gleichzeitig machen wir Ihnen die Mitteilung, doss wir 
unser en langjdhrigen^) Mitarbeitern^^), den Herr en Alois Schnei- 
der Wild Joseph Reinhardt, Kollectiv-Prohira^^)* erteilt^^) haben 
und bitten wir Sie, von deren untenstehenden Handzeichnungen 
gefl,^^) Vormerkung zu nehmen. 

Wir bitten um die Fortdauer^^) Ihres Wohlwollens^^) und 
empfeMen uns 

Hochachtungsvoll 

Bohle & Witte. 

Herr L. Bohle hort auf^^) zu zeichnen : Bohle dh Witte. 

Herr Alois Schneider ^ , . , ^.t- 7,,v • t 

^_ y. 7 T^ . 7 7^ \werden gememschaftlich^^) zeichnen : 

Herr Joseph Reinhardt J 

ppa.'«) Bohle & Witte 

Schneider Reinhardt 

* When an employee is given the right to Bifi:n on behalf of the firm, it is cnstoroary 
in Germany, Austria, &c., to notify business friends by circular. 
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8 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

6. Death of founder; business earned on with silent partner; 
procuration conferred. 

Mainz, den 1. Januar 19.. 

Wir erfuLlev}) hiermit die schmerzliche^) Pfticht, Ihnen 
anzuzeigen, doss der Grilnder^) und Inhaber unserer Firma, 

Herr Michael Kleimann, 

am 9. Oktober v. J, nach langem Leiden^) sanft entachlafen^) ist, 
und bitten, demselben ein freundliches Andenken^) zu bewahren''). 

Das Oeschdft wird unter gleicher Firma mit kommandi- 
tistischer^) Beteiligung^) der Gaitin des Verblichenen^^), Frau 
Henriette Kleimann, geb.^^) Sauer, ganz in der bisherigen 
Weise weitergefilhrt, und bleibt die Leitung^^) desselben in den 
Hdnden unseres langjahrigen Prokuristen^^), Herm Franz 
August Schoehmann, welcher als personlich haftender Gesell- 
schafter^^) die Firma zeichnen vnrd. 

Dem seit einer langen Reihe^^) von Jahren in unserm Hause 
tdtigen^^) Herm Gustav Herder haben vnr Prokura erteilt und 
ersuchen Sie, von den nachstthenden Unterschriften gefl. Kenntnis 
zu nehmen. 

Wir empfeMen uns Ihnen 

HochachtungsvoU 

M. Kleimann & Co. 

Herr Franz A. Schoehmann tvird zeichnen : 

M. Kleimann & die. 

Herr Gustav Herder mrd zeichnen 

ppa. M. Kleimann & Co. 

Gustav Herder 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 



7. death of senior partner ; business continued by the other 

partners. 



Hamburg, im Januar 19. . 



P.P. 



Wir erfiiUen hiermit die traurige Pflicht, Sie von dem am 
12. Dezewber vorigev}) Jahrea erfolgten'^) Ahleben^) unseres 
Seniors, 

Herm Adolph Heinrich Dollmann, 

in Kenntnis zu setzen und bitten Sie, dem EntscMafenen*) ein 
treuea Andenken hevxihren zu wollen. 

Das Geschdft urird in unverdnderter^) Weise unter gleicher 
Firwn von den iibrigen^) Teilhahern, den Herren 

Paul Louis Wormann und 
Bruno Adolph Mayer, 

fortgesetzf^), und bitten wir Sie, das unserm Senior bemesene^) 
Vertrauen auch femer dem Hause erhalten^) zu wollen. 

Hochachtungsvoll 

Doilmann, Werder & Co. 
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10 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 



8. Dissolution of Partnership ; firm liquidated. 



o Gegrundet 



O 



IRaimoni) & Sobm. 

Koln a/ Rhein'), den 3. Jvli 19. 



Herr. 



Wir beehren uns, Ihnen mitzuteilen, doss infolge Ablaufs^) 
des Kontraktes sich unsere HandelsgesdUchaft^), die auf hiesigem 
Platze unter der Firma 



bi 

z 
c 

z 

■^ Raimond & Soehne 

Q 

Z 

o 

s 

i Der bisherige Mitinhdber^), Herr Gustav Raimond, ist 

U beauftragV), die Liquidation des Oeschdftes vorzunehmen. 



bestand^), mit dem heutigen Tage aufgelost^) hat. 



Indent vnr Ihnen fiir das Vertrauen, welches Sie unserem 
Unternehmen^) geschenkt hahen, unseren aufrichtigen Dank^) 
aussprechen, verbleiben wir 

Mit vollkommener Hochachtung 

Raimond & Soehne. 
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9. Business carried on under new style of Arm. 



^^xoH * 8^^^ ©ustap IRaimonD* 

^ T.U.O..-M.. ^ Koln a/ Rhein, e^en 3. JwZi 19.. 

Raimond, Koln. ' 



Herr. 



Durch ein Rundschreiben vom heutigen Tage nmrden Sie 
unterricJdet^), doss sich die Handelsgesdlschaft Raimond & 
Soehne infolge Ablaufs des Kontraktes aufgelost hat. 

Mit der Liquidation des Geschdftes beauftragt, gestatte ich 
mir, Sie zu benachrichtigen^), doss ich unter Ubernahme der 
sdmtlichen^) Aktiven und Passiven, das Geschdft unter meinem 
eigenen Namen 

Gustav Raimond 

fortfuhren werde. 

Mit Genugtuung*) darf ich bei dieser Gelegenheit darauf 
hinweisen, doss die Leitung des Hauses Raimond & Soehne 
seit seiner Griindung^) im Jahre 1885 in meinen Hdnden gelegen^) 
hat und kann ich Sie versichem, doss der NamenswechseP) auf die 
Fuhrung des Geschdftes keinen Einfluss haben wird, zumaP) ich 
mich der Mitwirkung^) des alten Personals^^) zu erfreuen habe. 

Indem ich hoffe, dass Sie recht bald^^) Veranlassung^^) 
nehmen werden, sich von der guten Organisation meines Hauses 
^u uberzeugen^^), danke ich Ihnen im voraus fur die gutige 
Zuwendung^^) Ihrer Auftrdge und zeichne 

Hochachtungsvoll 

Gustav Raimond. 
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12 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 



10. Dissolution of Psirtnersbip. 



Belgrad, l. Mdrz 19. 



P.T,^) 

Wir beehren una, Ihnen hierdurch mitziUeilen, dass wir 
unser unter der Firma 

Kunovits & Marcus 

bestandenes Agentur- und Commissions-Geschaft^) mit heutigem 
Tage gdoscht^) haben. 

Die Aktiven und Passiven der bisherigen Firmen ubernimmt^) 
Herr Mita Marcus. 

Indent wir Ihnen fur das uns bisher geschenkte Vertrauen 
bestens danken, zeichnen wir 

HochachtungsvoU 

Kunovits & Marcus. 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 13 

11. Business continued by former partner. 

Belgrad, 1. Mdrz 19.. 



P,T, 



Ich beehre mich, Ihnen anzuzeigen, doss ich nach der 
hevie erfolgten Loschung^) unserer Oesdhchaftsftrnw?) KunovitS 
& Marcus, am hiesigen Plaize unter der handelsgerichUich 
eingetragenen^) Firma* 

Mita Marcus 

das Agentur- und Commissions-Geschdft welter hetreiben*) werde. 

Die griindliche^) Warenkenntnis, welche ich mir in ver- 
schiedenen Branchen^) durch Fleiss^) und Erfahrung in Wiener 
Export- und Engros-Hdusem erworben habe, hinldngliche^) 
Betriebsmittel^), mehrjdhrige Tdtigkeit als Reisender und Agent 
in den Balkanldndern^^), wodurch ich mich bei der gesamten^^) 
sicheren und soliden Kundschaft^^) bestens eingefuhrt habe, 
sotvie der feste Vorsatz^^, auf die Verbindung mit meinen Oz- 
schdftsfreunden^^) die grosste Sorgfalt zu verwenden^^), ermutigen 
mich, Ihnen meine Dienste anzuhieten und um Ihr gutiges 
WoMux)Uen zu bitten. 

Belieben^^) Sie von meiner untenstehenden Handzeichnung 
gefl. Kenntnis zu nehmen. 

Hochachtungsvoll 

Mita Marcus, 

wdcher zeichnen vnrd : 

Mita Marcus. 



♦ In accordance with the law of various Continental countries, a business house 
must be registered at the Commercial Court (Tribunal of Commerce) whea established, 
just as is the case with limited liability companies in this country. See Appendix of 
The Foreign Traders' JHctUmary, pages 240, 249, and 255. 
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12. Business sold to conMential clerks. 

Remscheid, 1. Januar 19. . 

Hierdurch erlaube ich mir, Ihnen ergebenst mitzuteilen, 
doss ich das seit vielen Jahren am hiesigen Platze unter der 
Firma 

Emii Roth 

bestehende Fabrikg^chdft^) ohne Aussenstdnde^) und ohne 
Passiva den Herren Robert Hall und Ludwig Brecht, 
meinen bisherigen Prokuristen, kduflich uberlassen habe. 

Deren Prokurazeichnung^) erlischt^) hierdurch. Ich danke 
Ihnen verbindlichst^) filr das grosse Vertrauen, mit ivelchem 
Sie mich stets beehrten^), und bitte Sie, dassdbe auf meine Nach- 
folger iibertragen zu twllen, wdche das Geschdft in unverdnderter 
Weise fortfuhren werden, 

Hochachtungsvoll 
Robert Roth. 
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13. Circular by the Successors. 



Remscheid, 1. Jantuir 19. 



P.P. 

Unier ergebener^) Bezugnahme auf vorstehendes Rund- 
schreiben beehren tvir una Ihnen anzuzeigen, doss wir das bisher 
von Herm Robert Roth betriebene Fabrikgeschdft kduflich 
ubemommen haben und dassdbe unter der Firma 

Emil Roth Nachtoiger"), 

den bevxihrten^) Grundsdtzen^) des Hauses entsprechend, in 
umsichtiger'^) und tatkrdftiger^) Weise weiterfuhren warden. 

Wir bitten, das der Firma Emil Roth seit vielen Jahren 
betviesene Vertrauen und WoMioollen giitigst audi auf uns 
ubertragen zu vxMen, welche zu rechtfertigen'^) wir jederzeit^) 
bemukt^) sein werden, 

Hochachtungsvoll 

Robert Hall. Ludwig Brecht. 

Unterschrift mm Robert Hall : Emil Roth Nachf. 

„ „ Ludwig Brecht : Emil Roth Nachf. 
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16 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

14. Retirement of a partner ; style ofSrm Gbanged; procuration 
of GonMential clerks renewed. 

Blonden, Tulle und Spitzen 

Enqros und Export. 
Alleinverkaup deb Fabrikate 

DER 

Union St. Gallen. 

Tklkphon No. 1810. 
Tklkoramm-Adrcssei Spitzenhaus. 

Koln a/ Rhein, den l. Mai 19.. 
P.P. 

Wir beehren una, Ihnen mitzuteilen, doss, nachdem}) Herr 
Albert Cohn infolge freundschaftlicher^) Ubereinkunft avs 
unserer bisher unter der Firma Levi & Cohn bestandenen 
Gesellschaft geschieden und das Geschdft mit alien Aktiven und 
Pa^siven una zu alleinigem Eigentume^) verblieben*) ist, wir die 
Firma in 

N. Levi & Co. 
umgeundert^) hdben. 

Das Geschdft werden wir in gleichem Umfange^) und in 
durchaus'^) unverdnderter Weise fortfilhren und hoffen, dass 
Sie uns Ihr Vertrauen und WoTdwoIlen auch unter der verdn- 
derten Firma erhalten werden. 

Die Prokura^) unserer bisherigen Prokuristen und lang- 
jdhrigen Mitarbeiter, der Herren Ludwig Hart und Maximilian 
Levi, hahen vnr erneuert^) und bitten Sie, von den nachstehenden 
U Titer schrif ten gefl, Kenntnis zu nehmen. 

Wir empfeMen uns Ihnen 

HochachtungsvoU 

Nathan Levi. Sigmund Levi. 

Herr Nathan Levi wird zeichnen : N. Levi cfc Co. 
„ Sigmund Levi „ „ N. Levi dh Co. 

Die Herren Ludwig Hart und Maximilian Levi werden zeichnen : 

ppa. N. Levi & Co. 
L. Hart M. Levi 
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15. Partner taken up ; style of Arm changed, 
H&olpb t)ein3 Si Co*, 

Stickerei- & Weisswaaren- 
Fabriken. 

St. Gallen, den 1. Januar 19.. 

Ich beehre mich, Ihnen hierdurch anzuzeigen, doss ich mich 
mit heutigem Tage mit Herm Moritz Goldstein in Paris, 
dem bisherigen Teilhaber^) der Firma A. Busch & CJo., Paris 
und London, associiere^), 

Wir werden das seither unter meinem Namen geleitete^) 
Oeschdft mit vereinten^) Krdften^), aber in unverdnderter Weise, 
unter der Firma 

Adoiph Heinz & Co. 

fortfuhren und erauche ich Sie auch fernerhin^) um Ihr Wohl- 
tvoUen. 

Indem ich Sie noch bitte, von untenstehenden Unterschriften 
Vorw,erkung zu nehmen, empfehle ich mich Ihnen 

Achtungsvoll 
Adoipii Heinz. 

Herr Adoiph Heinz tvird zeichnen : Adoiph Heinz <Ss Go, 
„ Moritz Goldstein „ „ Adoiph Heinz <Ss Co. 
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16. Sob taken into partnership ; style of 6rm changed. 



Leipzig, den 1. Januar 19.. 



P.P. 



Ich beehre mich, Ihnen hierdurch ergehenst anzuzeigen, 
doss mit heutigem Tage mein Sohn Hans Wilhelm, der mir 
bisher als Prokurist zur Seite stand^), als Teilhaber in mein 
Agentur- & Kommissionsgeschaft^) eingetreten ist, und ich 
dasselbe mit ihm zusammen unter der Firma 

Eduard Bruno & Sohn 

weiterbetreibe, 

Ich bitte Sie, das mir bisher entgegengebrachte^) Vertrauen 
der neuen Firma erhalten zu molten und von den nachstehenden 
Handzeichnungen gefl, Kenntnis zu nehmen. 

HochachtungsvoU 

Eduard Bruno. 

Herr Eduard Bruno mrd zeichnen : Eduard Bruno <fc Sohn. 
„ Hans Wilhelm Bruno „ „ Eduard Bruno <fc Sohn. 
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17. Amalgamation of several Arms. 

MOSkau, 1. April 19.. 

Um bei der Ausdehnung^), die der See- und Landverkehr^) 
in letzter Zeit^) durch Hinzuziehung^) neuer Routen angenommen 
hat, den Wilnschen unserer geachatzten^) Kundschaft hesaer 
nachkommen^) zu konnen und derselben die Verrechnung"^) mit 
den verschiedenen Pldtzen zu erleichtern^), haben tvir una ent- 
schlossen, unsere Geschdfte unter den Firmen 

Schroeder & Speigel, 

Rudolph Forstmann & Co., 

Julius Reidtmann & Co. 
mit dem 1. Mai a.c. aufzvlosen und dagegen ein neues Oeschdft 
unter der alleinigen Firma : 

Forstmann, Reidtmann & Co., 

mit Centrale^) in Moskau und Filialen^^) in St. Petersburg, 
Libau, Reval, Riga und Odessa, zu errichten. 

Als voile TeUhaber gehoren^^) diesem Untemehm^n die 
Herren 

Rudolph Forstmann und Julius Reidtmann 
an, vxihrend Herr 

Adolph Schroeder 
demselben als Comnuinditdr^^) beitritt, 

Es sind von una Vorkehrungen^^) getroffen^*), daas die Er^ 
ledigung^^) der den biaherigen Firmen uberwieaenen^^) Waren- 
tranap&rte ohne jede Strorung^"^) ihren Fortgang nimmi, auch 
konnen die Verrechnungen auf Grund der frilheren Verein- 
barungen^^) nach Wunach unaerer geachdtzten Geachdftafreunde 
von der neuen Firma weitergefilhrt werden, 

Indem tvir bitten, das una biaher geachenkte Vertrauen auf 
die neue Firvm zu ubertragen, erauchen vnr von den umstehenden* 
Unter achriften Vormerkung zu nehm^n und zeichnen 

HochacMungavoll 
Schroeder & Spelgei. 
Rudolph Forstmann & Co. 
Julius Reidtmann & Co. 



* To save space we suppress the various signatures. 
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No. 18. 

Selwln & Xewls, 

LEICESTER & CHEMNITZ. 

TRI.EGRAMM-ADRE88E : ■ ^S-.-.->A^- * i^ T i /\ 

..SELwiNis." Leicester,* 7. Januar 19.. 

^erm Eduard Reinhardt, Constantinopel, 

aSir cm:pfin0cn 3t)rc aSerten t)om 27. & 29. t)or. fflttg. 
unb finb $5[l^nen fiir bic un^ gefl. crtciltcn^) Slu^Iflnftc'*) fcl^r 
banlbar. 

Provision, ^nliegenb finben ©ic $rot)ifton§^2lu§}ug») 
|)er Ende Pezember, ber eincn ©albo bon £18 13s. 2d. 
ju Ql^ren ffiunftcn aufmeift*); tooUtn ©ic felbcn n^fl- frtiifen 
unb nn^ fiber bcffen aScfunb*) beridbtcn. 

eg tut un§ Icib ju fct)cn, bag ba§ @ef(f)aft tnit bortigem*) 
$Ia^c fo fct)r nad)qclaffen^) l^at, ja bteje§ geringc SRcfuItat 
ifl un§ ganj unbcgreifltd^^). Xto^ [tarlcr S^onlurrcnj 
madden tpir bcif|)ictetpcife^) in Agypten eincn rc(i|t anfcl^n^ 
lid^en^^) Umfa^"); tparum folltc bic§ nid^t in Constantinopel 
moglid^ fein? 

aaSir t)offcn, bag in bicfem ^at)re eine ^nbcnmg jitnt 
93cffcm ftattfinbet^^) ; jcbenf allg biirfen ©ic auf ung rcdEinen, 
bag tt)ir 3I)nen in 93cjug auf ^rcifc nnb 93cbingungen bie 
grdgtmdgli(i|cn^') aSorjiigc bctDilligen, um ©ie in ^^rer 
Arbeit ju untcrftiifeen* 

Muster. ®ie in unfercm ergcbenen bom 24. t)or. Wt§* 
erh) dl^ntcn SWuftcr tonnten tt)ir crft nad^ ben f^efttagcn^*) auf 
ben SBcg bringen, bodj l^offcn tt)ir, bag fie in^tuifd^en in 
;3^ren aSefife gelangt finb. 

5^fire aSitnfd^e junt Qal^regnjedEifel") befteng banlenb 
crtpibemb; jeidEinen tt)ir 

$odE|adE)tenb 

Selwin & Lewis. 



* Proper names are always written in English Script, and so, as a rule, are tht» 
"Of the months and of proper Foreign words. 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE. 



Leicester, l. Januar 19. 

PROVISIONSAUSZUG 
fiir 
Herm Edimrd Bernhardt, Constantinopel, 
vom 1. Juni 19.. bis 31. Dezember 19.. 

von 
SELWIN & LEWIS, LEICESTER. 



Datum der 
Faktura. 


mame des Eunden. 


Proviaion. 


19.. 
3. JuLi 


Pinelli dh Co 


' £ 's. 

1 
1 




£ 


s.d. 

i 


14. „ 


A. Malopovhs 


1 73\6 


1 

9 


1 1 


27. „ 


Pinelli d: Co 


17\ 3 


i 


68\ 3 2 


14. Aug. 


A. Lamides 






'i 


34 6 9 


7. Sept. 


Carnides freres 


4613 


K 




' 


26. „ 


M. Ddevi 


17 


5 


9\ 




1 


30. „ 


Bvbio dh Levi . . 


\ 




j! 


116 


3 4 


28. Okt. 


C. Hanopoulos 






ii 


38 


6 9 


3. Nov. 


Elias Levi 


179 


5 


i\ 




t 
1 


7. „ 


Ahramo Benveniste . . 






\ 

1 


78 3 6 


27. „ 


C. Basopovlos 






\ 


1 
215 3 9 


S.Dez. 


Isaac Hermos 

£333 14 8 ijo/^ ^£435 
579 12 6 2i% = 14 9 9 


1 

1 


\ 
1 


29\ 5 3 

1 1 




33314 

i 


"»'■ 


57912' 6 




Zu Ihren Ounsten £18 13 2 


[ 

' 1 
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No. 19. 



Leicester, 12. Januar 19. . 



^erm Eduard Reinhardt, Constantinopel. 

aSir bcftatigcn unfcr ©rgcbcncg tjom 7. bg. SKt^. unb 
fcnben S^ncn anbeiO einen 93ricf bon cinctn gctuiffcn 
M. Halsi , bort; fofem'*) ber SKann bcrtraucngnjiirbig') 
ifl; belieben ©ic itin ju bcfud^cn unb itjxn unferc SKufter 
ju unterbrcitcn*)* 

Qn @rtt)artung S^rer tt)* aSerid^tc, bcgriifeen tuir ©ic 

$o(i|ad^tcnb 
Selwin & Lewis. 
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STAMBOUL. 



Constant! nopel, 6. Januar 19..* 



Herren Selwin & Lewis, Leicester. 

Ich verdanke Ihre werte Adrease einem Geschdftsfreunde 
und ware Ihnen sehr verbunden, wenn Sie mir Muster von 
Socken db Strilmpfen, looUene db haumvmUene, in bUliger und 
mitUerer Preislage, ehestens zukommen lassen vxllten, Bei 
befriedigender Bedienung kann ich Ihnen ein grosserea Geschdft 
in Aussicht stdlen. 

Ira Falle Sie auf hiesigem Platze einen Agenten habev, 
belieben Sie mir seine Adresae aufzugeben und ich vriirde dann 
eventudl seine Muaterkollektion anaehen. 

In Erijoartung Ihrer werten Nachrichten zeichnet 

Hochachtungavoll 

per M. Haisi 

laaac Olilckatein, 



* German characters being Bomewhat difficult for Foreigners, German business 
men usually adopt the ordinary English Script for correspondence purposes. Note 
this when writing to Non-Germans 1 
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No. 20. 

TELBGRAMMB ; 

E&uar& IReinbar&t, 

Agentub itnd Commissions-Geschaft. 

Constantinopel, 22. Januar 19. . 
.^erren Selwin & Lewis, Leicester. 

^dj emp^xiQ 3ff)re @eef)rtcn t)ont 7. & 12. b^^ 9Ktg., 
Iefetcre§ mit ©ricf eine^ getDiffen M. Halsi, ber |id^ an @ic 
bircft gctoenbet^) Iiattc. 1)er ©enannte i[t ni6)t ernftliaft^) 
SU ne^nten, bcnn in fiicfigen ^anbetefrcifen') ift cr ni(i)t 
belannt unb id) em))fel|lc S^ncn, t)on foI(i)en Stnfragen*) in 
3ufunft gar feine 9?otij ju nef)ntcn. 

2Bag ben Sn^alt 3I)reg SBerten t)ont 7. crt. betrifft, 
fo biirfen ©ie mir glaubcn, ba^ Constantinopel unter 
alien orientaIifd)en ©tabten ben ungitnftigften 9Karft ab** 
gibt'), tDeil nirgenb^ bie ^onfurrenj fo fd^arf auftritt®) toie 
gerabeO f)iex. 1)a§ (Me^dj'a^t in ^Iiren Strtifein ift ein \efjt 
Kmitierte^ getoorben^) unb betragt^) fjcuie laum ein asiertel 
t)on bem Umfafee, ber noci) t)or ungefa^r 6—7 ^aliren ge^ 
mai^t tDxirbe* ^urjunt^®), e§ f|errtd)t") feine 9?ad^frage 
unb bag SSenige, toa^ tjerfauft tDirb, lontntt t)on ^Iiren 
beutfciien unb italienifdien ^onfurrenten, bie t)iel billiger 
aB ©ie tinb. ^dj tann mir fonft^^) feinen ®runb t)orftelIen^»), 
nje^fialb bie ^unbfdiaft nid^i burd) mid) faufen foHte, ba 
id) bod) mit alien Slbnel^mern^*) auf fel^r freunb|d)aftlid)em 
fjuge") flei^e. 

Provisions-Auszug. Q^ren Stu^jug "^abe id| bi^ auf^®) 
einen ^45often t)om 8. 'I)ejember filr Marosi Fratelli im 
aSetrage t)on £6 6s. Od. rid)tig befunben unb ©ie mit 
£18 13s. 2d. belaftet* 
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Muster. 1)lc ntir am 24. pto. ablftertcn 9Kufter t)on 
borttger SagertDare") finb ntlr 6B l^eute nod) nld)t su^ 
gefontnten^^) unb mufe id) anne^mcn, bag biefelften bcrloren 
gcgangen flnb* 1)ieg tut nur umfomel^r^^) letb, aB man bei 
ben gefdiilberten^®) aSer^altniffcn gerabc nur mit 5Partic=* 
toare^^) anlommen^^) fann; idE) bttte ©ie ba!)er, mir @r|a^^ 
muftcr^^) etngefdirieben^*) julommen ju laffen* 

Pinelli & Co. reflamieren t)on mlr etne ?5a!tura unb 
Sabcfdiein; tr)ot)on ©ie if)ncn ^o))ie cinfanbten; bi§!)er 
l^abe Id) ble C)riginaIe'*^) btefer 1)ofumente nid)t erl^alten* 

^o(i)a(f)tenb 
Eduard Reinhardt. 
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No. 21. 

Constantinopel, 31. Januar 19.. 

^erren Selwin & Lewis, Leicester. 

3d^ feeftattgc mein ergebene^O t)om 22. b^. 9Ktg. 

Auftrag M. Delevi. iperr Delevi ^at au^ S^rer fru^ 
I^eren'-*) 5loUeftion eine aSefteHung jufantntengeftent, toeldie 
i(3^ S^nen Iiicrmit ubermittle^). ©eliebcn ©ic mir gefl. 
mitjuteilen, tr)eld)e 'I)effin^ nod) au^fiilirbar*) ftnb, banttt 
i(i) ben £unben ba'oon in ^enntnig fefeen fann. Delevi 
beflatigt S^re ^reife mit 10% (Sfonto, o^ne aSergiltung**) 
t)on 3% ^ontntiffion. 

Rimesse Malopoulos. ?tnbei ixbexmai^e^) id) S^ncn 
e^d* t)on £73 6s. 9d. 

tr)el(i)e ©te ju ©unften') bon Adrian Malopoulos unter 
Stnjetge gefL bertoenben^) tDoIIen. 

9Son S^li^^tn $au§ in Chemnitz erf)ielt id) injtDifd)en 
fjaftura unb Sabefd)ein iiber P & C JJ 210 1 mfte fiir 
Pinelli & Co., tDeId)e id) fofort abgab*). 1)ic barauf 
bejiigliclie^*^) 2:ratte toerbc id) gemag aSortd^rift") am 15. 
ajidrj biefen fjreunben sum 9lcce))t borlegen* 

Lagerware. ^I)re 9Kufter!artc ber bortigen SagcrtDare 
ift mir erft geftcm jugelommen unb id) l^abe fie fofort an bie 
^erren Schlenker & Rauch, bie fid^ bafiir intereffieren, 
meitergegeben^^). 

D^ne Slnlag ju mel^r, begriifee id) ®ie 

§od)ad)tenb 

Eduard Relnhardt. 

{See Exercise 1, page 258.) 

* Cheques, drawn abroad on England, require to have a penny stamp affixing 
before being paid into a bank. (The payees* name being incorrectly given on this 
cheque, the endorsement must be made to correspond and the payees' proper sig- 
nature (Selwin & Lewis) written beneath, see Hooper & Graham, The Home Trader 
page 97.) 
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No. 22. 

Leicester, 7. Februar 19.. 

^rrn Eduard Reinhardt, Constantinopel. 

SSir Wfifecn ^fjxe SBertcn bom 22. & 31. t). awt^. unb 
entfalteten^) le^teretn £73 6s. 9d. ©tied a/ London, 

bte tDir filr JRcdEinung 

A. Malopoulos gegen unfere fjaftura t)om 14. S^i ^» S* 
beften^ banlenb 'oexbu^ten^). 

M. Delevi. Sgon beffen Sluftrag |inb bie Shitntnem 
i)on 1228—1233 au§fuf|rbar; bagegen ift bag Sager t)on 
befteUten ©adEien*) 3585—3698 gerdumt*) unb tt)lr offerieren 
^i^nen unter S^reujbanb'*) bte beftcn erpIttidEien erfa^^ 
mufter^). SSemerft fci I|ier, ba^ tolr t)on ber 93cred)nimg 
i)on 3% S'otnmtffion nid|t abfcl^n^) !6nnen unb miiffen 
bie^bejiiglid^c^) fjorberungen fur^r $anb®) abtDCifen, benn 
in biefer ©elaftung Kegt unfer ganger aSerbtcnft. 

®ie friilier ilber Delevi er^altene Slu^funft ift ni(f)t 
befonber^^®) gut; tote fte^t ber 9Jiann i^ute? 

Provision, ^ilr ben tnt gefanbten Slu^jug nid)t aufge^ 
fill^rten") ^Poften^^) Marosi Fratelli t)on £6 6s. Od. ^aben 
njtr ^l^nen 3s. 2d. 5prot)ifion gutgefdirieben") unb hiiien ©ie, 
ba^ SSerfelien giittgft ju entfd)ulbigen. 

aSont flbrigen ^n^alt 3^rer beiben S33erten Iiaben tr)ir 
befteng 9iotij genomnten^*). 

Pinelli & Co. ^nliegenb finben ©ie eine Slufftellung^*), 
monadf)^^) un§ ein ©albo t)on 17s. 2d. gutfomntt unb toix 
bitten ©ie, biefen Heinen 93etrag ber einfa(i)l^eit l^alber^') 
gefalUgft einsulaffieren. 

Stuf unfere gentad)te toeitere aJiufterfenbung gemar^ 
tigen^^) njir geme S^re 9luftrage. 



Snsn)ifd)en begriigen mir ©ie 



$od)ad^tenb 
Selwin & Lewis. 

Digitized by VjOOQ IC 



32 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 



Leicester, 7. Fehruar, 19. 



RECHNUNGSAUSZUG 

von 

SELWIN & LEWIS 

fiir 

Herren Pindli dh Co., Constantinopd. 



19.. 

Nov^' 3 

Dez^' 30 



„ 31 



190. . 
Janucir 1 



Unsere Faktura 

Ihre Remisse a/ London per 
20. Feb. 19.. 

Soldo zu unsern Ounsten 



An Saldovortrag 



116 



116 



3 

3 

7 


7 

7 
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115 
116 
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17 
3 


5 
2 

7 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE. 33 

No. 23. 

Constantinopel, 27. Februar 19.. 

fQCtxcn Selwin & Lewis, Leicester . 

<S(i| befenne nticii %nm ©nHjfang ^l^re^ ©eel^rten t)om 
7. b^. 9KR 

M. Delevi. ^d) I|abe Delevi t)on ^l^ren oefL 9Kittei^ 
lungen in S^enntni^ 9^f^fet, inbem id) ilim gleidi^itig bie 
eingetroffenen^) neuen 9Kufter einfianbigte. a3i§ icfet tjat 
er nocfi feine Slu§tr)al^I fietroffen'^) unb leinen @ntf(i)Iu§ 
gefajgt l^infiditlid) bcr ^ontmiffion t)on 3%, blc ©ie t>ex^ 
langen. * 

293a§ fein aSermooen') anfeetrifft, fo ift ba^felbc aUer^ 
bing^*) nid|t bebeutenb; ba^felbe mag fid) auf ungefal^r 
£800-1000 belaufen, bennod) mad)e id) fd|on feit S^t|i^^^ 
einen nld)t unbcbeutenbcn') Umfafe mit il^m unb tourbe 
jiemlld^*) ^)itnftlid) bejal^It. 

Pinelli & Co. aSon S^rer fleinen 9?ota, laut njeld)er 
Stinen bieje ^erren 17s. 2d. fd)ulben, l^abe id) fie t)erftan=' 
^iQt^); fte tDoHcn biefe ©ad)e unterfud)en^) unb, toenn fie 
begrxinbet^) ift, mir ben 93etrag an^ia^len. 

Verkaufe. Dbgfeid) id) mid) mit ber f. 3*- iiberfanbten 
^oHeftion emflKd) bemiif)te^®), fo tDill bod) niemanb, trofe 
be^ l^olien ©fonto^"), ettoa^ bat)on toiffen. Rubio & Levi 
l^atten bie Dfferte gang t)on ber SQanb getoiefen^^) ; Pinelli 
& Co. l^atten einen 2:eil iibemommen^*), tvenn ©tiide 
t)on 20 yards ju I)aben getoefen toaren. Sd) toerbe bie 
9Rufter nod) toeiteren f^reunben borfegen^*) unb ^^nen 
bariiber e^eften^ berid)ten. 



3njnjlfd)en jeid)ne id) 



§0(^ad)tunggt)on 
Eduard Reinhardt. 
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34 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE. 

No. 24. 

Leicester, 6. Marz 19.. 

^crm Eduard Reinhardt, Constantinopel. 

293ir em^jfingen ^l^r SBerte^ bom 27. pio. beffen ^nl^alt 
unfcre Slufmcrffamfett l|at* 

M. Delevi. ;J^:^re aKitteilungen betrcff^ beffcn Sluftragg 
bleiben tDtr ertDartenb. S)te 3% ^omntiffion auf beforgte^) 
aaSare ift unfer gan^r JReingetDinn^), unb beren 9ta(i)Ia§*) 
njflrbe mit Arbeit umfonft*) fiir un^ fllet(i)bebeutenb") fein. 
293ir offcriercn biefe 293aren tatfadEittci)®) ju l^icfigen Original 
t)reifcn unb miiffcn un§ be^lialb fur unfere 2Kitl|e bnxd) 
93ere(i)nung bcr getoig geringen ^omtniffion, bon bet njir 
ni(i)t abfclien fSnnen, bcjal^It macficn. 

aastr |inb bcr feftcn ttber^ugung^) bag unfcre fel^r 
nicbcrgcbrildte^) Qnbuftrie befferen Seiten entgegengei^t®), 
jtoeifeln aber ni(i)t, bag ber bon un^ eingefii^rte^®) SDtobu^ 
ju bercd^nenber ^omntiffion ber borteil^aftefte") ift, unb 
jugleld) bcr lo^alftc, benn beforgte 293are ol^ne ^ontnttffion 
ju Itefcm lann fid^ nur burd) erl^S^te^^) ^reife ober burd^ 
minbcrtDcrtige^^) Oualitat beja^Ien. 

Lagerware. SSon ber bentufterten SagertDarc l^aben 
tDir instDtfd^en elnen XcU bon 9?o* 4895 fflr Misali fibres 
in 9tota gcnommcn, mie ©ie au^ unfcmt burdi ^f)te 9Scr«» 
ntittlung^*) gcfanbten 93ricf bom 28. b. 9Jit^. erfc^cn liaben 
toerbcn. 

A. Lamides. 293ir geftatten un^, ^^nen bie 3^^Iwng 
bc^ altcn aflcfte^ in ©rinnerung^*^) ju bringen unb getoftrtigcn 
gemc bcffen cnbgiiltigc^®) Drbnung. 

Carnides frdres. 9luf bercn 5fonto finb im fjcbruar 
berf alien"): £46 138. 9d. fjaftura bom 7. Septem- 

ber 19.., toofiir toir nun '2)edEung^^) ertoarten. 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 36 

M. Carachal. 93ejugnel^ntenb auf 3^re un§ neulid)^®) 
gegebene Slu^lunft njaren tr)ir ^^nen berbunben, tDcnn @ie 
uft^ tpeitere^ in biefer (Sadie tDlffen laffcn tvoUten. 

293ir bitten ©ie fdilieglid^^^), fofem S^tien bie Unter^ 
brinflung^^) ber reftlidien brei 2Kufter ber Sagertpare mit 
e^raffonto ni(i)t ntoglicii ift, ba^ ©ortintent fflr un^ an bie 
iperren Frank & Schneider, Beirut, unter fofortigem 9lt)i^ 
an biefelben ju iiberfenben. ©elbftJjerftanblicii tv&xe ein 
allenfalte^^) injtt)i|(i)en berfaufte^ 9Kufter au^ ber S^oHeftion 
ju entfemen^). 

Sn ©rtDartunfl S^^^i^ ^* Sttadirid^ten ^id^nen njir 

§o(i)a(i|tenb 
Selwin & Lewis. 

P.S. — Stnbei gaftura liber bie an 

Poletti & figlio* gema(i)te ©enbung P. & 0. JJ 5187, 
betragenb £195 h, 6d., jur gefL Stbgabe^*)- 

aSieberlioK ]^o(i)a(i)tenb 
8. & L. 



* Remark. — Italians, Greeks, Armenians, Turks, and other Oriental nations corres- 
pond usually in French, and they expect replies in that language. French is beuig 
learned and is well understood throughout the Orient. We therefore refrain from 
reproducing the above invoice in German. 
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36 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE. 

No. 26. 

Constantinopel, ii. Marz 19.. 

§errcn Selwin & Lewis, Leicester . ♦ 

S(i| beftatifie fiiertnit ben Qmp^anq S^re§ ©eel^rten t)om 
6. crt. mit f^altura P & C JJ 5187 fur Poletti & figUo, tpomit 
id) 9?6tigeg beforgen^) njerbe. 

M. Delevi toiXl fid) erft bie ©a(i)e iiberlegen^) unb ifl 
borlaufig') bei bem f(i)Ie(i)ten ®efd)aft§oang ni(i)t geneigt, 
ben fragliciien Sluftrag feft ju erteilen. 

§in|i(i|tKd^ 

A. Lamides bemerfe tdEi, bafe e§ biefent ^nbcn aud), 
infolge ber ganjlidien ®efd)aft§fto(fung*) md)t mogttd) njar, 
3a^Iungen filr ©ie ju leiften*); berfelbe toirb |o,fd^ncII tote 
tunlid)®) ben SRefl feiner ©diulb abtragen^). 

Carnides freres fjoben ^^nen injtDifd)en 6t)ecf bon 
£46 13s. 9d. btre!t jugei^n laffen. 9Kit ber Stngelegen^eit 

M. Carachal befdiaftige id) mid| unb toerbe Q^nen in 
toenigen Sagen 93efd^eib jugeiien laffen. 

3^rer aOSeifung®) gemag ^abe id) ben iperren Frank & 
Schneider in Beirut bie fragUd)en 3 aWufter lieute einge^ 
fanbt 

Slnbei ein Stuftrag* bon 

Lazzaro Fiori jur forgfaltigften^) 9lu§fiil)rung. 

Sn ertoartung S^rer to. 9?ad)rid)ten jeidine id) 

^od)ad)tenb 

Eduard ReinhardL 

P.S.— aSon 

M. Carachal emp^anqc id) foeben inliegenbe 
£36 98. 7d. in g^ed a/ London, beffen Qmp^anQ ©ie mir 
gefl. beftcttigen tooHen. ®er 9Jiann toirb faul unb icS) 
tverbe bon i^nt feine toeiteren Drber^ aufnefimen. 

* For specimen of Order-fonn see Letter Ko. 21, page 30. 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE. 37 

No. 26. 

Leicester, 20. Marz 19.. 
§erm Eduard Reinhardt, Constantinopel. 

aSir ent))fingen ^l^r ©efdEiafeteg 'oom 11. b^. SWt^. mit 
£36 9s. 7d. &)ed a/London fiir diedjuunq 

M. Carachal, fiir beffen 93eforgung^) njir ^f)nen fclir 
t)erbunben finb* 

Lazzaro Fiori. S)effcn Stuftrag tft jur fd^nenpen Slu^^ 
fiil^rung in 9^ota genontmen-) tuorbcn. SBtr l^aftcn bfefe 
aSare in blau noci) ni(i)t geliefert') utjb tocrben |ie fiir biefen 
f^reunb ejtra unb fo muftergetreu*) aU m6gli(f| anfertigen*). 
aSeitere ^Wlufter, tote getDiinf(i)t, laffen tr)ir S^nen in einigen 
Xagen jugel^en* 

SBir benterfen un^, bag ©ie bie reftli(i)en«) 3 aKufter 
ber SagcrtDarc na6:) Beirut njeiterfanbten unb geben ba'^in 
bic nStigen SlufKarungcn') bariiber; jebenfalK^) ne^men tvir 
an^), ba^ ©ic bie baju ge^Srige^®) Sagerlifte bal|in mitgc^ 
fanbt liabcn; tDcnn nid)t, fo tDoIIen ©ie e§ fofort nadj^olen}^). 

aOSir fei^n S^ren tueiteren 9?a(i)ri(i)ten gerne entgegen 
unb begriigen ©ie 

^o(f)a(f)tung§t)on 

Selwin & Lewis. 
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38 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE. 

No. 27. 

Constantinopel, 26. Marz 19.. 

^crrcn Selwin & Lewis, Leicester. 

Unter 93ejugnal|nte auf meln ©rgcftene^ t)ont 11. b^. 
9JiB. ntufe id) ^^mn ju mcinem ©ebauem^) bie SWitteiluno 
ma(i)en, bag unfer 5piafe na(ft ber lang an^altcnbcn^) ®e^ 
f(f)aft^ftodEunG noc^ t)on einer finanjleHcn .ftrifi^ lieini'* 
gefuc^t*) tDirb. 9?a(i)bent t)or brei a33o(i)cn cinige fleinere 
93an!terg 3a!)Iungen cingeftcHt*) fatten, gertet') bie be=* 
fanntc, feit 80 ^a^rcn beftcficnbc e^))ort=^ unb a^anffirma 
Semla Fratelli, I|ier unb London, and) in ©ciitDierigfelten; 
bie 5Paffit)en betragen ungcfat|r«) £85,000. S)a biefe^ $au§ 
3 SKonat^rinteffen^) auf Sonbon abgab«), tDcId)e ntlt 5JJroteft 
juriitffontmen tvexben, fo tuirb cine groge Stnjalil t)on 
fleineren ©efdiaft^Ieuten^), bie i^re SBedifel ftet^ bom 
genannten ^nftitut fauften, jtpeifeBol^ne in ^Dtitleiben^ 
fd^aft gejogen^^^) tuerben. 

Seiber ift ber ^all ntit 

Elias Levi bereit^ eingetreten"), ber mlt c* £5,000 
(SSec^fel auf London & Paris) bei ber genannten fJaHite^'*) 
beteiligt") ift. ©r fa^ fid) genStigt, ebenfaH^^*) feine Bal^^ 
lungen einjufteHen unb berief^*) fofort eine aSerfamm^ 
lung ein^*^); berfelben erdffnete") er, bag er bereit fel, fein 
ganje^ @ef(i)aft unter bie ^ontrolle ber ®Iaubiger ju ftellen, 
bantit man i^n nid^t einer une^rli(i)en") ^anblung") fitr 
ffi^ig^®) liielte. 2Bir gingen barauf ein^°), unb e§ beauffid^^ 
tigen^i) nun aSeboUmadEitigte^^) ben SSerfauf nnb faffieren 
ba^ ®elb ein, tueld^e^ jieben Slbenb bei einer 93anl ^inter^ 
legt^') tt)irb. Levi's SSerbinblic^feiten^*) belaufen fid^ auf 
£11,166, t)on benener bie §alfte filr saSaren fd)ulbet, tua^renb 
er fitr ben 9ieft auf 28ed)fel burdfi feine Unterfd)rift engagiert 
ift. 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE. 39 

aSorgeftem fanb in beffen Slngefeflenl^lt mieber elne 
©laubigertJerfammlung'^") ftatt, in meldier ber ©diulbner 
feine Sage fdiilberte'^^)* @egen £11,166 «paffiija fftl^rte er 
an 935aren & StugenftSnben £5,184 arV'''), t)on benen £1,061 
abjufdireiben^^) finb. JRad) langem ^in^ unb S^exf^anbeln^^) 
offerierte er 26%, meldie t>on ben ©Ifiubigem auf 35% 
o^ne ®arantie ober 30% ntit ©arantie, jal^Ibar'^) in 3 
4='aJtonat§raten gefteigert luurben. ^d) bitte ©ie, ntir ^f)xe 
ermaditigung") jur Unterjeidinung'^) biefeS JlonIorbateS«») 
ju geben* 

^(i| bebauere fel^r, bag ©ie midf) ntit £179 5s. 3d. 
beteiligt finb; id) lann ^f)mn iebod) t>er|i(i|em, bag Levi 
feine S^^Iungen ni(i|t eingefteUt l^atte, ttjenn er nxci)t burd) 
feine Unterfdirift mit £5,000 bei Semla engagiert^*) mare. 

^n (grtuartung ^l^rer gefl. Stadiricfiten jeidine id) 

©od|ad)tenb 
Eduard Reinhardt. 



Digitized by VjOOQ IC 



40 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

No. 28. 



Leicester, 9. April 19.. 

^erm Eduard Reinhardt, Constantinopel. 

aSir ennjfingen S^r aSertc^ i)om 26. \). mt^., beffen 
;^xif)alt unferc Slufmerffamleit ^atte. 

©0 tDcntg erfreullcf)^) bet Qu'iammenbtniij^) 

Elias Levi's an fief)') i[t, l^afien n?ir bocf) nur Urfad^e*) 
Sufrieben ju fein, ba^ n?ir nidit ftarfer*) beteiligt finb unb 
t[t l^eute nur ju ^offen, bag ber fjall etnen fdinellen 2lb^ 
fdllug*) finbet. ^nbem totr un^ l^ierbei ganj auf ©ie 
Derlaffen^), bitten mir ©te, un^ toenn mbglid) eine garan=- 
tierte ©ibibenbe^) )oon 35% ju fid^ern^), mit ber n?ir un^ 
jufrieben ftellen^®) n^itrbcn, borau^gefefet"), ba^ biefelbe 
fofort sugefagt^^) unb gen?at)rt^^) totrb. Sn biefem ©inne 
ipollen ©ie fid^ fiir un§ bemiilien"). 

^n (grtoartung S^rer tv. Siadiricfiten, jeidinen n?tr 

©odiad^tenb 
Selwin & Lewis. 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 41 

No. 29. 

Constantinopel, 14. April 19.. 

^errcn Selwin & Lewis, Leicester. 

^^ flclangte in ben 95efi^ S^re^ ©eel^rtcn t)om 9. b^. 
Wt^* unb cntnel^me^) barau^ geme, bag ©le bie t>on 

Elias Levi Dorgefd^Iagene^) ®it>ibenbe bon 35% ntit 
©arantie annel^nten; id) n^erbe fomit baS 9i6tlge beforgen. 

Slnbei iiberfenbe id^ :3l^nen fiir Stedinung 

C. Rasopoulos & Co. £215 3s. 9d. ©lied auf Sonbon, 
befjen ©n^jfang') ©ie mix gefL anjeigen n^ollen. 

fjerner fciinefee id) l^ier bei*) t>on 

Isaac Hermos £29 5s. 3d. 9lcce))t* ))er 23. Quni. 

^n (grmartung S^rer tv. 9iacf|ricf|ten, jeldine id^ 

^ocf|acf|tenb 
Eduard Reinhardt. 



* Drafts drawn in England on Foreign Ck)untrie8 need not be stamped with an 
English stamp if they are payable abroad and do not pass through the hands of an 
English bank. The acceptor, however, must affix a stamp as required by the laws of 
bis country and obliterate it, which is usually done by writing the acceptance across 
the stamp. This is very important and must be carefully watched ; otherwise the 
acceptance, as a rule, does not stand good in law, and legal proceedings could not be 
undertaken against the acceptor in case of non-payment. In some countries, such 
unstamped acceptances are admitted to protest, but a heavy stamp fine is imposed. 

The acceptance of Isaac Hermos as it does not bear a Turkish stamp. Is in reality a 
mere acknowledgment of his debt to SeltoinA Lewis, and therefore only a formal promise 
to pay the sum at a fixed date. This is the main object of obtaining acceptances from 
customers residing in the Levant or in doubtful countries ; houses of good standing will 
then endeavour to meet the acceptances at maturity (see Letter No. 149). Legal pro- 
ceedings are complicated and expensive, and there is little guarantee of obtaining 
payment eventually. Hence it is of the utmost importance for a firm trading with 
the near Orient to secure the services of a thoroughly reliable agent, in order that losses 
may be guarded against as much as possible. 
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42 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

No. 30. 

Leicester, 20. Sl^ril 19.. 

^errn Eduard Reinhardt, Constantinopel . 

Sn 95egleitung^) S^re^ aaSerten \)om 14. crt. cnn^fingen 
n?ir fiir SRedinung: 

C. Rasopoulos & Co. £215 Ss. 9d. ^f)ed, 
ium 9Xu^gIei(f|2) gaftura 27. November 19.. ; 

Isaac Hermos £29 5s. 3d. "Stccept pex 23. Juni 19 . . , 
bte Jt)ir banfenb t>erbud)ten. 

Sft ein toeiterer Singang') t>on 

A. Lamides 6alb in Slu^fidit*) ju ncl^tnen? 

9tn6ei fjalturen* fiir 

; Misali fr^res £259 16s. Od., 

Lazzaro Fiori £123 8s. Od., 

beren Sluftrage IottH)Iett finb. 

aSir begritfeen ©ie 

^od^aditung^tJoff 

Selwin & Lewis. 



{See Exercise 2, page 358.) 



See Eemark, Letter No. 24, page 35. 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 43 

No. 31. 

Leicester, 8. Mai 19.. 
^xxn Eduard Reinhardt, Constantinopel. 

9lu§ elnem un^ foeften tjon bem 9lu^Iunft§6ureau^)* 
jugel^enben Seridit entnei^men tt)ir, bag bie Sage^) be§ 

M. Delevi eine Iritifd^e') fetn foil. Wan fdireibt bar^ 
imtcr u. a.*): 

„®ag ©efdiafi Idfet laum nennen^toerten') Shtfeen, e§ 
gel^tel^er jurutf aB tJortDftrt^®). Si^l^er l^at D. feine SScrbinb=- 
lid^Ieitcn erfulir), anerbinfl§«) langfam, bo(i| ift er tt)ie 
t)crlautet®) feci bcr goltttc be^ Sanll^aufe^ Semla fibres mit 
ca. £900 beteiltgt; unb itoar^®) fiir SBedifel, bie er bei biefetn 
^au\e laufte, toeldie Summe fiir feine SSerpItniffe") 
bebeutenb ift. 

(£r fon biefe aSSed^fel jtoar auf S^rebit gelauft l^aften, 
fo bag er eigenilicii^^) nicftte tjerliert, toenn e^ il^tn gelingt^^), 
bie juriitflommenben SBedifel einsuldfen^^), o^ne biefelben 
nad^traglid)") an bie 3Dtaffe Semla fibres jal^Ien ju miiffen; 
aber man mu^ erft felien, toie er fid) au§ biefer ©adie 
l^rau§jiel^t^®), el^e an ^rebitgeben gebadit toerben lann." 

aWit 9lii(ffi(i|t auf") ben Umftanb, ba% D. burd) ba§ 
fjalliment Semla's in unfid^ere Sage geraten^^) ift, l^alten 
toix e^ fiirS befte, ^liren eigenen 95eri(^t abjumarten; 
tJorlaufig l^aben toir bie ?lu§fii]^rung feiner Drber tJont 
31. ©ejember, bie er nn^ ingn^ifd^en birelt beftatigte, einge^ 
ftellt^^)- 

9Bir fel^en nun S^ren gefl. 9?a(j^rid)ten entgegen 
unb jeidinen 

©od|ad|tenb 

Selwin & Lewis. 



* See page 221, re Correspondence relating to Enquiries and Information about 
Firms- 
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44 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

No. 32. 

Constantinopel, 13. Mai 19.. 

^rren Selwin & Lewis, Leicester. 

Qn utnge^enberO @rn?iberung auf S^r ©ee^rte^ tjom 
8. b^. 90tt^» eriaube id) tnir ^i^nen ju fiemerlen, bag ber 
95ericf)t ^l^re^ 9lu§funft§^93ureau^ fiber 

M. Delevi ben tatfa(i|Iicf)en^) SSerlialtniffen burdiau^ 
nid^t entf))ri(i|t^). *Da id) aB 9lgent ber ^erren Coats in 
Glasgow in ber Sage bin, iene aSerpItnifle jiemlid) Qtnau*) 
%u fennen, fo Jt)in id) fie 3^nen fd^ilbem unb <Bie mogen 
bann enifd^eiben**), ob ©ie ben Stuftrag be^ genannten 
^aufer^ au^ffii^ren ober nicJ)t. 

Delevi etablierte^) fid) f. 3- i^it einem ^a))ital tjon 
c« £500, nal^m bann einen ©ociu^ auf in ber ^erfon eine^ 
fel^r tfi(j^tigen^) SSerfaufer^^), 9?amen^^) David Jumandreu, 
n?eld)er bem gemeinfdiaftlidien^®) ©efdiftfte £400 juffii^rte"). 
9?ad)beni fie jn?ei ^af)xe jufammen gearbeitet l^atten, 
mad^ten fie im fj^bruar biefe^ ^al^re§ eine ^Mentux unb 
^anben, bag fie in bem genannten B^ttraum^^) nadj Slbjug 
famtlid^er (Bpe\en c* £800 tjerbient^^) l^atten. 

(£^ ift riditig, ba^ Delevi bei ber fjallite be^ 95anll)aufe^ 
Semla mit £900 beteiligt ift, biefe ©umme l^atte er gegen 
Sntnalime^*) ber SBedifel ijoll bejaljlt geliabt. 93ei ber 
mutmaglid)") geringen ®it)ibenbe, toeldie fid) au^ bet 
Semla'fd)en ^onfur^maffe^^) ergeben bfirfte, mfigte 
bemnad^^^) D. einen bebeutenben Xeil feine§ aSermdgen^ 
t>erlieren. ©Ifidlid^ertoeife^^) ift ein Umftanb^^) eingetreten^^), 
ber feinen aSerluft betraditlidittjerringert^^), inbem e^ if)m 
burd) aSemtittelung feine^ ©d^n^iegerfol^ne^^^) gelungen ift, 
t)or eintritt^') ber ertoftlinten ^ata\ttopfie fiber £600 t)on 
ben sn^eifell^aften^*) SSedifeIn Semla's auf^anbere abiU'^ 
tDaljen^*^)* ^d) glaube, ba^ felbft n^enn biefer glfidlid^e 
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3ufafl^*) nidit eingetreten Jt)are, Delevi bod) fetnc aSer6inb=* 
Iid)feiten nadj tote t)or erfuHt liaben Jt)iirbe. Siad) ben 
obigen Slu^Ianungen^') toiirbe ©enannter nodi immet^) 
nfyex ein Ka))ital t)on tninbeften^ £1,200 Derfflgen^®) fdnnen. 

Dbgleid) id) fiir bie obigen Slnfiilirungen^^) feine pex^ 
y6nlid}e Surgfd^aft iibernel^tne, ]o n^ill id^ bod), auf Qlire 
aSerjd^toiegenl^ett^^) red)nenb, 3^nen bie nad)foIgenben 
aJlitteilungen madjen, au^ bemn ©ie tnit jietnlidier^^) 
SeftintTtitl^eit ben ©d^Iug jielien*^) fonnen, bag Delevi's 
Sage burdiau^ nid^t bebenfltd^'*) ift. 91B Semla ilire 
Ba^Iungen einftellten, fd)ulbete D. ben ^erren Coats c* 
£1,400, baoon allerbing^ nur £350 auf feine eigenen 9lcce))te, 
njai^renb fiir ben 9teft feine Xratten mit bem 3lcce))t l^iefiger 
Ileiner 93anlierg Oorlagen^*)* ©arunter befanb fid) ein 
aBed)feI t)on £91 oon Semla, ben ntir D. fofort gegen ein 
anbere^ gute^ ^a))ier unitaufd)te^^). SSon ben ertoaf)nten 
93anlier^=*9lcce))ten finb injn)ifd)en £800 eingegangen^^) unb 
id) be^n^eifle nid)t, ba% and) bex 9teft an ben betreffenben 
SSerfalltagen^^) ))iinfttid) bejaijft tvixb, S)en offenen ^rebit 
oon £350 belaffe^^) Id) D. fiir 3led)nung ber ^erren Coats 
nad^ n)ie t)or*°) unb glaube, ba^ and) ©ie nid)t^ ri^fieren^^), 
njenn ©ie ben ?Jluftrag Delevi's au^fiil^ren. 

e§ liat nid)t an ]djled)ien atatgebem*^) gefeljlt*^), tveldje 
D. iu oerftelien gaben, jefet fei ber ?lugenblid gelommen**) 
mit feinen ©laubigem**) ein Slbfommen ju treffen. ®er 
^ann ^at iebod) biefen bebenflid^en*^) Sinfliifterungen^^) 
!ein @e^or gefd)en!t*«), fonbern fie mit Sntriiftung*^) ju^ 
riidgen)iefen, um feinen 9luf unbefledt^**) ju erl^alten. ®ie^ 
redone id) itjm felir f)od} an'^^), toeil e^ ben ©etoei^^^) liefert, 
bag toir e^ mit einem el^rlid)en aKann ju tun ^dben. 

Sn ermartung S^rer entfd)eibung, jeid^ne id) 

^od)ad)tenb 

Eduard Reinhardt 
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No. 33. 

Leicester, 22. Mai 19.. 

^xxn Eduard Reinhardt, Constantinopel. 

SBir belennen un^ ium ©tn^jfang ^^xe^ @ef(i|a^tert 
Dom 13. bg. aRt§. tnit Stu^Iunft iifier 

M. Delevi, tt)ofilr tt)tr gl^nen t>erbunben finb. 

5)iefelbe befriebigt^) un§ inbe§^) nidit ganj unb ijl 
befonberg bte SlbtDaljung') ber £600 SBedijel cin bunller 
^unlt babel, tual^renb*) etne tDcttere Instoifdien etngegan^ 
gene*) Slu^Iunft gang tjerfdiiebener OueHe^) nod) ungiinftiger 
ate bie erfte au§fanr). 2:ro^ aller Slciitung^), bie tt)ir ^l^rer 
aReinung in ben t>ielen Qat^ten unferer SJerbinbung ju 
SoHen®) gelemt l^aben, miifjen mir im ijorliegenben^®) galle, 
follen iiberfdiriebene^^) 9luftrage au^gefill^rt toerben, auf 
beren 95arregulierung^'^) beftel^en, ba ttjir bei bem l^eutigen 
ungiinftigen ©efdiaft^ftanbe^^) unb ber tabelfofen'*) Sebie^^ 
nung^»), bie man ijon un§ Dorau^fe^t, offenbare^^®) 9tiji!o, 
toie biefe^, burdiau^") tjemxeiben miiffen"). 

^ud) bie einflilfterungen ber f^reunbe be§ ^rm Delevi, 
trot be]\en ablel^nenben") aSerl^alten^^^), laffen auf beffen- 
Umgebung'^i) ein \(i)rmidjelt}a^e^'^) Urteil nid^t ju^'). 

aSir hebauetn biefen 3n?ijd^enfaIP*), jn?eifeln aber nidit, 
bag unfere entfdieibung auf ^l^rer ©eite ijolle^ eint)er^ 
ftanbnig finbet. 

^ocfiaditung^tjon 
Selwin & Lewis. 
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No. 34. 

Constantinopei, 27. Mai 19.. 

^rren Selwin & Lewis, Leicester. 

^d) beftatige fjiermit ben (Smp^artQ ^^te^ Qke^tten 
tjotn 22. b§. aRt§. betrcffg 

M. Delevi, tt)otn)n icS) beften^ ^nntni^ nal^m unb bltte 
©ie, ben betreffenbcn Sluftrag ate annuHiert ju betraciiten, 
ba D. ji(i| ju S^aftejal^Iung nid^t berflelien tDifl. 

Elias Levi. 2)ie Unterjeic^nung be^ S^on!orbat§ in 
biefer %ngelegenl|eit f)at am 8. b§. 3Dtt§. angefangen; id^ 
l^abe fiir ^l^ren 2:eil fiir bie ^lijtbenbe \)on 30% unter*' 
jdirieben, toeld^e bar^) reguliert^) toerben foil, ©ollten ©te 
iebod^ 35% Dorstelien, fo toerben biefelben in 3 gtatenjal^^ 
lungen*) ju je 4 SDtonaten eriebigt*) & erbitte id) mix S^ren 
gefl. aSejdieib, ob ic^ biefe Stegulierung^njeife annel^men foil. 

Lazzaro Farro. Qu meinem Sebauem mug id) ^l^nen 
anjeigen, ba^ F. mit bem gelieferten geftreiften aWuffelin'* 
floff) 9?o. 7457 blau unb crente (f^altura bom 18. April 
b§. 30 gar nidit sufrieben ift unb mir benfelben jur aSerfii^ 
gung geftelli^) l^at. ®er @runb liegt barin, bag bie garbe 
creme faft n^eife unb bag bie anbere garbe nidit blau, fonbem 
blaulidigrftn^) ift. 3(i| l^abe benfelben einem S^aufer bor^ 
gelegt, bod) offerierte er mir einen ju niebrigen ?Prei§; 
berfelbe meinte^) audf), bag bie fjarbe creme ju l^ell tofire 
unb bie anbere fjarbe fein fd|dne^ Slau fei. 

9?ad) meiner Slnfid^t*) l^alte i(S) e^ fur§ befte, ben frag^ 
lidien ©toff ju retoumieren, [ba man bei ber je^igen 
Iritifd^en 3eit bod^ lein orbentlidie^^^) Slngebot") erplt. 
^(^ bitte ©ie balder, mir ^l^re saSeifungen ju geben. 

^od^ad)tenb. 

Eduard Reinhardt 
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No. 35. 

Leicester, 2. Juni 19.. 

^errn Eduard Reinhardt, Constantinopel. 

aSir beji^en ^fjt ©eelirte^ t)otn 27. t)or. 90?t^. unb jenben 
S^nen anbei 3lntn?ort filr 

Lazzaro Farro jur gefL Slbgabe* ®effen SJellatnatton^) 
i[t burc^au^ ungereditfertigt^), ba blau fe^jarat nacf) Ql^rem 
un§ eingefanbten fj^^^^^peit^') gef arbt*) Jt)urbc unb f iir creme 
eine bejonbere aSorfdirift nidit tJorlag''); iibrigen^®) ift ba§ 
crime ber (Streifen be^ rotcn ©toffee ganj gfeidiO, merf*' 
n?urbigertt)eife«) aber ntdit beanftanbet®)* 

aSir ma^en Farro iebenfall^ leinen aSorfdjIag jur 
®ute^°) unb n?urben tjorjielien, bte ^JSartie^^) an ben erften 
beften ^onfurrenten i)on bemfelben mit ^o^em ^dbaW^) 
lo^^ufdilagen^^). ttbrigen^ glauben tt)ir, bag n?ir fiber ba^ 
^Pdftdien^*) tjerfilgen lonnen, Stfldfenbung^'') i[t alfo t)or ber 
^anb^^) sn^edlo^i^); jebenfalB belieben ©ie Farro jdiarf 
gegeniiber ju treten") unb auf 9lnnal^me^») be^ ©toffe§ ju 
bringen* 

Elias Levi. aSenn 35% garantiert bar ober in ^iirje^) 
ialjlbar nid^t ju erjielen ift, toollen tt)ir un§ lieber mit 30% 
bar abfinben*^) laffen, benn eine 3cilllu^0 in brei aSiermo^ 
nat^raten^^) ift toenig ioerfotfenb^^) unb l^ier ni(f|t ber 3Jtixl)e 
ttjert^*). 

^od^ad^tenb 
Selwin & Lewis. 



{See Exercise 3, page 358.) 
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No. 36. 

Constantinopel, 18. Juni 19.. 

^erren Selwin & Lewis, Leicester. 

3(i| em))fing S^r ©eel^rte^ tjom 2. b^. 9Rt^. mit einlage^) 
fiir Lazzaro Farro, bie id) il^m jogleicf) iuftellte'^). 

Xto^ bet in ^l^rem tv* (Sd)reiben gegebenen 9lu§ftil)'== 
rungen^) unb ber t)on mir getnad^ten ernftltd^en*) aSorfte^ 
lungcn*^) fte§ fid) ber genannte ^aufer nid|t benjegen*^^), 
bie beanftanbeten^) 18 ©tiid 9RuffeIin[toff No. 7457 crSmc 
rnib blau ju belialten. (£r erflarte^) mir, bag er jeben 
SHuQenUid bereit n?are, fid) betn Urteile^) eine^ ©diieb^^* 
gerid)te^^) t)on un))arteiifd)en^®) ®efd|aftleuten su unter^ 
merfen^^); e§ fei gar nid)t jeine 9lbfid|t ju djilanieren^^) unb 
mer ha hef)aupte^^), ba^ bie beiben blauen 9?itancen^^) 
(aSare unb SKufter) ibentifd) feien, ber leibe ehen an garben^* 
blinb^eit^*). 

aSon bem Unterjd^ieb^^) bei ber ©remeniiance, bie bei 
feinem SWufter el^er in§ diantoi^^^) iiberginge^*), n^olle er 
gar nid|t reben, berjelbe jei ju auffallig^^)* ^6) f^aiie 
tnittlertoeile^®) ein ©tiid auf mein 3WufterIager genommen 
unb e^ berfdiiebenen £unben, unter anberen and) Finghelli, 
angeboten; niemanb Jt)oflte jebod) etJt)a^ babon Jt)iffen, toeil 
bie fjarbenjufammenftellung^^) migglitdt^'^) fei. (Sdilieglid) 
tnugte i(S) bod) auf Farro jurildfommen^^), ber auf meine 
bie^bejuglid^e Slnfrage^*) ben fraglidien ©toff nur mit 
einem 9?ad)laj3 bon £3 10s. Od. belialten n?iIL 

aSenn man bebenlt^^), ba% bet 9Kann bie SBare toalir^ 
fd^einlid)-*) nod) na(S)\te^ 3al)r auf Sager ^ahen toirb, fo 
ift ber beanftjrud^te^^) diabait nid)t su grog, jumal er audi 
fiir bie unbeliebte^^) 9?iiance einen billigen aSerfauf^jrei^^*) 
anfel)en^°) mug* ®a^ @efd)aft gel)t namlid) im allgemeinen 
unter alter ^ritil^^) fd)Ied^t. 



Digitized by VjOOQ IC 



50 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

Qf)xem aaSunjdie getnafe ttjcrbe id) tnit 

Elias Levi tnit 30% bar, ftatt mtt 35% bei langem 
Biel"^), abmadien. ©oeben trifft unter einfadieTn (£out)ert") 
S^re fjaltura fiir 

Stampos & Hadyos etn'*), toomit id) baS 9?6tige tjor^ 
nei^men tvctbe. 

Sn emartung 3l^rer gefl. JRad^rid^ten, jelciine id) 

^ociiaditcnb 
Eduard Reinhardt 
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No. 37. 



Leicester, 24. Juni 19.. 

^rm Eduard Reinhardt, Constantinopel . 

3n ©rlebigung^) 3l^rc§ &eet}tten tnjtn 18. crt. \enben 
tt)lr ^l^nen l^iemtit eine Stcbitnota^) )oon £3 10s. Od. fur 

Lazzaro Farro. SBir bcftel^en') 6ei unferer Sel^auj)'* 
tung*), bag F. !eme begrflnbetc Urfad^e l^at, ?lnftanbe') ju 
tnadien, ba ble SBarc nad^ feiner 3Dtuftert)orIage«) gefftrbt 
tvuxbe; totr jiclien aber tJor, bteje mifelid^e^) Slngclegenl^eit 
burd) a3ctt)inigung«) be^ obigen 9?ad^Iafteg jum ?tbf(i|Iu6 
ju bringen®). 

C. Hanopoulos l^at fftr bte le^te fjaftura t)om t)origen 
3al^rc nod^ ieinen ©l^ed gefanbt unb bitten tt)lr (£ie, xt)n 
baxnm ju erfud^en. 

aaSir bletben ^f)xe ttjeiteren ^adjxi^ten geme gemartig 
unb jeid^nen 

^odEiaditenb 

Seiwin & Lewis. 
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Leicester, 24. Juni 19. 



Selwin Si JLewiB, 

Leicester & Chemnitz. 



KREDITNOTA 
fiir 

Herm Lazzaro Farro, Constantinopd, 



19.. 
Mdrz 



I 



18 j Filr NacJilass auf gelieferten^ 
Musselinstoff No. 7457 blau 
and creme, laut Verein-^ 
barung mit Herm Eduard 
ReinJiardt. 



£i 3 



10 
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No. 38. 

Constaniinopel, 29. Juni 19.. 

^erren Selwin & Lewis, Leicester. 

Qd) em^fing S^r @eel^rte§ t)ont 24. b§. aRt§. nebft 
einlage fitr 

Lazzaro Farro, tt)omit id) ba§ 9t6tige beforgt l^abe. 

L. Hanos. ®a§ ett)ige^) §tnau§itei^en^) ber B^^^^^^^Q^^ 
f)at mid) tjeranlagt*), Hanos mit gerid^tlid^en ©d^ritten*) 
ju brol^en'). SHIerbing^ ift ein foI(^e§ ?Jerfa^ren^) bet ber 
je^igen frittfd^en 3^^* fel^r :peinlict)^). Um ben "ifflann ntd^t 
in§ Unglttd ju bringen^), l^abe td^ feinen 93itten enblid^ 
nacj^gegeben^) unb i^m bte SSerlangerung in ber Slbtra^ 
gung^®) feiner (Sd^ulb unter Sered^nung ber baju ge^Srigen 
Btttfen jugeftanben"). ©ie cri^alten bcntgemag^^) intermit 
^tuei neue 9tcce:pte tjon 
£22 8s. lOd. ^er 25. September^ 
£22 8s. lOd. ))er 25. Oktober f^^" 
n)eld)e (Sie t)or SSerfalF) bent Credit Lyonnais* junt 
^ncaffo^*) einfenben tvoUen. ^d) bin iiberjeugt, bag H. 
jeiner aSerbinblidifeit na(i)!ontnten") tt)irb, fonft tt)iirbe er 
©efal^r laufen, bag feine 9lcce:pte ))roteftiert^^) tuerben xmb 
ein fummarif(i)e§ aSerfa^ren^^) gegen il^n eingeleitet^^) tt)irb. 

^l^re 3Dtonierung^®) tuegen 

C. Hanopoulos i^abe id^ mir beften^ t)orgemerft unb mit 
bent betreffenben ^reunbe bereit^ diixct^pxad^e^'^) genommen. 

^d) glaube t)om November ift er ^^nen einen ffeinen 
Setrag fdiulbig^^) (£38?), tt)a^renb bie neueren^^) fjafturen 
in biefem unb int nad^ften donate fallig merben^^). 
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i^ixx bie 3it^^^f^ belieben ©te yjafturen unb fiabefd^eine 
fiic biefen S^unben burd) tnid^ 5u fenben, bamtt id^ eine 
0ett)iffe S^ontroIIe itber if)n fitl^ren^*) fann. 

Oi^ne Slnlag ju tne^r, fiegritge id) ©ie 

$od^a(i)tenb 

Eduard Reinhardi 



• See Letter No. 149. Le Credit Lyonnais is a well-known French Banking 
Company (Paris and Lyons), which has numerous branches throughout Europe. 
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No. 39 



Leicester, 10. JuU 19.. 

^erm Eduard Reinhardt, Constantinopel. 

SBir er^ielten ^l^re tuerte Bufd^rift^) t)ont 29. pto. tnit 
smei 3lcce:pten t)on 

L. Hanos , tt)ofiir tt)ir ^tjnen je^r ijcrbunben jtnb. 
asir ^ahen ^^te Stbredinunfl^) entf:pre(^enb t)erbud^t unb 
finb fro^, bag ©ie bie ©ad^e auf bieje SSeife sum Stftjd^Iug 
Qe6rad)t i^aben. SBtr bemerfen un§, bag bag 3^nfaffo burc!) 
ben Credit Lyonnais ju betDerffteHiflen') ift unb red^nen 
feiner 3^it*) <^uf ))imftlid^en eingang*^). 

C. Hanopoulos. SBir tvexben in 3ufunft alle btejen 
f^reunb betreffenben ®ofuntente burd^ S^re ^anbe gel^en*) 
laffen* SSerfaHen ift unfere SRed^nung t)ont 28. Oktober 
19.. t)on £38 6s. 9d., beren ©injug ©ie fid^ angelegen^) 
jein la]]en tuollen; tueitere l^afturen finb bent SSerfall nal^e. 

Qn ©rtuartung S^^rer ftet§ angenel^men 9tad^ridE)ten, 
^Id^nen mir 

^od^ad^tenb 
Selwin & Lewis. 



{For Exercises 4, 5, 6, and 7, see 'pages 359-362,) 
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III. CORRESPONDENCE RELATING TO TRANSAC 

TIONS IN GOODS, FORWARDING PACKAGES 

FOR SHIPMENT, CLAIMS, &c. 
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TRANSACTION No. 1. 
Buyers : ROSENTHAL & CO., Dresden. 
Sellers : WERNER & HEATH, Huddersfield. 

SUMMARY OF THIS SERIES : 

40. — Letter advising visit of traveller. 

41. — Letter confirming order given to traveller and enclosing copy of 
order. 

42. — Buyers recommend prompt execution of their order, €uid stipu- 
late date of delivery. 

43. — Sellers advise buyers of impossibility to complete goods within 
stipulated time, and propose peurt-sending. 

44. — Buyers consent to part-sending, and give shipping instructions, 
&c. 

45. — Sending invoice and reference pattem?, cuid stating date for 
delivery of remaining goods. 

46. — Buyers acknowledge receipt of invoice, and hurry on delivery 
of remainder of goods. 

47. — Sellers send invoice for remainder of goods. Remarks about 
substituting certain goods, €uid soliciting further orders. 

48. — Buyers acknowledge receipt of invoice and goods, for which 
cheque on London is being remitted through Bank. 

49. — Bfiuik's remittcmce of cheque, together with receipt-form. 

60. — Sellers acknowledge receipt of cheque received through bank, and 
solicit further orders. 

EXERCISES : 

{See Section 4, Exercises to be rendered into Oerman, page 363.) 

I. — Re Letter No. 47. Making out invoice for £132 lis. 6d. 

2. — Re Letter No. 60. Sellers point out an error in invoice sent 
by Letter No. 47, and enclose credit note. Making out a 
credit note. 

3. — Buyers acknowledge receipt of credit note, and thank for 
pointing out error. 
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40. Visit of traveller advised. 



TRIlerner & Deatb* 

telegrams: "prompt." 



Huddersfield, 7. April 19.. 

^erren Rosenthal & Co., Dresden. 

"iflit ®egentt)artigem^) bee^ren tt)ir un^, ^fjncn mitsu^ 
teilen, bag unfer aieifenber^), ^err L. Oldman, fid^ bag 
aSergniigen madden tt)irb, Qfjuen in tveniqen Xaqen feine 
SluftDartuufl^) su madden unb Q^nen unfere 9?eui^eiten*) 
t)or5uIegen. 

e§ foil ung freuen, burrf) iijn einen i^iibfrfien 9luftrag 
ju erl^alten, auf beffen Slu^fii^rung tt)ir, mie immer, bie 
Gtogte ©orgfalt tyextvenben tnerben. 

SBir em:pfef)Ien un§ Q^nen 

^orfiad^tunfl^tjoll 

Werner & Heath. 
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41. Gon&rming order given to traveller. 
Order-copy enclosed. 

Huddersfield, 17. April 19.. 

§erren Rosenthal & Co., Dresden. 

®urd^ aSertnittlung^) unfere^ 9ieifenben, ^erm L. Old- 
man, eTn:pfingen tr)ir ben un^ gutigft erteilten ^tuftrag^) auf 
©ofenftoffe^), tpofur tuir Q^nen t)erbinblid)ft banfen*\ 
inbem tr)ir ©ie i)cr|id^em, bag tuir ber Slu^fu^rutiG bie 
gro^tc ©orgfalt angebeii^n laffen'), um ©ie in jeber ^in^ 
ji(i)t jufrieben 5U ftellen* 

Snliegenb finben ©ie Drberfo:pie*, tuorauf alle einjel^ 
l^eiten*) t>cxmcxlt finb* 

e§ freut un§, nad) folanger Unterbred)ung^) unferer 
aSerbinbung, mit einer neuen Drber t)on ^^nen betraut^) 
morben ju fein unb tuir J^offen geme®), in B^funft mieber 
in xedji lebl^aften aSerfefjr^^) mit Sf)rem tuerten ^aufe ju 
tomnten* 

^n bicfer angenef)men ©rtDartung em:pfef)Ien tuir un§ 
S^nen 

$od^ad^tung§t)on 

Werner & Heath. 



* In order to avoid misunderstanding, it is advisable to send a customer a copy 
of his orders, specifsing all particulars relating to price, discounts, time of delivery, 
charges for packing, insurance, <&c., and so indicate exactly bow the orders will be 
executed. 
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42. Customers recommending prompt execution ot their order, 
IRosentbal 8i Co. 

Dresden, 18. April 19.. 

^crren Werner & Heath, Huddersfield. 

asir fatten t)ergangener Xa^t^) ba§ aSergniigen ^^t^n 
SReifenben, $erm Oldman, bei un^ beflriigen^) ju fdnnen 
unb erteilten il^tn bei biefer ®eleflent)eit einen Sluftrag 
an] ^ofenftoffe, \>tn ©ie injtpifdien') tooiji erl^alten l^aben 
tperben. 

aSir bestpeden*) nun mit ^utigent, S^^^^ rafrfie 
fiieferung*^) biefer ©toffe befonber^ an^ ^er^ ju legen*), 
bantit tpir bie SBare red^tjeitig^) fitr bie ©aifon erfialten; 
mir red^nen beftintntt barauf , bag ©ie ben Sluftrag f))atefteng 
SWitte na6)'\itn ^onatg fom^Iett jur Slu^fit^rung bringen^)* 

^n ertuartung S^rer gefL 9?ad^ri(i)ten, jeidinen tt)ir 

^od^a(i)tungt)on 

Rosenthal & Co. 
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43. Completion of goods impossible within time stipulated. 
Part-sending proposed. 

Huddersfield, 21. April 19.. 



^erren Rosenthal & Co., Dresden. 

^reusenb^) mit unferem ©rflebcnen t)ont 17. b§. S0lt§., 
mit Dxbexlopie, em:pfingen tvix Qtjx ©eei^rte^ tjom folgenben 
Xaqe unb teilen Ql^nen barauf Pflid^ff^) mit, bag e^ un^ 
flanj unmdgUci^ ift, bie qetvaf)lten^) (Stoffe innexf)alb hex 
Gegebenen fjrift*) fom:pIett au^^u^uifxerif ba bie tneiftcn 
®effin§ yieutjciten fiir bie fommenbe ©ommerfaifon jinb 
unb be^l^alb erft angefertigt tuerben miiffen. 

aSir l^aben ben Sluftrag fofort nact} (Sx^aW) in 9trbett 
Gegeben^) unb ertuarten bie Sieferung eine^ 3:eile§ ber 
aSaren in ca. 10 — 12 2:a8en, ben tvxx ^i)nen auf SSunfdE)^) 
bann fofort jugel^en laffen !6nnten. ®ie Slnferttgung^) be§ 
SRefte^ biirfte®) tueitere 4 — 6 aSod^en in 9lnf:pru(i) nel^men^<»), 
toeil eintge ^afd^inen jur 3^it ^i^t frei finb, bod) biirfen 
©ie barauf red^nen, bag toir alle^ aufbieten^^), um bie 
Sieferung fo fel^r ate mdglid^ ju befd^Ieunigen^^). 

Selieben ©ie un^ ntitjuteilen, ob tuir jutoarten^') follen, 
big bie aSaren !ont:pIett finb, ober ob tuir einen 3:eil t)orab^*) 
fenben fdnnen. 

S^te giitigen Stac^ric^ten getuartigenb^*^), jeid^nen totr 

^od^ad^tung^tJoU 
Werner & Heath. 
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44. Part-sending consented to. 



Dresden, 24. April 19.. 



^erren Werner & Heath, Huddersfield. 

:3n eriebigung 3^re^ SBerten t)om 21. crt. bitten tpir 
©ie, unter obtpaltenben Umftanben^) einen 3:eU ber beftellten 
©toffe fofort nad) l^ertigftelluno^) ju f:pebieren, unb smar*) 
an unfern ©:pebtteur in Hamburg, ^errn Julius Rudert, bem 
tuir S^pruftionen jur SBeiterbefSrberung*) ber SSaren geben 
tuerben; bie 9Ser|ici)erung bi^ Hamburg belieben ©ie jn 
beforgen'). 

aSir t)offen, bag ©ie befonbere ?lnftrengungen®) madden 
merben, um tpenigften^ einen grogeren Seil ber ©toffe auf 
ben aSeg ju bringen^), benn bie ©aifon fiir ben SSerfauf 
ftel^t tjor ber 3:ure^) unb unfere ^unbfd^aft^) ertuartet t)on 
un^ ein reid^ afjortierte§ fiager^**). 93ejiigli(i) ber Sieferung 
be^ Slefte^ ertuarten tr)ir nod) einc genauere 9lngabe^') be^ 
5)atum^. 

3n entgegenfe^ung*^) ^l^rer gaftura, begriigen mir ©ie 

§o(i)a(i)tungt)on 

Rosenthal & Co. 
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45. Sending invoice and reference patterns. Remainder 
to be delivered shortly. 

Huddersfield, 7. Mai 19.. 

©erren Rosenthal & Co., Dresden. 

SBir em))fingen f. 3t. S^r ®eef)rte§ tjom 24. tjor. ^t^. 
unb "i^aben ^eute ba§ aSergniigen, ^^nen mit fjaftura iiber 
einen 3:eil ber jum SSerf anb gebraditen^) (Stoffe aufju^ 
marten^), beren 93etrag t)on £137 198. Od. 

©ie un^ gefL gutjd^reiben tDoIIen. 

S^ren SSeifungen') gemafe f)aben tr)ir bie ©enbung via 
Grimsby an ^errn Julius Rudert in Hamburg §u S^)rer 
aSerfilgung*) abgejanbt. Sieferenjntufter^) t)on ber ©en== 
bung lafjen tr)ir Ql^nen unter ^reujbanb^) in 6 5pafet(i)en 
jugef)en. 

aSie ©ie au§ ber fjaftura ju erfe^en belieben, i[t e§ un§ 
gelungen^), faft bie ^alfte ber ©toffe ^l^re§ iDerten 9luftrage^ 
l^ereinsubefommen^) unb tun tvix unjer 9W6gIid^[te^, ben 
9teftteiP) gegen @nbe b§. 9Konat§ jur 3tu^fiif)rung ju bringen. 

^nbem tr)ir guten @m:pfang ber ^eutigen ©enbung 
lt)iinj(i)en, em^^fe^Ien tr)ir un§ ^^nen 

§od^a(i)tung§t)on 

Werner & Heath. 
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Telegramme: „ Prompt.' 



fiir 



Huddersfleld, 7. Mai 19. 
FAKTURA 
Herren Rosenthal ds Co.y Dresden. 



von WERNER & HEATH. 

SancUen Ihnen fiir Ihre loerte Rechnung und Oefahr durch VermiU- 
lung der Herren John StUcliffe <Ss Son, Orimaby, an Herm Juliua 
Rudert, Hamburg, zu Ihrer Verfiigung, veraichert: 

"^h" XX 316-317 2 Balkn. 
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t^ Etwaige Reklamationen koniien nur innerhalb 8 Tagen nach Empfang der Waren 
beriick.sichtigt werden. 
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46. Acknowledging receipt of invoice. Hurrying on 
execution of remainder. 



Dresden, 19. Mai 19.. 

^erren Werner & Heath, Huddersfield. 

aSir G^Icingten in ben 93eji^ ^^xe^ SSerten t)om 7. b§. 
3D^t^. nebft^) fjaftura iiber Qemad^te (Senbunq im Setraoe 
t)on 

£137 198. Od., tt)ofiir tr)ir ©ie er!annt ^aben. ©obalb tuir 
ben 9ieft ber SSaren em^jfanQcn f)aben, tuerben tuir Qtjnen 
fftr ben ©efamtbetraQ^) ^Injd^affunQ^) mad)en. 

aOSir bitten (Sie bei biejer ©elegen^eit emeut*), bie 
fiieferunQ be§ 3liidEftanbe^^) nadj ,traften«) ju bejd^Ieunigen 
unb bleiben nun Sf)re ?lte(i)nnnQ bariiber Qetuartig^). 

Snstuijd^en sei(i)nen tt)ir 

§ocf)ad)tenb 

Rosenthal & Co. 



Digitized by VjOOQ IC 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 69 

47. Invoice, &g,, sent for the remaJnder of goods 

ordered. Substituting certain design ordered, and 

soliciting further orders. 

Huddersfleld, 31. Mni 19.. 

iperren Rosenthal & Co., Dresden. 

aSir erl^ielten ^f)xe to. 3uj(^rift t)otn 19. b^. "SJlt^,, t)on 
bcren Snl^alt tt)ir beften^ banttnb S^enntni^ nal^men. 

5!Jtit ^eutiQetn beel^renO tutr un^, 3^nen Sied^nuttQ fiber 
ben SReftteil S^rer tuerten Drber su iiberreid^en^), betragenb 
£132 lis. 6d. , unb bitten ©ie, un^ bamit gutifift ju erfennen. 

S33ie friil^er ^ahtn tt)ir bie ©enbung burd) SSermittlung 
ber §erren John Sutcliffe & Son in Grimsby an §errn 
Julius Rudert in Hamburg ju ^l^rer aSerfiigung birigiert, 
bem ®ie ^tjxe SSeijungen jufommen laffen tvollen^). ®ie 
Sieferensmufterlarten*) 'oon gejanbten SBaren er!)alten ©ie 
unter ^reujbanb in 7 $a!et(^en. 

Seiber*) toax e^ un§ trofe alter 93emut)ungen*) ni(i)t 
moglid^, ®efjin 387 l^ereinjubefommen, ba bie 5Kaj(^ine, 
auf ber biefe SBare gemadit tt)irb, bi^l^er nid^t fret getuorben 
ift. aSir eriaubten un^ bdt)ex, biefe Shimmer burd) ein fet)r 
a^nlid^e^') 5)effin, namlid) 379, ju erfefeen^) unb f)offen ©ie 
bamit eint)erftanben*). 

aSir geben un^ ber ^offnung l^in*<*), ba^ ©ie mit ber 
?lu^fuf)rung S^re§ tt). Sluftrage^, bie ®egenftanb befonberer 
Slufrnerffamfeit getuefen ift, t)onauf^O jufrieben finb unb 
un^ red^t balb mit tueiteren Drber^ erfreuen^^j^ 

<Btet^ mit aSergniigen ju Qf)xen ®ienften, ^eidjnen tt)ir 

L§od)ad)tung^t)oIl 

Werner & Heath. 

{See Exercise 1, page 363. ) 
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48. Acknowledging receipt of invoice and goods. 
Remittance sent in settlement of a/c. 



Dresden, 26. Juni 19.. 

©erren Werner & Heath, Huddersfield. 

^fjt ©eetirte^ t)otn 31. Mai ncbft gaftura gelanQte in 
unferen 93efife^), ebenfo bie falturierten SSaren, bie fd^on 
t)or einiQcn Sagen eingetroffen^) finb unb unfem t)oIIen 
Seifall fanben«). 

3ur 2tu^0lei(i)un0*) ^^rer beiben Sied^nungen, abjug* 
lid^'^) 2J% ^affeffonto, laffen tt)ir Sft^^^ butd) bie Dresdener 
Bank, f)ier, 

£26^3 158. 3d. &)ed a/London, 

laut unien^tet)enben ®etaiB^), jugel^en, imb hitien <Bie, un^ 
ben ©m^jfang ber Siimeffe gefL anjuseigen'). 

9td)tung^t)on 

Rosenthal & Co. 

^ufftellung. 

£137 198. Od. gattura t)om 7. Mai 19.. 
£132 ll8. 6d. „ „ 31. Mai 19.. 

£270 108. 6d. 

£6 158. 3d. 2i% fur S^affejal^Iung 
£263 158. 3(L &)td a/London burd) bie Dresdener Bank, 
baf)ier®). 
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49. Sending of remittance through Bmk, 



Dresden, 26. Juni 19. . 



^rren Werner & Heath, Hudderafield. 

Stn StuftraQ nnb fiir die^nnriQ^) bet ^erren Rosenthal 
& Co., balmier, iiberfenben tt)ir Ql^nen inliegenb 
£263 158. 3d. ©l^ed a/London, 

tuomit ©ie nad) bent SQSillen^) ber ®enannttn t)erfal^ren^) 
tDoIIen. 

®en @m))fang belieben ©ie un^ auf beifolgenbetn 
gormular*) ju beftatigen. 

Dresdener Bank 

pp. R. Knapp S. Blau 
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Direhtion Oer BresOener asanh, 

Dresden. 



3Bir befdieiniQen X)ierTnit ben ©m^jfancj ber un^ unterm 
26. dies. Mts. gemad)ten 9timeffe t)on 

£263 15s. 3d. Check a/ London 
^U ®unften ^^^ H err en Rosenthal <&; Co., Dresden. 

Hvddersfield ^^^ 29. Juni jg 

2ld)tun9^t)0ll 
Werner & Heath.'' 



Keceipts sent^broad need not be stamped. 
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50. Acknowledging receipt of remittance to customers, and 
further orders solicited. 



Huddersfleld, 29. Juui I9. 



^rren Rosenthal & Co., Dresden. 

^f)xem SBerten t)om 26. crt. ^ufolge em:pfingen tt)ir burd) 
SJermittlung ber Dresdener Bank, bott, Qtjcd im Setrage 
t)on 
£263 15s. 3d. a/ London, 

bie tt)ir jum Segleid^^) unferer fjafturen t)OTn 7. & 31. Mai 
b^. 3- t)ertt)enben2), inbem tt)ir 3^nen bafiir t)erbinbli(^ft 
banfen^). 

@^ freut un§*) ju t)erneT)men'^), ba% bie Slu^fiil^rung 
S^re^ tDerten 2luftrage§ (Sie t)onauf befriebigte^) unb tuir 
^offen geme, bag Sie fid) bei tuiebereintretenbem 93ebarf') 
unfer erinnem*) tuerben. 

Qn biefer angenel^men ertuartung em))feif)Ien tuir un^ 

5IKit §orf)a(i)tung 
Werner & Heath. 

(<J?ec Exercises 2 and 3, pages 363-364.) 



Digitized by VjOOQ IC 



74 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 



TRANSACTION No. 2. 

Buyer : S. ZWOLLE, Amsterdam. 

Sellers : BARTLETT & SONS, Bradford. 



SUMMARY : 

51. — Letter conditionally agreeing to execution of order received, in 
consequence of information received about buyer. (See 
Letter No. 145. p. 226.) 

52. — Buyer accepts proposal of part payment in advance, and presses 
for delivery of goods ordered. 

53. — Sellers' answer to Letter No. 52, giving approximate date of 
delivery. 



EXERCISES : 

4. — Buyer sends a cheque on London for £180, in payment of first 
half of the order given, and presses for delivery. 

5. — Sellers acknowledge receipt of cheque, and promise to make 
delivery within a few days. 

6. — Sellers send invoice for £387 6s. 9d., and advise draft for the 
balance. 

7. — Buyers inform sellers of having received goods, and of acceptance 
of advised draft. 
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51. Execution of an order conditionally agreed to. 



3Bartlett Si Sons, 

Telegraphic Address: Bartletts. 



Bradford, 9. April 19. 



§erm S. ZwoUe, Amsterdam . 

aJlit 93ejugnal^me auf ben un^ buidj unfere SSertreter^), 
bie §erren Sternberg & Co., bort, gefdlligft erteilten Stuftrag* 
eriauben tvh un^ ^^nen mitjuteilen, baft tuir erfte ©efcfidfte^), 
tt)ie itn tjorliegenben^) f^alle, nur gegen Sarregulierung*) 
itn t)orau§') abjujcftliegen*) ^jflegen'). 

Ittn inbe§ bie Stu^fii^rung biefe^ ?luftrag§ Su erlei(i)tem 
unb bamit bie aSerbinbung'^) tnit ^l^rem tv. $aufe ju er^ 
fiffnen^), finb tuir bereit, t)on ber 9?egel etoa^ abjutDeid^en^®), 
inbem h)ir nur bie 93aranfcf)affung^^) ber ^alfte be^ SBerte^ 
hebiuQen, tt)af)renb bie jtueite ^alfte burrf) ®reimonat«^ 
accepi^^), tt)ie iiblid^"), ju orbnen ift. 

aSir l^offen ©ie mit biefer 93ebingung, bie ben 
aSerfialtnifjen bfillig entf^jrid^t^*), eintjerftanben unb er- 
tDarten beren ))ofttt)enbenbe^«) fdiriftlid^e^*) Seftatigung, 
bamit bie Slu^fii^rung 3f)re^ merten Sluftrag^ !eine 
tueitere aSer^dgerung^') erleibet^^). 

;3n5tt)ij(i)en jeidinen tuir 

Qodjadjienb 

Bartlett & Sons. 



* See v.. Correspondence relating to Enquiries and Information about Firmn, Exercise 
IfPage 396, and Model Letter No. 145, p. 226. In consequence of the information 
received rospectiiig S. Zwoile. Bartlett & Sons considered it advisable to stipulate pay- 
ment half cash, and half against acceptance. 
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52. Proposal accepted; execution of goods urgent 



Amsterdam, 12. April 19 



iperren Bartlett & Sons, Bradford. 

3n 3lnttt)ort auf Qf}x &eef}xte^ t)om 9. crt. teile id) 
;Sf)nen mit, ba^ id) mit bem S^^^tt befjelben Qan^ ein< 
tjerftanben^) bin unb bitte ©ie, mir gefl. anjuQeben^), auf 
tuie l^od) fid) bie fjaftura belaufen^) tt)irb; idj tuerbe ^l^nen 
aKbann fofort fiir bie ^cilfte einen ©^ed auf London 
auget)en laffen. Sd) nefjme an^), bag ©ie mir fiir biefe 
93arsa:f)Iung 2% S^affaffonto getud^ren merben. 

®ie aaSaren finb augerft ^jreffant*) unb bitte id) ®ie, SI,r 
9K5gUd)fte^ ju tun, bamit felbe @nbe nad)fter aSod)e beftimmt 
5ur aSerfenbung fommen. 

^9ld)tunG^t)on 
S. Zwolle. 
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53. Answer to Letter 52, Execution of order delayed. 



Bradford, 15. April 19.. 



©erm S. Zwolle, Amsterdam. 

SaSir erl^ielten ^l^r ©eefirte^ t^om 12. b^. 9Wtg., t)on 
be]\en ^nf)ali tuir mit ®anl Sienntni^ ne^men. 

®ie f?altura unjerer ©enbung toitb fid^ auf ungefa^r 
£360 belaufen; bie genaue ©umme ijermfigen^) tr)ir ni(J)t 
ansugeben, bB bie SSare fertig ift, ba bie Sange^) ber ©tiicfe 
i)ertd)ieben ift^), ®ie ?lnfertigung*) erforbert inbe^ einen 
3eitraum*) t)on ca. 14 Xagen bi^ 3 S33o(i)en, fo bag tr)ir bie 
aSare nid)! t)or ®nbe b^, 9Wt§. abliefem lonnen; Sie biirfen 
fid^ barauf t)erlaffen^), bag tuir unfer 9WogIicf)fte^ tun, um 
bie 9lu^fi!if)rung ^l^re^ tv. 3luftrage§ nadj Xur\li(i)teiV) ju 
befd^Ieunigen^). 

fVut Sarjal^Iung !6nnen tuir leiber ni(i)t me^r aB 1% 
getuai^ren. 

^odjadjienb 

Bartlett & Sons. 



{See Exercises 4, 5, 5, and 7, pogre* 364-365.) 
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TRANSACTION No. 3. 
Buyers: LEOPOLD SCHREINER & CO., Dusseldorf. 
Sellers: JOHN SAMUEL & CO., Manchester. 
Forioarding Agents : R. SCHNEIDER & CO., Antwerp. 

SUMMARY : 

54. — Sellers confirm order received, and state time of delivery. 

55. — Sellers inform customers of delay in executing their order, and 
state another date for delivery. 

56. — Sellers send invoice in execution of order received. 

57. — Sellers advise forwarding agents, to whom goods were consigned. 

58. — Forwarding agents advise J. Samuel & Co. of instructions received 
having been carried out. 

EXERCISES : 

8. — Buyers send an order to Sellers for prompt execution. 

9. — Buyers acknowledge receipt of Letter No. 55, and press for 
delivery of the goods ordered. 

10. — Buyers send instructions to their forwarding agents in Antwerp. 

11. — Buyers acknowledge receipt of Letter No. 56, and enclose cheque 
in settlement of invoice. 

12. — Sellers acknowledge receipt of remittance. 



Digitized by VjOOQ IC 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 79 



64. ConSrmation of order, 

{See Exercise 8, page 366.) 

Telegrams : Security', 
abc code used, 5th edition. 

3obn Samuel & Co. 

Manchester, 27. Januar 19. 

^rren Leopold Schreiner & Co., Diisseldorf. 

aSir banfen Qf)nen beften§ fitr ben un^ mit Qi)xem 
©eefirten t)otn 24. b§. 9Kt§. freunblid^ft erteilten ^luftrag, 
ben h)ir jur forgfditigften 3lu^fu^nmg in 9?ota flenommen 
l^aben; bie fiieferung erfolgt in 2 — 3 SSod^en. 

(Stet§ mit aSergnfigen ^ftren ©ienften getDibmet, jeidinen 
tuir 

©od^ad^tenb 
John Samuel & Co. 
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55. Execution of order delayed. 



Manchester, l. Marz 19. 



§erren Leopold Schreiner & Co., Diisseldorf. 

aSir hthantxxi Ql^nen mttteilen ju ntujjen, bag e^ un^ 
tnfolge in bet J^abrifation eingetretener ©d^tDierigfeiten 
ni(f)t ntdglid) \% ^l^ren un§ unternt 24. ^anuar b§. 3§. 
giitigft erteilten 9luftrag sur t)erjpro(f)enen 3^it au^iu^ 
fiil^ren; tDir tDcrben aber unjer 9KdgIi(f)fte^ tun, unt in ca. 
2 — 3 aSod^en ©enbung gu ntadien. 

^njtDijdien empfel^Ien mir un^ Ql^nen 

$o(j^a(f)tenb 
John Samuel & Co. 



{Sez Exercise P, page 366.) 
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66. Sending Invoice for goods shipped, 



Manchester, 4 April 19 . 



^erren Leopold Schreiner & Co., Diisseldorf, 

aSir gelanQten in ben Seji^ ^ijxc^ aSerten tjotn 4. b§. 
9!»t§. & ^aben fjcute ba§ aSergniigen ^f)nen fjaftura iibcr bie 
un^ guttgft beftelltcn^) SaSarcn ju iibcrreidien^), bcrcn 
93etrag t)on 
£493 7s. 6d 
Ste un^ gcfl. gutfdireiben*) tDoIIen. 

Ql^rcr aScifung gcntd§, l^abcn tuir bie Scnbung an bie 
•t^erren R. Schneider & Co. in Antwerpen birigicrt*) iinb 
bitten ©ie, biefen ^rren gefl. ^l^re aSerfiigungen*) jn 
geben. 

®ie aSerfidierung®) l^aben tDir bi^ S(ntrt)erpen bejorgt^). 

aSir entpfel^Ien un§ ^l^nen 

^od^ad^tung^tjoll 

John Samuel & Co. 
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57. Letter to forwarding agent 



Manchester, 4. April 19. 



^rren R. Schneider & Co., Antwerpen. 

SBtr be^tDcden^) tnit ^eutigent^) Q^nen tnitjuteilen, baft 
tDir Q^nen bnxd} 9?erntittelung^) ber ^erren Heath & Co. 
barter*) 

L.s^&c. 1^43 _ie48 6 fallen') 93auTntr)oIItDaren«), 
fiir ie £265 Os. Od. big Antwerpen t)erfi(f)ertO, ®etDi(f)te 
etc. laut inliegenben ®etalB, ^UQcfien lajfen unb bitten 
©ie, bantit nadj ben SOSeijungen ber ^erren Leopold 
Schreiner & Co. in Diisseldorf ju t)erfal)ren^). 

3r(f)tunggt)on 

John Samuel & Co. 
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3; 



58. Answer to Letter 57; goods forwsirded according to 
instructions. 



TR. Scbncit>cv Si Co., 

SpEDTTION & KOMMISSTON. 



Antwerpen, 12. April 19.. 



^ §erren John Samuel & Co., Manchester. 



I ^i^retn SBerten t)otn 4. b§. 3(Rt§, getnag eri^ielten tuir 

< burd^ bie ^rrcn Heath & Co. borten 
I L S & C 1643—1648 6 ©alien "iSaumtvolltvaxcn, 
I bie tDir laut Qnftruftionen ber §erren L. Schreiner & Co. in 
i Diisseldorf unter 9ia(i)nal^me^) unjerer Spejen^) tDeiter^ 
beforbem') tuerben. 

Qnbent mir Ql^nen fiir St)re freunblidie 3w^^ifw^0') 
beften^ banfen, jeid^nen tuir 

§o(i)a(^tun0§t)on 
R. Schneider & Co. 



(^'ee ExercUes 10, 11, and 12, pagt8 366-367.) 
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TRANSACTION No. 4. 

Buyers: GOLDSCHMIDT & CO., Berlin. 
Sellers: ROBERT LAMB & CO., Manchester. 
Foriuarding Agent: JULIUS RUDERT, Hamburg. 

SUMMARY : 

59. — Forwarding Agent informs buyers of goods having been damaged 
by sea-water. 

60. — Buyers refer to Sellers re damaged goods. 

61. — Sellers write to Forwarding Agent ordering a survey of goods 
damaged, with restrictions. 

62. — Forwarding Agent replies to No. 61, stating impossibility to 
carry out instructions received. 

63. — Sellers reply to No. 62, finally ordering a survey of goods by 
Lloyds' Agents. 

64. — Forwarding Agent sends documents relating to the survey of 
damaged goods. 

65. — Sellers acknowledge receipt of documents received from Forwarding 
Agent. 



EXERCISES : 

13. — Sellers acknowledge receipt of Buyers' letter (No. 60), with en- 
closure, informing them to revert to the matter later on. 

14. — Sellers submit Buyers documents re average, and enclose credit 
note for damages recovered. 

15. — Buyers acknowledge receipt of Sellers' letter, and await further 
report re cost of re-finishing goods damaged by sea-water. 

16. — Sellers now forward goods re-finished, and enclose invoice for 
expenses. 
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59. Goods damaged by sea-water. 



5uliU0 1Ru5ert, 

Spkditions-Geschaft. 

Hamburg Chemnitz. Leipzig. T^^rrul^w. 

Rpi St, Ann An 7 Tower Chambers, 

jsei »t. Annen 7. Giro-Conto bei der Reichsbank* London Wall. 



fQambuiQ, 3. November 19 . 



^rrcn Goldschmidt & Co., Berlin. 



I Snfolge einer ]cf)t f(i)tr)ercn^) atcije f)ai ber ©ant^fcr^) 

^^ „Navarra" tjon Goole etnen 3:eil jciner Sabung') na§ t)on 

I ©ecnjaffer geliefcrt^), barunter and} bie fiir 3^re tDcrte 

s SRed^nung beftitntntc ©enbung 

3 « *« 1849 1821 1822 3 mften 93aummoatr)arcn. 

I ®ie afil^bcrct') ift nadi) ©adilage') fiir ben ettDaigen 

^. ©d^aben^) nid^t tjerantoortlid^, biefer tpurbe t)ielmel^r*) 

"' t)on ber 8SerfidE)erung^^®efenfd)aft^) ju tragen fein, jofern 

I er bie in ber ^jjolice^®) tjorgejel^enen") ©efreiung^^jrocente^'^)! 

< iiberftefgt; anbemfalB miirbe @rfafe^«) ni(f)t ju leiften^*) 

I fein. ®a fic^ nun itber ben Utnfang") be§ ©d)aben§ 

I ®enauere§ begreiflidiertDeife^^) l^eute nodi) ni(f)t fagen la^i, 

I unb bie S^often ber 93efi(f)tigung") unb ©dE)aben§feft*= 

ftellung^®) jeiten^ eine§ ju emennenben^^) ©jperten aber 

ganjlid^ ju Q^l^ren Saften fein tDiirben, tvenn \idt} ^erau^^* 

Pelfen^) foUte, ba§ ber Sd^aben bie 93efreiung^|)rocente 
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nid)t iiberfteigt, fo em^fel^Ic id) ^ijnen, fid) mit Qi)tex 
8Scrjid)erun0§^@efenfd)aft ba^in ju eintgen^^), bag btc 
t)crbinblid)e22) ©d)aben§feftftenun0 am bortigen ^lafee in 
Qt)xem 93eifein^») ftattfinbet, tuoburd^ jid) bie ertDa^nten, 
erfal^runo^getna^^*) l^ol^en S^often toixxben tjcrmeibcn laffen. 

93eftel^cn ®ie tnbe§ barauf, bag bie Sd^aben^feftftellung 
l^ier erfolgt^*), fo bitte id^ um gefl. umgc^cnben 93efd)eib, 
fotDie um 9KitteiIung, bei tvcld^cx ©efellfc^aft bie SBare 
t)erfi(^ert ift; id) tperbe aBbann 9?6tige§ fofort t)eran^ 
lafjen^^). 

$o(^aci^tung§t)on 

Julius Rudert. 



* Giro-Con to bei der Reichabanlc = Transfer-Account with the German Imperial 
Bank; that is. transfers of money can be made through this bank, which has agencies 
all over the German Empire. 

t The Average Clause in Lloyds' Policies runs thus : — " Com, salt, flsh, fruit, flour, 
and seed are warranted free from average, unless general, or the ship be stranded ; 
sugar, tobacco, hemp, flax, hides, and skins are warranted free from average under 
five pounds per cent., and all other goods, also the ship and freight, are warranted 
free from averagt under three pounds per cent., unless general, or the ship be stranded." 
See Hooper & Graham, " Modem Business Methods," Import and Export Trade, page 
156. 
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60. Letter 59 sent to insurers. 

Berlin, 4. November 19.. 

^erren Robert Lamb & Co., Manchester. 

9?on ^rm Julius Rudert in Hamburg ging 
un^ foebcn tnitfolgenbe^^) ©c^retben ju, laut tvcldjem 
bie t)on ^fjxex ©enbung l^crftantmenben'^) 3 5liften 
^g.^ Jt 1849 1821 1822 auf bent ©eetran^port') nag 
getporben fein follen. 

®a ©te felber bie 9Serfi(i)erung ber SBare t)orgenotnnten 
f)aben, fo bitten tnir ©ie, fid) ntit §^rm J. Rudert bireft 
in§ (£int)emet)nten $u fefeen*) unb il^nt ^l^re ^nftruftionen 
ju erteilen. SBir ertuarten j. 3^. 93eri(f)t unb Stbred^nung. 

.^o(f)a(^tenb 

Goldschmidt & Co. 



(See Exercise 13 y page 367.) 
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61. Insurers order survey under reserve. 



Manchester, 9. November 19. 



§erm Julius Rudert, Hamburg. 

aSejugne^tnenb auf ^f)x Sdireiben tjotn 3. b^. 50?t§. an 
bie ^rren Goldschmidt & Co. in Berlin, be^iiglid) ber 
6ej(i)abi0ten^) 3 .tiften 

«•{.«• JJ 1849 1821 1822, teilen mir Q^nen fiierburd) mit, 
bag tr)ir bei ben 2Io^b§ t)erfi(^ert finb. ^m j^alle ber 
(Sd^aben 3% be§ t)erfici^erten aSerte^ iiberfteigt, bitten tuir 
Sie, bie ^nfpe!tion^) burd^ ben bortigen Lloyds ^Igenten ju 
tjeranlaffen*) unb un^ ba^ ®ofuntent aUbann einjufenben. 

®ie Siften finb tpie folgt t)erfi(f)ert: 
1849 £260; 1821 £350; 1822 £280. 

^odjadjicnb 
Robert Lamb & Co. 
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62. Impossibility of earrying out instructions given in 6L 

Hamburg, ll. November 19.. 

^erren Robert Lamb & Co., Manchester. 

^m ^eji^ S^rer geel^rten t)orgef'trigen^) 3wf<f)i^ift 66- 
bauere id) \t\)x, Ql^nen ertDibem^) ju ntiijjen, ha'^ e^ \x6) 
tjollftdnbig meiner 93cre(f)nung entjiel^t*), ob ber fraglid^e 
Sdiabcn 3% be§ aSerte^ ber aSare iibcrfteigt^) ober nid^t, 

*Dtc§ ift in tneinem 9iunbj(^reiben bom 3. crt., tDCId^e^ 
^^nen bte §errcn Goldschmidt & Co. in Berlin eingefanbt 
l^aben, ja aud^ beutlidE)*^) jum 9tu^brud gebradit®). 3Btin^ 
jd^cn ©ie, bag bic brei ^iften burc^ cinen ©jperten ^ier 
bejid^tigt^) tDcrben, fo ftel^t bem axi jirf) naturlid) ni6)i^ im 
aScgc^), nut miifetcn (Sie fidE) fitr bie S^often aufjufommen^) 
aud^ fiir ben ?5<iK berpflid^ten^'^), bag ber ©d^aben bie 
93efreiung^procente nid£)t iifcerfteigen follte, b.!). trenn bie 
93ejid^tigung ba§ ©rgebni^") ^ahtn jollte, bag bie 9SerHii)e^ 
rung^^®ejenfd£)aft fiir htn ®d)aten, unb in SSerbinbung^^) 
bamit ffir hit entftanbenen^^) Soften, nid£)t auf^ulommen 
l^at. 

^6) fel^e 3^ren tueiteren^^) 9^ad)rid^ten in biefer Slngele^ 
genl^eit geme entgegen unb jeid£)ne injtDifd^en 

^od^ad^tenb 

Julius Rudert. 
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63. Ordering survey of goods by Lloyds' agent 



Manchester, 14. November 19. . 



§errn Julius Rudert, Hamburg. 

3n ermiberung auf Q^t @eei^rtc§ t)ont 11. b§. 9)n^. 
bitten tDir (3ie, cine ©(^aben^feftftellung burrf) ben bortigen 
Lloyds 2lgenten bomel^nten ju lajjen unb un^ ba^ ®ofu< 
tnent atebann jujuftellen^). 

atller 9Ba^rfdE)einIidE)feit2) naij tvixb ber ©d^aben mel^r 
aU 3% betragen, benn berartige') bendgte*) SSare ift junt 
SSerfauf faft tDcrtlo^*); bie bejdidbigten Stiide ntiigten 
ebtL^) nad) England juriidgejanbt inerben, urn inieber 
geinafd^en unb a^j|)retiert^) ^u tuerben, ba bie§ in Deutsch- 
landnidit bejorgt tuerben tann; auf bieje 9Beife tniirbe fid) 
ein grdgerer SSerluft bertneiben laffen. 

$o(f)a(f)tenb 

Robert Lamb & Co. 
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64. Lloyds' agent's certiftcate of survey^ &G.y sent by 
forwarding agent 

Hamburg, 19. November 19.. 



^erren Robert Lamb & Co., Manchester. 

^(S) em^jfing ^\)xc gee^rte 3wf<i)^ift t)om 14. crt. unb 
telle ^tjuen l^terburd) mit, ba^ id) injtDijc^en eine Sejid^ti*' 
gung ber l^at)ariert^) entldfditen^) 3 Swiften « S.'^- JJ 1849, 
1821, 1822 burd) bie l^iefigen Stgenten t)on Lloyds tjeranlagt 
l^abe. 

(Bie finben inliegenb folgenbe S)ofumente:* 

1. ®a§ eertifi!at ber Lloyds Slgenten, ^erren W. A. 
Lepper & Co., ^ier, mit ©d^abenta^re^) unb in^ ©nglifd^e 
iiberfe^te SSerflarung*) ; 

2. eine geriditlid^ beglaubigte*^) 5Ser!larung; 

3. nteine S^oftenredinung^) im 93etrage t)on M 59. 70; 

4. bie JRed^nung ber §erren W. A. Lepper & Co. int 
Setrage tjon M 67. 50. 

fyiir bie beiben 93etrage t)on 
M 127. 20 belieben ©ie mid^ gefl. ju erfennen. 

aSie ©ie au^ bent beiliegenben ©d^aben^certififat^) 
erfel^en, finb bie Lloyds Stgenten ntit nteiner ^ro^jofition, 
bie befd£)abigten ©tiidfe ^tved^ Slufarbeitung^) ber aoSare 
an ©ie juriidgel^en %u laffen^), eint)erftanben^^) gemefen; 
ber effe!tit)e ©d^aben tDurbe t)on bem ©ad)t>er[tdnbigen auf 
£21 8s. lOd. tajiert, ben ©ie t)on ber ®erfid£)erung§gefen* 
jd^aft reHantieren ,fonnen. 
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®tc befdiabigten Stiitfe tDcrbc id) ^^nen tnorgen via 
Grimsby burd) SSemtittlung ber $erren John Sutcliife & 
Son, in 1 ©alien, ^e^idjmt R L & C J J 102, retournieren ; 
bic itbrigen SOSaren l^abe i(^ t)orgeftem an bie §erren 
Goldschmidt & Co. in Berlin tpeitcrgcfanbt. 

(Stet§ mit SSergniigen jn ^l^ren S)ienften, jeidine id) 

^od)gd)tim0§t)on 

Julius Rudert. 



* These documente, together with a copy of the invoice of goods shipped, must be 
sent to your insurance brokers, to enable them to submit the claim to the underwriters 
for settlement. The underwTiters will get a statement drawn up by the "Averse 
Adjusters." This is based on the surveyor's report (the Lloyds' agents abroad). 
A settlement of the claim will follow, after which it will be sent to you by your 
insurance brokers. See Hooper & Graham, The Import and Export Trade, page 164. 
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Hamburt, 19. November 19.. 

Julius 1Ru5ert, 

Forwarding Agent. 

Messrs. Robert Lamb dh Co., Manchester, D"^' 

To Expenses 'paid by me on 

3 Cases, marked ^^?.^ J J 1821, 1822, and 1849. 



Carriage to Warehouse 


M 5M 


Labour, taking them up, weighing, 


ike. 4.20 


„ opening and re-packing 


12.00 


New Paper for packing 


1.60 


Re-packing, Linen, Yarn, dfc. 


1.20 


Carriage to Railway of 3 Cases 


5.00 


of 1 Bale 


M 1.00 


Surveyor's fees 


10.00 


Petty expenses 


10.00 


Certified Copy of Protest 


10.80 




M 59.70 



E. <i! 0. E. 

Julius Rudert. 
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WE, W. A. Lepper & Co., Lloyds' Agents at the port of 

Hamburg, hereby certify that the__92^^^IL^2S^ specified 

in the annexed schedule were landed on or about the 

20 October ^^ the '^Navarra " Captain Booth from Ooole 

and were found damaged as there stated, and believing that 

in the interests of all concerned the Oooda gQ damaged 

should not be sold at public auction as customary, we have 
agreed with the consignee of the said JL^o^. Mr^Jul iwt Rudert. 

to assess the difference at the sum of Twent y-one pounds 

eight shillings ten pence three farthings stg. 

This amount is calculated on the difference between the 
damaged value of the Cotton Goods g^j^^ their value had 
they arrived sound, and in any settlement with Underwriters 
is subject to the amount covered by insurance and to the 
terms of the policy. 

The cost of the annexed document and our survey 
translation of protest amounts to . . . . M57 : 50 

Valuation fees . . . . y^lO : — 



at 20 36 M67 : 50 




£3 : 6l4d. 



Dated this 24th day of November, 19. 

VV' W, A, Lepper ^ Co. 

H. M. T. Senger H, Petersen 

Lloyds' Agents. 



Date of survey : 
26th October, 19, 
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TRANSLATION. 

The Court of Common Laws of this Free 
and Hanse Town of Hamburg hereby certifies 

that on due requisition, producing the log hook and a list of 
the whole crew, personally came and appeared before its Deputy : 

Master . . . . David Booth . 

First mate . . George Cottom . 

First engineer Hugh Bowie 

o ( Willam Acaster 

Seamen . . . . { , ^ , 

I James Stokes . 

and all of them, after being previously warned against the heavy 

penalties for perjury, vnth the raised right hand and outstretched 

fingers, really swearing to God, the Almighty, deposed and 

declared for truth the following: 



35 \ 




49 


Years 


26 


of 


42 


age. 


37 ^ 





On the 16th of the current month of October of the year 19 . . 
at 6 p.m., we sailed from the port of Gocle in and with the 
British steamer '' Navarra,'' commanded by the requester and 
first deponent, David Booth, as master, laden with a cargo of 
general merchandise bound for Hamburg, and steamed down the 
river to the road of Grimsby, where we let go the anchor at 
10.40 p.m. on account of the stormy weather. On the 17th s.m. 
it became calmer, the wind W.N.W., and at 6.30 a.m. we 
weighed the anchor and put to sea, whereupon, at 8.50 a.m., we 
passed the Spurn lightship. Continuing our voyage, ive had at 
noon the wind from W.N.W., increasing stormlike, vnth a 
growing sea, and in the course of the evening and the following 
night, there blew a heavy gale with heavy rain and a high sea, 
which caused the ship to work with great difficulty, and much 
water continually rushed upon the deck. The pumps were kept 
dry. On the 18th s.m., during the whole of the day, there blew 
a heavy gale from W.N.W., with an excessively high-rolling sea, 
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in which the ship worked, rolled, and filched uninterruptedly in 
the most poioerfvl manner, her deck being constantly inundated 
with large quantities of vxiter. At 5,30 p.m. we let go the anchor 
near the 4th lightship before the Elbe, as we could not get a pilot, 
on account of the violent gale. During the night it continued to 
blow tremendmtsly, vnth a high-going sea and a very heavy 
thunderstorm. On the 19th s.m, ai 6.30 a.m., we weighed the 
anchor and steamed upwards, whereupon we obtained a pilot in 
the road of Cuxhaven and reached the port of this town of 
Hamburg on the same day at 2 p.m. The ship was cleared 
and reloaded for Ooole, and on the 21st s.m. we left again, 
unth the reservation to extend the protest after the return with our 
ship, the time then being too short to do so, and we have now 
arrived again in the port of this town of Hamburg on the 29th 
of this month of October, 

Of the cargo brought here, as stated above, 1 case cotton 
fabrics T E S 89, as well as various other cases ditto ^ 406 j 17, 
1 bale woollen yarn °\^^ 679, and 3 cases cotton goods ^ | ^ 
1821/22, 1849 were discharged partly wet and partly damaged ; 
and further of 50 bales of cotton vxiste <^'' 1/50, of which 27 
bales were placed on deck, and the others below deck ; and of 
25 bales ditto /9x 1/25, of which 7 bales were placed on deck 
and the others in the hold of the ship, and of 25 bales ditto tEJ, 
of which • 3 bales were on deck and the rest in the hold of the 
ship, in each lot there being a number of bales which were 
discharged here damaged by waler. 

D6p07l6Tlts declare that they were not in any way to 
be blamed for this and other damage, losses, or defects which 
the cargo may have sustained, and that no damage had been 
caused through neglect, carelessness, or maliciousness on the 
part of the Captain or anyone else of the crew, neither through 
deficiency or unfitness of their ship, but that all losses must 
be ascribed to the perils of the sea and navigation, 

H 
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Their ship on their departure from Oode tuns light, snttg, 
strong, well manned by a crew of 15 persons all toM, and in good 
condition and provided with everything requisite, the moists 
and pumps of the same with coating, and the hatches vnth 
tarpavlings, and the cargo had been stowed by stowers in a 
seamanlike manner and properly dunnaged with vxx)d. 

With the whole cargo they had on board, Deponents had 
dealt conscientiously and honestly, and they did not know nor 
think that any one else of their crew had misappropriated the 
least thing of the cargo. 

So help them, Deponents, God! ^ 



In testimony whereof we have granted these presents under 
signature of our Secretary and seal of our Court. 

Hamburg, 30th October, 19 . . 

/ ; signed : / Kalkmann, 

Secretary, 

For a true copy, 

I : signed : j Kalkmann, 

Secretary, 



2d, copy, 
M 10.80. 




We certify that the above is a true translation of the 
original document, vnth which we have compared it. 

Certified, 

PP' W. A, Lepper Sf- Co. 

H. M, T. Senger H, Peterson 

Lloyds^ Agents. 
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GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

'^V^ Of THt 

66. Acknowledging receipt of documents sent 



Manchester, 22. November 19. 



$erm Julius Rudert, Hamburg. 

SBir gelangten in ben 93efife 3I)re^ SQSerten t)om 19. b^. 
9Kt^., entl)altenb 2)ofuTnente betreff^ ber ex „Navarra" 
]^at)ariert gelanbeten 
3 mften «-^^- U 1849, 1821, 1822, 
fiir beren Seforgung^) mir ^l^nen t)erbunben finb. S33ir 
^aben ©ie fiir ben Setrag g^rer ©pefen t>on aJl 118. 20 
auf laufenbe aiec^nung^) erfannt. 

aSir bleiben nun bie jurfidgefanbten befd^abigten (BiMe 
ertuartenb') unb tperben bann ba^ 9i8tige t>eranlaffen*). 

$o(f)a(^tenb 
Robert Lamb & Co. 



(See Exercises I4, 15, arid 16, pages 368-374.) 
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TRANSACTION No. 5. 
Buyer: LUITPOLD GRASSER, Dresden. 
Setters: EDWARD LONG & SONS, Manchester. 

SUMMARY : 

66. — Buyer sends enquiry for handkerchiefs, and €isks for patterns. 

67. — Sellers send patterns, with particulars. 

68. — Buyer gives an order. 

69. — Sellers acknowledge receipt of order, and offer substitute for goods 
sold out in the meantime ; they ask for instructions as to 
part delivery of goods. 

70. — ^Buyer accepts proposal as to part-sending, and presses for delivery 
of goods. 

71. ^Sellers give details re immediate and later delivery of goods. 

72. — Acceptance of proposed part-sending by buyer. 

73. — Sellers send invoice for part of goods shipped. 

74. — Buyer acknowledges receipt of sending, and asks for cash discount 
for proposed cash payment. 

75. — Sellers reply to Letter No. 74 agreeing to 1% extra for cheque 
on London. 

EXERCISES : 

17. — Sellers enquire from W. Lucas & Co., of Berlin, about Buyers' 
standing. (See Letter No. 143.) 

18. — ^W. Lucas & Co.'s answer to No. 17 is favourable in tone. (See 
Letter No. 144.) 

19. — Making out invoice for Buyer, and advising Forwarding Agent 
in Hamburg. 

20. — Buyer remits cheque for goods received. 

21. — Sellers acknowledge receipt of cheque, and promise to send re- 
mainder of goods shortly. 
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66. Enquiry for bandkerchiefs, and asking for patterns. 
Xuitpolb ©tasser, 

Fabrikation von 

DIVERSBN BAUMWOLLENEN U. LEINENEN WAAREN. 

Dresden, 3. Januar 19.. 
.^erren Edward Long & Sons, Manchester. 

S)ie ^rren W. Lucas & Co. in Berlin ijoben mix 3^re 
merte fjirtna aU fel^r leiftung^fatiigO itt Satift unb bebrudten 
S:af(i)entii(f)em2) bejei(i)net unb mare id) Qfinen berbunben, 
menn ©ie tnir gefl. fofort bemufterte Slnftellung') barin 
madfien tpiirben* 

^(f) l^abe in biefen Xnd^etn einen fef)r grofeen 93ebarf*) 
unb bitte ©ie, Q^re ^reife alleraufeerft*') su ftellen, bei 
Stbnal^me®) bon grofeen Duantitaten; id) refleftiere^) i^au))t^ 
fad)Kd^^) auf ganj billige a33are. 

93ei jufriebenftellenber Sebienung^) !ann id) ^^nen ein 
fe^r grofee^ ®ef(f)aft in Slu^fic^t fteUen^^). 

Sn ©rmartung 3t)i^^i^ 9^fl- ^Cid)tid)ien ^id)ne id) 

Qod)ad)iunQ^t)oU 
Luitpoid Grasser. 

Referenzen. 

^rren W. Lucas & Co., Berlin. 

Dresdner Bank, l^ier 

F. Oxford & Co., 23, Leadenhall Street, London. 

(5ec Exercises 17 and 18, pages 374-375, also Model Letters 143 and 
144, pages 224-225.) \ 
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67. Offer of goods with terms stipulated. 



Manchester, 8. Januar 19.. 



^erm Luitpold Grasser, Dresden. 

^n 93eanttDortung^) S^rea aSerten t>otn 29. pto. be* 
tnuftem tvit ^f)nen unter ^teu^banb^) bie gemttnfd^ten 
93atifttud^er etc. unb berjei(f)nen^) nadj^tetjenb*) unfere 
alleraufeerften ^reife 

796 47 48 51 56 lOJd. per ®utjenb. 

49 66 67 797 798 lOd. „ „ 

799 800 804 806 lid. „ „ 

rein netto*), £affejal^Iung, SBare ab I)ier«), plus') 2J% 
^omntiffion fiir nn^; fjrac^t, aSer^jadEung, ^erfid^erung ju 
O^ren Saften^). 

Unfere 9?otierungen finb allerbilligft^) geftellt^^) unb 
berftel^en") fid) fiir W)naf)me grbfeerer Duantitaten* 

2Bir emp^ef)len un^ ^tjuen 

$od^a(f)tenb 

Edward Long & Sons. 
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68. Order given. 



Dresden, 15. Januar 19.. 

^erren Edward Long & Sons, Manchester. 

Sn SeanttDortung ^I)re§ ©eei^rten t>om 1. b§. 3Kt^. 
beftelle^) id^ Q^^nen I)iertnit jur gefl. balbigften^) Steferung: 
4,000 2)ufeenb ©atifttiid^er, b. ^.«) 
ie 1,000 ®fe. J)on 796 67 804 49 
in t)erfd^iebenen ©effing*) fortiert, mit bet gJerfic^erung*'), 
bafe, tpenn mir bie Xitd^er Iont>enieren*), balb grdgere 
Sluftrage na(f)foIgen tt)erben. 

aaSenn ©ie nid^t einen anberen ©pebiteur^) in Hamburg 
l^aben, fo bitte idj ®ie bie ©enbung an ©erm Heinrich Lenz, 
jur aBeiterbeforbenmg an mid), gel^en ju laffen; bie SSer^ 
fid^erung belieben ©ie bi^ l^ier ju beden^)- 

5fn ertpartung S^i^^i^ ^^ Seric^te, jeid^ne ic^ 

§od^ad^tenb 

Luitpold Grosser. 
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69. Order accepted; substitute offered for certain number 
sold out in the meantime. 



Manchester, 24. Januar 19.. 

^errn Luitpold Grasser, Dresden. 

3m 93efifee ^l^reS aSerten t)OTn 16. crt. banlen mir 
^l^nen fiir ben un^ bamit erteilten ^robeauftrag^), beffen 
Hu^fitl^rung unfere 9lufmer!fatn!eit gettJibtnet^) tpirb; 
SKufter 796 ift auQenUidlid) auger ®rudt*) unb fenben mir 
S^nen bafiir (grfafemufter*) unter ^reujbanb. 

aSenn ®ie mtt Steferung jeber Sfhimmet fiir ftc^ ge^jacft 
eint>erftanben ftnb, !8nnten tpir ;3l^nen fofort etne ^enbun^ 
jugfingig mac^en*); follten Sie bagegen beren 9lffortierung®) 
t)orjiei^en, fo tpiirbe bie Slblieferung fatntlid^er Shtrntnem 
abjutDarten fein, ma^ ca* 6 — 8 aSo(f)en beanf^jrud^en^ 
tt)iirbe. 

^n ®rtt)artung 3I)re§ aSefd^eibe^, ^id^nen tt)ir 

§0(^a(f)tenb 

Edward Long & Sons. 
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70. Proposal accepted; goods urgently required. 

Dresden, 26. Januar 19 . . 

§erren Edward Long & Sons, Manchester. 

9luf 5sl^re geel^rte Bufdirift t)om 24. b^. SOit^. eriaube 
id) mix ju ertDtbem, bag id), um bi^ ©enbung nid^t langer 
aufjui^alten^) unb um St)i^^ SSare red^t balb einjufiil^ren^), 
tnid^ mit ^^tem gJorfc^Iage begniige*), inbem id^ toon ber 
toorgefd^riebenen*) fortierten ©enbung Slbftanb nei)rm^). 
UnterbreiteteS ©rfa^tnufter fitr 9?o. 796 acce^Jtiere id^» 

^d^ bletbe nun 3f)re ©enbung getpartig unb jeid^ne 
injtDifdfien 

.?)OdE)ad^tenb 
Luitpold Grosser. 
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71. Giving details re delivery. 



Manchester, 2. Februar 19.. 



§erm Luitpold Grasser, Dresden. 

aSir befifeen ^^xe tv. Bufd^rift ijotn 26. t). mt^. unb 
ertpibern barauf, ba% bie fofortige 9tbfenbung famtlid^er 
beftellter SSaren leiber nid^t burd^fii^rbar^) ift. aSir 
fbnnten bagegen fofort eine Seilfenbung^) toon 
300 ®fe. tn ber lid. ^rei^Iage^) 
200 „ „ „ lOd. 
madden, femer 

300 2)fe. ju lOJd. unb 100 ®fe. su Hd. in ca. 10—12 
Xagen unb ben SReft in ungefaljt 4 SBod^en folgen laffen. 

aSir bitten um 93efd^eib, ob 3^nen bamit gebient*) ift 
unb ^idE)nen inbeffen 

§odE)ad^tenb 

Edward Long & Sons. 
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72. Proposed part-sending accepted. 



Dresden, 13. Februar 19.. 

§erren Edward Long & Sons, Manchestej. 

^m 93efi^e S^re^ ©eel^rten toom 2. crt. bemerfe id^, bag 
e§ mir nidji barauf anfommen^) tpiirbe, eine 2:eilfenbung 
an^une^men, abet id} glaube nut, bag baburd^ eine ni(f)t 
unbebeutenbe aSerteuerung^) be^ ^reife^ fid^ ergeben*) mirb. 

Sebod^*) meine Slbne^mer*') ttjollen tpenigften^ fe^en, 
tpie fid^ ba^ ©efd^aft mit ^^ten "Slixdjetn madden®) tvitb; 
toielleid^t I)aben ©ie audEi injtpifd^en eitva^ me^r fertig 
befommen unb fo tpill id^ nidjt^ bagegen einmenben^), tDenn 
©ie fofort alle^ tva^ fertig ift ^um aSerfanb bringen. 

SI)re SRed^nung gemartigenb, jeidE)ne id^ 

§odE|adf)tenb 

Luitpold Grasser. 
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73. Sending Invoice for goods shipped. 



Manchester, 23. Februar 19.. 

^erm Luitpold Grasser, Dresden. 

Sn eriebigung ^^xtx m. Bufd^rift t)om 13. b§. 9Rt§» 
i)abtn mlr alfe^ fjertige^) t)on ben beftellten SBaren auf ben 
SBeg gebrad^t, unb \tnbtn ^^nen bariiber inliegenb ff aftura 
im aSetrage t)on 
£45 16s. 7d. , mofitr ©te un^ erfennen^) moUen. 

5)en SReft') laflen tr)ir ei^eften^ folgen. 

$od^aci)tenb 

Edward Long & Sons. 



(See Exercise 19, page 375.) 
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74. Arrival of goods; casb-payment proposed against 
extra-discount 



Dresden, 1. Marz 19. 



^crren Edward Long & Sons, Manchester. 

®ie mir untertn 23. t). 9Kt^. getnad^te ©enbung gelangte 
foeben in tneinen 93efife» 

^d^ bitte ©ie, mir gcfL mitjuteifen, meldEien ^affeflonto 
©ie fitr fofortigcn &)ed bemilligen^); mef)rere meiner 
englifd^cn Sieferanten'^) gcmafircn mir auf aI)nUd^e') SBare 
2i% ejtra unb id^ nef)me an, bag ©ie ®Ieid^e^*) tun 
merben. 

SnjtDifd^en em))fef)Ie id^ mid^ ^f)nen 

§od^adE)tenb 

Luitpoid Grasser. 
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75. Limited cash -discount allowed. 



Manchester, 3. Marz 19.. 



^erm Luitpold Grasser, Dresden. 

Sluf 3f)r merte^ tjorgcftrigc^ ©d^reiben ermibem mir, 
baj3 mir fitr gemo^nlid)^) ben t)on ^l^nen nad^gcfudtiten^) 
yiad)la% t)on 2J% auf unfere ol^neiiin^) large^) ^otntniflion 
bet fofortiger Sarregulierung nid^t bctDilligen; um aber 
bie aSerbinbung mil 3^retn tv. ^au\e in lebtiafte aSal^n*^) 
ju bringen, tDoEen mir S-^^^^ gegen fofortige 3lctnittierung 
einc^ 6l^ed§ auf London obex ^icr 1 % e^tra aB S^af fef !onto 
einrautnen*) unb fefien S^ren fcmcren 3wiP^fic3^c^') 9^it^ 
entgegen. 

^od^ad^tenb 

Edward Long & Sons. 



(^ee Exercises 20 and 21, page 376.) 
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TRANSACTION No. 6. 
Buyers: GILBY, LEMAN & CO., London. 
Sellers: S. KAHLMANN & CO., Mayencb o/Rhinb. 

SUMMARY: 

76. — Sellers offer their services. 

77. — Report on vintage. 

78. — Buyers propose an order, and ask for samples to test. 

79. — Sellers make special offer, and send samples. 

80. — Buyers conditionally accept offer made by Sellers. 

81. — Sellers accept Buyers' proposal under reserve, and stipulate the 
increasing of the order as a condition. 

82. — Buyers finally give their order and send instructions for shipment. 

83. — Sellers confirm order received. 

84. — Sellers send invoice and B/L for shipment made. 

85. — Buyers acknowledge receipt of wine, and advise Sellers of payment 
made through Bank. 

86. — Sellers acknowledge receipt of pajrment. 

EXERCISES : 

22. — Sellers advise Forwarding Agents of having consigned to them 
33 barrels of wine, in accordance with Buyers' instructions. 

23. — Buyers give instructions to Forwarding Agents. 

24. — Forwarding Agents reply that instructions have been carried out. 

25. — Sellers write in reply to Buyers' letter, No. 85, saying that no 
further discount can be allowed. 

26. — Buyers insist upon cash discount deducted. 

27. — Sellers ultimately agree to allowing discount deducted. 
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76. Offer by wine-growers and mercbants, 

Sole Proprietors 

OP 

Liebpraumilch-Cloisters 

luginsland 
and Owners of other first-class ^w .» » ¥ ^ ^^ 

Vineyards. ©♦ *ablmann d Co. 

Purveyors by special appointment to 

Hib.Majksty the Kino of Swkdkn 

AND Norway. 

Estabiirtied 1786. |y||y||2 a/di^ein, 7. Oktober 19 . . 

Medals: 

Paris 1865 & 1867. London 1862 & 1873. 

Vienna 1873. Philadelphia 1876. 

Melbourne 1880. Amsterdam 1883. 

^erren Gilby, Leman & Co., London. 

astr finb felber feit geraumer^) 3^tt oI)ne ^t)xe giitigen 
Sluftrage unb 9?ad^rici)ten unb jinb balder fo frei*), un^ 
^^mn tn§ ©ebad^tnl^ jurftdaurufcn'). 

SBir eTn))fef)Ien inllegenbcn aSerid^t nebft ^Prei^Iifte S^rcr 
frcunblid^en 2tuftner!j[aTn!cit*) unb m5ci)ten bei biefer 
©elegenfiett befonber^*) auf ben Umftanb l^inmelfcn*), bag 
unfere tjorjal^rtgen SSeine burci)tt)eg') eincn reid^en 3^1^^^) 
t)on alterem ®ett)ad^^») aufmeifen^®), tDoburd^ biefclben 
icfet berelt^ jtt)eij[af|rtge SScine re))raj[cnticren» 

^infid^tlid^ ber ^Pretfe mitrben mir 3^^^^/ ^i^ gemdl^n^ 
IldE), befonber^ entgcgenlommen"). 

Sn ber angenel^men ^offnung, reci)t balb^^) ©iinftige^ t)on 
S-^nen ju I)dren, jeidEinen njtr 

§od^ad^tung§t)oU 

8. Kahimann & Co. 
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77. Report on vintage. 

Mainz a/Rhein, 1. Januar 19.. 
P.P. 

fatten mir friif)cr — bei bctn pxad^tiQen^) ©tanb^) bcr 
SRcben^) tm ©omtner — bie f(i)6nftcn ^offnungen auf cine 
9Ute Sefe*), fo blicb ba§ ergebni^*^) leiber bod) toeit Winter 
ben gel^egten*) ermartungen^) juritd. 6^ tft bie§ bem 
traurigen Umftanbe jugufdireiben^), bag toalirenb ber 
jmeiten .^alfte ber Sejejeit tiiersnianbe burd^meg tritbe^, 
regnerif(i)e^») SSetter f)errf(i)te, morunter bie Dualitat ber 
aOSeine grogenteiB^®) su leiben gefiabt f)at, fo bag bie nad) 
bem 9iegen ge!etterten") SBeine \i(i) aU tabell^aft^^) ertoiefen^*) 
t^ahexif toal^renb biejienigen, toeId)e t)or ber SRegenjeit in 
Shelter") lamen, ganj borjitglid^ au^gefaHen^^) finb. 

Stn ^inblid^*) barauf, f)aben toir e^ fiir unfere QaupU 
aufgabe") ge^alten, bie SKofte^^) auf§ allerforgfaltigfte ju 
tvai)len, unb befonber^ ben jiungen^^) SSeinen einen reid)^ 
ttd)en B^f^^fe'^^) bon bem borsiiglid^en @etoad)fen'^^) frii^erer 
emten, toobon toir nod) einen anfelinlidien^^) SSorrat be*= 
tvat)xenf ju geben. Unb fo befinben toir un^ in ber glitd^ 
lidjen Sage, ben Stnforberungen unferer an bie borjitgIid)fte 
93ebienung2') getool^nten ^unbf d)aft nadj toie bor^*) boEaiif^*) 
genitgen^^) ju fdnnen. 

aSa^ ^Preife anbelangt, fo {)aben toir foId)e, toenngleid) 
h)ir fiir bie aufgefauften^O borjiiglid^en SJlofte metjx aU 
im SSorja^re iaf)len mugten, unb unfere bie^jialirigen SSeine 
ol^nefiin'^®) fd)on burd^ ertoa^nten S^f^^fe bon fritlieren 
©etoad^fen jiemlid^ teuer einftel^en^^), bennoc^ nid)t er^dl^t, 
toie unfere fjreunbe au^ inliegenber ^Prei^Iifte ju erfel^en 
belieben. 
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^nbetn tr)ir unfem gcel^rten Slbnef)tnem*®) fitr ba^ 
un§ in fo rct(i)etn 9RaJ3c'^) betDtefene aSertrauen banlcn 
unb iijnen jutn S^^^^^^^<i)f^^ unfem beften ©litdmunfd)'^) 
barbringen'*), cm))fel^Icn mir un§ ber fjortbauer il^re§ 
SBoIitooneng 

awtt alter ^od^ad^tung 
8. Kahlmann & Co. 
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78. Answer to No. 76. Conditional order proposed md samples 

asked for. 
©ilbi?, Xeman Si Co», 

Wins & Spirit Merohants. 

London, E-C, 14. November 190.. 

^erren S. Kahlmann & Co., Mainz a/Rh. 

aSir ftefifecn ^l^r SScrtc^ bom 7. Dftober famt^) ^rcB=^ 
lifte unb aSertd^t, batiert 1. ^anuax 19. . unb tniif fen ^f)ntn 
in Slntmort barauf aHerbingg^) fagen, ba^ tolr in ber 
3Jt)ifd^enjeit berjd^icbene ^Poften*) Rhein- unb Mosel-aSeine 
t)on S^rer ^onlurrenj gefauft l^aben, unb jmar ju ^preifcn, 
bte mil ben ^o^en Koticrungen in ^fjxex Sifte in gar leinem 
aSerl^altniffe*) me^x ftcl^en. 

fjiir ben SBinterbebarf*^) finb mir nun bereiti^ burd) einen 
grdfeeren 93eaug*) im SSorl^crbftc') gebedtt; mir finb inbeffen 
nid^t abgeneigt^), eincn fleinen 5(5often aB SSerfud^ jur 
2lblabung*) Slnfang nadiften 3af)re^ a^ laufen, menu un§ 
l^infid^ttid^ ^rei§ unb Dualitat ettt)a§ 93efonbere§ angeboten 
mirb. 

aSir intcreffieren un^ ^ux 3^tt nur fiir ^weuunb bxeu 
ja^rigen Hochheimer^<>) unb geben ^^nen an^cim^^), un^ 
^iertjon "iS^oppelpxoben^^) jugangig ju ma^en^^), mobei tt)ir 
bcmerfen, bag n^ir mit unfern SSejug^quellen^*) ganj bireft, 
alfo mit 2tu§fd^Iu§^*) iebtvebex 2tgenturt)ermittelung"), 
arbeiten moHcn. 

Sn aiiidfid^t barauf beanf:prud^en^') mir bie allerniebrig^ 
\ten SRotierungcn, ^umal wix regclmagig na6) ric^tigcm 
em))fang ber SBarc fofort 9lnf(i)affung^«) ju madden qewo^nt 
finb. 

Sn (grmartung S^rer gefl. 9?a(i)rid^ten, jeidinen mir 

§od^a(i|tenb 

Gilby, Leman & Co. 
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79. Special offer made. 

Mainz a/Rh., 22. November 19 . . 

^erren Gilby, Leman & Co., London. 

2tu§ S^rcm ©ecl^rten t)om 14. crt. crjel^en mir ju unfcrtn 
SeibtDcfcn^), bag ©te fic^ burd) anbextvtiiiqe^) ftilHgcre 
Dfferte f)aben tjcrleitcn') laflen, un§ untrcu*) ju tDerben. 

e§ !ann !eln B^^if^I l^crrfc^en*^), bag bic bctreffcnbe 
aSare ©ie nidjt cntfemt^) jo befriebigt f)at, mie itnferc 
au^gemal^ItenO, reincn 5»aturtt)cinc^), unb mir gcben itn^ 
bcr ^offnung fjin^), bag ©te femeri^in tviebex t)on un^ 
bcjicl^en^®) merbcn, 

aBennglcic^ ber SRabatt, ben mir ^tjnen bi^Ianq cin*' 
raumtcn"), bercit^ ein enormer, un§ menig Shtfecn Iaffcn=^ 
bcr^^) ift, fo l^aben toir un§ gcme bereit gcfunben, cin n)citere§ 
Differ ju bringcn^-^), unb ^tjuen fitnftig 25% jjer Dt)m* 
SRabatt ju getoalircn. SQSir i)offen jebod^, bag ©ie biefe§ 
unfcr ©ntgcgenlotnmcn") burd^ i^aufige unb red)! belang*' 
reid^e^*) 2tuftrage mitrbigen^*) toerben. 

aSir fanbten 3f)nen l^eute per 5Poft 

1 S^iftcf)en, entl^altenb: 

2 fjldft^d^en") jmeija^rigen Hochheimer I*!** 
2 „ breij[af)rigen Hochheimer M* 

2 „ breija^rige Hochheimer ?lu^Iej[e^^) 

aSenn ©le eine regulare ©orte Hochheimer tDiinfd^en, 
bie immerl^in nodE) ber geringen S^on!urrenjtt)are^*) bie 
©pifee bietet^®), fo ftel^en toir geme mil ^Proben ju ®ienften ; 
bie ^reife ftellen fid) natitrlid^ billiger aU bie unferer l^od^** 
feinen'-'^) SSeine, toeld) le^tere toir Ijingegen mel^r emp^ei)len. 

^od^ad)tung^bon 

8. Kahimann & Co. 

♦ Ohm (f.), is an old German measure for wine. It is still in use in the wine 
trade. It represents about 144 litres. 
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80. Offer conditionally accepted. 

London, 6. Dezember 19.. 

§erren S. Kahlmann & Co., Mainz a Rh. 

28ir heUnntn un§ jum (Smp^anqe ^f)xe^ &eef}xten 
tjom 22. pto. unb banten gl^ncn fiir bic Itberfenbung^) hex 
un^ batnit abiflcrten ^xohen^). 

23ie bereitg fefetl^in betnerft, f)aben tt)lr injlDifd^en 
Tnel^rfaci)e») ©ejilge*) t)on ^fjxex Sionluxxen^ getnad^t, unb 
Stt)ar ju nicbrigcren ^retfen aB ©ic, fclbftnad^ &etvaf)xnnq'^) 
eine^ 3labatte^ bon 25% pex D^m, hean\pxn6)en^). 

aSir bemerlen St)i^^^ sub rosa^), baj3 un^ Conradi & Heinz, 
bort, nod^ iungft^) 

jtueijal^rtgen Kostheimer zu £10 10s. Od. 

breija^rigen do. „ £12 Os. Od. 

in red^t guter Dualitdt geliefert l^aben, mobei tt)ir nod) bie 
93egitnftigung^) geniej^en^''), baj3 fitr J unb J S^afler eine 
©jtrabered^nung") nid^t eintritt^^). 

2Benn ©ie bereit^') finb, un^ ^u glei(i)en ^rcifen unb 
aSebtngungen ju bebienen, jo miirben tt)ir Q^ntn bel^uf^^*) 
S23ieberan!nii:pfung^'^) unferer SScrbinbung einen 9luftrag 
auf borerft^") bon 

6 Dt|m jmeijal^rigen Hochheimer 
5 „ breiidfirigen Hochheimer 
1 ., Hochheimer Stu^IeJe, 

liefcrbar^^) nad) ben un^ gefanbten SWuftem in nod^ nat)ex 
an^UQeMnberi^^) ©ebinben^*), erteifen. 
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SBir laffen nid^t unextvaf)ntf baft itnfere Slbnel^mer mit 
ber extt)ai)nten SSare ^f)xex Sonlurrenj ganj jufrieben ftnb 
unb baj3 bcr un§ getual^rte bebeutenbe Sfabatt un^ etnen 
grSgeren Slbfafe''®) ermSglidit^^) ate su ben friilieren l^o^n 
^rcifen erjlclt^^) tDerben lonnte. 5)abci moHen ©ie nid^t 
auger 9l(i)t laften, baft e§ fitr un§ nld^t fet(i)t ift, In bcntfdien 
aSeinen ettr)a§ ju pladexerif nad^bent e§ fo rt)eit gelommen 
x% baft bortige fjtrmen an ganj unbcbeutenbe fieute Ijiex^ 
julanbe^) Heine fJagdEien unb ^iftdEien^*) fra(i)t^unb joHfrei^) 
tn§ $au§ Itefem. 

asir fel^en S^i^^^ balbigen @nt|d^eibung entgegen unb 
tjerbletben in5tt)if(f)en 

3Kit ^od^ad^tung 
Giiby, Leman & Co. 



Digitized by VjOOQ IC 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 119 

81. Conditional order accepted under reserve; increase of 
order expected. 

Mainz a/Rh., 18. Dezember 19.. 

^erren Gilby, Leman & Co., London. 

aSir htUnntn un§ jutn angenel)tnen (£m)jfang Q^re^ 
®cel^rten bom 6. crt. unb naf)men t)on befjen ^nijalt 
bcftcng ^enntni^. 

aScnn Sl^nen anbere ^aufer su fold^ ia(i)erK(i)en^) 
^preifen bcrlaufen, fo muj3 aud^ bic SBare bamac^^) fein. 
SBir glauften o^ne tlberfiebung*) t)on un§ fagcn su bilrfen, 
ba§ tt)ir Itn SBeinfac^e*) t)ier al^ maggebenb') gelten unb 
ixbexf)aupi l^ier ba^ crfte feiftung^fa!)igfte«) unb renotn=* 
micrtcftc') etabliflcment finb; aber mir fagcn Q^nen fref 
l^crau^, e§ ift ganj unm5glid^, eine tnirfltc^ l^oc^feine^) 
993are, felbft bei aHerbef(i)eiben[tem^) 9?ufeen, ju ertnatinten 
9lotierungcn Kcfem ju !6nnen. 2Bir tDoIfen fiber unfere 
5WacI|baren nic^t^ SRad^teilige^^^) fpreci)en, f)aben aud) bei 
S^nen ntd^t n5tig iiber anbere aWar!en") ju reben; ©ie 
felbft :f|aben ja bie SSelne t)on Conradi & Heinz ge:pritft^2) 
unb tnerben jur ©enitge^') tniffen, toa^ biefelben fitr reellen 
SBert^*) l^aben; tnir aber m&djttn ©ie bitten, gerec^t^*) ^u 
pxix^en unb iebem ba^ ©eine^^) su laffen, — in biefen galle 
bie ri(f)tige ^riti! ju itben^^). 

5)en jtneiiafirigen Hochheimer tnoHen tnir ^u £10 Os. Od. 
alfenfall^^®) acce))tieren unb tuir hu(i)ten einfttneifen^*) bie 
6 Dl^m, inbem tnir ^^nen banfen; tnegen ber ®ifferenj 
jtr)if(i)en Conradi & Heinz, unb unferer Offerte, tnoHen 
h)ir fdiliegUd^^®) tneiter feine SBorte berlieren. SSir ertna^^ 
nen an biefer ©telle ganj befonber^, bag fid^ unfer SBein 
nid^t fitr ganj gute ober xedji gute SSare tjerftel^t, fonbern 
fur fuperiore Dualitat, mie fie Qfinen fein l^iefige^ ^au^ 
JU lief em t)ermag. 
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Unfcren breijatirigen Hochheimer, laut Siftc, bebaucm 
rt)ir nidji unter £13 10s. Od. ptx D^m abgebcn^^) ju 
lonnen, obex falB ©ie burc^au^^^) un]etn o^nef)in laxQen 
aSerbicnfP) noc^ tueiter f(J)maIem^*) tDoHen, su £13 Os. Od. 
alleraugerft^''), ein 5PreB, ju betn S^^^i^ ^^i^ Conradi & Heinz 
obex fonft tDcr eine a!)nli(i)e gute SBare anbieten lann. 

a®ir fit^ren^^) aud^ ttodE) eine anbere ©orte b.l^. Kost- 
heimer Qietoati)^, ba^ nod} immex bei tDeitetn t)or Conradi 
& Heinz ober anbexen Waxten ben SSor^ug berbient^^), 
unb tDtr fanbten Qf)nen ba'oon 2 fjlafdien ^eute per ^oft 
jur gefl. ^riifung ju. 5)iefen SSetn !5nnen mir ^^nen 
augerft ^u £12 Os. Od. pex D^m franfo ab Mainz abla\]en'^^). 

Qene^ fiocftnitteP), tveldje^ t)on mandjen !Ietneren 
^aufem l^ter anqetvanbi^^) tvixb, b.u^^) bie Heineren fjafjer 
otine ?luffc^Iag^2) su liefern, Ijaben totr aB reell bebtenenbeS 
^au^ 5U gebrauc^en nic^t notig. SSir toollen an bem 
fjagmer!'^) nic^t^ tjerbienen^^), fonbem bered^nen tpa^ tpir 
felbft bafiir bejat)Ien; iebod^, toenn Sie auf biefen 5pun!t 
jot)ieI aSert^^) legen, tDoIIen tr)tr f(i)Iie§Iic^ bet 3I)nen eine 
9Iu^nafime madjen unb gleid^falB^^) fiir ^ unb J f5#<i9^^^) 
!eine e^tra^^Preife in 2tnrec!)nung bringen- 

®ie Hochheimer Stu^Iefe, laut Sifte, tt)oHen tt)ir ^ijuen 
ebenfalB mit £2 Os. Od. 3labatt, alfo su £17 Os. Od., erlaffen««) 
unb rt)ir fel^en S^rer aSeftdtigung, fomie ber nal^eren Stuf** 
gabe^®) itber fyagmerf mit aSergnitgen entgegen. 

SRaci)bem toir ^f)nen aber fp meit entgegengefommen*®) 
finb, mdc^ten toir ©ie erjuc^en, 3I)ren tuerten Sluftrag 
bod^ auf minbeften^ 15 — 18 DI)m ju erpl^en. ©^ ift bie§ 
gemig eine befc^eibene*^) 93itte in ^inbttcl*^) auf bie S:at^ 
fad^e*^), ba% mir un^exn grdgten Slbnef)mem (gnglanb^ 
einen 5«ad)Ia§ t)on 15% bi^ ]^6d)ften^ 20% (bei iibad)en 
Stuff df)Iagen**) fiir fjaftage) nur bei Drber^ t)on ca. 20 D:^m 
unb met)r qeto atjxen. 



Digitized by VjOOQ IC 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 121 

aSenn ©ie gered)!") unb t)orurtciBfrci*«) ptix^en unb 
bie t>erfd^icbcncn SWarfen einer genauen, menn tndglic^ :per 
Slnali)fe*') ftattfinbenben*^) Untcrfu(i)ung^») untertDerfcn, fo 
finb tvix fidjcr, bag ©ie un§ ^f)re toerten 2tuftrage ant)er^ 
traucn*^®) unb un§ auc^ femerf)in treu bfeiben merben, 

a®ir etn))fef)Ien un§ ^^mn 

.g)oci)ad^tung^t)oH 

8. Kahimann & Co. 



Digitized by LjOOQ IC 



122 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

82. Order inalljr given, 

London, 10. Januar 19.. 
§erren S. Kahlmann & Co., Mainz a/ Rh. 

S^re m. 3uf(i)rift bom 18. bor aKt§. famt ^roben l^aften 
tDlr rtd^tlg erl^alten unb bemerlen ^M&xbex^t^) auf ben 
^nf)aU be^fclbcn, ba% bie grogcn (grletc^terungcn*), tucld^e 
^f}xe ^onfurrenj allerort^*) anbietct, audf) un§ ble Stotmen** 
bigfcit auferlegt*), bei unfcren (ginlaufen'^) bie grd^tmSglidien 
SSorteile, nehen au^gejei(i)ncter') aSebicnung, ju bean** 
f))ru(i)en. 

aSir eraci)ten') un§ l^ierju utnfotnef)r berec!)tigt®), ate 
unfere Sicferanten auf unfere 93ejiige^) fcincriei ^robifion 
ju jal^fen n5tig l^aben, ba toir nur bircft mit unfercn 
aSejug^quelfen^'') arbeiten; augcrbem ift ju ermagen"), bag 
tt)ir nad^ SBarcnempfang unb SRid^tigbcfunb^^) ftet§ jofort 
9lnf(f)affung m madicn i^flcgcn, unb mir bitten ©ie bei 
biefer ©efegenl^eit, un§ angeben^^) ju tDolIen, ob ©ie, rt)ic 
frtll^er, SRimeffe auf l^ier mitnfd^en, ober ob ©ie t)ienei(i)t ein 
engiifdie^ a3anlt)au§ jur ©mpfangnal^me t)on 3^^Iw^9^^ 
fitr ^fjxe diedjnunQ beauftragt^*) l^aben. 

9tad^ ben un^ eingefanbten ^roben iDoHen toir ^f)nen 
folgenben 9luftrag geben: 



^ & f Dl^m Hochheimer (jtoeijiai^rig) 


£10 0s. Od. 


f & 1 & ^ „ (breiia^rig) 


£13 Os. Od. 


1 & f & 1 Hochheimer Stu^fefe 


£13 Os. Od. 


1 & f Kostheimer 


£12 Os. Od. 



aSie ©ie ju erfe^en belieben, betoilligen toir ^f)nen bie 
t>on ^f)nen angegebenen ^Preife, obgleid) biefelben jum 3:eil 
betrftd^tlid^^") ^'6f)ex finb al§ bie 9?otierungen, tt)elci)e une 
t)on S^rer ^onfurrenj eingerdumt^^) merben. 
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SBir ertoarten balder B^te^^^O") allerBefter Oualitftten 
unb to&ten ^Ijmn ilBerbie^ bantbar"), toenn ©te audcj bei 
ber i t5<iP<J9^ ^^^ i>^^ 9tiiffcf)Iagi») aBfetien'*^) tpollten, 
ba unfer 3?u^en Beitn SBteberijertauf^^) burd^ ^l^re t)5l^ren 
?Pretfe oiinel^in fd)on Bebeutenb rebujiert ift, ®te fJSff^i^ ftnb 
ju seid^nen: 

G L & C JJ 1—33 unb bilrfen jonft teinerlei SKarte ober 2tB- 
sei(i|cn^) t)on 3i|nen tragen; bie SSerlabung^') tpollen ©te 
mtt bent Stnfang Mai nadc) Rotterdam abgel^enben ©d^Ic^j^j^^ 
bamp^ex^^) Bemertftentgen^*), abreffiert an bie ^erren 
Fedor Prinzing & Co., benen tt)ir 3nftru!tionen jur aSeiter** 
befdrberung an un^ j. 3*- ^rteilen toexben. Selteben @ie 
un^ red)tjetttg ^u at)tfieren, batnit h)ir bie SSerfid^erung l^ier 
beden fdnnen. 

^n ©ntgegenjel^ung ^l^rer tt)- 9?ad^rid^ten, jeidinen tt)ir 

9td^tung§t)on 
Giiby, Leman & Co. 
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83. Gontirmation of order. 



Mainz a/Rhein, 15. Januar 19. . 



$erren Gilby, Leman & Co., London. 

SBir gelan^ten in ben 95efi^ ^^xe^ ©ee^rten t)otn 10. 
b§. ysti^. unb banUn ^^nen t)erbinbli(f)ft fiir bie un§ bamit 
gefalligft erteilte Drber, beren 9lu§fui)rung unfere grogte 
Slufmerffatnfeit gcmibtnet n?irb; befte fjaftage, frei ab i}iex, 
SSerlabung tnit bent Slnfang Mai nactj dtotiexbam abgc^ 
tjenben (S(^Ie^)^)bant^)fer an bie ,§erren Fedor Prinzing & Co., 
of)ne ®e(jfung ber 9lffe!uranj unfererfeit^. 

Sunt ftattgef)abten ^afjxe^tvedj'iel geftatten toix un^ 
nod), Q^mn unfere aufriditigen @Iiidtt)iinf(f)e barjubringen 
unb jeic^nen, ftet§ gerne §u S^ren ®ienften, 

§od^a(f)tenb 
S. Kahimann & Co. 
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84. Sending invoice. 



Mainz a/Rhein, 30. April 19.. 



§erren Gilby, Leman & Co., London. 

Unfer ©rgebene^ t)om 15. Januar beftatigenb, beetiren 
iDir un§, Q^nen f)eutc IJaltura gu bef)dnbigen, unferer ^jer 
©d^Ie^):pbaTnpfer „ Sphinx," ©teuermann Graf, an bie 
§erten Fedor Prinzing & Co., in Rotterdam tjerlabenen 

i_33 T V- & f C^^ = 33 g^affer Rheinwein, beren 
93ettag t)on 

£174 15s. Od. (Sie giitigft an bie Direction der Disconto- 
Gesellschaft, Cornhill, London, fiir unfere ?fte(i)nnnQ 
jat)Ien toollen. 

SBir flatten un^ ^u femeren Sluftragen ftet§ beften^ 
eni:pfof)Ien unb ^eid^nen 

§0(f)ad^tung§t)on 
S. Kahimann & Co. 



[See Exercise 22, page 376, and Exercises 23 and 24, pages 376-377.) 
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Mainz a/Rhein, 30. April 19. 

Herren OUhy, Leman dj Co,, London, B.C., Sollen 
an G. KAHLilANN & C«E. 



Sandten Ihnen zufolge Ihrer werten Order vom 10. Janiuir 
fiir Ihre Bechnung und Gefahr per Schleppdampfer „ Sphinx " 
der Rhein-Dampfschifffahrtsgesellschaft, Steuermann Qraf, an 
die Adresse der Herren Fedor Priming d: Co, in Rotterdam^ 
unversichert, zu Ihrer Verfilgung : 

0, L. ds Co,, %% 1-33 33 Fass Bheinwein, 



8 


Ohm 


ZweijdhrigerHochheimer = 12Faaser 
(4/1 db 8/2) Nos. 1-12 


£ 

10 


80 








6 


9i 


DreijdhrigerHochheimer = 11 Fdsser 
(3/1, 4/2 dk 4/4) Nos. 13-23 


13 


78 








3 


!t 


Hochheimer Auslese = 7 Fasser (1/1, 
2/2 dk 4/4) Nos. 24-30 


17 


51 








2 .. Ko3theimer = 3 Faaser (1/1 dk 2/2) 
j Nos. 31-33 


12 


24 














233 








\ 1 25% 




58 


5 









£ 


174 


15 
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85. Advising arrival of wine. Payment made to the Bank, 

London, 28. Mai 19.. 
$crren S. Kahlmann & Co., Mainz a/ Rh. 



aSir beft^jen ^f)xe beiben aScrten t)om 15. Januar & 30. 
April b§. 3. unb benad)rid^tigcn^) ®ie l^terburd), bag tt)ir 
^fjxet aSeifung gemftg ber Direction der Disconto-Gesell- 
schaft, Cornhill, batjiex, ben a3etrag t)on 
£170 78. 6d. angej(i)afft2) l^aben, h)omit ©te iuimlii)^) 
4 7s. 6d. fiir 2^% ®!onto 

Ql^re t)om 30. April 19.. batierte 9led)nung 
t)on 



£174 15s. Od. unter gefL Slnjeige begleid)en tDoHen* 

®ie ©enbung ift t)or etnigen Sagen jur etnlagerung*) 
gefotnmen unb tpollen mir l^offen, bag bte DualitSten unferen 
Stnforbcrungen'^) genitgen h)erben. 

§od)a(i)tenb 

Gilby, Leman & Co. 
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86. Acknowledging receipt of payment 

Mainz a/Rh., 2. Juni 19.. 

§erren Gilby, Leman & Co., London. 

SBir beftatigen l^iermit ben ©m^jfang SI)re^ SBerten 
t)otn 28. t)or» SWt^., fott)ie ber filr unfere Siec^nung bcr 
Direction der Disconto-Gesellschaft in London (Cornhill) 
giitigft ubertptefenen 
£170 7s. 6d. bte tPtr, ju^uglid) 

4 78. 6d. fixr 2J% ^affeffonto, mit jufammen 

£174 15s. Od. unter t)erbinbIi(f)fteTn "Sianle jur Segleid^ung 
unferer fjaftura t)otn 30. April b§. 3- t)erh)enbeten. 

aBtr finb im tjorau^ iiber^eugt, ba^ bie gef anbten SBeine 
in jeber §infi(i)t Q^re 3wfri^^^^t)eit eriangen h)erben, 
unb inbem tr)ir I)offen, re(i)t balb tPtebcr mit Qt)xen 9luf«« 
tragen erfreut ju toetben, ^id^nen tt)ir 

SWit aller §0(i)a(i)tung 

S. Kahimann & Co. 

(See Exercises 25, 26, and 27, pages 377-378.) 
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TRANSACTION No. 7. 
Bayer: CURT PISTORIUS, Berlin and Manila. 
Sdlers: CHARLES HIND & CO., Nottingham. 

SUMMARY : 

87. — Sellers state particulars for enquiry received for laces. 

88. — ^Buyer finds quotation too high ; he submits further enquiries, 

and gives confirmation for two orders. 
89. — Sellers ask for reference patterns of certain indents. Giving 

quotation for enquiries submitted. 
90. — Buyer conditionally confirms Indent 4461. Error supposed in 

quotation for Indents 4589 and 4590. Advice of sending 

certain reference patterns. 
91. — Sellers reply re Indent 4461 and Indents 4589 and 4690. Indents 

3321 and 3606 put in work. Enclosing invoice for Indents 

1689 and 4630. 
92. — Buyer sends special instructions for finish and pcu^king of goods. 

Reply re Indents 4461, 4689 and 4590. Quotation required 

for Indents 4823 and 4255. 
93. — Sellers acknowledge receipt of Letter No. 92, to which they will 

revert later on. 
94. — Sellers reply re Indents 4823 and 4255 submitted for quotation. 

Returning patterns of Indent 4823. 
95. — Buyer is unable to confirm Indent 4823, but confirms 4266 for 

execution. He asks for a new collection of patterns, tind 

submits Indent 4793 for quotation. 
96. — Sellers reply to Letter No. 95. 
97. — Sellers quote for Indent 4793, and send invoice for Indents 3321 

and 3606. 
98. — Buyer asks Sellers to send patterns in future direct to his branch 

house in Manila. Askmg for a reduction in quotation for 

Indent 4793. Remittance advised in settlement of an in- 
voice. 
99. — Sellers acknowledge receipt of remittance. They make a reduction 

in the price of Indent 4793, and note particulars re future 

sendings of patterns. 

EXERCISES : 

28. — Buyer gives instructions to Forwarding Agents re shipment 

made by Sellers. 
29. — Buyer instructs his London Bank to remit Sellers the amount of 

£218 16s. 9d. 
30. — Bank writes to Buyer informing him that the order has been 

complied with. 
K 
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87. Quotation sent for order submitted. 



Lace Manufacturers. 



Nottingham, 22. Jul! 19. 



§errn Curt Pistorius, Berlin. 

aSir Befifeen ^^x ©ee^rte^ t)om 16. b^. SKte., beffen 
Snl^alt h)ir un^ Bcmcrten unb offerieren .^Iinen in ©rfe*' 
bigung^) 

Indent^) 4361 SSeifee SaummoII ©^)ifeen») ju 14id. 
^jer ©tittf t)on 12 varas*), netto, fob.*^) Liverpool; ungefdlire^ 
®ett)id^t ber SBaren 65 ^funb engL, ungefa^re^ 3Wa6^) ber 
mfte 4 ^ubiffufe^). 

©tetg ju 'Dienften, jeid^nen tt)ir 

^od^ad^tenb 

Charles Hind & Co. 



Digitized by VjOOQ IC 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 131 

88. Quotation too high ; further quotations required, and 
Gonirmation of two other orders given. 

Curt pi9toriu5t 

Berlin & Manila. 

Berlin, 26. Jul! 19.. 

§erren Charles Hind & Co., Nottingham. 

^ct) hetcnne mid) jum ©m^jfange ^tju^ SBerten t)om 
22. crt. unb bebauere 

Indent 4361 ^u ^l^rer 9?otieruno nidit beftatigen^) §u f ftnnen, 
ha eine tjiel ^u gro^e S)if ferenj \)otf)anben ift^) ; mein Manila 
Qau^ f)at fid^ offenbar^) in feinem Simit getrrt*). ^d) bttte 
©ic ba^er urn gefL SRudfenbung ber 50lufter. 

^d^ !ann ^f^ncn bagegen ^jro^jonieren: 
Indent 4461 1500 (Bind 9 varas aSetfee 93autntDoII <Spi^en ; 

Qualitat: tt)te beifolgenbe^*^) Wufter. 

Dessins : 6, nadj Slbfdinitten^). 

Sortiment : glet(i)ina6tg'). 

Packung : 30 ©tiid pet ©arton^), fortiert. 
^d) erbitte mir f)tefur Q^^^ billigfte ^rei^angabe, fotDte 
9Wttteitung be^ $ftettogetDi(f)te§ unb be§ S)ubi!ntafee^» 

@Ieid)^eitig ift t)on Manila fiir 

Indent 3321, jefet auf 600 (St lautenb^), unb 

Indent 3606 „ „ 400 ©t. „ 
cine Sinttterpi^ung^**) eingetroffen, bie mir eriaubt, ^l^re 
en bloc^i) ^reife t)om 23. April t)on £65 & £45 fob. (fur 
bie 1,000 ©tixd natiirtid^ im aSeri^dltni^^^) me^t) anjune:^^* 
men nnb fef)e td^ baritber Q^icn SJJlitteilungen entgegen. 

$od^adf)tenb 

Curt Pistorius. 
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Indents 4589 & 4590. Unter ^euihanb^^) fenbe id^ 
Qi}mn node) bte 5JRufter t)on biefen Beiben S^bent^ unb bttte 
©te, tnir ©egenofferte") ju madden unter Slngabe bcr 
htlannien ®etaite^ 

SBieberl^oIt eroebenft 
D. 0.") 
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89. Reference-patterns lost, and asking for substitutes. 
Quotation for enquiries. 

Nottingham, 28. Juli 19.. 

§erm Curt Pistorius, Berlin. 

SBir Beftfeen S^r 9Berte§ t)om 26. crt., beffen ^n^alt 
unfcrc t)one 2lufmer!famleit i|at. 9Son ben 

Indents 3321 & 3606 h)aren h)ir S^nen filr gefl. 
ttberlaffung^) ber 9Jlufter t)crbunben; h)ir meinen ba^ 
©ortiment 2, ant 16. & 23. April k 7d. bemuftert unb 
offeriert, beffen 9leferensen'^)* un^ abiianben') oefommen 
finb. ©ofort nad) (gr^alt berid)ten mir nftl^er. 

Indent 4461. ^rei^ 21fd. ^jer ©tiid, fob. Liverpool. 
Seffin No. 6 tft teiber nid^t mel|r erpitlid^*) unb mir toiXxben 
baffir bem ©ortiment") einen fei|r a:^nli(f|en, gleicfitDertigen*) 
©rfa^^) suteilen^). 

SWettogetptdit ber SBare ca. 300 lb. engl. 

.ftubitmafe ber 3 ^ften ie ca. 6 ^ubttfug. 

Indents 4589 & 4590. 9Bir fenben ^l^nen unter 
^eu^hanb eingefd^rieben bie un^ bat)on unterbreiteten®) 
Wufter jurfid; h)ir l^aben auf ben ©tiletten aUe ®injel* 
l^elten^*^) t)ermer!t unb e§ foH ung fel^r freuen, ^i|re SJefiati* 
gung jur Slu^fiil^rung bicfer beiben 2luftrage red^t batb 
SU erl^alten. 

9Bir emt>fe:^Ien un^ 3I|nen 

§od|ad|tung3bott 

Charles Hind & Co. 

* S«e Hooper & Oraham, Import jmd Export Trade, re patternB or lamples, i»age 48. 



Digitized by VjOOQ IC 



134 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 



90, Conditional conirmation of order. Error supposed in 
quotation given for certain indents. 



Berlin, 12. August 19.. 

$erren Charles Hind & Co., Nottingham. 

^dj gelangtc in ben Seftfe 3I)re§ SBerten t)OTn 28. t)or 
5!Rt^», beffen Qnf)alt id) mir bcmertte* 

Indent 4461 tpfirbe id) jum angegebenen ^reife t)on 
21|d. ^)er (Stfid, f ob. Liverpool, beftfittgen ffinnen, bitte abet, 
mir t)orf)er^) ba§ fed)fte ®effin, ba§ ©ie gegen bie SBorlage^) 
^u t)ertt)enben*) gebenfen, gu betnuftern* 

Indents 4589 & 4590. ^dj t)abe 3f)re SWotierungen 
genau beredinet*), finbe aber ®tfferen^en, bie midj fragen 
taffen*^), ob ©ie t)ieneid^t einen ^rrtum begangcn^) ^aben ? 
;3d) !ann mir !aum benfen, bafe Manila bi§ ju 20 & 30% 
unterlimitierte^) Drber^ f)eimfd^idt®) nnb bitte ©ie baijex, 
bie SSorlagen^) m)d)mal^ ju :priifen. 

®ie 9leferenjmuper t)on 

Indents 3321 & 3606 laffe ici^ Qi)nen foeben unter 
^xeuffbanb eingefcf)rieben ^ugef)en & bleibe nun Qf^xe 
tveiiexen ^ad^xidjien getuartig* 

^d) begriige ©ie 

^od)ad)ienb 

Curt Pistorius. 
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91. Answer to Letter 90, No error made. 

Nottingham, 17. August 19.. 
§erm Curt Pistorius, Berlin. 

3I|r SBerteg t)om 12. bS. 9Rtg. ift in unferm Sefife. 

Indent 4461. SBir bemerlen un^ geme, bag unjere 
Dffertc fiir 3t)re f^reunbc annel^mftar^) ift, bod^ !6nnen h)ir 
3-ftnen mit Unterbreitung^) ber 9Jlufter t)or ber ipanb') nodE) 
nid^t bienen, unb stt)ar au^ bem ©runbe, h)eil mir biefelben 
cigen^*) fiir ©ie anfertigcn laffen milffen. SBir t)erfte]^en, 
bag ©te awf ®effing in ber 9lrt*) ^l^re^ 9Rufterg 3?o. 2 unb 
Oualitat mie SKufter 1 & 3 refte!tieren«), Sreite 4, 7, 9 & 12^, 
unb biefe laffcn h)ir in Slrbeit^) ne^men, foh)ie®) ©ie un^ 
^bre anbei fotgcnben 3Wufter jnriidgefanbt l^aben, tva^ 
l^offentlici^®) mit SBenbung ber ^oft^^) gefd^iel^t. SWftl^ere 
5WitteiIungen miiffen bcmgemSg U^ fJertigfteCtung bicfer 
9)lufter anfte^en"). 

Indents 4589 & 4590. 2:ro^ forgfattigfter ^rfifung 
unferer SlnfteHung") Iiaben mir einen ^rrtum barin nid)t 
tjorfinben^*) Idnnen, nod^ finb tt)ir in ber Sage, unfere 
3?otierungen ju ermagigen"). 

Sniiegenb iiberfenben tt)ir ^^nen fjattura^^ ilber bie an 
bie §erren Langstaff, Ehrenberg & Pollak in Liverpool 
ju St)t:er SSerfiigung^*) abreffierte ©enbung in 9tu<§fut)rung 
ber 3nbent^ 1689 & 4630 im Setrage t)on 
£218 16s. 9d., h)ofiir ®ie un^ giitigft ertennen tpollen. 
SReferen^ntufter folgen unter ^teu^hanb. 

Indents 3321 & 3606 . Seften "Danl fiir bie un^ itber^ 
mittelten^*) Sieferen^mufter. SBir i|aben bie SBare taut 
3^rem SSerten t)om 26. Juli nunmetir") in SIrbeit unb 
tperben in ca. 4 — 6 SBod)en Hefem fSnnen. 

9Bir em^jfel^len un^ Q'i^nen 

ipodE)art)tung^t)oIl 
Charles Hind & Co. 

{See Exercise 28, pagz 378.) 



* For specimen of invoice, see page 126. 
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92. Special instructions re Qnisb and packing of goods. 

Berlin, 23. August 19.. 

§erren Charles Hind & Co., Nottingham. 

^f)t aSerte^ t)otn 17. b^. SKt^- gelangte in metuen 
aSeftfe; ffir ben SSetrag ber etngefanbten fj^^tura fte^en ©te 
u. u. as.^) er!annt'»). 

Aufmachung^) bezw.*) Paokung^) der Spitzen . Um 
im 3«>K*) etne ©rf^jarnt^^) ^u erjielen,* h)itnfci^en metne 
fyreunbe ffir bie golge®) eine etoa^ anbcre ^acfung, unb 
jh)ar foH ffir bte S^jifeen, bet benen t)iel papier etc. jur 
aSertpenbung lomtnt^), papier, ©ttfetten^^), Sfinber^^), 
©tednabeln^'*), turj^*) alle^ ^ur Slufmad^ung 5W6tige, 
fe:parat gefanbt toexben, in ber SBeife, ba^ bte 5!RatertaIten 
ffir 400—600 ©tfld ©pifeen (ie^*) naci) bem ^n^ali ber 
Swiften) in ie ein ^a!et jufammengelegt^'^), unb unten in 
bie S^tfte ^jlaciert merben. 

®te S^jifeen fetbft finb in ber gehjo^nten "S^xm jufam* 
mengefaltet^®) ju tjerfenben, unb ^tvax \o, ba^ Beim |)erau^^ 
nef^mtn^'^) in Manila bie beftnttit)e Slufmad^ung leid^t 
t)orgenommen") tuerben lann. 

Sd) bitte ©ie, mir in S^'fw^ft ba^ 5WettogetPid^t ber 
SBare tt)ie folgt an^uqebtn: 

1. aBtrHtdie^ 9?ettogett)i(i)t ber ©^jifeen; 

2. $«ettogeh)id^t ber ©^)ifeen etnfd)Iiepd)^») Stufma*^ 
(f|img, b^ "f). mit ?pa:pter, ffitifetten etc. 
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Indent 446L ^Ijxe STuffaffung^) ift rid^tifl & laffe idj 
3l^ncn unter Steujbanb tnetne SWufter toitbtx jugetien. 

Indents 4589 & 4590 laffe id) ^toed^ 9luf6efferuno'»^) 
ber Sitntte na6:i Manila juriidtgel^n. 

©Icid^^itifl erbitte id^ mir ©egenofferte fitr 

Indent 4823, hjeige ajawmmoltf^ji^en, foitjie 

Indent 4255, aSorPnge; bie SKufter fenbe td^ ^l^nen 
foeben unter ^reujbanb ju. Se^teren Sluftrag fanbte td^ 
^i^nen berett^ am 3. Mai jur Duotterunfl^) & id^ tioffe, bai 
l^ute eth)a§ biHiger anjufommen^') ift. 

3n (£rh)artung Q^tirer tt). SWad|rid|ten jeid)ne id^ 

^od^ad^tenb 
Curt Pistorius. 



• Thii is done in order to lessen the weight of a piece of lace, because the import 
duty is levied on the goods inclusive of the finish. 
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93. Speeisil instructions re packing of goods noted. 



Nottingham, 26. August 19. 



^errn Curt Pistorius, Berlin. 

aSir em^jfingen ^l^r aSerte^ t)om 23. b^. SKt^. unb 
l^aben t)on 3^ren 93emerfungen betreff^ 

Aufmachung bezw. Packung der Spitzen in alien 
Xelkn^) 9?otij genommen, um fie bei tommenben ©enbungen 
genau ju beobad^ten^). 

9tuf ben iibrigen^) ^fnl^cilt ^^re§ ©ee^rten lommen rt)ir 
biejer 2:age eingel^enb*) juriid*). 

^njtpifdben em))fef|Ien tuir un^ 3I|nen 

^od^ad^tung^boll 
Charles Hind|& Co. 
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94. Quotation given ; returning patterns submitted. 
Reduction in price impossible. 

Nottingham, 2. September 19.. 
^erm Curt Pistorius, Berlin. 

Qn njeitercr S3eanttt)ortung Q^xt^ SWemoranbum^ t)om 
23. Dor. 5!Kt§. offerieren toir Qf)nen 

Indent 4823 3,000 <Bt 12 yards SaumtPoIKS^^ifeen 
^u lOJd. ^jer (Bind in toeig, netto, fob. Liverpool. 

Itngefal^reg ©etptd^t ber 2Bare 480 lb. cngl. 

SKafe ber 5 .mften je 10 ^ubiffufe. 

®tefe aOSaren fonnen in crcme nid^tnnter 801)ufeenb yards 
per aJlufter geliefert tperben, tve^t)atb tpir bie ^rei^notierung 
burd^ge^enb^^) fiir meift eingerid^tet^) f)dben. 

^rei^ fiir creme ^d. pet ®fe. yards cjtra. 

Indent 4255. SSorpnge^). 9?acl^ genaner ®urcl^fi(^t 
unferer ^itnftellung tut e§ un^ leib, ba^ e^ un§ nidit mSglid^ 
ift, bie geringfte ^rei^rmaftigung*) eintreten') lajfen ju 
fonnen. 

aSJenn ^l^r Simit jcfet nod) nid^t ^odi) genug ift, toiirbe 
ein ©ortiment nur burd^ einlage*) t)on 2 bi^ 3 billigeren 
aJluftem mdglid^ ^exxif bod) ^offen toir, ba^ ^f)X neut^ Simit 
bie ?tu^fiif)rung be^ Stuftrag^ ju unfem S^onbitionen 
geftattet^). ^l^re 9Rufter fur 

Indent 4823 erfolgen mit gleid^er ^oft juriidE^). 

(Stet§ ju 3)ienften, ^idjnen njir 

©od^ad^tenb 

Charles Hind & Co. 
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96. Con&rmation of quotation given impossible. Limit of 

a previous order raised. New collection of 

patterns required. 

Berlin, 12. September 19.. 
^rren Charles Hind & Co., Nottingham. 

^d) befifec ^iji ©eel^rte^ t)om 2. b§* 3Kt§., bon be^]en 
^ni^alt id) kenntni^ ndtjxn. 

Indent 4823, SSeigc SaumlDoIl ©))ifeen. @^ ergibt^) 
fid^ Icibcr eine 'Different bon 10%, bie ©ie tvotjl nidjt 
iDerbcn bur(f)briidEen^) !5nncn, unb fenbc id^ ba^er bic 
SSorlage nad) Manila jitriicf, mit hem ©rfud^en') urn bcffere 
Simiten, 

®cigeocn*) freut ci^ mi(f), 3^nen mittcUen ju !6nncn, 
bag ba^ bon SKanila fixr 

Indent 4255 (SSorl^cinQe) erl^altene Simitum*) fid^ nun^ 
mel^r al^ genilgenb ermeift, fo bag td) bie SSorlage ju 12|d. 
pel yard fob. Liverpool beftatigcn fann. ®a mit ber @in*= 
l^olung^) ber Simiterpi^ung einige SBod^en 3^it berloren 
gegangen finb, fo foil e§ mir angenel^m fein, toenn ©ie bie 
SSerf(f)iffung^) mSglid^ft rajd^ betoerfftetUgen Unnen. 

3f(i) erfudie ©ie ferner, tnir fobalb aB mSglid^ bon bem 
©ortiment SKufter jufommen ju laflen, bamit 9JlaniIa f(f)on 
bor @rf|aU«) ber SSare jid^ filr JReubeftellungen®) interef jieren 
fann. 

mdn ^au^ beabjid)tigt^«) in 3u!unft bai^ ©efd^aft 
nadj eingetnen ^robinjen bejonber^ ju ))ouffieren^^) unb* 
tpare e^ mir ba^er lieb^^), iDenn ©ie neue aWuftertotlettionen 
in duplo fenben tpollten* 

$odE|adE|tenb 

Curt Pistorius. 

Indent 4793. Unter S'reujbanb em))fangen ©ie babon 
bie JReferenjmufter unb id^ erbitte mir bafilr Slnflellung 
unter gefl. Slufgabe ber belannten 3)etailg. 
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96. Order accepted. Other contents of Letter No. 95 noted. 



Nottingham, 16. September 19. 



fQettn Curt Pistorius, Berlin. 

Sitt 93eji^ ^ijxe^ ®ccf|rtcn tjom 22. b§. 3Rt^. notlcrcn 
tptr banfenb bit Seftatigung^) t)on 

Indent 4255, SSorl^ange, ju 12Jd. fob. Liverpool, unb 
bcfd^Icunigen^) beften Slu^ffi^rung nad) SWoglid^fcit. SKufter 
bak)on I|offen tpir in ©atbe jenben ju I6nnen» 

aSir bebauem, bag 

Indent 4823 nod) nid^t beftatigt toerbcn fonnte unb 
merfcn un^ tm Ubrigen') tpcgcn fiinftiger SKufterfenbung 
9?dtige^ t)or* 

SSctreffg 

Indent 4793 tperben tpir nod^ bert(i)ten. 

©teti^ ju 3)ienften, seid^ncn tpir 

©od^ad^tenb 

Charles Hind & Co. 
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97. Quotations given. 

Nottingham, 2. Oktober 19.. 

fQerxn Curt Pistorius, Berlin. 

aOSir beftatigen unfcr (Srgebene^ t)om 16. t)or. 5!Kt§. unb 
offerieren ^l^nen l^eute 

Indent 4793 100 ©t. 12 yds. 93aumtPoI^©))ltjen ju 
2s. 9Jd. ))er ©tildE, fob. Liverpool, SBare ungcfal^r 50 lb. 
engt. unb S^ifte ungefftl^r 2 .^ubi!fu§. 

®ie Unterbringung^) ^l^rer SKufter tjatte bei ben nicJit 
bebeutenben Duantitaten einige ©ci)tpierig!eit, bafier bie 
ettpa^ ber^bgerte^) Stnthjort auf Q^re Stnfrage bom 12. 
September, tpag ©ie gittigft entfd^ulbigen tpotlen* 

§o(f)a(j^tenb 
Charles Hind & Co. 



aSir fiigen ^ier nod) fjafturen bei fixr 

Indent 3321 £94 6s. lOd. 

Indent 3606 £57 7s. 8d. 

unb bitten um ©utfd^rift biefer beiben Setrage. SBic 
gelDol^nt, fanbten toir bie aSaren an bie ^erren Langstaff, 
Ehrenberg & Pollak, Liverpool, ju ^i)xex 9Serfiigung. 

SReferenjmufter fotgen unter S'reujbanb in 2 ^afetd^en. 

asieberl^olt ^o(i|a(f)tenb 

C. H. & Co. 
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98. Future pattern sendings to be addressed direct to 
brancb'bouse. Reduction in price asked for. 

{See Exercises 29 and SO, page 378.) 



Berlin, 6. Oktober 19.. 



©crrcn Charles Hind & Co., Nottingham. 

^d) emp^im S^t aSerte^ t)om 2. b^. 9Kt^* nebft cinge^ 
fanbten fjafturcn, ffir btttn Setrag td) ©ie crfannt !|abc. 

Qnjtpifd^en l^abe id^ aud^ tuicbcr einc 9tnjaf|I neuer 
SWufter t)on Qfjntn crl^alten, mod^te (Bit abet bcr QeiU 
unb ©|)efcncrf^)ami^ tocgen^) bitten, biejelben in 3w!unft 
gleid^ birc!t nad^ SKanila ju fcnbcn unb ^toax, rt)ie id) S^nen 
fd^on frfificr bcmerltc, nid)t lofe^), ba fie fo ju leid^t t)erIoren 
gefien. 

Indent 4793. 3)ic 93ercd)nung ergibt*) cine ®ifferenj 
t)on 6% unb 16) l^offc, ©ic mcrben ^firen ^rci^ entf))red)enb*) 
ermagigcn Idnnen, um ba§ ®cfd^aft ju ermSglic^en*), 
ba idt) ben ?tuftrag nid)t gerne nad) Manila juriidge^en 
laffen^) m6d)te. 

.f)odE)ad^tenb 
Curt Pistorius. 

^urd^ bie City Bank in London tperben ^tjnen fi'ir 
meine SRedinung 

£218 168. 9d. jngel^n, tpomit ©ie S^ve t)om 17. August 
a. 0. batierte fjaftura unter gefL 3tn§eige auggteid^en 
molten. 

SBieberfiott ]^od)ad)tenb 
D. 0. 
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99. Acknowledging receipt of remittance. 
Reduction in price possible. 



Nottingham, 9. Oktober 19. 



§erm Curt Pistorius, Berlin. 

SBir befitjen ^l^r ©eel^rtc^ t)om 26. t)or. mt^., thtn]o bic 
un§ bnt6j bie City Bank in London gcfL flbermittelte 
SRtmeflc t)on 
£218 168. 9d., (Sf)ed, 

tpoffir mir ©ie banfcnb gegcn unfere gaftura t)om 17. 
August 19.. erf ennen. 

Indent 4793. ©g ift un§ in biefcm fjalle mSglid^ 
gctuefcn, unterKmitierte^) 5% fiir ©ie ^u errci(i)cn^), unb 
l^abcn tpir bemgemag ben 9tuftrag fofort in 9Xrbeit gegeben. 

Muster. a33ir bemerfen un^, baft femere SKuflerfen* 
bungen bireft nad) 9KaniIa, unb jluar bie 9Kufter anf ^a^)ier 
aufgeftebt*), ju madden finb. 

§o(i|a(f)tenb 
Charles Hind & Co. 
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TRANSACTION NO. 8. 

Buyer: HEINRICH WERDER, Hamburg. 
Sellers: SMITH & ROWLAND, Leeds. 

SUMMARY : 

100. — Buyer asks Sellers to send him collections of patterns for the 
coming searSon. 

101. — Sellers advise Buyer of their preparing the collections of patterns 
ordered. 



EXERCISES : 

31. — Sellers send patterns to buyer, accompanied with the necessary 
details, and hope that good business will result. 

32. — Buyer acknowledges receipt of collections of patterns. 

33. — Buyer sends an order for delivery in March, and asks for 
confirmation. 

34. — Sellers confirm order for delivery in March. 
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100. Asking for Pattern collections. 

fteinricb Mer5en 

Export und Import. 



Comptoir und Lager : Freihafen Block G. 
Bank-Conto : Norddeutsche Bank. 
Femsprecher No. 2345 
Telegramm-Adresse : ..Export, Hamburg.** 

Hamburg, 5. Oktober 19.. 

^erren Smith & Rowland, Leeds. 

3Kit ®egentpartigem mad^e id) ^t)ntn bie SWitteilung^), 
bafi id) iefet mit ber S^f^^^wienftellung^) t)on 9Kufter^ 
S'oIIcftionen filr meine 9^eifenben nad) bem 9?orben^) 
beginnc unb erjud)e id) ©ie ba^er, mir bieienigen 3Kufter, 
tpcld)e ©ie fiir Norwegen, Schweden, Russland, unb 
Finland fiir bie fj^^^i^^^^^ ^^^ ©ommer^Saifon*) al^ 
gecignetO l^alten, umgc^enb in 5 gteid)en SJoIleftionen 
julommen ^u laffen- 

.^d) cm))fc]^Ie 3!)nen, in 9tnbetrad)t be\\en, ba^ bie 
5!Kufter filr bk SReife bienen follen unb jel^r t)ielen ^nben 
t)orgeIegt toerben, bie SloIIeftionen red)t gefd)madt)on«), 
fauber^) unb mdglidift grog au^^umadjen, ba bie SWufter 
jid) fo befjer ))rafentieren unb man Ieid)ter bamad) tjer^* 
faufen lann- 

®ie aftufter biirfen mit feiner fjabrifmarfe**) ober fon^ 
ftigen Qcidjen^), tooburd^ ber Urf^jrung^'^) erfennbar^^) ift^ 
berfe^en^^) fein, jebod) tv&xe e^ mir lieb, tvenn ©ie auf ben 
etifetten meine ^itxna „Heinrich Werder, Hamburg," 
aufbruden^') lie^en. 

ajlit ben SKuftem erbitte") id) mir gleid)jeitig eine 
^rei^Iifte mit genauefter Stngabe ber ^reife, n)eld)e ©ie in 
;3l^rem eigenen S^tereffe billigft ftellen mollen; femer bitte 
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id) ©ie nm 9lngabe ber htan]pxn(i)ten Sicfcrjeit"), beg ju 

^un!te, tt)cl(i|e fixr ben SSerfauf t)on 93ebeutung finb. 

^dj tpetg fefir mol^t, bag bie forgfattige Bufammenftenung 
berarttger SKufter^S^otleftionen mit t)ieler 9Jlu^e, Stu^gaben 
unb 3^itt)erluft )oextnup^i^^) ift, bodt) bin id) ebenfo iiber^ 
jeugt, bag \id) bie§ alte^ burd^ bie auf bie 3Kufter erteilten 
Drberg xeid)lid)^^) bejal^It mad^t^"). 

Sd) bitte ©ie mix fofort ben fiugerften 2:ermin^^) auf=* 
Sngeben, bi^ ju tpetd^em id) beftimmt im 93efife ber S^ot- 
leftionen fein fann. 

^od)ad)tenb 
Heinrich Werder. 
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101. Pattern collections put in band. 



Smitb Si 1Rowlan5, 

Telegraphic Address: Promptness. 
ABC Code used (6th Edition). 



Leeds, 8. Oktober 19.. 



§crm Heinrich Werder, Hamburg. 

SBir em^)fingen Ql^re to. Bufd^rift t)om 5. b^. 3Rt^., t)on 
bercn Qnf)aU toir beften^ ^enntnt^ ne^men- 

aSir beretten einc fiinff ad^e ^olteftion unjercr 9?eui^eiten 
bor unb toerben ^tjnen felbe tn ungefal^r bierje^n Sagen 
^ugel^en taflen, in ber ^offnung, barauf red^t bclangreid^e 
9htftrage ju erl^altcn* 

3nstpif(i)cn jeid^ncn toir 

^od^ad^tenb 

Smith & Rowland. 

(^ce Exercises 31, 32, 33, and 34, pages 379 3H0.) 
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TRANSACTION No. 9. 
Buyers: THIELE & DUTSCHKA, Vienna. 
Sdlers: ROBINSON & BROWN, Nottingham. 

SUMMARY : 

102. — Buyers point out error discovered in invoice received, and ask 
for credit note. They complain of Sellers making sales to 
retail houses. Goods on order urgently wanted. 

103. — Sellers send credit note for difference claimed by buyers, and 
repudiate charge made against them re sales to retail houses 

104. — Buyers press for delivery of goods on order. Previous charge 
re sales made by sellers to retailers again raised. 

105. — Sellers made a shipment of goods in the meantime, and propose 
further part-sending. Charge made against sellers again 
repudiated. 

EXERCISES : 

35. — Sellers enclose invoice for further part-sending in execution of 
laces on order. 

36. — Making out credit note referred to in Letter No. 103. 

37. — ^Buyers consent to part-sendings and press for delivery of goods. 

38. — Sellers enclose invoice, and state definite dates for the delivery 
of the remaining goods. 
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102. Error discovered in invoice ; credit asked for CompMnt 
re selling to retailers. Qoods on order urgently wanted. 

(See Exercise 35, page 380.) 

XCbiele Si Butecbfta, 

CONFECTIONIERTE WEISSWAAREN. lAfl^— OA lilT^: 1ft 

EN Gros. Export. Wieil, 6K), Mai l\9 . . 

.f)errcn Robinson & Brown, Nottingham. 

©ocbcn erl^alten mir 3ff|rc ©enbung t)om 22. b§. 3Kt^., 
bie iDir gc))riift unb in Drbnung gefunben !|aben, mit 
Stui^nal^Tne be^ hefting 1095, n)elrf)e§ ©te id. l^S^er bered^net 
l^aben; bie ®iffercnj bctieben ©ie un^ gutjuf(f)rcibcn^), 
aud^ crlDartcn mir ^l^re umge^cnbe 9iad^ri(i)t bcjixglid) 
No. 3393, bie fe^r eilig ift. 

@i^ l^at in f)o^em @rabe unjere SSermunberung erregt^), 
ba^ ©ie ©etailliften* mie Dahms, Scheller, u. a^) in Buda- 
pest Cfferte gema(f)t l^aben, toobon fid) unfer ^err 
Thiele iiberjeugt l^at. 9?0(f) mel^r aber munbem*) tvix 
un^, baj^ obengenannte fjirmen biefelben ^effin^ in ber** 
fd^iebenen garben unb 93reiten*) nad) ben SKitteilungen 
unfere§ bortigen SSertreter^ f(i)on feit ungefa^r 8 2:agen 
im ©d^aufenfter®) au^tiegen l^aben, unb mir fSnnen ^ierau^ 
nur ben ©dtjlug jie^en^), bag ©ie S^re ©etait^^unbjd^aft^) 
lieber unb fdinetler bebienen ate un^. 

aOSir finb ilber ein berartige^ SSerfal^ren ^^rerfeit^, toie 
©ie |id^ leid^t benfen fbnnen, fe^r menig erbaut^) unb jel^en 
un^ genbtigt ^^nen mit^uteilen, bag, tpenn ©ie e^ t)or^ie^en, 
mit 'Detailliften ju arbeiten unb unfern ?luftragen fo 
menig Stufmerffamfeit fd^enfen^**) tvxe e^ bie^mal ber fjatl ift, 
mir unferen aSebarf^^) in 3u!unft anber^mo bedten^^) toerben* 

aOSir erhjarten !^f)xe umge^enbe 9?adE)ridt|t, fotpie fofortige 
Iom))Iette Sieferung be§ SRiidEftanbe^ unferer Drber bom 
25. April, unb jeic^nen injtpifd^en ^oO^aO^tenb 

Thiele & Dutschka. 



* Thiele & Dutschka being wholesale traders, supplying shops, dc, would 
naturally object to R. & B.'s doing business with firms whom they (T. & D.) consider 
to be their customers. 
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103. Credit-note sent Charge repudiated, . 

Tele<jrams: "Velox." 
A 1 Code used. 

•Robinson d 3Brown, 

Lace Manufactubebs and Commission Agents. 

Nottinsham, 2. Juni 19.. 

©erren Thiele & Dutschka, Wien. 

SBir finb im Scfifee Q^^^^ SaSerten t)om 30. t). 9»ti^. 
unb brtngcn in erfter Sinie^) bie barin bcregte^) 'Different 
ttjegen ttberbered^nung^) t)on 1095 burd) tnliegenbe ^xebiU 
note in Drbnung, ntit ber 93itte um entfd^ulbigung*) be^ 
3Jcrfcl^en§»). SOScgen 3393 mirb ^Ijnen unfcr SScrtreter, §crr 
Berger, injtuifdien 93cf(i)eib gegeben l^abcn. 

S^te 9tnfrf)ulbigung^), bag mir mit "Setailliften arbeiten, 
fSnncn toir nirf)t annel^men^), ba bie^ gans au^txtjolb 
nnferer Qietvof)nt)eit^) ift. ®a^ .f)au^ W. Dahms ift un^ 
feiner 3^it auci^ aB @ngro^^®ef(^aft®) gefdiilbert lt)orben; 
flbrigen^ ift un^ an biefer SScrbinbung fo toenig getegcn^**), 
bag tpir biefclbe auf ^^ren a33unf(j^ i^in fofort abbredien^^) 
tvnxben. @in biefem §auje iemaB betDitligter SSorjug ift 
auger aller i^taQe^^);e^ fei inbe^ bemerft, bag D. bie beregten 
©))ifeen nod^ nidjt erl^alten i^at. SSir fanbten iijxn bi^^er 
nur bie langen 9Jlufter,* unb biefe fSnnte er in feinem 
©diaufenfter au^geftellt^^) i^aben, ni(S)t aber SBare, hjetd^e 
j[a nod) gar ni(f)t fabri^iert^*) ift. 

@in ,^au^ Scheller ift un§ gan^^Iid^ unbefannt, 

aSir Iioffen, bag biefe erftdrungen") ©ie jufriebenftetfen 
unb begriigen ©ie, ftet§ mit SSergniigen ju "Dienften, 

ipodiad^tungi^bon 

Robinson & Brown. 

{See Exercise 36, page 380.) 

* Long patterns, viz., yards or lengths of the various laces on order are supplied by 
the manufacturers in order to give customers a chance of effecting sales before the 
goods are deliyered in bulk. 
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104. Cladming goods on order. Previous charge again raised, 

Wien, 12. Juni 19.. 

^erren Robinson & Brown, Nottingham. 

SWit ^eutigem muffen tvix ©te tpieber^ott bringenb*) 
erfud^cn, bie riidEftanbtgen (Bpii^en fofort auf fd^netlftetn 
SBege^) fom))Iett jum SSerjanb ^u bringen- 

aste S^nen fd^on mitgeteilt, lonnen mir bie SOSare nut 
iefet tpa^renb ber ©aifon t>ertt)enben^), unb miirben Sie e§ 
jirf) felbft ju^ufd)reiben ^aben, tuenn tvit ben gan^en 9ftftcf==^ 
ftanb*) tuegen tlberfd^reitung^) ber Sieferfrift md)t mel)r 
anne^men* 

Unfere S^unbfd^aft brangt immer me^r um 3^l^^i>wng 
ber aSare unb ift iiber bie all^u tangfame^) Sieferung^tueife 
fe^r unge^alten^); falB e^ ^t)nen irgenb moglid) ift, fo 
bitten tt)ir ©ie bie 2Bare t)on anberen 9J(uftragen tt)eg= 
junel^men^)* 

®ie S«ummern 7437, 38, 39 & 40 liegen bereit^ bei 
l^iefigen ^etailliften im ©dfjaufenfter au^, ma^renb tuir 
norf) fein ©tiidEd)en^) bon biefer SBare er^atten l^aben* 

aSir bitten um fofortige yia(i)xid}t, tvann tvh beftimmt 
auf tomplciie (BenbuxiQ be§ JRiirfftanbe^ jci^ten^®) !5nnen 
unb 5eid)nen in^tt)if(f)en 

§0(})a(j^tenb 

Thiele & Dutschka. 
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105. Sending mB.de in the memtime. Farther part-sendings 
proposed. Charge again repudiated. 



Nottingham, 17. Juni 19.. 

Igexxen Thiele & Dutschka, Wien. 

Qf)x SBerte^ t)om 12. b^. 9Kt^. ift in unferm 93efifee* 

QnjtDifd^en fjoben mir eine neue Senbxmg alle^ a?orra^ 
tigen^) auf ben SSeg gebrad^t, morufeer tt)ir geftem J^aftura 
an unfem SSertreter, ©erm Berger, fanbten. SSir l^oren 
t3on i^m, baft ©ie uni jur Stu^fii^rung Sft^^^^^ 9Iuftrage 
meitere a^i XaQC, alfo jefet 6B 25. crt., 3eit laffen^) unb finb 
mir 3^nen ^ierfiir t)erbunben, inbem mir un^ feemii^en^), 
biefe Qnftruftionen fomeit al^ moglid^ inneju^alten*). 9Sie 
mir §erm Berger fd^riefeen, ^alten mir e^ nid^t fiir ratfam, 
bie ©enbung anftel^en*) ju laffen, bi^ alle^ !om<)Iett ift, 
tueil bie Sieferung baburd^ mefentlid^ tjerjdgert miirbe; 
menn mir bagegen fo oft aU mdglid^ Steilfenbungen mad)en, 
fo fann ba^ nut unter ber SSorau^fefeung^) gefciiel^en'), ba% 
h)ir tt)eber megen untjollftanbiger®), nod^ megen ju Heiner 
S?ieferungen 9lnftanbe*) befommen. SSenn ©ie nid^t in 
ber Sage finb, bie SBaren bei ntrf)t tjollftanbiger* Stblieferung 
5U tjermerten^^), fo tt)oIIen ©ie biefelben gefl. I^extn Berger 
iibergeben, bcnn tvix l^aben fot)ieIe bringenbe") Sluftrage 
t)orIiegen"), bag toir un^ iiberall, tvcnn and) bnxd) t)oxlau^ 
fige^') Stblieferung toeniger ©tiidfe, Stnerfennung t)er^ 
jd^affen^*) Idnnen; e^ ift iiberbte^ ber ©rmal^nung^') mert, 
ixift S^re aSeftellungen berett^ t)or alien anberen S3eriidE=- 
fid^tigung^^) gefunben I)aben» 
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e^ ift jebenfalte betriibenb"), bag ©ie emeut^^) auf 
unfere @ef(^aft0t)erbinbunfj mit ©etailliften ^uriicffotnttten, 
nad)bcm mir bereit^ unfer SBort einfefeten^®), bag bie t>on 
3^nen friiber ermfil^nte f5^^^^ ^^^ ein^ige ®etailgef(f)aft 
ift, mit bem tt)tr arbeiten; unb njenn eine fold^e offene 
©rflarung, fomte unfer Stnerbieten^®), bie SSerbinbung auf 
^^ren SSunfd^ fallen ju laffen^^), ©ie mieber^olt^^) %u 
S3emer!ungen, mie ^l^r 93rief t)om 12. crt. ent^alt, beftitn* 
men^^) tanrif fo ift ba§ toirtlid^ nur aufrid^tig^*) ^u bebauem- 

SBir em^jfel^Ien un^ ^^nen 

9ld^tunggt)oII 

Robinson & Brown. 



{See Exercises 37 and 38, page 381.) 



* These laces are made in 4 to 6 diflferent widths, with 1 to 2 insertions ; the 
whole is called a set. Buyers attach importance to receiving at one ana the same 
time the whole set complete. This is not practicable in the present case, because 
the various widths are made on the same machine, one after another. 
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TRANSACTION No. 10. 

Buyers: GEORGE EDLIN & CO., London. 

Setters: THOMAS LINDLER & CO., Plauen (Saxony). 

SUMMARY : 

106. — Buyers enquire about lowest prices of certain laces, fiuid aak for 
sending of similar patterns. 

107. — Sellers inform buyers of impossibility to reduce prices. They 
submit new patterns as asked for. 



EXERCISES : 

39. — Buyers, in reply to No. 107, give an order on patterns submitted 
and ask for the exclusive sale of certain designs. 

40. — Sellers thank for orders received, and arrange for reserving 
certain designs on condition that the order be increased. 

41. — Buyers consent to augmented quantity, and await invoice. 

42. — Sellers send invoice, and advise draft in settlement. 

43. — Buyers received sending, and will protect draft advised ; they 
claim cash discount. They also enclose a further order for 
prompt execution. 

44. — Buyers thank for order, and will deduct discount claimed from 
next' draft. 
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108. Special price asked for; patterns required, 
©eorge JE&lin Si Co., 

Importers of Laces, Trimmings, 
Fancy Neckwear, &c. 

50, Bond Street, 

London, ben 6. Mai 19.. 

^erren Thomas Lindler & Co., Plauen. 

9Mit ^euttgem eriaufeen mir un^ bie Stnfrage^), ob Sie 
bie ©<)ifeen 9Zo^. 3027—3098 bet mnatjxne^) grdfterer 
^often billiger ablaffen^) fonnen- SSir finb mit biefen 
®eiftn§ betreff^ ber ^reife auf ®ifferenjen geftogen*), unb 
Idgt biefer Umftanb bie aSermutuno^) auffommen^), bafi 
(Sie anbcicen Slbne^mem billigere ^reife ober einen f)'6t)exen 
Sfonto einraumen^)* 

©leid^jeitig bitten mir ©ie, un§ in bem ©enre^) ber 
obigenSZuntmerngefLumge^enb 9tnftenung in foIdE)en ®effin^ 
%n madden, tt)eIdE)e nod) nid^t in ben Qixnbcn unferer kon^^ 
!urrenj finb unb mdglid^ft f(i)nell geliefert tuerben !dnnen. 

,3n errt)artung ^^xex tv. 3la(i)xid}ien, ^idE)nen toir 

§0(i)a(i)tenb 

George Ediin & Co. 
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107. Reduction in price impossible ; other advantages 

offered. 



trbomas Xiii&ler Si Co*, 

Stickereien, Spitzen, Confection 

UND WeISSWAAREN. 



Plauen VVm 9 Mai 19.. 

^erren George Edlin & Co., London. 

S^r ©efd^afete^ t)om 16. crt. ift in unfertn 93efi^e unb 
ertt)ibern mir barauf, bag ^reijermagigungen bei ben frag^ 
lidE)en ^yhxmmem jelbft^) bei ©rteilung bebeutenber 9Iuftrdge 
nid)t ju erjielen jinb, ba biejer fjabrifant ^rinji^ielP) nur 
eine 9?otierung fiir feine Strtifel ^at 

®er einjige SSorteil, ben mir t)on i^m eriangt l^aben, 
ift bie tlberlafjung jeiner 9Zeu^eiten einige 2:age bet)or fie 
auf ben SWartt gebra(i)t^) merben, mie §. 93/) bie 20 ^efjin^, 
tt)el(^e mir 3f)nen mit gleid^er ^oft^) bemuftem unb bie er 
t)or 8 — 10 2:agen im SWarfte ni(i)t erf(i)einen^) laffen mirb. 

SBenn ©ie fiir einige biefer SZummern Qntereffe l}ahen 
unb un§ einen guten Stuftrag barauf erteilen, tonnen ton 
ben fjabritanten leid^t ba^n bringen^), ^^nen gemci^Ite 
<Bad)en einc 3^it lang^) ^u refert)ieren. 

^odjadjicnb 
Thomas Lindler & Co. 

{See Exercises 39, 40, 41, 42, 43, and 44, pages 382-384.) 
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TRANSACTION No. 11. 

Buyer: SIGMUND HERDER, Berlin. 
Setters: OLDHAM & SONS, Leeds. 

SUMMARY : 

108. — Buyer claims difference for short measure discovered. Error 
supposed in price. 

109. — Sellers send credit note for short measure. No error in price. 
They enclose invoice for goods sent. 

110. — Buyers leave goods at disposal on account of wrong width sent. 

111. — Sellers admit error, and propose a reduction in price to induce 
buyer to keep the goods. 

EXERCISES : 

45. — Making out credit note referred to in Letter No. 109. 

46. — Buyer refuses allowance proposed in Letter No. Ill, and hands 
goods over to Sellers' Agent, asking for a credit note. 

47. — Sellers send credit note for goods handed over to their Berlin 
Agent, and ask buyer if they are to send two pieces of Orion 
Satin in the right width (48"). 

48. — Buyer replies in the negative. 
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108. Short measure discovered. Error supposed in price. 



Siamun& Der&er, 

Engros und Export. 
Seiden-Stoffe. 

seidem-sammete und plusche. Berlin, C. 3. November 19 . 

Seidene Bander und Spitzen. 

WOLLENE, HALBWOLLENE, 

BAUMWOLLENE, LEINENE UND 

HALBLEINENE WEBWAAREN. 



Krausenstrasse 43. 



^erren Oldham & Sons, Leeds. 

©oeben em^fange id) 'oon einem burdE)au^ Qlaubtvux^ 
bigen^) ^unben, bem id) t)or tDenigen %aQen unter anbertn 
ba^ am 29. August fafturierte ©tiicf Coating No. 2722 (56 
yards) fanbte, bie 9WitteiIung, ba^ biefe^ Driginalftudf^) 
^toax auf ber ettfette ba^ aWag 56 yards tragt'), in SBir!^ 
lidfUit iebod) nur 51 yards entplt. ®a id) feine Urjad^e 
l^afee, an ber SBafirl^eit biefer Stngabe*) %n jtoeifein, fo ^abe 
id) nteinem £unben bie ®ifferenj gutf(i)reiben miijfen; 
id) bitte ©ie balder, ^^rerfeit^ ©leid^e^ ju tun unb mix 
eine S^rebitnota fiir bie fe^Ienben^) 5 yds. einjufenben. 

Unterm 1. Oktober bered^nen ©ie Stoff 4620i gelb ^n 
17|d. pex yard, ben id) in tDeig [tet^ %n 15id. gefauft l^abe; 
biefe fjarbe tann bod) unmdglid^ einen jo bebeutenben 
^rei^unterf(i)eib«) bemirfen^)? §aben ©ie bie ®ilte mir gefL 
mitjuteilen, ob ©ie ]id) bei ber 93eredE)nung nid^t geirrt^) 
l^aben. 

Qn ermartung ^^xex toerten SZad^rici^ten ^eid)nc id) 

Sld^tung^tjoll 
Sigmund Herder. 
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109. Credit-note sent for short measure. Supposed wrong 
price eorrect 

©l&bam Si Sons, 

Telegrams: "Oldham." 

Leeds, 9. November 19.. 
§erm Sigmund Herder, Berlin. 

SBir em^jf tngen ^Ijx ©eel^rte^ t)om 21. b^. 9Kt^., tt)ot)on 
toir ^enntni^ genommen l^aben. 

DbgletdE) un§ Ibei ber augerft gett)iffent)aften^) 9l6mef jung^) 
biejer aSaren ba§ ajfanto^) t)on 5 yards auf ein (Stiicf 2722 
gan^ unt)erftanblid^^) ift, fo ftel^en mir ni(i)t an**), Qf)nen 
ba^felbe laut tnliegenber ^rebitnota gutsubringen- 

®er ^rei^ bon 17|d. fur 4620^ gelb tft tn Drbnung; 
biefe fd^meren (Stoffe jtnb in fiellen J^arben immer 2-3d. 
liber meig notiert, ba bie fjarbung*) bet biefen 9®aren fel^r 
jd^mierig unb foftf^jtelig'') ift. 

(3tet§ ^u ©ienften, s^idE)nen mir 

§0(i)adE)tenb 

Oldham & Sons. 

93ei biefer ©elegen^eit jd^Iiefeen tvix fjaftura bet iiber 
bie unfertn Steijenbett, §errn Sherwin, gefl. beftelUen Orion 
(Bating im 93etrage bon 
£178 3s. 4d., mofiir Sie un§ giitigft erfennen tDoHen. 

asieber^iolt ^od^adjienb 

0. & 8. 

{See Exercise 45, page 384.) 
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110. Goods left at disposal on account of wrong width. 



Siflmun& Der&er, 

Tei^eoramme: Herdersio. 



Beriilli C.| 18. November 19. 



^erren Oldham & Sons, Leeds. 

Unter ber foeben em^fangenen ©enbung t)om 9. b^, 
mU. befinben fid^ 2 ©tild Orion Satin SRo* 5886, 52^ & 53 
yds., bte i6) leiber ju 3^ren SSerfiigung^) ftellen tnug, 
ba biejelben nid^i in ber Sreite tt)ie beftellt au^flelen^); bie 
SBare ift nici^t mie f atturiert 48 inches breit'), fonbem nur 42^^, 
tt)ie ©te au^ ben inliegenben Driginaletitetten*) ^u erfe^en 
belieben* 

^d) l^abe fiir btefe beiben ©tiide feine SSermenbung') 
unb bitte ©ie ba^er, bariiber gefl. ju t)erfiigen» 

9l(i)tunggt)on 

Sigmund Herder. 
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111. Error Sidmitted; special price proposed. 

{See Exercises 46, 47 and 48, pages 384-385.) 

Leeds, 21. November 19. 



^rm Sigmund Hercjer, Berlin. 

^^x ©ee^rteg t)om 18. b^.^mt^. gelangte in un\em 
Sejife* 

®ie fraglid^en 2 ©t. 42^' Orion Satin 5885 tDurben 
Q^nen leiber t)er|e^entlid^^) nehen^) 48'' SBare gefanbt. 
SBir tr)iirben ^^nen je-^r t)erbunben jein, menn ©te biefelben 
an fidE) be^ielten^) unb jd^Iagen Qf}nen bafiir ben ?tu^nal^^ 
nte^ret^*) t)on 4s. 6d. ^er yard t)or; falB ©ie bamit nidht 
^int)er[tanben jinb, bitten mir ©ie, bie SSare gefL iinfemt 
bortigen SSertreter, §errn Albert Gaugler au^juf^Snbigen. 
©eIbftt)erftanbIidE) !6nnten mir 42"^ SBare jum gleid)en 
^reife nidE)t meiter^) liefem* 

agir bitten ©ie megen be^ aSerfefien^ urn entfd^ulbigung 
unb ^ei(i)nen, in ertuartung S^rer gefL 9?ad^rid^ten, 

§odE)a(i)tung^t)on 
Oldham & Sons. 
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TRANSACTION No. 12. 

Buyers: NALEWKI, GROTEFF & CO., Warsaw. 
SeUera: TOMLINSON & BURGESS, Manchestbb. 

SUMMARY : 

112. — Buyers suppose an error of discount in invoice received, and 
claim the difference. They ask Sellers to send patterns 
in future direct, not through the medium of an Agent. 

113. — Sellers maintain that no error in discount exists. 

114. — Buyers again claim the difference for error in discount, and 
threaten to cancel the order on hand. 

115. — Sellers refuse to allow the claim, and cancel the order on hand. 



EXERCISES : 

49. — Buyers insist upon allowance of difference in discount, which 
they deducted from their remittance. 

50. — Sellers credit remittance on account, and insist upon refundment 
of deductions made by Buyers. 
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112. Error supposed in discount Future pattern sendings 
to be made direct to customers. 

•Walewfti, ©roteff Si Co. 

WarschaUi 3. Oktober 19.. 
^erren Tomlinson & Burgess, Manchester. 



aSei ®ur(i|ji(i)t^) Q^rcr ^altum t)om 25. Quli hemetten 
5 wiXf bag fi(^ ein tieiner Srrtum etngefd^Iidien^) ^at, benn 
I ©ie Qetvaf)xtn un^ auf bie aSatlfttiidier') nut 5% ©tonto, 
^ ma^renb itnfer ^rr Nal^wki au^briidlid^*) 10% bereitt'* 

barte*^); toir btttcn ©ie balder, un^ filr bic ®iffereni 

1 S^rebitnota su fenben. 

•J 

^ ©urdE) aScrmittelung Ql^reS l^iefigen SSertreter^ etn))^ 

I fingen toir foeben mettere 3flefercn^*==9Wufter bon ^^nen unb 

I moditen mir ©te bei btejer ©elegenl^eit toieberl^ott barauf 

S aufmertfam madien, bag itn§ in 3utunft nur birette SWufter^ 

H fenbung fonbenieren tann, benn toir tDoHen e§ bemteiben®), 

bag l^iefige ^onturrenten bon ber bon un^ getroffenen 

Slu^tDa^r) unterrid^tet®) toerben; tbic bie§ nad) unferer 

©rfa^rung*) fdion gejdie-^en ift, toenn 3Kujler burd^ bie 

^anbe bon $Ia^agenten^<>) ))affieren. ©elbftberftanblid^ finb 

and) bie fjaftnren unb bie iibrige S'orrej^jonbenj birett an 

un^ ^u abreftieren* 

^Ijten merten 9?a(i|ridE)ten entgegenje^enb, seid^nen tbir 

$odE|adE|tenb 

Naiewki, Groteff & Co. 
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113. No error in discount. 



xromlinson Si XnvgcBS. 

telegrams: tomlinsons. 



Manchester, 9. Oktober 19. 



^rren Nalewki, Groteff & Co., Warschau. 

Qn aSeantoortung ^fjxc^ ©eel^rten t)om 3. b^* aJlt^. 
miiffen tpir ^l^nen bemerfcn; baft ttjtr ^f^nen t)ieKei(i)t einen 
©tonto tipn 10% auf bie aSatifttitdier unferer eigenen 
fjabrifation^) betDtlligt tjobtn, ohQUid) felfijl bte§ un^ ni(i)t 
redjt erinnerlid^^) ip; bagegen finb mir ftd^er, btefe aSebtngung 
nid)t auf ^mmifftonStDarc') au^gebelint*) ju ^aben, au^ 
bcm einfadi^tt ®runbe, metl un^ bie§ ganj unmdglid^ jetn 
tpiirbe. 

aSir glauben annel^men*^) ju biirfett; bag Ql^r $err 
Nalewki l^ier ittt ^rrtum tft, unb ba alle gefanbten Stiid^er 
beforgte^) SSare finb; bleibt bie Stngelegen-^eit ol^ne Stu^ftel^ 
lungO einer ^rebitnota t)on fclbft erlebigt^). 

aSom iibrigen S^^alt nal^men ttjir aSormertung. 

Std^tunggboII 
Tomlinson & Burgess. 
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114. Difference for error in discount again claimed. Order 
on band conditionally cancelled. 



Warschau, 12. Oktober 19. 



^erren Tomlinson & Burgess, Manchester. 

.^n Stntoort auf ^l^r aSerte§ t)om 9. b§. 50lt§. miijfen mir 
Qt)nen faoen, bag un§ ber Qritjolt be^felfeen etoa^ fiber** 
raf(j^t^), benn toie f(i)on gefagt, l^at unjer §err/.Nalewki 
au^braaiid^ tnit ^^ncn 10% auf bie aSatifttftd^e^ti berein** 
bart^), etn ©!onto, ber un^ t)on alien S^ren ^ofifurrenten 
fletDai^rt toirb. ^' 

9?ur in ber SSorau^fe^ung'), bag ©ie unSj-bie gleidie 
93ebtnflunfl ^ugeftel^en, l^aben mir ;3^nen unffrm ?tuftrag 
ertetit unb tnitflen balder auf bie aSergiitung ber frag* 
lidhen ©ifferenj beftel^en*). 

®te SReHamation tDurbe bBI)er nidit ertioben'^); meil ttjir 
erft bie dtMUfjx^) unfere^ §erm Nalewki (^marten monten* 
^m ttbrigen fte-^t e^ S^nen frei, ben in^t^Stota befinbliij^en 
meiteren ?tuftrag ganj ju ftrei(j^en'), falK bie @ett)at|rung^) 
be^ erma^nten ©tontog auf meitere ©d^ierigfeiten ftogen^) 
follte. 

aOSir em^fetjlen un^ Qtinen 

9t(i)tung^t)on 

Nalewki, Groteff &i Co. 
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116. Order cancelled. 



Manchester, 17. Oktober 19. 



^erren Nalewki, Groteff & Co., Warschau. 

Sn ©rtDiberung auf Qf)x SBerte^ t)om 12. crt. tdnnen 
tt)ir Q^nen nur toieber^olen^), bag :^^re fjorberung^) t)on 
10% auf alle Satifttiid^er etner faljd^en Stuffafjung') unjerer 
Sonjeffion jetten^ S^re^ §erm Nalewki entf^rinot*), inbem 
un^ beren SemiHigung gan^ unmoglidE) tft» 

aSir ^aien bemnad^ S^ren nod^ tn 9?ota beftnbltd)en 
ttjeiteren Stuftrag auf 93atifttudE)er annuntert*) unb tDunbem^) 
un^ nur fiber ©ie, bag ©te jefet mit einer berartigen^) 
9lcnamation auf im ;J^uIi abgefanbte SBaren tommen. 

©ie ^aben bolle brei aKonatc 3^^ baju ge-^abt» 

?ld^tunggboII 

Tomlinson & Burgess. 



{See Exercises 49 and 50, pages 385-386.) 
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TRANSACTION No. 1. 
Buyers: LAND & EBERS, Hamburg. 
Sellers: LINDLEY & WELLS, London. 

SUMMARY : 

116. — Sellers send an extract of account current, and ask Buyers to 
report on same. 

117. — Buyers agree with balance of account current. 

118. — Sellers call Buyers' attention to overdue items. 

119. — Buyers send a remittance on account, and complain of bad times. 
They maintain having arranged special terms for payment, 
and ask for a certain invoice to be dated forward. 

120. — Sellers acknowledge receipt of remittance, and agree to special 
terms arranged for payment ; they date invoice forward as 
requested. 

EXERCISES : 

1. — Buyers send further remittance and ask for receipt. They 
also enclose an order. 

2. — Sellers return remittance on account of missing endorsement. 
Order is receiving attention. 

3. — Buyers send remittance back, duly endorsed, and apologise for 
oversight. 

4. — Sellers acknowledge receipt of cheque retiuned by Buyers. 
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116. Sending Extract of Account Current 



London, l. Juli 19.. 



^erren Land & Ebers, Hamburg. 

aSir heei)xen un^, ^^nen 6eigef(i)lotten^) Stu^jug^) Sl^re^ 
merten .tonto^ ju ilfierreidien; afigefd^loften^) am 30. Juni 
19.. mlt einem ©albo t)on 

£1,567 lis. 6d. ju unjern ©unften*); fiellefien ©ie 
benjelfien gefL au pxix^en unb un§ ju jagen, o6 mir einig 
gei^en. 

astr Ueiben S^ren *Dlenften ftet^ mit SSergnilgen 
gett)ibmet unb fiegriiften ©ie 

$0(i)a(i)tenb 

Lindiey & Weils. 
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117. Extract of Account current found correct 



Hamburg, 23. JuH 19.. 



§erren Lindley & Wells, London. 

9Bir fiefennen un§ jum etn:j)fange ^ijxe^ SBerten i)om 
1. b§., entl^altenb 9le(i)nun0§au^jug, afigejd^Iolfen pet 30. 
Juni, ben mir ge^jruft unb rt(i)tig befunben^) l^aben, inbetn 
mir ben ©albo t)on 
£1,567 lis. 6d. ju 3l^ren ©unften tiortragen^). 

aSir emp^e^en un§ S^nen 

^o(i)ad^tenb 
Land & Ebers. 
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118. Calling attention to overdue items. 



London, 20. August 19. 



.^rren Land & Ebers, Hamburg. 

9Bir gelangten jeiner 3^it i^ i>^^ 93efi^ ^i)te^ ©eel^rten 
t)om 23. Juli, be\\en ^nl^att toixun^ t)ortnerften unb geftatten 
un^ l^eute, S^)^^ 2tufmerl|amleit auf ben tJerfaHenen SetP) 
Q^xe^ merten ^onto§ su lenlen^), in ber ^offnung, barauf 
red^t halb 2tn|d^affung^) su erl)atten» 

©ie bittenb, bie genommene fjreil^eit*) giitigft ju 
entj(i)ulbtgen*), fiegriifeen mir Sie 

$od^a(i)tenb 

Lindley & Weils. 
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119. Remittance made on account Complaint about bad 
times. Special arrangement made for payment 

Hamburg, 27. August 19.. 
^erren Lindley & Wells, London. 

9Bir em^jfingen ^^x to. ©d^reiben tjom 20. b§. 9Kt§., 
befjen Qn^alt un^ l^Sd^ft imangenel^tn^) fieriil^rt^) ^at, 
ofijd^on ©ie i)on S^retn ©tanb^junlte*) au§ tJoU im SRed^te*) 
jinb. 

Unjer ®e|(i)aft, menngleid) nodE) In ben Stnfangen*), 
gel^t gut, jogar befler aB mtr im erften S^tl^^^ ermartet l^atten, 
unb mir jtnb baiter jo frei*^) gemejen, t)on bem ©ntgegen^ 
lommen^), n)eld)e§ un^ ;$^l^r $err Wells bet jeinem ^ierfein^) 
aeigte, ®ebraud) ju madden, tnbem mir ba^ 3^^^) ^^i 
Slinen etma^ itberfd^rttten. ©^ lag langfl in unferer 
2tb|id^t®), ^i)nen 9iiine||e su madden; tvenn ba^ nid^t 
gefdE)el^en ift jo lag e^ baran, ba^ mir jelbfl jel^r lange 
^rebite geben milfjen unb bie augenbUdHidE)en Qdt^lunQ^^ 
ijerl^altniffe^®) me^x benn^^) |d^IedE)t jinb* 

aSir l^ielten un§ burdE) bie SSerfid^erungen S^re^ ©erm 
Wells ju einer ftberfdEireitung^^) be^ 3iele§ bered^tigt^'), 
umjomefir, aU Q^nen bod) unfere aSerl^altniffe^*) t)on S^ren 
aSertretem, ben $erren Belzer, jur ®eniige") ge|dE)iIbert 
morben jinb; au§ aftiidtjidE)t") fiir le^tere, bie un§ in jeber 
$infidE)t jel^r fljm^jatl^itdE)") finb, l^aben mir S^nen ben 
gan^en 93ebarf^^) augemiejen"), mafirenb un^ t)on anberer 
©eite i)er([dE)iebene unb grSgere ^rebite angeboten murben, 
bie toil lebiglidE)^^) su ®unften ber ^erren Belzer au§|dE)Iu^ 
gen^^). 

aSir iiberreid^en ^fjnen inliegenb ei^edE im 93etrage 
t)on 
£150 Os. Od. auf London 
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um bercn @utf(i)rift mir ©ie freunbH(i)ft crfu(i)ett; mtr 
filciben 6emili^t*»), ^i^nen tueitere aftintejfen balbtflft sugei^en 
Su laffen- 

a3ci btejer ©efegenl^elt lajfen mtr n{(i)t unermai^nt^); 
bag mlr ben ^poften tiom 17. Juni mtt SSaluta'^*) 1. Juli 
fauften; unter anbetn aSerl^attniften'*'') fj&tten mtr bte§ 
ntd^t ermal^nt, glauben abcr nunmef)t beredittgt su fein, 
unfere 9Silnt(i)C filr ]patex erfiillt xu fel^en* 

$0(i)a(i)tun9§t)on 
Land & Ebers. 
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120. Acknowledging Receipt of Remittance, dunning letter 
sent by mistake; special arrangement quite in order. 

London, 30. August 19.. 

^erren Land & Ebers, Hamburg. 

asir em^jfingen ^s^x SSerte^ 'oom 27. 53. aKt§. unb 
entfalteten^) bemjelben 
£150 Os. Od. a vista a/ London, 
mofiir (Sie tvie ixblidt}^) erfannt ftel^en. 

28ie bcrett^ ben ^erren Belzer gefd^rieben, ift ber aSricf 
)oom 20. ct. au§ SSerfel^en^) an ©ie abgeri(i)tet*) morbcn 
unb bitten mir ©te be^l^alb btelmaB urn (£ntf d^ulbigung ; 
mir l^aben SSorforge*) getroffen, ba^ bie§ in Bw'f^^^ft nid^t 
mieber tjorfommt^). 

(£3 ift jelbftberftanblid), bag mir mit SSergniigen bie 
^l^nen bon unjerm §erm Wells eingeraumten 93ebingungen 
aufre(i)t erl^atten^), unb freuen mir un3 |ef)r ju l^bren, ba§ 
©ie un§ 3l^ren ganjen Sebarf ^utvenben^) merben; ©ie 
bftrfen berfi(i)ert jein, ba^ mir S^r S^terefje beften^ im 
2tuge bel^atten^). 

®en ?poften bom 17. Juni l^aben mir ^jer 1. Jul! )odiu^ 
tiert^^), 

aSir em^jfel^Ien un^ ^i)nen 

3Wit aller ^0(i)ad^tung 

ppro. Lindley & Wells 

Henry Mallet. 

(See Exercise 1, 2, 5, and /, f.agrea 387-388.) 
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TRANSACTION No. 2. 
Buyers: HEINRICH SCHWIND & CO., Berlin. 
Sellers: L. STACY & SONS, London. 

SUMMARY : 

121. — Sellers press Buyers for payment ; statement enclosed. 
122. — Buyers promise to settle overdue items very shortly. 

EXERCISES : 

5. — Sellers acknowledge receipt of Letter No. 122 and await remittance. 

6. — Buyers send remittance on account. 

7. — Sellers acknowledge receipt, and threaten with draft. 
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121. Letter pressing for payment 

London, 9. Marz 19.. 

$erren Heinrich Schwind & Co., Berlin. 

9Sir mftflen l^ute emeut^) auf ben bux6)au^ uribt^ 
frieblgenben^) (2tanb ^^xe^ merten ^onto§ juriidHomtncn, 
auf bem, mic au§ inliegenber ^jrotjtjortfd^er SlufftcHuttg 
erjtd^tUd^') i% l^eute c» £360 ate tierfaHen offen ftcl^en^ 

aSir l^aben \. 3*- wtt S^"^^ ^ monatlldie aftegulleruttfl*) 
ate ftugerfte ©rense*^) ijereinbart, unb menn mtr auf beren 
etul^attung^) btel^er nt(i)t ^jelnltd^^) gefel^en^) l^aben, fo 
gebenfen mir ho6) anbererfette') tlberfd^rettungen tute in 
iJorKegenben J^alle, bie bt§ eln Qal^r suriidbatieren^^), nl(i)t 
einrelgen") ju laffen* 

e§ tft gemtg unfer Scftrcben^^), bie SScrbinbung mit 
S^rem to. ^aufc in lebl^after") unb angenel^mer 93al^n^*) 
SU l^alten, ein ©ntgegenlommen^*) ^^xti^eii^ mit aScriid^^ 
fi(i)tigung getroffencr 9lbma(i)ungen tnu§ aber babei fiatt** 
finben* 

aSir bfeiben nun ^^xt 9iimeffe gemartig unb seid^ncn 
in^mifd^en 

§0(i)a(^tenb 
L. Stacy & Sons. 
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%. Stacg 6i Sons. 



London, E.C., 9. Mdrz 19.. 



Herren Heinrich Schwind 4S0 Co., Berlin, 

iZinsen in Umfender Reehnung zu 67. p.a.) 
Sollen Haben 



19.. 

Febr. 1 17 

! 
Mdrz 4 



April 



6 



Juni 4 
19.. 
Mdrz 



19.. \ 
Mdrz 9 



An Waren 



» » 



»- f> 



Per Rimease a/London 
„ Saldo 



180 
290 

28 



499 



910 



An Soldo (verfaUen) £ 349 



150 
349] 3 9 
499\ 3 9 
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122. Prompt settlement promised. 



Berlin, 13. Marz 19. 



^erren L. Stacy & Sons, London. 

Qn ©rlebiflung S^re^ ©eel^rten i)om 9. crt. hena(i)^ 
rid^tigen^) tvix ©ie, ba^ mir bafiir jorgen^), bag unfer ^onto 
6ei Ql^nen jofialb aB irgenb ntoglid^ in ber gelt)iin|(i)ten 
aSeifc reguHert^) mirb, unb lajjen ^Ijnen j^jatefteng Slnfang 
be§ nad^ften 9Konat§ aftimefte jugel^en* 

9Bir re(i)nen barauf, bag ©ie e§ mit un^ aK jo alien 
S'unben nid)t jo ftreng nel^tnen*) merben, jutnal e^ jid^ 
bod^ utn tJerl^aitni^tnafeig'^) Heine 93etrage Iianbelf*). 

^odE)adE)tenb 
Heinrich Schwind & Co. 



{See Exercises 5, 6 and 7, page 388.) 
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TRANSACTION No. 3. 

Buyer: HENDRIK MARTENS, Copenhagen. 
Sellers: JOHNSON & SONS, Belfast. 

SUMMARY: 

123. — Buyer sends a cheque in settlement of account to certain date. 

124. — Sellers acknowledge receipt of remittance, and claim interest for 
late payment. 

EXERCISES : 

8. — Buyers, in reply to Letter No. 124, ask for a longer credit free of 
interest. 

9. — Sellers refuse the requesc. 
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123. Remittance made to balance account up to certain date. 



Kopenhagen, 10. Juli 19.. 



§erren Johnson & Sons, Belfast. 

Sum SluggleicJ) ^^u^ Oitt^abeng bi^ (Snbe Marz a. c 
ilberfenbe icii ^fjucn inliegenb 
£70 Os. 3d. , &)ed a/London, 
be\\en &mp^anQ ©ie mir flefalUflft po^ttvcnbenb anjeigen 

4 Hendrick Martens. 
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124. Acknowledging receipt of remittance. Interest 
claimed on account of delayed payment 

Belfast, 14. JuU 19.. 
§errn Hendrik Martens, Kopenhagen. 

3fn Segleltunfl 3l^re§ SBerten i)om 10. b^. awtg. emt)- 
fingen tpir 

£70 Os. 3d. Sltrj^) a/ London, 

mofiir tuir ©ie beften^ ban!enb auf laufenbe SReciinunfl^) 
eriennen, miiflen ©ie aber barauf aufmerffam mactjcn, 
bag biefe SRimefte laut unferer giufftellung i)om 17. i). aKt§. 
nod) ben Heinen ©albo 'oon 18s. 9d. :per ®nbe Marz of fen 
Idgt, nm beffen SSergfitung') tpir bitten mflffen. 

aSon aSeredinung ber SSer^uggjinfen*) bebauem tptr 
bei iXberfdireitunfl be§ breimonatltciien jin^freien 3^^^*)/ i><^^ 
h)ir :3f|nen gemaiiren, ntciit abfef^en') ju !6nnen. SBir fiaben 
nt(i)t^ bagegen einjutpenben'), bag ©ie un^ erft in bem auf 
hem aSerfalP) folgenben 9Konat Slnfciiaffung madfien, fofem 
©ie biefe SReguIierung^tueife®) einmal getroffen^®) baben; 
aber babei mu^ e§ ami) fein aSetpenben") fiaben unb tpir 
!6nnen nidit geftatten, bag bie SRegnlierung ganj nadi 
aSelieben^'*) erfolgt, otine bag S^^\^^ i^ ^tnredinung lommen. 

aSir em:pfel^Ien un^ ^^nen 

§od|a(i|tenb 

Johnson & Sons. 

(^ee Exercises 8 and 9, page 389.) 
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TRANSACTION No. 4. 
Buyers: STERNBERG & BREIT, Chemnitz. 
Setters: F. SANDERSON & CO., Bradford. 

SUMMARY: 

126. — Sellers acknowledge receipt of a remittance, and insist upon 
payment of a previous balance. Another small difference 
claimed. 

126. — Buyers refuse to pay amount of old balance, but credit the 
small difference claimed by Sellers. 

EXERCISES : 

10. — Buyers send remittance in settlement of account per end of June. 

11. — Sellers insist upon refundment of ajnount deducted for late 
delivery of yams bought. 
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125. Acknowledging Receipt of a Remittance. Payment 

of a previous balance insisted upon. Another small 

difference claimed. 

{See Exercise 10, page 390,) 



Bradford, 4. Juli 19. 



©erren Sternberg & Breit, Chemnitz. 

^n aSeoIeitung ^l^reg Oeel^rten i)om 30. i)or* awt^. 
ert)ietten tpir 

£464 10s. 4d . pet 15. August a/ London, 
bie tuir ^l^rem to* .ftonto, einflang t)orbef|aItenb^), beften^ 
ban!enb gutfdfireiben. 

Sn 3t)rer Stufftellung^) ift ber friitiere ©albo t)on £6 Gs. 2d. 
nid^t berixcffi(i)tiGt'), auf beffen ?lner!ennung*) tpir beftimmt 
l^alten') miiflen* ©benfo l^aben tuir bie SRe(i|nuno t)om 
13. t)or. 9Kt§. niit £175 ITs. Od . t)crieidf|net«), ^ifferenj 
48. ju unfem &un^ten, bie im SSerein mit^) obigem ^often 
ben ©albo ju unferen (Sunften auf £6 10s. 2d . erpf)t« 

aSir eTn:pfel^Ien un^ Sf)nen 

^0(i|a(i|tung^t)on 

F. Sanderson & Co. 
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126. Payment of old balance refused. Other difference credited. 

Chemnitz, 7. Juli 19.. 

§erren F. Sanderson & Co., Bradford. 

Sn Slnttport auf Qtir tuerteg ©direiben t)om 4. b§. 9Rtg. 
teilen tpir 3t)nen mii, ba^ 3f|re gaftura i)om 13. pto. nur 
irrtamlidi^) mit £175 138. Od. in unferer StuffteHunfl t)er^ 
Seiciinet^) tuar; biefelbe betraQt £175 178. Od. unb tuir l^aben 
©ie fixr bie 5)ifferen5 i)on 48. tpieber erfannt. 

5)aoegen !6nnen tpir nadi tpie ijor*) irgenb tDcId)e 
9lntt)rix(i|e*) 3^rerfeit§ auf bic bei ber frixfieren Slbred^** 
nung') gefixrjten^) £6 6s. 2d. nidf|t anerfennen^) unb tt)ir 
tperben un§ nidit baju ijerftel^en*') !6nnen, ^l^nen bicfen 
Setrag jurftdjuijergflten^). 

SBenn ©ie ben mit ^linen gemaditen SSertrag^®) auf 
:piin!tH(i|e Sieferung nidit einl^alten"), fo !6nnen ©ie bo6) 
unmdglidi tjerlangen, bag tpir unfere fj^'&^if^tto^^'*) t^ 
lange elnfteHen"), bi§ e§ S^nen beltebt, tpieber ju Kefem; 
unb bag tpir ©ie fixr ben ©diaben^*), ber un^ burdi bie 
9iid|teinl^altung") ber Sieferungen entftefit^^), tjerantttjort** 
lid) madien, ift unferer Slnfidit nad| fo natitrlidi, bag e^ 
eigentlidi") gar leiner ©rtpal^nung bebiirfte^®). Umfometir 
tpunbert e§ un^, ba^ ©ie ^u tpieberl^olten SWalen ben frag^ 
lidien aSetrag reHamieren^^), unb tpir tioffen, ba% unfer 
tieutiger aSrief ©ie t)on ber @rfoIgIofig!eiP) ^^xet a3emii=* 
l^ungen*^) iiberjeugen tpirb. 

Un§ mad|t e^ getuig lein SSergnixgen, forttual^renb mit 
Q^nen 5)ifferensen ju fiaben, aber unfer gute^ SRedit tooUen 
wit un^ bo6) nid|t tjerlixmmem^) laffen; gliidtidiertpeife 
finb tuir ia and) in ber Sage, 'oon unfem Sieferanten'**) 
t)pnftanbig unabiiftngig") ju fein. 

§od|ad|tenb 

ppa. Sternberg & Brelt, 

H. Herbert. 

{See Exercise 11, page 390.) 
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TRANSACTION No. 5. 

Buyer: LOXJIS ELLENBERG, Hambukg. 
Setters: THOMAS EARWIN & SONS, Leeds. 

SUMMARY : 

127. — Buyer refuses to pay interest for delay in payment, and asks 
Sellers to alter the amount of draft eidvised. 

128. — Sellers inform 3uyer of advised draft being already in circulation, 
and credit him with amount of interest to new account. 



EXERCISES : 

12. — Sellers advise Buyer a draft in settlement of various invoices. 

13. — Buyer informs Sellers, in reply to their letter No. 128, that their 
draft has been accepted, and that he has carried forward the 
cunount of interest charged. 
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127. Payment of interest refused; draft advised to be altered. 

{See Exercise 12, page 391.) 

Hamburgi 21. November 19.. 

iperren Thomas Earwin & Sons, Leeds. 

Sm Sefifee Sl^reg 333erten t)om 11. bg* aKt§., tporin ©ic 
tnir eine 2:ratte :per 11. Februar 19.. Mi^ieten, muj^ id) 
^l^nen bemerlen^), ba^ S^re Sluf jtellung nidit Qan^ ftimmt^)* 

^iS) bin ni(i|t fletuol^nt*), ba§ man mir 3itifen belajtet 
unb td| muj^ ^^nen fogar febe aSereciitifluno*) baju af>^ 
^pxed^en^), bcnn laut ber getroffenen SSereinbarunfl tiatten 
©ie am ©nbe eine§ jeben SKonatg auf micii :per 3 aWonatc 
abgeben') !6nnen; id) tpflrbe mid) aBbann fletpig nidt^t 
getpeigert^) tiaben, bie Xtatttn ju acce:ptieren» 

@§ tteflt t)ier bie ©(i|ulb«) fomit auf Qfirer ©eite unb id) 
ertoarte*), ba^ ©ie bie beredfineten Bi^f^^ ftreidien^®) tperben; 
anbemfalB") tpare icf| flejtpunflen^^), ^ijxe Xtatte iuxM^ 
getien^*) ju laften. 

3^r ©utfiaben^*) betrSflt laut untenftetienber Sluf^ 
[teHung £265 6s. Od.; ju beren Stuggleidi") belieben ©ie 
mir eine 2:ratte pet 11. Februar 19.. einjujenben unb id) 
tperbe ^l^nen biefelbe mit meinem 9lcce:pt i)erfef|en^^) um^ 
gel^enb juriidfenben. 

Sn entgegenfetiung S^rer tv. 9?ad|rid|ten, jeidine id) 

9ld|tung§t)on 

Louis Ellenberg. 

^ufftenung: 
19.. 
Quli 14 Sf)re fjattura £180 9s. 6d. 

„ 24 „ „ 84 16s. 6d. 

£265 6s. Od. 
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128. Braft advised already in circulation; Interest credited 
to new Account 



Leeds, 25. November 19.. 

$errn Louis EUenberg, Hamburg. 

Sm aSefifee S^re§ ©efdiafeten 'oom 21. ct. finb tuir bamit 
eintjcrftanben, lilnftig fixr unfere fj^tturen am &nbe be^ 
beren Stu^ftellung^) folgenben 9Konat§ auf ©ie abjugeben 
unb ^^ntn bie Sratten jum Slcce))t einjufenben- 

®ie Sratte l?on £266 IPs. Od. ^er 11. Februar 19.. ift 
inbe§ bereit^ in Umlauf^), tve^^atb ©ie un§ bur(i| beren 
2tnnat)me*) bei SSorlommen*) fel^r 'oetbinbcn tpfirben; bie 
3in§bifferenj i)on £1 I3s. Od. tperben tpir bei erfter 
©elegenl^it in Slbjug bringen*^). 

©tet^ SU 5)ien[ten, jeidinen tpir 

^odiaditenb 

Thomas Earwin & Sons. 



{See Exercise 13, 'page 391.) 
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Far uns an die Order der Deatschen Bank (London 
Agency). Wert in Rechnung. 



Leeds, 12, November 19,, 



Thomas Earwin dh Sons, 



Fur uns an die Order der Bank fur Handel und 
Industrie, Wert in Rechnung zum Kurs von 20.32 
per £ = M 5,424,45, 

Deutsche Bank (London Agency). 

H, Vogel W, Herder 



PEUT8CHER VVECHSEL STEMPJ5L. 
M. 3.00. 
Von 6000 Mark und weniger. 
den 18. November 19.. 



Empfangen, 

Bank fiir Handel & Industrie 

7. V, Heinrich Held 



Digitized by VjOOQ IC 



194 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 



TRANSACTION No. 6. 

Buyers: LIEBERT & COHEN, Hamburg. 

Sellers: LEWIS CARTWRIGHT & CO., Bradford. 

SUMMARY: 

129. — Buyers send a remittance on account, and inform Sellers of 
extract of account received not being in order, according to 
terms arranged. 

130. — Sellers acknowledge receipt of remittance, and agree to allowing 
a credit of 3 months with charge of interest after 30 days 
from date of invoice. 

131. — Buyers want a credit of 3 months free of interest. 

132. — Sellers refuse to allow a credit of 3 months free. 

133. — Buyers agree to pay interest after 30 days from date of invoice, 
but insist on 3 months free for former transactions. 

134. — Sellers cannot meet Buyers' wishes re 3 months free for former 
transactions. 

EXERCISES : 

14. — Buyers threaten to discontinue business with Sellers if they do not 
forego the interest charged on former invoices. 

15. — Sellers offer to spUt the difference, and send a credit note. 

16. — Buyers agree to the proposal. 
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129. Remittance made. Extract of account received not in 
order according to terms stipulated. 



Hamburg, 7. November 19.. 



§erren Lewis Cartwright & Co., Bradford. 

3ur gefL ©utjdirift^) unfere^ ^onto^ bepnbioen tutr 
^f)nen inliegenb 
£150 Os. Od ., ^ur^ a/ London, 

beren &mp^anq ©le nn^ gefl. anjeigen^) njoHen. aSeitere 
aiimefje laffen mir in ^iir^ folgen. 

93ei '3)urc6ft(i|t') 3t)reg 9lu^juge§ finben mir, bag Sie 
nod) nidf|t 3 aJtonate alte ^often aB „t)erfanen" renamieren.^^ 
©ie^ fdfieint tpof)! nur auf einem ^rrtum Sf)rerfeit^ ju 
beru^n*), benn tpir tiaben Sf)nen unfere Sluftrage in ber 
aSorau^fe^ung*) erteilt, bag mir audf) bei ^f)nen, mie bel 
alien anberen bortigen Sieferanten, ein 3^monattl(i)e§ 3^^^ 
geniegen**)- 3^^ anbexn ^ebixiQunQen !anfen tpir ntemaB. 
tporauf tuir f(i|on jn tpieberl)0lten 9KaIen 3^it^^^ $errn 
aSertreter anfmerlfam maciiten. 

aSir bitten ©ie, l)iext)on gefalligft SRotij ju nel^men; 
auf aaSunjd) [tel^en tpir mit jal^Ireidien Sfieferenjen^) ju 
'Sienften. 

2lci)tunggt)on 

Liebert & Cohen. 



Digitized by VjOOQ IC 



196 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 



130. Acknowledging Receipt of Remittsince. Interest to be 
charged after 30 days from date of Invoice. 



Bradford, 10. November 19.. 



§erren Liebert & Cohen, Hamburg. 

Sfiretn ©eefirten bom 7. b§, SWt§» entfalteten ton 
£150 Os. Od. , pet 15. crt. a/ London, 
tootnit toir ©te unter iibU(i)em aSorbe^alt auf laufenbe 
atedinung beften§ banfenb erfennen, 

SBtr tt)oHen S-^nen gerne^) 3 SWonate 3^1 fieben, betner^ 
!en S^^^i^ i^bodE), bag toir Ql^nen bann naci^ einem Wlonat 
3infen ju 6% p.a.^) in ?ltedjnunq fteKen^) miiffen, toie 
tr)ir bie§ iibrigen^*) f(i)on itn Slugiift getan T)aben, 

(5tet§ gerne ju ^f)xen ®ienften, jeid)nen tt)ir 

.?)0(i)ad^tenb 
Lewis Cartwright & Co. 
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131. Payment of Interest conditionally agreed to. 

Hamburg, 12. November 19.. 

§erren Lewis Cartwright & Co., Bradford. 

^n emibening Sf|re§ SSerten bom 10. b§, 9Kt^. finb 
h)ir geme bereit, S^nen SSerjug^jinfen^) ju tjergiiten, jebodE) 
ni(i)t nadE) einem etnmonattt(i)en B^fe, fonbem erft nad) 
brei SWonaten, falB felbe iiberfdjritten toexben foUten. 

aSir geuiegen bie Sebingung „3 SWonat frete^ 3^^" bei 
alien bortigen Sieferanten unb tuurbe un^ biefelbe bet 
leine^toegg^) l^d^ern ^reifen aU bie ^firigen bereitoilligft^) 
unb anftanb^fog*) eingeraumt. 

aSir na^tnen auci^ tnefirfadE)'') ©elegenl^eit, jur aSertnei* 
bung k)on 9WiBt)erftanbniffen«) ober ^rrtiimem 3f|re aSertreter 
barauf aufmerfjtam ju madien, bag toir k)on 3^nen bie 
gleid)en aSebingungen ertuarten; unb biefe ^erren t)er^ 
^pxadjcn un^, ©ie l^iert)on in ^enntni^ §u fefeen, tuoburdE) 
tpir biefen ®egenftanb aU erlebigt betra(i)tetenO- 

aSir re(i)nen nunme^r beftimmt barauf, ba^ ©ie un^ 
ferm aSunfc^e bejiiglid) bcr i^onbition entf^jreci^en^) toerben; 
tm 9?i(i)tfaHe^) miigten tuir e§ un^ iiberlegen^^), ob bie 
fjortjefeung ber aSerbinbung mit unfern ^ntereffen t)erein^ 
bar") ift. 

2t(i)tunggt)on 
Liebert & Cohen. 
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132. Refusal re condition stipulated. 

Bradford, 14. November 19.. 
^erren Liebert & Cohen, Hamburg. 

Stuf 9^r aaSerteg t)om 12. b§. mt^. Robert tDir su er^ 
tpibern, bag unfer SReifenber, ^err Dorrien, im^ alterbing^ 
S-^r @efud}^) urn ein breimonatlicfie^ freie^ 3*^1 t)orgele0t 
l^at; ba tuir afeer jtonft nirgenb^ in 'Deutfc!)fanb auf einen 
eintpanb'^) gegen unfere eingeful^rten unb aKGemein aner^ 
tannten^) 93ebinoungen ftogen*), fonnen tuir be^ ^rinji))^*^) 
toei^en unferer iiftrigen ^iinbfd)aft gegeniiber t)on ber Slegel 
feine Slu^nal^tne madden, tt)a^ rt)ir 3t)nen feiner 3^^ and) 
bitxd) unfem aSertreter, §erm A. Bauer, mitteilen liefeen. 

SSir bebaitem be^^^alb emeut, Ql^ren a93unfd)en im 
t>orIiegenben f^alle nid)t na(i)!otnTnen*) §u fSnnen unb 
gtueifeln int Ubrigen nici^t, ba^ bie aufeerften SSorjugg^ 
tjreifc'), bie ©ie bei un^ geniegen, Qi^nen xei(i)li6jen erfafe®) 
fiir bie geringen SSerjug^jinfen fiir 2 SWonate bieten^). 

aSir bleiben ^firen ®ienften ftet^ ntit SSergniigen getDib^ 
ntet unb 5ei(i)nen 

^0(J)a(J)tenb 
Lewis Cartwright & Co. 
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133. Payment of interest offered for future transactions. 
Hamburg, 17. November 19.. 

©erren Lewis Cartwright & Co., Bradford. 

9lnttt)ortli(i)0 ^i^reg aSJerten t)OTn 14. b§. ast^. tDoIIen 
tt)ir im^ mit ber aSebinguno „30 Xage 3^^" ^^i^ l^eute ab 
eint)erftanben erflaren, tpenn c^ ^l^nen abfolut unmoglici) 
ift, un^ ein breimonatIi(f)e§ jin^freie^^) 3^^ ju getua^^ren; 
rt)ie fd)on oefagt, tvixb un^ ba^Jelbe t)on unfern anbexen 
fyabrifanten anftanb^Io^ eingeraumt. 

aSir madjen ©ie aber jur SSermeibung bon Srrtiitnern 
aufmerffant, bag biefe 93ebingung „30 Sage" feine^falB^) 
ritcftuirfenb^) ift, fonbem alfe bi^ bato*) gelteferten SBaren^ 
))often^) finb gegen „90 3:age 3*^1" S^ berftel^en, ha tvit 
unfere bi^^erigen Sluftrdge nut unter ber 93ebingung bejrt). 
aSorau^fe^ung erteilt i^aben, bag tuir ba^ lefetgenannte 3^1 
aud^ bei Q^nen geniegen. 

3ld)tunggbon 
Liebert & Cohen. 
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134. Payment of Interest for former transactions insisted 

upon. 



Bradford, 20. November 19., 



^erren Liebert & Cohen, Hamburg. 

aSir etn^jfingen S^r ®ef(i)afeteg )oom 17. b§. 9Wt§., 
beffen Qnl^att tuir un^ bemerfen, bodj bebaxiern toit, ^firen 
S!8iinf(t)en audE) in it)rer jefeigen^) fjorm nodj nld^t ent^ 
f^jrecfjen^) ju ionnen. 

aSie au§ unferem fefeten 93riefe l^ert)orge^t^), fonnen Sie 
fl(f) ni(i)t benagen*), ba| tuir ©ie bi^^er iiber unfere 93ebin== 
gungen im UnHaren^) gelaffen l^aben, JDofiir ber S^nen 
int 9(uguft b^. S. crteitte 9ted)nung^aii§jug aucf) etn 93ert)ei§M 
ntit tft; e^ ift be^^^alb ein ^rrtunt Ql^rerfeit^, tuenn (3ie 
annet)Tnen, tt)ir tDoHten unfere 93ebtngungen rurfn)ir!enb 
madden, benn in a[Bir!Ii(i)!eit') bleiben biefelben nur rt)ie 
fie t)on Slnfang an feftftanben^) befte^^en^). 

aSir l^offen be^l^alb, bag @ie, je^t t)onfommen ntit un^ 
einig^^), unjere aSeredinung, tuie n)ir fie au^einanberfe^ten^^), 
anerfennen unb begriigen ©ie, ftet^ gerne §u ®ienften, 

§0(i)a(i)tenb 
Lewis Cartwright & Co. 



{See Exercises 14, 15 and 16, pages 391-393.) 
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TRANSACTION No. 7. 
Buyers: STEINFELD & COHEN, Munich. 
Sellers: MARSDEN & ENFIELD, London. 

SUMMARY : 

135. — Buyers ask for a certain invoice to be dated farward. Claim 
raised on fiwjcount of Sellers not adhering to forwarding instruc- 
tions; also a cleum about high charge for packing expenses. 

136. — Sellers agree to date forward the invoice in question, but refuse 
to make an allowance on charge for packing expenses. 

EXERCISES : 

17. — Buyers insist upon a reduction on the charge made for packing 
expenses, and send at the same time a cheque for £50 to be 
credited under advice. 

18. — Sellers send a credit note for allowance made, and acknowledge 
receipt of remittance. 
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135. Postdsiting an invoice. Claim raised on account of not 

adhering to forwarding-instructions ; expenses charged 

for packing found too high. 



Munchen, 4. Mai 19.. 

§erren Marsden & Enfield, London. 

aSir erl^ielten l^eute t)on ^fjxem l)iejiigen aSertreter Qf^xe 
^attma t)on £199 I2s. Od. , unb muffcn un^ fel^r tpunbern, 
ba'Q biefelbe t)OTn 30. April au^geftellt ift. 93e!anntli(j^^) 
tuerben Sriefe inncri^alb 2 Xagen t)on bort nad) l^ier be=* 
forbert^), fo bag Sf)re gcittura t>om 2. Mai* au^geftellt 
ptte lauten^) mu||en; tt)ir l^aben balder ba^ ®atum aud^ 
entf))re(t)enb abgeanbert^). 

93ei biefer @cfegent)eit ntujfen iDir S^^^^ unfere t)oHe 
Unjufrieben^eit^) iiber 9t)re aSerJenbung*) infofem^) au^=* 
brilcfen, al^ biefelbe gar ntd)t unferen Slufgaben^) entf))ri(i)t. 
®te 9lrtt!el, meldie mir al^ ganj befonber^ eilig^) beftellten 
unb auf beren balbigfte Sieferung mtr ofter^ |)reffierten, 
jenben Ste je^t aU 93eijd)Iu6^®) etner 93al^nfenbung^^) auf 
bent langfamften SSege^^), tuomit ©ie gerabe ba^ @egen* 
teil i)on bent, tva^ tt)tr gemiinfd^t, getan l^aben! .3n 
tr)eI(J) groge SSerlegeni^ett^^) Ste un^ abet buxd) biefe faum^ 
felige^*) unb tDilHiirliciie^^) 93ebienung gefe^t ^dben, fdnnen 
tr^ir ^"i^mn nxd)i befd^reiben; ©te fdjeinen fid^ allerbing^ 
baxau^ nt(i)tg ju ntad^en^*). 'SSenn ©ie fflr bie 5^Ige 
unferen Sluftragen nt(i)t mel^r Slufnter!fam!eit jumenben"), 
tuerben tr)tr un§ gendttgt fe^en, unfem 93ebarf anbertueitig 
su bedten* 



Digitized by VjOOQ IC 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 203 

aSag bie a3ere(i)nung ber aSer^jadung^flJefen^^) betrtfft, 
fo fjoben tr)ir gi^nen fd^on einmal gefd^rieben, ba^ biefelbe 
k)iel ju I|0(J) ift unb in gar feinem SSerl^aKnB") ju bent 
'oetbxauctjten^^) menigen ^admateriaPO P^I|t. SBir Iiaben 
batier an l^eute em^jfangener gaftura einen ent^pxed^enben 
^bjug gentadit unb bitten ©ie, fiinftig^in biefen unferen 
bereditigten aa3iinf(i)en gefl. Sied^nung ju tragen^). 

3l(J)tung^k)on 
Steinteld & Cohen. 



* The terms of payment being 30 days free of interest and the month of invoice 
not oonnted, the invoice of 30th April would fall due at the end of May. Buyers claim 
that the date of the invoice should be May 2nd, and that the amount in question is 
payable at the end of June. 
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136. Invoice postdated^ but no abatement made on 
packing expenses. 

London, 7. Mai 19.. 

SQettcn Steinfeld & Cohen, Miinchea. 

3n aSeantmortung 3^re§ ©direiben^ born 4. b^. SWt^. 
tn6(J)ten tr)ir @le k)or aHent bitten, nn^ f)ei liberfdireibunG^) 
eine^ ieben Sluftrag^ tnitteilen ju tDoUen, mie bie betreffen* 
ben SBaren ^u berfenben finb ; im borliegenben f^alle fteHt 
fid) Iierau^^), ba^ einntal SSerfanb burd) Johnson 
& Co., bann tuieber pet 'Seipad bei Samuel & Sons unb 
berj(i)iebene SWale gar ni(J)t§ borgefdirieben ift. ®er 
ttiit ber ^lu^fiil^rung 3^^^^ ^H Sluftrage betraute*) jungc 
"iSRann glaubtc in S^rem ^ntercffe ju l^anbeln, menn bie 
bilHgfte aSerfanbtDeife*^) befolgt mirb, unt bie (3|)efen fo 
niebrig aB nur mdglid) ju l^alten; bon einer fauntfeligen nnb 
nod^ baju tr)in!urlid)en 93ebienung, tt)ie Sie ertua^nen, lann 
aber feine 9tebe fein. ^n 3u!unft toerben tDir barauf ad^ten, 
bag ftet^ ber borgefd)riebene SSerjanbtueg einge^alten®) tr)irb, 

©ie fd)einen ju flberfe^en^), bag bei nnferer lefeten 
fjaftura bie bered^neten £3 19s. 6d. auci) 18s. lOd. 9Ser^ 
jid^erung^foften*) einfd^Iiegen^); augerbent^*^) bered^nen tuir 
3^nen nidf|t§ t^eiter aB unfere reinen 9lu§Iagen fiir $adf^ 
material 9Sir miijtjen ©ie ba^er bitten, ben 93etrag 
unjerer 9ied)nimg beftel^en ^u laffen. 

5)ag 2)atunt unferer fjaftura lautet „30. April" au^ 
bent einfad)en ®nmbe, toeil bie SBare an biefem 3:age 
abging'i); bie Slu^fertigung ber JJaftura fiat un^ t^egen 
ttberpufung^^) an Slrbeit ettua^ langer in Slnf^jrud) ge* 
nontmen"), balder bie Heine SSerjdgerung, tr)eld)e auf ben 
Slu^ftellung^tag ber f^altuxa nidf)t juriidbejogen") toerben 
lann* 9?id^t^beftotr)eniger l^aben mir ben betreffenben 
Soften") |)er 2. Mai geftellt* 

asir ent^jfel^Ien un^ Q^nen 

Slditung^bon 
Marsden & Enfield. 

(^ee Exercises 17 and IS, page 393.) 

Digitized by VjOOQ IC 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 206 



TRANSACTION No. 8. 

Buyers : CARL PHILO, BORNE & CO., Frankfort-on-the- 
Main. 

Sellers: THORNBURY, LOWE & CO. LTD., Manchester. 



SUMMARY: 

1 37. — ^Buyers advise Sellers a draft in settlement of an old balance. 

138. — Buyers having gone into liquidation, the trustee informs drawers 
of draft having been protested for non-payment. 

139. — Sellers send to a solicitor power of attorney, accompanied by 
draft and act of protest, and letter from Buyers acknowledging 
their debt. 



EXERCISES : 

19. — Solicitor acknowledges receipt of documents and will do the 
needful. Debtors offer 50%. 

20. — Sellers reply that they are agreeable to accepting 60 %. 



Digitized by VjOOQ IC 



206 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

137. Advising a draft in settlement of an old balance. 

Manchester, 16. November 19.. 
^erren Carl Philo, Borne & Co., Frankfurt a/Main.* 



aSir teilen Q^mn f)ietbux^ ergebenft tntt, bag rt)ir un^ 
ant 23. b^. SWt§» eriauben toerben, ben un§ laut gefanbter 
Slufftenimg nodE) gutfommenben^) 93etrag t)on 
£5 18s. 3d.; etnen TOonat dato^), Crber eigene, 
jal^Ibar jutn S)urfe laut Subonatnent^), auf ©ie ju entnei)^ 
men, falB (Sie e^ ni(i)t t)orjie]^en jollten, un§ t)or bent 
^lu^fteKunggtage*) ber S:ratte bireft ®ecfung in (Sf)ed auf 
Sonbon jutontnten ju laffen. 

aSJir emp^e^en unfere allenfallfige'') ©ntnai^nte^) 3t)rem 
gefL (2(i)ufee'') unb jeiei^nen, ftet§ geme ju S-^ren ®ienften, 

§0(J)a(i)tenb 
For Thornbury, Lowe & Co. Ltd., 

Michad Morton Director. 



See Model Letter No. 14G. 
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138. Drawees having gone into liquidation^ the trustee 
replies that draft advised was protested for non-payment. 



Frankfurt a/Main, 24. Dezember 19. . 

^errert Thornbury, Lowe & Co., Limited, 

Manchester. 

9tB gerid)tUd^ befteHter ^fleger^) be§ ^xitjahex^ ber am 
22. bg, SWtg. in S)on!ur^ geratenen^) fjirma Carl Philo, 
Borne & Co., barter, teile ict) ^^nen ^ierburd) mit, bag 
bie geftem §ur B^^I^ttg ))rafentierte 2:ratte t)on £5 18s. 3d. 
ni(J)t he^dtjlt & infolgebejtfen ^jroteftiert^) tporben ift. SJn^ 
meibungen ber ^orberungen^)* finb bei bent t)iejiigen Slntt^=^ 
geric^te*) unter Seifiigung*) t>on beglaubigten 93u(i)er^ 
an^Siigen^)** bi§ gum 16. Januar 19.. einjurei(i)en^)» 

2t(i)tunggt)on 

Dr. Blau. 



* When a foreign customer fails it is best to engage a reliable lawyer or solicitor 
to look after your interests, especially if you have no resident agent on the spot. 
Letter No. 139 details the documents required, and shows how these must be drafted 
to secure legal effect before foreign courts of law. 

** An extract of your books must be made, so as to clearly show the total amount 
of your creditor's debt. This extract must be signed by you, and by a solicitor or 
Notary Public, who verifies that the balance of account is a true copy of your books. 
Finally this extract must be submitted to the Consul of the country in which your 
debtor resides (in the present case Germany), and the Consul will legalise the signature 
of your solicitor or Notary Public. 
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139. Sellers send power of attorney and other documents 
to solicitor asking Mm to act on their behalf. 



Manchester, 28. Dezember 19.. 

©r» aSo^Icjeboren* 

§errn 9te(i)t§antt)att Dr. Ludwig StoU, 

Frankfurt a/ Main. 

SWit ©eQentuarticjem eriauben mir un^ Qfiren die^t^^ 
beiftanb^) in folgenber Sacfie in 3lnf))ni(i)'*) ju ne^^men: 

Carl Philo, Borne & Co., borten, bie nadj foeben einge*' 
troffenen 9?a(i)ri(J)ten in ^onfur^ geraten.finb,f(i)ulben un^ 
einen Heinen 93etrag, b, i^. £6 6s. 7d. tout beifolgenber 
Slufftelfung, & tvaxen rt)ir ^i^nen fe^r 'oetbunbeUf toenn ©ie 
un^ in biefer Slngelegenlieit bertreten') toollien. SSir 
fenben Qi^nen ju biefent Sel^ufe*) inliegenb: 

a) Slu^jug ber laufenben atedinung*^) |)er 30. Juni 
a. c, mit einem ©albo bon £5 18s. 3d. ju unfem ©unftcn, 
be'Wen 9tid^tigfeit^) bon ben (B6)ulbnetn unternt 4. Juli, 
gemag anbei folgenbem Driginalbriefe, anerfannt^) tDirb^ 

b) Unfere 3:ratte pet 23. Dezember a. c. nebft ^roteft=* 
a!t; bie 9tetourf|)efen^) barauf betrugen 8s. 4d., bie in 
inliegenber ©ejanttaufftenung®) imfere^ ©utl^aben^ t)on 
£6 6s. 7d. aufgefat)rt^<>) finb^ 

c) Unfere SSonmad)t ju 3:^ren ©unften. ®a bie SRid^^' 
tig!eit unferer fjorberung** au^ bent DriginalfdEireiben ber 
©d)iilbner jur ©enftge") betuiefen^^) ift, fo l^aben kuir, um 
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grdgere (3|)efen ju tjermeiben, bie 9fte(J)nunggaugjuge & bie 
SSoHmadit''-'"" m(i)t legalifieren^^) laffen unb l^offen, bag 
biefe ®o!utnente in jefeiger f^orm i^rem 3^^*") genilgen* 

SfSir bleiben nun ^^^re gefL Stad^rid^ten getuftrtig unb 
jeid^nen injn)if(i)en 

§o(i)a(J)tung^k)oII 

For Thornbury, Lowe & Co., Ltd., 

Michael Morton Director. 



♦ See " German Commercial Practice," Part I., page 4*. 
** It is always advisable to send your legal adviser documents or letters in 
which your debtor acknowledges in any shape or form his liabilities. Acceptances 
from the debtor are usually the most eflfective instruments for proving a debt in a 
court of law. 

*** The power of attorney has to be signed in the presence of a Notary Public, who 
must certify your signature and affix a stamp (Is.). He should write above his 
signature and stamp, " Quod attestor" (which I certify), for which the usual charge is 
15b. 2d. Tliis is all that you require from the Notary Public to ensure giving legal 
effect to the document abroad. You must mention this to the Notary Public, otherwise 
he will write some lengthy text in English, to the same effect, below your signature, 
and charge you a considerable higher fee. 

P 
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Manchester, 28. Dezember 19. 

Herren Carl Philo, Borne dh Co., Frankfurt a/M., Sollen 
an THORNBURY, LOWE & CO., Limited. 



19,. 

Dez^'' 



28 An unhezaMte Tratte per 23 J 5 \ 18 
Dezember a.c. 



28 „ ReUmrspesen 



4 

7 
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Carl pbdo, 3B6rnc d C*^- 

Frankfurt a/Main, 4. JuU 19.. 

Herren Thornhury, Lowe dh Co. Ltd., Manchester. 

Wir erhielten Ihr Oeehrtes vom 1. ds. Mts. enthaltend Rech- 
nungsaiiszug, ahgeschlossen per 30. Juni, mit einem Soldo von 
£5 188. 3d . zu Ihren Gunsten, 
den wir auf neue Eechnung vorgetragen haben. 

Ohne Anlass zu mehr, zeichnen wir 

Hochachtungsvoll 

Carl Phiio, Borne & Co. 



Digitized by VjOOQ IC 





(f 



>. -L.^*^ x.-j-^ -1**^, 



Digitized by VjOOQ IC 



1 



<r^y 



4^. 



..-^^ 





M 


jur. 


mi 

3ui 


.. 






L 




":^ 




1 


' ' 


. / 






'^ .' yr I- • 


, ^^ 















L 



^ 



!L/! 



(S^e^fl^ten § 5 Q^e 

SBegegelb § 50 ^ 

t)om 25. Sunt 

^tempelAUllagen 



w. 






d by Google 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 213 



k 



IDoUmacbt ^ 

9Kit ®egentt)artigem erteilen tt)ir bem 
Herrn Rechtsanwalt Dr. Ludwig StoU, Frankfurt a/M. 
aUgemeine 5proje§t)onma(i)t, nn^ in tjorlommcnben ©trcit* 
fa(i)en iDegen unjerer fyorbcrung t)on £6 6s. 7d. (©edEi^ 
?Pfunb, 6 ©(iiillinfle & 7 ^pence ©terling) 

gegen bie 

Herren Carl Philo, Borne & Co., Frankfurt a/M., 
fiir SReftgutl^aben fiber gelieferte aaSaren, ju tjertreten, 
tnit ber Sefugni^ JugleidE}, fiir un^ bie t)on ©egnem ju 
leiftenben ©adien unb ©elber In emjjfang ju nei^men unb 
bariiber in unjerem 9?amen ju quittieren, unb ferner un§ 
in etlDaigen aSerfal^ren jtDedE^ ilonIur^^(£r6ffnungen unb 
in ben au§ joIcf)en Slnlag entj<)ringenben 5Re(f)t^ftreitig- 
feiten ju t)ertreten. 

Manchester, 28. Dezember 19.. 

For Thornbury, Lowe & Co., Limited, 

Michael Morton Director. 



(See Exercises 19 and 20, page 394.) 
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TRANSACTION No. 9. 

Buyers : GVSTAV CLAUS & CO., Munich. 
Sellers: HARDY & WALKER. Belfast. 

SUMMARY. 

140. — Sellers having sent to Buyers several statements, now ask for 
immediate remittance. 

141. — Having received no euiswer, Sellers demand payment in stronger 
terms. 

142. — Buyers ask for indulgence, and promise to make payment very 
shortly. 



EXERCISES. 

21. — Sellers call Buyers* attention to overdue items. 

22. — Sellers, in answer to Letter No. 142, agree to proposal made, 
and now await Buyers* remittance. 

23. — Buyers send remittance in settlement of account. 

24. — Sellers acknowledge receipt. 
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140. Further dunning letter 

(See Exercise 21, page 394.) 



Belfast, 20. Marz 19.. 

^tten Gustav Glaus & Co., Miinchen. 

9iei ^ur(i|fi(i)tO unferer SSfid^cr ftnben tt)tr, bag tt)ir, 
cntgcgcn') ber getroffenen 9Serelnbaning*), bi^l^er fiir bie 
toerfalfenen ^often t)om September t)or. ^^. intnter nod^ 
!eine ^edEung erl)attcn l^aben, unb bitten toir ©ie bal)er 
emeut, un^ gefl. ol)ne njeiteren Stuffdjub*) SRintejje ju 
madEien. 

.^n entgegcntcl^ung ^i)xet rt). Stad^riditcn, jeid^ncn tt)ir 

§0(i)ad^tcnb 
Hardy & Walker. 
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141. Letter demanding in stronger terms payment of 
overdue items, 



Belfast, 19. April 19.. 

^crren Gustav Glaus & Co., Miinchen. 

SBir jinb |el)r erftaunt^), bag ©ie un§, trofe unferer 
me^rfadien Slufforberungen^), bi^^cr ol^ne 9timene gelafjen 
i^abtn nnb tvit he^tveden^) mit ^eutigem, ©ie nodjmaU unt 
SedEung ber langft t)erfanenen ^often ju bitten, 

aSir ^offen, bag ©ie unferm ^eutigen 9lnfu(f)en*) o^ne 
tDeiteren Slufjd^ub g^olge geben^), umfometir aU tt)ir un§ 
int 9?i(f)tfane®) t)eranlagt jel^en tDitrben, anbere SWagregeln^) 
ju ergreifen, 

:3n emjartung 3I)rer 9?a(f)rtcf)ten, jeidinen lt)ir 

?lcf)tung^t)on 

Hardy & Walker. 
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142. Asking for indulgence; payment promised, 

Munchen, 22. April 19.. 



.^erren Hardy & Walker, Belfast. 

^n @rtt)iberun0 auf ^l^r SBcrte^ tjont 19. bg. aRtg» 
hebamm toir ^l^nen fagen ju milffcn, bag e^ un§ nid^t 
nt60li(j^ ift, jofort ^i)xem aBunjd^e su entjjjred^en unb 
in6(i)tcn toir ©ie balder bitten, giitigft cin menig SRad^fid^t^) 
3U iiben^). ♦ 

Snfolge be§ anfialtenben') fd£|fed£|ten ©efd^aft^gange^ ift 
ber eingang*) ber ©elber fel^r unbcftimmt unb t)iele 93etrage, 
auf bercn 3^^I^^0 ^ii^ redincten, ftel^en nod) augen*^), ot)m 
bag tt)ir gegen unjcre Sunbfdiaft fct)roff«) t)orgeI)en^) I5nn^ 
ten; tt)ir tperben aber unjer aK6glict)fte§ tun, urn ^f)x @uU 
i^aben gegen SOtitte nddiften SWonat^ ju begleid£|en«) unb 
bitten ©ie, fid) bi§ ba!)in gefL ju gebulben^). SSerjug^jinfen 
tperben tt)ir ^^nen geme tjergitten. 

fjitr ^l^r ©ntgegenlommen jagen tt)ir gi^nen int t)orau§ 
beften "^ant, unb jeid^nen inbejfen 

^odiad^tenb 
Gustav Ciaus & Co. 



(See Exercised 22, 23 and 24, page 395.) 
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MADE ABOUT FIRflS, AND INFORflATION 

SUPPLIED, 
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When making enquiries about Foreign Firms desirous of 
establishing business relations with you, it is of the greatest 
importance that the firms which have been given as refer- 
ences, can be certified to you as being thoroughly reliable 
and of good standing; otherwise any information supplied 
can be of little if any value, and you may expose yourself to 
the risk of trading with swindlers. 

In latter years a number of Enquiry Agencies, which have 
proved of great benefit to the commercial world, have been 
founded, both in England and abroad. These agencies 
furnish you for a comparatively trifling fee with information 
as to the standing of prospective customers. 

One of the best agencies we know of this kind is the 
" Institute W. Schimmelpfengy^' which enjoys a world-wide 
reputation for thoroughness in reporting upon business houses. 
The Institute has a trained staff of reporters in London and 
Manchester, and experienced correspondents throughout the 
United Kingdom ; it further has its own offices in the 
more important commercial centres on the Continent. The 
Institute is therefore in a position to attend to home and 
foreign enquiries with thoroughness and exactitude. 

The Institute W. Schimmelpfeng works in close connection 
with The Bradstreet Company, the leading American Agency, 
and the two Institutions represent each other in their 
respective countries. Together they cover the whole trading 
world. 

An advantage of their system of organisation is that for 
one year after the issue of a report, they furnish free of 
charge supplementary reports advising all changes of circum- 
stances which come to their knowledge. 

We, therefore, give hints on "How to make the best use 
of the services of the Institute," and particulars of the terms 
of subscription. 
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ESTABLISHED 1872. 

INSTITUTE W. SCHIMMELPFENG. 



Amaterdam, 809. Keiaengrwiht. 
Antteerp. g». Place de Meir. 
Barc«lona.t7, Honda Univerndad. 
Batle. 101. Freiettraate. 
Berlin. W.. S3. Charlottenttraue. 
Bordeaux. 18, AVUe» de Towmy. 
Bremen, 142, Langenetraaae. 
Breaiau. 38^ Reuaekeatraaai. 
Bruaaela. 86. Boulevard du Nerd 
Bndapeat. V., 8. Vdeai-K(yrut. 
Chemnita. S, Johanniaplata. 
Cologne, is, UiUer Fettenhennen. 
Oonatantinople, 7i, Rue Voivoda. 
Daniaic, S2, Holzmarkt. 
Dortmund, 34, Hoherwall. 
Dreaden. Altmarkt, 



Dueaaeidorf, «, Graf Adol/atraaae. 
EWerfeld, n, AlUnmarH. 
FrankfoH. olM.. 34. Goetkeatr. 
Hague ^ The J, 33. Noordeinde. 
Hamburg. 88. Gr. Bdckeratr. 
Hanover. 11. Bahnhofatraaae. 
Koenigaberg. 6. Kn. Langgaaae. 
Leipaie. is. Thomaaring. 
LiUe. Rue du Faidherbe. 
London. E.G., 137. Oheapaide. 
Lyona. 9. Rue du Priaident 

Camot. 
Magdeburg. 68/63. Breiletoeg. 
Mancheater. 107. Market Street. 
Mannheim, No. 7/8. D i. 
MaraeiUea. 18, Rue St. Ferriol. 



Meta, 46, Rdhneratraaae. 
Milan. 9, Via Dante. 
Mvlhouaa (Ala.), 7, Metzgerair. 
MwnieK 17, Theatineratraaae. 
Nuremberg, 3, Kffnigaatraaae. 
Paris, 18 tt 80, Boulevard Mont- 

martre. 
Poaen, i, Biamarekatraaae. 
Prague. io, Wenzelaplaiz. 
Rotterdam. 87, Gelderaehe Kade. 
Stettin. 30/31, Sehulzenatraaae. 
Straaaburg, ii, Gutenbergplata. 
Stuttgart, 81. Tabingeratraaae 
Trieate, 43. Via Torre Bianea. 
Vienna. J.. 7. Sehottenring. 
Zurich. 70/78. Bahnhofatraaae. 



The style of the Ingtitute in Austria-HungaTy, Germany, Switzerland and Turkey is " Auskunftei 
W. Schimmelpfeng." 



Represented in ttie United States of America. Canada, and Australia by " The Bradstreet Company." 

The following scale of subscriptions shows the maximum number 
of Status Reports to which subscribers are entitled during one year: — 

£27 10s. £15 £9 15s. £7 £5 £3 15s. £2 £1 
Status Reports: 500 250 150 100 70 50 25 10 

No additional fee is charged for reports on the United Kingdom 
or Germany, but reports on other countries are subject to the follow- 
ing additional fees : — 

Is. for Frfiuice, Holland, Belgium, Austria-Hungary, Switzerland, 
Italy, Spain, Portugal, Denm€U*k, Norway, and Sweden ; 

2s. for Russia in Europe, Balkan States, Greece ; 

3s. for Turkey in Europe. 

48. to 308. for countries outside Europe, the fee varying according 
to the locality. 

Stamps for additional fees are issued at the following reductions : — 
22 Is. stamps for £1, 56 for £2 lOs., 120 for £5. 

Subscriptions are opened for the personal use of subscribers only. 
They are payable in advance and entitle subscribers for one year to 
Status Reports up to a certain number, and at reduced terms to all other 
services rendered by the Institute. (Names of Agents, Specicd Re- 
ports, etc.) 

Every cate is taken to render the reports perfectly accurate 
at the same time the Institute disclaims all responsibility. 
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143. Enquiry conceming the solvency of a Arm. 

{See Model Letter No. 66.) 

Manchester, 7. Januar 19. 



iperren W. Lucas & Co., Berlin. 

iperr Luitpold Grasser in Dresden tt)iinfd^t mit un^ 
in @efd^aft^t)erbinbun0^) %u treten^) unb ^ah im^ u. a.') 
and) ^^it to. "i^ixma aU 9ieferens auf. SBir tDaren ^^ntn 
ju S)anf t)er^)flid^tet, trenn ©ie un^ \aQtn tDoIIten, hjelci^e 
erfal^runQ*) ©ie mit biefem §aufe gemadit l^aben unb 
meldien ^rebit man il^m in Sluice einraumen fann. 

3u ©egenbienften*^) geme bereit unb ©ie unferer 9Ser* 
fd^miegenl^eit berjid^emb®), j^id^nen tt)ir 

<pod^ad^tung§t)on 

Edward Long & Sons. 
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144. Good informsitioB. 



Berlin, 9. Januar 19. 



^rren Edward Long '& Sons, Manchester. 

^n Stntoort auf ^tjx ©eel^rte^ t)on t)orgeftem teilen 
ttjir Ql^nen mit, bag tt)ir mit ber fraQlid^en fjirtna feit einer 
d{eit)e t)on ^al^ren^) in regelmagigem @efcf)aft^t)erlei^r^) 
fte^^en, ber fid) bi^l^er nur angenel^m geftaltete^). Unjere 
fjafturen tDurben in ber 3iegel ffontiert*) unb tuir ttjitrben 
fein 93ebenfen tragen*), bem betreffenben ^au\e einen 
grSgeren ^often ju frebitieren. 

Qnbem tt)ir bitten, t)on biefer aRitteilung ol^ne unjere 
SSerbinbIi(i)feit ©ebraud) ju maci)en, jeidEinen ttjir 

§oci)aci)tenb 

W. Lucas & Co. 
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145. Favourable information. 

{See Exercise 1, page 396, and Model Letter 51.) 

Eiberfeid, 7. April 19.. 

§erren Bartlett & Sons, Bradf-ord. 

^n SlnttDort auf S^re Slnfrage, besilQlid) ^errn S. Zwolle 
in Amsterdam, teilen tovt Smitten mit, bag tt)ir mit bemfelben 
feit ungefalir sttjei S^^^^tt in SSerbinbung ftel)en» 5)a§ 
©efd^aft tDurbe nad^ htn SWitteilungen unjerer SSertreter 
gegen 1900 begriinbet, mit einem Sifa^jital t)on c« 
fl.i) 25,000, unb jttjar t)on iperm S. Zwolle ; er bel^nte ba^felbe 
mel^r unh mel^r au^^) unb ging bamit ilber feine ^rafte*), 
bod^ tDurben bie ©d^ttjierigfeiten burd^ ben ©intritt*) eine^ 
§erm A. Hempel aB Xtil^dbtx^) in 1903 bel^oben^). ^rr 
Hempel trat im S^^^^i^ ^o^» ^cAjtt^ tDieber au^"^), tt)eil 
ba§ @efdE)aft mit smei S^l^^bem^) auf bie S)auer*) nid)t 
beftel)en fonnte; feine bamaB gemad^te ©inlage^**) t)on c« 
fl. 12,000 blieb jebod^ im ©efd^aft unb ift na6) feiner eigenen 
Slngabe innerl)alb 4 Sal^ren in 9iaten^^) rildtsafilbar^^), 

aSir I)aben ber fjirma bi^l^er einen Sifrebit t)on M. 7 — 8,000 
eingeraumt unb bafitr ftet^ S)edEun0 erl^alten, obfd^on 
in lefeterer 3^it ba^ t)ereinbarte ^vd titoa^ ilberjd^ritten 
tDurbe; $err Zwolle ift im iibrigen ein tatiger^'), ftrebfamer^*) 
SWann t)on gutem ©I)arafter, htm e^ am SSortDart^fommen^**) 
gefeQen^^) ift, unb tt)ir finb ilberjeugt, ha'^ er ba^ ii^m ge^- 
fdE)enIte SSertrauen nidE)t migbraud^en") tt)irb» 

aSir erfudjen ©ie, t)on biefen 9KitteiIungen oI)ne unfem 
9?ad^teiP^) ©ebraudE) y\x madden, unb em:pfel)len un^ ^^mn 

§od^adE)tenb 

Ferdinand Miiiier & Co. 
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146. Information recommending caution, 

[See Exercise 2, page 396, and Model Letters 137-139.) 

Basel, 9. Marz 19.. 

iperren Thornbury, Lowe & Co., Ltd., Manchester. 

Sn Slntmort auf ^i^r ©eel^rte^ t)om 7. b§» Wc^. teifen 
lt)ir S^nen tnit, ha^ tr)ir fiber bie fjreii^eit ber fraglid^en 
fjirma, unferen Siamen aB Steferens j^ geben, fei^r fiber- 
raf(f)t jinb, benn tovt i^abentnit tl)r nur ein einjige^^) ®ef(i|aft 
t)on geringem SSetrage getnaciit, ber biefer 2:age erft bejal^It 
lt)orben i\L 

S)er bon unjerer 9tu§funftei'*) erl^altene 93erid^t lagt bie 
Seute in feinetn gfinftigen Sid^te*) erfciieinen*) unb ttjir 
l^aben baraufl^in*^) JSaffejai^Iung bei ffim^jfang ber fjaftura 
§ur au§brfi(flt(f)en SSebingung gemadit, um jebe^ 3lijifo«) 
au^jufdEiIiegen^); jebenfalB jciieint ^^x aSorjidit am ^lafee 
ju tein«).* 

®ie^ oI)ne unfere SSerbinblid^feit ju bt^fretem ®ebraucf|. 

ipod^ad^tenb 

Passavant Gebr'uder. 



• In consequence of this report, Thornbury, Lowe & Co., Ltd., stipulated for cash 

neut before delivery of goods. T * - ^ . ., . .. ^ 

Model Letter No. 139, paje 2i0. 



payment before delivery of goods. ^ This will be seen from extract of account included 
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147. Enquiry concerning an agent. 

{See Exercise ^, Section j^, Correspondence with Agents^ page 359.) 

Bradford, 27. Mai 19.. 



^erren Englander & Co., Krefeld. 

@in §err J. Junghaus in Bukarest, ber fid) urn bie 
aSertretungi) unfere^ $aufe^ behjirbt^), i^at un§ S^re to. 
fjirtna ate Slefereni aufgegeben, unh maren toir S^^^^ 
t)erbunben, totnn ©ie un^ fagen tDoIUen, ob ber Stnge^* 
fraQte^) fid^ aB SSertreter S^)^^ 3itf^tebenl)eit ertporben*) 
^ai; au^erbem mfid^ten toix geme mifjen, ob §err Junghaus 
bemittelf^) ift, urn il^m aQenfalB®) bag Snfaffo ber Slugen* 
ftanbe^) ant)ertrauen ju fdnnen. 

SBir merben t)on S^ren 9KitteiIungen t)erf(i|tr)iegenen«) 
©ebraud^ madien unb jeid^nen, in ©rmartung S^i'^^i'^ ^* 
yiad^rid^ten unb ju ©egenbienften ftet^ bereit, 

$o(f)ad^tenb 
Wiitord & Cox. 
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148. Vague intormation. 



Krefeid, 29. Mai 19.. 

^rren Wilford & Cox, Bradford. 

?Juf ^f)X a33erte§ i>om 27. H. SKt^. eriauben tr)ir un^ 
8U ertDibem, bag bag @ef(i|aft tnit Rumanien ttja^renb ber 
toenigen S^^i^^ i>^ic^ 2:ati0feit^) 3^reg Slngefragten fftr un^ 
an 93ebeutun0^) nid^t betnerfen^mert') mar, unb un^ be^Iialb 
ein tacf|U(i)eg*) Urteil*') ilber bie SeiftunQ^fal^igfeit be§ 
^rm J. Junghaus ni(i)t geftattet. ®crfelbe tDurbe nn^ 
t)or c« 3 S^^^^n aB ein ad|tbarcr®) unb juberlaffiger^) 9Jiann 
em^)foI)fen unb liaben tt)ir feinen Stnlag^), biefem Urteile 
§u ipiberf^)re(f)en; ber 9JiangeP) an nennen^mertem^^) ®rfoIg 
fiir un^ liegt bielleid^t baran, bag ^err Junghaus feine 
2:atigfeit in ber ^aupViadje^^) einer t)on ber unferiQen 
tjerfd^iebenen ©efdiaft^brand^e^'*) mibmet* 

®ieg ol^ne SSerbinblid^feit fiir un^. 

Std^tunggboH 
Engiander & Co. 
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149. Good information. 

{See Exercise No. 3, page 396.) 

Braunschweig, 29. Mai 19.. 

^erren Wilford & Cox, Bradford. 

Sn SlnttDort auf ^^xt 9Infra0e besilQlid^ $errn J. 
Junghaus In Bukarest teifen tt)ir ^l^nen mit, ha^ nn^ 
berfelbe felt einer lattQen 9ieil)e t)on ^ai)xtn t)ertritt^) unb 
l^aben tt)ir aUe Urf adie, mit betn er^ielten aflefultate sufrieben 
^u fetn; ber Stngefra^te tpurbe un^ f» 3- ^^^^ einem unjerer 
fjreunbe fel)r toaxm etn^jfoi^Ien, mobei aud) ermal^nt murbe, 
bag er nidEit unt)enn6genb^) fet» 

Sn ber aflegeP) laffen tr)ir S^Iajfi burd^ bie 93anl be^ 
forgen*), fo bag toir in Sesug auf bie finanjielfen 9Ser^ 
l^aitniffe") be§ $erm Junghaus leine meiteren ©rfunbigunQen 
einjoQen*) ^obtn unb f dnnen bariiber aud^ nid^t^ aSeftimmte^ 
fagen; iebenfaU^ raten toxx Qi^nen an''), @IeidE)e§ ju tun, 
htnn na<i) unferer Srfai^runQ ift bie orientalifd^e ^nbfdE)aft 
nur ju fei^r geneigt^), fid^ ber fjreunbfdfiaft*) ber Slgenten 
ju bebienen^^), urn bie B^^Ii^^Q ^^^ SBedEifel ^nau^^ 
Sufd^ieben"), mai^renb fie bei SSorjeigung ber ^a^jiere") 
burd^ eine 93anf grSgere Slnftrengungen^') mad^t, um bie 
aSerbinblid^feiten :piinftKd^ ju erfiinen* 

.S)er SlngefraQte ift in ber ?Iu§n)ai^I") ber ^unhtxi fel^r 
t)orfid^ti0^'^) unh tt)ir i^aben bi^i^er itber feine SSerlufte ^u 
flagen^*) gei^abt* 

S)ieg ol^ne unfere aSerbinbIidE)feit. 

^odE)adE)tenb 

Wiiiibaid & Cohn. 
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150. Yery good information. 

{See Exercise No. 4, page 397,) 

Brandenburg, 29. Mai 19.. 

$erren Wilford & Cox, Bradford. 

^n Slnthjort auf ^^xt Stnfrage 'oon t)orgejlern teilen 
tDir ^fjutxi mit, bag un^ ^rr J. Junghaus in Bukarest 
t)on htn iperren James Hardy & Sons in Manchester 
em^jfol^Ien tuorben ijl. ©eit ungefal^r 7 Sal^ren arbeitet 
er fitr un§ aK SSertreter in Bukarest unh finb tt)ir mit 
fcinen ®ienften ^ani jufrieben; t)on imjem Sleifenben, bie 
\>tn ^lafe befu(f)t i^aben, tt)irb un^ ber SlnQcfraQte aB ein 
riil^riQer^) unb ad^tbarer SWann gefd^ilbert, ber bie ^ntereffen 
be§ t)ertretenen ^aufe§ in umfiditiQer^) SQSeife ju iiber** 
h)ad^en') meig* 

Oefd^afte filr eigene Siecfinung l^aben tt)ir mit i^m ni(f)t 
gema(i|t, fo ha^ tt)ir un§ fiber feine ^jefuniare Sage*) nid^t 
bejonber^ erfunbigt**) i^aben; bagegen l)at er ffir un^ t)on 3^tt 
ju Beit Slufeenftanbe') einlaffiert, bie fid) 6fterg auf 
M. 2-3,000 beliefen unh tt)ir l^aben baffir ftet^ :pfinftUd^ 
5)e(fung eri^alten. 

@rtt)al|nt fei l^ier nod^, bag tt)ir bi^i^er fiber feine aSerlufte 
ju flagen liatten, toa^ ben 93ett)ei§ liefert^), bag ber Stnge^ 
fragte in ber Stu^mai^I feiner S^unben mit aSorfi(f)t^) ju 
aSerfe gei^t®). 

aSir geben ^^ntn SJorftei^enbe^ ol^ne aSerbinblicfifeit & 
jeid^nen 

©od^ad^tenb 

Wertheimer & Ebhardt. 
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151. Suspension of payment ; calling a meeting of creditors, 

Leipzig, 2. Marz 19.. 

P.P. 

^urdE) ein unglfldHid^e^ 3wfatnmentreffen^) i)on itn 
t)orau§ nidjt ^u erfel)enben^) SSerl^altntffen bin idj leiber ttn 
Slugenblici auger ftanbe'), meinen SSerbinbHdEifeiten nad^** 
fommen*) ju I6nnen* 3^d^ i^abe jtoar In ben lefeten 2:a0en 
bte augerften ^Inftrengungen**) gemad^t, um mit ipilfe*) t)on 
aSertDanbten^) unb fjreunben btefe unglfidlid^e Sage ^u 
iibernjtnben^); alletn bei alfer D^jfertDiHiQfeit®) ift mir bie§ 
nid^t mdglidE) getDefen unb tuenbe idE) midE) balder t^ertrauen^^ 
t)on^°) an nteine gefamten ©Iftubiger mit ber SSitte, midE) in 
bem 93eftreben^^), meine ©laubiger i)oU befriebiQen ju 
fSnnen unb babei meine eigene S^ftenj unb mein aSer=^ 
mSgen mir ju erl^alten^^), il^rerfeit^ baburdEi ju unter=^ 
jliifeen, bag fie mir ein SSKoratorium") getuai^ren* 

®g ift mir nid^t mSglid^, ^i^nen I)ier ein betaillierte^ 
93ilb") meiner Sage ju geben, bitte balder in einer auf 
Dienstag den 12. Marz, Nachmittags 3 Uhr im Restaurant 

yyZum Goldenen Lowen^^^'*) in Leipzig 
anberaumten^) ®laubigert)erfammlung") ^jerjdnlid^ ju er^* 
fdE)einen, ober fid^ burdE) einen 93et)oHmadE)tigten^^) t)ertreten^*) 
ju laffen, unb bie SSorjd^Iage'*®), bie id^ ^f)nen %u madjcn 
gebenfe, entgegen ju nel^men, l^iemad^ aber Q^re ®nt^ 
jd^Iiegung'*^) ju faffen^), ob ©ie mir bie ®rfiinung meiner 
obigen 93itte gettja^ren tvolUn. Qd^ merbe babei meine 
93ilansen^) t)orIegen unb auf alle fjragen 9lu§funft geben, 
unb befd^ranfe^*) midE) bal)er iefet nur auf bie SWitteilung, 
bag nad^ ber le^ten ^woeniut t)om 30. Juni 19.. meine 
9lftit)en bie ^affit)en iiberftiegen* ©rftere befte:E)en, auger 
in meinem altberiil^mten^") 9titfd^enfabrifation^*'@efdE)aft'*«), 
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in ®runbftii(ifom^)IeFn^^) unb inbuftriellengtabntfetnent^^), 
bie, menu fie pVd^lid)^^) unter ben jammer lomnten'^) 
hjiirben, allerbing^ meit unter il^rem tvaf)ten SQSerte meg^ 
gel^en'^) ttjiirben; tuerben fie bagegen unter ber Seitung'^) unb 
2luffid^t»») eineg ju beftellenben'^^) ©laubigerau^fd^uffe^*'') in 
rul)iger SSeife berhjertet'^) be^m. toeiter betrieben, fo bieten fie 
meinen ©laubigem eine boUe ®arantie bafiir, bag fie filr 
ii^re fjorberung unberfiirste*^) 93efriebigung erlangen. 

^d) berbinbe^^) l^iermit rwiSi bie tpeitere 93itte, bi§ %n 
einer befinitiben 93efd^Iugfaffung»») ber ©ISubiger ilber 
ttteine SSorf(f)Iage aUe meiteren gegen mid} geri(f)teten ober 
ju tid^tenben (SdEiritte*^), in^befonbere") etmaige ^fanbungg=^ 
antrftge*^), ju fifiieren*'), ba idj e^ unter alien VLm^tariben 
nid^t gefd^et)en laffen**) fann, bag ein einjelner ©laubiger 
jefet bor ben flbrigen 93efriebigung finbet, idj bal^r burd^ 
einen foldien SJerfud^*") nur ju bem augerften ©d^ritt, ber 
Snfolbenjanseiije^), getrieben*^) miirbe, hjeldier nad^ meiner 
fefteften ttberseugung*®) nur eine fd^tuere ©dE)abigung*») 
meiner gefamten ®Iaubiger nad^ fid^ jiel^en*®) mfirbe, of)nc 
bem ©injelnen einen SSorteilju berfd^affen. 

§od^adE)tunggbon 

Friedrich Gerhardt. 



{See Exercises 1, 2, 3 and 4, pages 398-401.) 
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152. Enquiry concerning the bankrupt 

London, 22. Marz 19.. 



$erren Werner & Haupt, Hamburg. 

933tr etlauhen un^ i^eute, ©le urn gefL ?lti^funft^) fiber 
bie Sage bet gfirma Friedrich Gerhardt, Leipzig, fotDeit^) 
(Sie bavin ©inblidf*) l^aben, ju bitten. 

®tefelbe ftrebt ie^t, tuie ^tjnen befannt, eine SlbHtibung*) 
il^rer ©laublger mtt 66f % in 9iaten*') an"^), unb obgfeid^ Wix 
bem unfete ©tntuinigung t^oicjuentl^alten^) gebenfen, tpftre 
un^ bod^ eine furje 3Witteilung iiber bie allgemeine ©ad)^ 
lage*) erttjunfd^t®), urn un§ ilber bie ©tellung, bie tt)ir jur 
Slngefegenl^eit ju nei^men l^aben, flar ju merben^*). 

Unfereg ©raditeng") liatte G. fid) iiber bie SOlipdifeit"^ 
feiner Sage jcfion langft Har fein foHen, ol^ne biefelbe burd^ 
hjeitere ©infaufe^*) iiingeren^*) S)atunt§ nod^ melir ju ^jer** 
f(f)Iintmem^*'), unb bie^ ift bie unntoralifdie^*) ©eite feine^ 
2lfforbt)orj(f)Iage^"), gegen ben tt)ir un^ l^au^jtjad^Kd^") 
be^Iialb ablel^nenb \)eti)alten^^). 

©eIbftt)erftanbHd^ jel^en tt)ir Ql^re aRitteilungen, ganj 
befonberg mit afliicffid^t auf S^r friil^reg SSerlialtnig^^) ju 
G.,* ate preng t^ertraulid^'*^) an unb finb ^t)ncn bafftr im 
t)ori^inein^2) beften^ berbunben. 

©tet§ geme ^u S^ren 'Dienften, seidinen tt)ir 

$od^ad^tung^t)oH 

Brandon & Weiier. 



* Werner & Haupt were formerly sleeping partners in Gerhardt's business. 
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163. Letter recommending consent to composition, 

Hamburg, 25. Marz 19.. 

$erren Brandon & Weller, London. 

Sn ©rlebtgunQ ^i^re^ @eel|rten t)om 22. b^^ SDW^. teUen 
tt)tr ^l^nen mit, ba^ ipir S^nen bei bent <Btanb bet <Ba6:)e 
aHcrbinfl^ raten toiirben, auf ben borgefd^Iagenen SSerglcid^ 
einjugel^en^)* SBie un§ befannt 1% ^aben t)erfd^lebene 
grdgere, fotoie ffeinere ©laublger^) il^re 3^ftttnmung berelt^ 
gegeben* 

©0 fei^r bebauerlid)') bieje Slngelcgeni^eit an unb ffir 
fid) and) fein mag, fo trtfft*) $erm Gerhardt ntd^t bie 
gr5§te (Bdjiilb, benn ber fJalP) murbe tetl^ burd^ ^ebitent^ 
jiei^ung*), teiB burd^ ^)IdfeU(f)e Mnbtgung^) be^ gei^abten 
93anffrebit§, t)or alien S)ingen abet burd) ben folojjalen®) 
gifi(fgang») ber "Sxandfie G.'s, l^rbeigefiil^rti^). 

aSir lennen §erm Gerhardt jeit einer langen Seil^e t)on 
3al^ren unb l^alten ti)n filr einen ®l^renmann"); biejer 
®(f)ritt") l^at ii^m getDig groge ttbertoinbung^') gefoftet, 
bo6) glauben tt)ir beftimmt, ba^ er nur im ;3nterefte jeinet 
®Iaubiger gei^anbelt I)at. SBirb iperr G. gejtoungen, jeine 
9iegulierung^*) bem @eri(f)te") ju iibergeben, jo ift faum 
eine 9iate^«) bon 60% ju ertDarten, toenn man bie groge 
(Snttpertung^^) be§ £ager§ unb ber 5IRafd^tnen in aSered)*' 
nung jiel^t^^). 

aaSir begriigen ©ie 

^od^ad^tung^boK 

Werner & HaupL 
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154.- Expressing thanks for advice given; conditional 
consent to proposed terms. 



London, 29. Marz 19.. 



^rren Werner & Haupt, Hamburg. 

aSir ent^jfinflen ^l^r ©eel^rteS k)ont 25. bg. 5!Kte. unb 
finb ^f)nen filr bie un§ bamit erteilte 8tu§!unft aufrid^tifl 
k)erbitnben, inbent n?ir itn^ blefelbe 6eften^ bienen laffen^). 
SaSir l^aben itnfem 93eitritt^) sum Sht^flleic^') ber f^irtna 
F. Gerhardt injUJifd^en bebitiflunfl^meije*) juflefagt*) unb 
ift iefet int ^^^tereffe ber ©ad^e nur ju miinf c^en, bag berjelbe 
el^ften^ 5u ftanbe tommt*'). 

aSir fteHen :3^nen unfere ^ienfte ieberseit bereitnjiniflO 
Sur SSerfiigutifl unb em^jfel^Ien un^ ^ffxien 

§0(^a(^tung^k)on 
Brandon & Weller. 



{See Exercises 5, 6, 7 and 8, pages 401-402.) 
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155, Letter of introduction and credit in favour of a 
business friend. 



Glasgow, 19. April 19.. 



^rren Heinrich Blau & Co., Berlin. 

tlberreldier^) biefer Beilen^) ift $err M. Morton, ^aupU 
bircltor^) ber angejeldenen*) fjirma Lucas Stead & Co., Ltd., 
l^ier, ber fid) in ©efc^aften nai!i) Deutschland unb Oster- 
reich htqiW). 

^nbent n)ir §erm Morton ^'^rer tvoffitvollcnben 2tuf ^ 
naf|me«) ent))fel^Ien, bitten n)ir ©ie jugleid), ii^m jitr ©r* 
reid)itnfl') feine^ Qiele^^) bel^ilflid^®) ju fein unb il^m jene 
gimien nami^aft ju mac^en^^*), mit benen er oi^ne ^eben^ 
fen^^) in SSerbinbung treten fann, 

gang §err Morton SSorjc^uffe^^) |:(i^. j^j^^^ gfj^ije benStigen 
foHte, bitten n)ir ©ie, bie k)on il^m flemiinjd^ten Setrage 
fleflcn bo))l)eIte Duittung^*) au^jujal^Ien nnb nn^ bamit 
unter ^Inseige gefL su belaften* 

9HIeg mag ©ie fiir un^etn iperm em))fo-^Ienen^*) tun, 
njerbcn n)ir mit 5)an! anerfennen") unb finb [tetg mit 
SSergniigen bereit, ^Ijie ©efalligfeit^^) su ertoibem^O* 

^octja^tuxiQ^'ooll 
Baumann & Co. 
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156. Acknowledging receipt of Letter No. 155; payment 
made to gentleman recommended. 



Berlin, 14. Mai 19. 



^rren Baumann & Co., Glasgow. 

S8ir fatten k)erganflener Xaqe^) ba^ SSetfltififlen ^errn 
Morton, ber un^ ^^x ©eel^rte^ t)om 19. Dor. 3Wtg. il6er=- 
teid^te'^), 6ei un§ l^ier Beflrttfeen') ju bflrfen unb jal^Iten 
iftm auf fcinen SBunjd) ben Setrag k)on Mark 1,000.00, 
njoffir ©ie itn§ sum ^rfe k)on 20.45 mit £48 ISs. 2d. 
aSalitta*) 9. crt., ouf laufenbe aied^nitnfl gefL ju erfennen*^) 
Belieben. Snliegenb finben (Sie Duittung in buplo^). 

eg freut un§ Q^nen ntitteilen ju !6nnen, bag e^ itn^ 
gelungen') ift, §erm Morton Bei Derfd^iebenen fjirmen om 
5piafee«) erfolgreid)^) einsufitl^ren unb n)ir jnjeifein ni(f)t, 
bag jein §aug mit ber 3^^^**) ^i« grdgere^ ©efdiSft madden 
njirb, tDenn bie Sttnbjdioft gnt Bebient") unb regelmfigig 
befud)t^^) mirb. 

$err Morton reift (Snbe bicfer SBoc^e nad^ Hamburg, 
Jdo tt)ir il^n an einige nnferer fjreunbe emp^ef)kn. 

©tet^ gemc ju 3-^ren ®ienjlen, jeid^nen mir 

$od^ad^tunggt)on 

Heinrich Blau & Co. 
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157. Simple letter of recommendation. 

London, 17. April 19. 



^rren Seidel & Werth, Leipzig. 

aSir eriauben itn§ mit ®eflenmortigem einen unferer 
^veunbe, §erm S. Ford au§ Glasgow, bei ^^nen einsu^ 
fii^ren^) unb benjelben S'^i^^ freunbltdien 2tufnal^me ju 

§err Ford ift ber ©rfinber^) einer neiten (Strum))f^ 
tt)ixlma]6)ine^), bie in alien ^nbuftrielanbem*) bereit§ l)oten=* 
tiert*) ift nnb ju beren 8tu§beutung^) fid) l^ierjnlanbe eine 
@efellfd)aft gebilbet') l^at. ®o and) in Deutschland 
5lRaf(f)inen anfgeftellt^) merben follen, fo Beabfid^tigt ,t>^rr 
Ford mit einem bortigen 3Wafd)inenbauer^) in SSerbinbung 
5U treten^'*), unb tvaxen mir ^l^nen ju grogem ®anfe J^er^^ 
l)fli(^tet, menn ©ie tt)m sur ©rrcid^ung be§ B^Ie^ bel^ilflid) 
fein tDoIIten. 

28ir fagen Q^inen fitr Q^xe fjreunblic^leit im k)oran§ 
Beften ®anf unb begriigen ©ie, ju ©egenbienften ftet§ 
bereit, 

3Wit aller $0(f)a(f)tung 

Werner & Hearth. 
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168. Applieation for a situation as a foreign correspondent 



Livorno, 29. Juni 19.. 

via Solferino 23 

^rren Lewis Weller & Co., London. 

93e5Uflnel^menb auf bie tn ber Kolnischen Zeitung 
erjdiienene^) Stnnonce^), eriaube \6) mir l^iermit ^^mn 
meine ®tenfte ffir bie in Ql^rem njerten §auje ju befefeenbe^) 
©telle*) ergebenft ansubieten. 

5lReine breijai^rige Sel^rseit')* t|abe id) in bem ^aufe 
A. Max, S^oloniatoaren^), 5)rogen & fjarbmaren^), Leipzig, 
bepanben^) unb nod) Seenbigung berfelben bortfelbft nod) 
ein h)eitere§ ^ol^r al§ ^ommi^*) gearbeitet. SSal^renb 
biefer 3^it ^<itte id) reid^Iid^e^'*) ©elegenl^eit, um mid) mit 
alien £ager=- unb Slontor^Slrbeiten") bertraut ju mod^en 
nnb aud) meine auf ber §anbeBjd)uIe^^) ermorbenen^') 
(S))ra(^fenntnijfe^*) pxalix]^)^^) ansumenben, 

©eit Februar k)0r, ^al^re^ bin id) bci htn §erren 
Signorelli & Co., ©l^emilalien^*), bat)ier tatig unb l^au^jt^* 
fad^Iid) mit ber fjitl^rung^^) ber deutschen, franzosischen 
unh italienischen S^orrej^jonbenj bejc^aftigt"), 

aReine bi^l^erige 2:atig!eit^®) bilrfte mid^ ju ber 9Serfi(^e=* 
rung bered)tigen, ba^ \6) genitgenbe S^enntniffe befifee, 
um btn fraglid^en ?Poften jur ^u^xvtbtvijtxi ju befleiben^^), 
Qn ber englijd)en unb j))anij(^en ©^jrac^e, bie id) mir 
tl^eoretifd^") angeeignet^) l^abe, miirbe id) tooiji in !urjer 
3eit bal^in gelangen^^), um ©ie aud) in biefer §infid)t ju 
befriebigen; aud) bin \6) ber ©tenogra^jl^ie^*) mad^tig^^), 
5Wein 9«ter i[t 26 Qal^re, ^onfeffion ))roteftantifd)2«). 
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fjalte (Sie meiner Dfferte »criidfid|tigitnfl^O jdienfen^), 
bilrfen ©ie barauf red^nen, bag id) olle^ aufbietcn^^) njerbe, 
um ba^ in mid^ flefefete SSertraiten ju reditfertiflen^'*). 

Sn ermartutifl 3l^re§ geft 93ef(f)eibe^ jeidine id^ 

5lRit k)orjitflIi(f)er ^oc^ad^titng 

Joseph Well. 



♦ It is customary in Germany, Austria, and on the Continent generally, to serve 
an apprenticeship of from 2 to 3 years, according to the kind of general education 
the youth has received. As a rule no wages are paid during this period. 
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159. Another application for a situation as clerk. 



Remscheid, 21. Marz I9.. 



^rren Robinson, Cundy & Co., Sheffield. 



9Wit ©eflennjartigem eriaitbe id) ntir bte l^Sflid^e 9ln^ 
frage^) an ©ie jit rtd)ten, ob in ^^xem m. .^oitfe eine ^ovx'^ 
nti^ftelle^) frei ift obex ^paiex ju extvaxten ijl; in biejent fjalle 
geftatte id) ntir, mid^ fiir beren ©efefeung') angelegentlid)*) 
ju em^jfei^Ien. 

3Weine smeijal^rige Sel^rjcit beftanb id) nad) Stbjolbie^ 
rung*) ber l^iejigen ^anbeKfd^ufe*)* in ber Wleialltvaxen^ 
fabrif') be^ ^errn Gustav Schneider, n)0 id) ©clegenl^eit 
l)atte, mi(^ jomotil auf Sager aU and) ouf bent S^ontor^) 
geniigenb an^jubilben. 

©eit ungefatir jmei ^ai^ren bin id) in ber ©tatilmaren* 
fabriP) ber §erren Gebriider Mertens balmier aU S^ontorift^®) 
angepellt, m6d)te aber meine ©telle geme njec^feln, um 
iux a3ereid)erung") meiner £enntniffe in^ Stu^Ianb^^) ^^ 
gel^n* 

:3d) bin mit alien S^ontorarbeiten unb ber einfadien 
unb boppelien 93u(^fitl^rung^*) boHftanbig bertraut; oud) 
bin id) befal|igt^*), Heinere ^orref))onbenj^*) in Englisch, 
Franzosisch unb Spanisch forrelt au^sufitl^ren^*). 
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3(^ 6in 22 Sa^re alt unb miHtorfrei")*. 

©ie toixtben mid) ju flrogem ®an! t>erl)fli(i)ten, menn 
©ie im fjalle einer 9Sa!an^") meiner Dfferte ben aSorjufl 
geben njollten, unb bitrfen ®ie fidf) im k)orau^ t)erfi(f)ert 
l^olten, ba§ ic^ beftrebt^^) jein merbe, ba^ mir gefdienfte 
SSertrauen in jeber ^infid^t ju tDitrbigen^®), 

3(^ fel^ S'^rem gfltigen 93ef(J)eib geme entgegen unb 
jcid^ne injnjifc^en 

aWit k)orsligIi(i)er ^odiaditung 

Robert Schmidt 

Bahnhofstrasse 63. 



* Candidates who pass all the standards of a Commercial School in Gtermany (a 
course of day training extending over six years) are entitled to serve in the army one 
year only, during which time they have to provide their own maintenance. Others not 
possessing the " Eeif ezeugnis zum einj&hngen Dienst," (i.e., the certificate entitling 
holders to one year's service), are compelled to serve two years in the Infantry or 
three years in the Cavahr, if physically fit, and have not " got off " by drawing 
too high a number in the ballot. As only a certain number of men are replaced every 
year, and as there are more recruits than are actui^y required, those drawmg numbers 
in excess of the number of men wanted are exempted from military service. 
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160. Reply declining offer. 



Sheffield, 25. Marz 19.. 



§erm Robert Schmidt, Remscheid. 

SBir befifeen S^r SBerte^ k)otn 21. b^. 9Wt§- itnb ban!en 
^l^nen fitr bie un§ bamit gemadite Dfferte, bebauem aber 
fel^r, babon feinen ©ebraud^ madden ju fonnen, ba in 
itnfertn ^aufe !etne ©telfe offen ift. 

Robinson, Cundy & Co. 
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LETTER I. 

1. P.P. = Latin abbreviation for ^^ Praemiaais PraemiUendiay'* viz., 

premising what is to he premised, usually used in circulars to 
save writing the ctddress, which is placed on the envelope only, 

2. Words, like " ergeben(st), hoflich(8t), &c.," which often appear 

in the context of German letters, axe usually suppressed in 
English. 

3. Ausscheiden (n.)= retirement. 

4. Die Liquidation vomehmen [besorgen] =to attend to the liquida- 

tion [winding up]. 

5. Liquidations-Firma (f.)=firm in liquidation. 

6. Sich gestatten [erlauben]=to beg to, to take the liberty to. 

7. Umseitig = overleaf, on the other side. 

8. Rundschreiben (n.)= circular. 

9. Aufmerksam machen = to call attention to. 

10. As " Hochachtungsvoll " forms part of the sentence, it should 
logically be written with a small h ; in practice, however, 
such final words, as *' ^chtungsvoll, fl^ochachtungsvoU, Mit 
aller Hochachtung," &c., are nearly always started with a 
capit£il letter. 

LETTER 2, 

1. See LI, 2 ( = Letter 1, note 2To. 2). 

2. Vor8tehend= preceding, foregoing. 

3. Hiesig=of this place [town]. 

4. Damenkonfektions-Geschaft (n.)= ladies' outfit business, 
6. Kauflich erwerben=to acquire by purchase. 

6. In Gemeinschaft (f.) mit or gemeinschaftlich mit = jointly with. 

7. Fortfuhren = to continue, to carry on. 

8. Umfassend= extensive. 

9. Socius pi. Socien or Teilhaber= partner. 

10. Einlage (f.)= share of capital paid in, contribution. 

11. Baarmittel (n. pl.)=sum(s) of ready money. 

1 2. Durchgreif end = thorough. 

13. Umgestaltung (f.)= reorganisation. 

14. Anforderung (f.)= demand. 

15. Gen\igen = to satisfy. 

16. In so hohem Masse (n.) =in so high a degree, 

17. Schenken=to bestow. 

18. Bewahren=to preserve, to continue to honour. 

19. Handzeichnung (f.)= signature. 

20. Gefalligst= kindly. 
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LETTER 3. 

1. Tuohfabrikations-Geschaft (n.)=cloth-(manu)factory ; drapery. 

2. Schwiegervater= father-in-law. 

3. Aachen = Aix-la-Chapelle. 

4. Weisswaren-Engros-Geschaft (n.)=wholesale-lmendrapery. 

5. Aktive (n. pi.) = assets {often Aktiva). 

6. Passive (n. pi. )= liabilities {often Passiva). 

7. Cberl€U3sen=to cede, to transfer. 

8. Cbertragen=to trcuisfer. 

9. Unverandert= unaltered, as heretofore. 

10. Bisherig = same, as hitherto. 

1 1 . AUeinig = sole. 

12. Inhaber= owner, proprietor. 

LETTER 4. 

1. Bezugnehmen=to refer. 

2. Sich gestatten, sich erlauben=to beg to. 

3. Betreiben (ein Greschaft)=to carry on (a business). 

4. Sich der Hofbiung hingeben=to trust, to hope. 
6. Sich erfreuen=to enjoy. 

6. Zu Teil werden lassen=to bestow. 

7. Gleichzeitig = at the same time. 

8. Untenstehend = (noted) below. 

9. Firmenzeichnung (f.)= signature. 

LETTER 6. 

1. Sich beehren, die Ehre haben=to have the honour [pleasure]. 

2. In Kenntnis (f.) setzen=to advise, to inform, to notify. 

3. Freundschaftliches Cbereiiikommen (n.)= friendly [amicable] 

agreement [arrangement]. 

4. Ausscheiden=to retire. 

5. Eintreten=to enter into. 

6. Wahrend = whilst. 

7. Seitherig, bi8herig=same, as hitherto. 

8. Cbemahme (f.) = taking over, taking charge of. 

9. Langjahrig = for many years past. 

10. Mitarbeiter= assistant, clerk. 

11. Kollektivprokura= joint [collective] procuration. 
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12. Erteilen=to confer. 

13. Gefalligst= kindly. 

14. Fortdauer (f.)= continuance. 

15. Wohlwollen (n. )= patronage ; support. 

16. Aufhoren=to cease. 

1 7 . Gemeinschaf tlich = j ointly . 

18. Abbreviation for " per procura " =per [by] procuration. 



LETTER 6. 

1. Erfullen = to fulfil, to accomplish, here = to have. 

2. Schmerzlich= painful. 

3. Griinder= founder. 

4. Leiden (n.)= suffering, illness. 

5. Entschlaf en = to expire, to die. 

6. Andenken (n.)= remembrance, memory. 

7. Bewahren=to preserve, to keep. 

8. Commanditistisch=as a sleeping partner. 

9. Beteiligung (f.)= share, interest, participation. 

10. Verblichene (m.)= deceased, defunct. 

1 1 . Geborene = n6e. 

12. Leitung (f.)= management. 

13. Prokuri8t= proxy, managing clerk (holding power of attorney). . 

1 4. Personlich haf tender Teilhaber = sole responsible partner [mana^ging 

partner of a limited liability company]. 

15. Seit einer Reihe von Jahren= since a good many years [for a 

number of years]. 

16. Tatig= active, working. 



LETTER 7. 

1. Vorig=l€ist. 

2. Erfolgen = to occur, to happen. 

3. Ableben (n.)= demise. 

4. Entschlafene (m.)= deceased, defunct., 

5. Unverandert = unaltered. 

6. Cbrig= remaining, other. 

7. Fortsetzen = to continue. 

8. Beweisen=to show, to bestow. 

9. Erhalten=to preserve. 



S 
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LETTER 8. 

1. Cologne-on-the-Rhine. 

2. Ablauf (m.)= expiration. 

3. Handelsgesellschaft (f.)= company. 

4. B6stehen=to exist. 

6. Auflosen=to dissolve. 

6. Mitinhaber= copartner. 

7. Beauftragen=to entrust. 

8. Untemehmen (n.)= enterprise, undertaking. 

9. Dank (m.)= thanks. 

LETTER 9. 

1. Unterrichten=to inform, to advise. 

2. Benachrichtigen = to notify. 

3. Samtlich= whole, all. 

4. Genugtuung (f.)= satisfaction. 

5. Griindung (f .) = founding. 

6. In meinen Handen liegen=to be entrusted to me. 

7. Namenswechsel (m.) = change of name, change of the style of firm. 

8. Zumal=the more so, as. 

9. Mitwirkung (f. ) = co-operation ; services, assistance. 

10. Personal (n.)= staff. 

11. Recht bald = very soon. 

12. Veranlassung (f.)= opportunity. 

13. Cberzeugen=to convince. 

14. Zuwendung (f.)= favour. 

LETTER 10. 

1. P.T.= Latin abbreviation for " Pleno Titulo"=full title, see 

L 1, 1. 

2. Agentur und Kommissions-Geschaft= general agency and com- 

mission-business. 

3. Cbemehmen=to take over. 

LETTER 11. 

1. Loschung (f.)= extinction, dissolution (of partnership). 

2. Gesellschaftsfirma (f.)= association, partnership. 

3. Handelsgerichtlich eingetragen= registered. 

4. Weiter betreiben=to continue to carry on. 

5. GriindUch= thorough. 

6. Branche (f.)=line [branch] of business [trade.] 
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7. Fleiss (ra.)= energy, efforts. 

8. Hinlanglich = sufficient. 

9. Betriebsmittel (n. pi.) = working capital. 

10. Balkanlander (npl.)=The Balkan States. 

1 1 . Gresamt = whole. 

12. Kundschaft (f.)=custom(ers), clientele. 

13. Vorsatz (m.)= intention, resolution. 

14. Gre8chaftsfreund= correspondent, (business) friend. 

15. Verwenden=to devote. 

16. Belieben = to please to. 

LETTER 12. 

1. Fabrikgeschaft (n. ) = (nianu)f actory. 

2. Aussenstande (pi.) = outstanding monies. 

3. Prokurazeichnimg (f . ) = signing (the firm) p.pro ( = per procuration). 

4. Erl6schen = to cease to exist, to become extinct. 

5. Verbindlichst = very much. 

6. Beehren = to honour, to favour. 

LETTER 13. 

1. Unter (ergebener) Bezugnahme= referring to. 

2. Nfiujhf olger = successor. 

3. Bewahrt= tried, sterling, successful. 

4. Grundsatz (m.)= principle. 

5. Um8ichtig= prudent, cautious. 

6. Tatkraf tig = energetic. 

7. Rechtfertigen = to justify. 

8. Jederzeit=at all times. 

9. Bemiiht sein, sich bemiihen = to endeavour. 

LETTER 14. 

1. Nachdem=as. 

2. Freundschaf tlich = amicable, friendly. 

3. Eigentum (n.)= property. 

4. Verbleiben = to become ( =werden). 

5. (Um)andern = to alter, to change. 

6. Umfang (m.)= extent. 

7. Durchaus = absolutely. 

8. Prokura (f.)= procuration. 

9. Emeuern = to renew. 
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LETTER 15. 

1 . Teilhaber = partner. 

2. Sich €issociieren=to join (€is partners), to form a partnership. 

3. Leiten=to manage, to conduct. 

4. Vereint= united. 

5. Krafte (f. pi.) = efforts. 

6. Femerhin = in future, henceforward. 

LETTER 16. 

1. Zur Seite stehen=to assist. 

2. General Agency and Commission Business. 

3. Vertrauen entgegenbringen = to bestow confidence [to give 

support, to favour with the patronage]. 

LETTER 17. 

1. Bei der Ausdehnung (f.)= considering the extension. 

2. See- und Landverkehr (m.) = land- and sea-traffic. 

3. In letzter Zeit= lately. 

4. Hinzuziehung (f.)= addition. 

5. Geschatzt= esteemed. 

6. Nachkommen = to attend to, to comply with, to meet. 

7. Verrechnung (f.)= settlement of (freight) accounts. 

8. Erleichtern = to facilitate. 

9. Centrale (f.)= head-office. 

10. Filiale (f.) = branch(-hou8e). 

11. Angehoren (=to belong to)=to be (a partner). 

1 2. Commanditar = sleeping peirtner. 

13. Vorkehrungen (f. pi. )= arrangements. 

14. Treffen = to make. 

15. Erledigung (f.) = attending to. 

16. Cberweisen = to entrust. 

17. Stoning (f.)= inconvenience, interruption. 

18. Vereinbarung (f.) = stipulation, condition. 

LETTER 18. 

1. Erteilen = to give. 

2. Auskunft (f.) = information. 

3. Provisionsauszug (m.)= extract of commission account. 

4. Aufweisen = to show. 
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5. Refund (m.)= result of examination. 

6. Dortig = your. 

7. Nachlassen=to decrease. 

8. Unbegreiflich= incomprehensible. 

9. Reispielsweise, zum Reispiel (z. B.)=for instance. 

1 0. Ansehnlich = considerable. 

11. Umsatz (m.)= turnover. 

12. Stattfinden=to take place. 

13. Gr68straoglich = greatest possible. 

14. Festtag (m.)= holiday. 

15. Jahreswechsel (m.)= change of the year [the compliments of the 

season]. 

LETTER 19. 

1 Anbei = herewith, enclosed. 

2. Sofem = if, provided that. 

3. Vortrauenswiirdig= trustworthy, worthy of credit. 

4. Unterbreiten=to submit. 



LETTER 20. 

1. Sich wenden = to address, to apply. 

2. Emsthaft= earnestly, in earnest. 

3. Handelskreis (m.) = commercial world. 

4. Anfrage (f.)= enquiry. 

5. Abgeben=to constitute, to be. 

6. Auftreten = to appear. 

7. Gerade=just. 

8. Werden=to become. 

9. Betragen = to amount. 

10. Kurzum=in short. 

11. Herrschen = to exist, to be. 

1 2. Sonst = otherwise. 

13. Sich vorstellen = to imagine. 

14. Abnehmer = customer, buyer. 

15. Auf freundschaftlichem Fusse stehen = to be on a friendly footing 

[on friendly terms.] 

16. Bis auf = except. 

17. Lagerware (f.)= stock-goods [stock-lots.] 

18. Zukommen = to reach. 

19. Umsomehr=the more so. 
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20. Schildem=to describe, to report. 

21. Partieweire (f.)= job-line. 

22. Ankommen = to succeed. 

23. Ersatzmuster (n.) = substitute. 

24. Eingeschrieben= registered. 

25. Original (n.)= original. 

LETTER 21. 

1. Mein Ergebenes = my respects [letter]. 

2. Eine friihere Kollektion = a collection of patterns sent previously. 

3. Obermitteln = to transmit. 

4. Ausf xihrbar = can be executed. 

5. Vergiitung (f.)= paying; charge. 

6. Cberm6u;hen = to remit, to send. 

7. Zu Gimsten = for the credit. 

8. Verwenden = to utilise. 

9. Abgeben = to hand over. 

10. Bezuglich= relating. 

11. Vorschrift (f.)= order, instruction. 

12. Weitergeben = to hand over. 

LETTER 22. 

1. Entfalten = to unfold from, here: to receive. 

2. (Ver)buchen = to book. 

3. Sachen = articles. 

4. Raumen = to sell out, to clear. 

5. Kreuzband (n.)= separate-cover. 

6. Ersatzmuster (n.)= substitute. 

7. Absehen=to desist. 

8. Diesbeziiglich= referring to it. 

9. Kurzer Hand abweisen=to flatly refuse. 

1 0. Besonders = particularly. 

11. Auffuhren = to state, to include. 

12. Posten (m.)=item. 

13. Gutschreiben = to credit. 

14. Bestens Notiz nehmen = to take due note. 

15. Aufstellung (f .)= statement. 

16. Wonach = according to which. 

17. Der Einfachheit halber=to simplify matters, 

18. Gewartigen = to await. 
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LETTER 23. 

1. Emtreffen=to arrive. 

2. Tre£fen = to make. 

3. Vermogen (n.)= fortune. 

4. Allerdings = certainly. 

5. Unbedeut^nd = unimportant. 

6. Ziemlich = pretty, tolerably. 

7. Verstandigen = to inform, to cuivise. 

8. Untersuchen = to examine. 

9. Begriindet = founded, justified. 

10. Sich bemiihen=to try, to endeavour. 

11. Skonto (m.)= discount. 

12. Von der Hand weisen=:to refuse. 

13. Cbemehmen=to take over. 

14. Vorlegen=to submit. 

LETTER 24. 

1. Besorgen = to procure. 

2. Reingewinn (m.)=nett profit. 

3. Nachlass (m.)= allowance, abatement. 

4. Um8on8t=for nothing. 

5. Gleichbedeutend sein = to be equivalent. 

6. Tatsachlich = actually , really. 

7. Der Oberzeugung (f. = conviction) sein=to be convinced. 

8. Niederdriicken = to depress. 

9. Entgegengehen=to move. 

10. Einfiihren = to introduce; to adopt. 

1 1 . Vorteilhaf t = advantageous. 

12. Erh6hen = to augment. 

13. Minderwertig = inferior. 

1 4. Vermitt(e)lung (f . ) = medium. 

15. In Erinnerung bringen = to remind. 

16. Endgiiltig= final. 

17. Verfallen=to fall due. 

18. Deckung (f.) = cover. 

19. Neulich= recently, the other day. 

20. Schliesslich = in conclusion, to conclude. 

21. Unterbringung (f.)= placing. 

22. Allenfalls = perhaps. 

23. Entfemen = to withdraw, to throw out. 

24. Zur gefl. Abgabe (f.)= which please hand over. 
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LETTER 25. 

L Das Notige besorgen=to do the needful. 

2. Sich uberlegen = to think over. 

3. Vorlaufig=for the present. 

4. Geschaftsstockung (f.)= stagnation of business. 

5. Leisten = to make. 

6. Tunlich= feasible, possible. 

7. Abtragen = to pay off. 

8. Weisung (f.)= order. 

9. Sorgf altig = careful. 

LETTER 26. 

1. Besorgung (f.)= sending. 

2. In Nota nehnien = to put in hand [work]. 

3. Liefem = to deliver. 

4. Mustergetreu = according to pattern. 

5. Anfertigen = to make. 

6. Re8tlich= remaining. 

7. Aufklarung (f.)= explanation. 

8. Jedenf alls = at all events, in any case. 

9. Annehmen=to suppose, to take for granted. 

10. Gehorig = belonging [referring] to it. 

11. Nachholen = to do. 

LETTER 27. 

1. Bedauern (n.)= regret, sorrow. 

2. Anhaltend= lasting. 

3. Heimsuchen = to visit. 

4. Einstellen = to suspend. 

5. Geraten (in)=to get (into). 

6. Ungefahr= about. 

7. Dreimonatsrimesse (f.)=bill [draft] at three months' date. 

8. Abgeben = to issue, to draw. 

9. Geschaftsleute (pi.) = business people. 

10. In Mitleidenschaft (f.) ziehen = to affect, to involve. 

11. Eintreten = to happen, to occur. 

12. Fallite (f.)=failure. 

13. BeteiUgt sein = to be involved. 

1 4. Ebenf alls = also. 
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15. Eine Versammlung (f.) emberufei3=to arrange a meeting (of 

creditors). 

1 6. Eroffnen = to show. 

1 7. Unehrlich = dishonest. 

1 8. Handlung (f . ) = action. 

19. Fahig = capable. 

20. Eingehen = to agree, to accede. 

21. Beaufsichtigen=to superintend, to control. 

22. Bevollmachtigter= mandatory. 

23. Hinterlegen=to deposit. 

24. Verbindlichkeiten (f. pi.) = liabilities. 

25. Glaubigerversammlung (f.)= meeting of creditors. 

26. Schildem=to describe. 

27. Anfiihren=to state. 

28. Abschreiben=to write off (for bad debts). 

29. Hin- und Herhandeln= haggling. 

30. Zahlbar= payable. 

31. Ermachtigung (f.)= authorisation. 

32. Unterzeichnung (f.)= signing. 

33. Konkordat (n.)= composition, agreement. 

34. Engfiigiert sein = to be engaged [involved]. 

LETTER 28. 

1. So wenig erfreulich = however unpleasant. 

2. Zusammenbruch (m.)=fall, collapse. 

3. An sich = in itself. 

4. Ursache (f.)= cause. 

5. Starker = for more, for a larger amount. 

6. Abschluss (m.)= conclusion, settlement. 

7. Sich verlaasen=to rely. 

8. Dividende (f.)= dividend. 

9. Sichem=to secure. 

10. Sich zufriedenstellen = to content oneself, to be satisfied. 

1 1 . Vorausgesetzt = provided. 

12. Zusagen=to promise. 

13. Gtewahren= to grant. 

14. Sich bemiihen = to make efforts, to endeavour, to act. 

LETTER 29. 

1. Entnehmen = to learn. 

2. Vorschl8igen=to propope. 

3. Dessen Empfang=the receipt of which. 

4. Beischliessen=to enclose. 
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LETTER 30. 

1 . In Begleitung (f . = accompaniment) = accompanied ; (together) with. 

2. Zum Ausgleich (m.)=in settlement. 

3. Eingang (m.)= encashment, payment. 

4. In Aussicht nehmen=to expect. 

LETTER 3L 

1. Auskunftsbureau (n.)= enquiry agency [oflfice]. 

2. Lage (f.)= position. 

3. Rritisch = critical. 

4. Unter anderm (u. a. )= among the rest. 

5. Nennenswert = worthy of mention. 

6. Vorwartsgehen = to prosper ; zuriickgehen= to decline. 

7. Erfiillen=to meet. 

8. Allerdings = certainly. 

9. Verlauten = to be said. 

10. Und zwar (u. z.)=viz., that is to say. 
IL Fiir seine Verhaltnisse=for his position. 

12. Eigentlich = strictly speaking. 

13. Gelingen— to succeed. 

14. Einlo8en = to pay. 

15. NachtragUch = afterwards, subsequent! j'. 

16. Sich herausziehen = to extract oneself. 

17. Mit Riicksicht auf = considering. 

18. CTeraten = to get into. 

19. Einstellen = to suspend, to stop. 

LETTER 32. 

1. Umgehend = prompt, immediate. 

2. Tatsachlich = actudl. 

3. Entsprechen = to correspond, to agree. 

4. Ziemlich genau= pretty well. 

5. Entscheiden = to decide. 

6. Etablieren = to establish. 

7. Tiichtig = clever, smart. 

8. Verkauf er = salesman. 

9. Namens = of the name. 

10 Gemeinschaf tlich = mutual, joint. 

11. Zufiihren = to contribute, to procure. 
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12. Zeitraum (m.)= period. 

13. Verdienen=to meike a profit. 

14. Entnahme (f.) = acquisition ; buying up, purchase. 

1 5. Mutmasslich = presumably. 

16. Konkursmasse (f.)= bankrupt's estate. 

17. Demnach = therefore, according to this. 

18. Gliicklicherweise= fortunately. 

19. Umstand (m.)= circumstance. 

20. Eintreten = to arise, to crop up. 

21. Verringem=to lessen, to reduce. 

22. Schwiegersohn= son-in-law. 

23. Eintritt (m.)= occurrence. 

24. Zweifelhaft= dubious, doubtful. 

25. Abwalzen (auf)=to shake off (on to). 

26. Zufall= chance. 

27. Auslfiissung (f.)= explanation. 

28. Noch immer = still. 

29. Verfugen = to dispose. 

30. Anfiihrungen (f. pi. )= statements. 

31. Verschwiegenheit (f.)= discretion. 

32. Ziemlich = tolerable. 

33. Einen Schluss ziehen=to infer ; to deduce. 

34. Bedenklich= dangerous, critical. 

35. Vorliegen=to be. 

36. Umtauschen = to exchange. 

37. Eingehen = to be paid. 

38. VerfaUtag (ra.)= maturity. 

39. (Be)lassen = to keep up. 

40. Nach wie voT = as before. 

41. Riskieron = to risk. 

42. Ratgeber= adviser. 

43. Fehlen = to be wanting. 

44. Abkonunen = composition, arrangement. 

45. Glaubiger= creditor. 

46. Bedenklich = questionable. 

47. Einfliisterung (f.)= suggestion, hint. 

48. Gtehor (n.) schenken = to listen to. 

49. Entriistung (f.)= indignation. 

60. Unbefleckt= spotless. 

61. Hoch anrechnen=to appreciate; to think highly. 
53. Den Beweis liefem=to prove, to show. 
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LETTER 33. 

1. Befriedigen=to satisfy. 

2. Indes = however. 

3. Abwalzung (f.)= shaking off. 

4. Wahrend= whereas, whilst. 

5. Eingehen = to come to hand. 

6. Quelle (f.)= source. 

7. Ausfallen=to read. 

8. Achtung (f.)= regard, respect. 

9. Zollen=to pay (with all due respect for your opinion, &c.). 

10. Vorliegend= present. 

11. Cberschreiben=to transmit. 

12. Barregulierung (f.)= payment in cash. 

13. Geschaftsstand (m.)= state of business. 

1 4. Tadellos = irreproachable. 

15. Bedienung (f.)= execution of orders. 

16. Oflfenbar = evident, manifest. 

17. Durchaus = by all means. 

18. Vermeiden miissen = to be obliged to avoid. 
1 9 Ablehnend = declining. 

20. Verhalten (n.)= attitude. 

21. Umgebung (f.)= surrounding. 

22. Schmeichelhaft= flattering. 

23. Zula8sen = to admit. 

24. Zwischenfall (m.)= incident. 

LETTER 34. 

1. Bar = in cash. 

2. Regulieren = to settle, to pay. 

3. Ratenzahlung (f.)= instalment. 

4. Erledigen=to settle. 

5. Der gestreifte Musselinstoff = book- muslin [striped muslin]. 

6. Zur Verfiigung stellen=to leave at disposal. 

7. Blaulich-griin= greenish blue. 

8. Meinen=to think. 

9. Nach meiner Ansicht = in my opinion. 

10. Ordentlich = acceptable. 

11. Angebot (n.)= offer. 

LETTER 36. 

1. Reklamation (f.)= claim. 

2. Ungerechtfertigt=not justified. 
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3. Farbmuster (11.)= pattern of colour, shade-pattern. 

4. Farben = to dye. 

5. Vorliegen = to exist. 

6. Cbrigens = moreover. 

7. Gleich=same. 

8. Merkwurdigerweise=str£uige to say. 

9. Bectnstanden = to object to. 

10. Giite (£.) = (appealing to his) kindness. 

11. Partie (£.)=lot. 

12. Rabatt (m.)= abatement. 

13. Losschlagen = to let go. 

14. Postchen (n.)= little lot [parcel]. 

15. Riicksendung (f.)= returning. 

16. Vor der Hand = for the present. 

17. Zwecklos = useless ; to no purpose. 

18. Gregeniibertreten = to confront, to approach. 

19. Annahme (f.)= accepting, acceptance. 

20. In Kiirze= shortly. 

21. Sich abfinden = to compound ; to content oneself. 

22. Viermonatstratte=Bill at 4 months' date. 

23. Verlockend= enticing. 

24. Der Miihe wert sein = to be worth the while. 

LETTER 36. 

1. Einlage (f.)= enclosure. 

2. Zustellen = to hand over. 

3. Ausfiihrungen (f. pi. )= arguments, explanation. 

4. EmstUch = serious. 

6a. Vorstellungen (f. pi. )= representations. 

6b. Sich bewegen lassen = to induce, to prevail upon. 

6. Beanstanden = to object. 

7. Erklaren=to declare. 

8. Urteil (n.)= judgment, decision. 

9. Schiedsgericht (n.)= arbitration. 

1 0. Unparteiisch = impartial. 

11. Sich unterwerf en = to submit. 

12. Chikanieren = to chicane. 

13. Behaupten = to cissert, to maintain. 

14. Nuance (f.)= shade, colour. 

15. Farbenblindheit (f.) = colour-blindness. 

16. Unterschied (m.)= difference. 
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17. Chamois = chamois, buff, tan. 

18. Obergehen=to incline, to have a tinge of. 

1 9. AuffaUig = striking. 

20. Mittlerweile=me£ui while. 

21. Farbenzusammenstellung (f.)= arrangement of colours. 

22. Missgliicken = to turn out bad. 

23. Zuriickkommen = to come back. 

24. Anfrage (f.)= enquiry, question. 

25. Bedenken = to consider. 

26. Wahrscheinlich= probably, most likely. 

27. Beanspruchen = to claim. 

28. UnbeUebt = disliked. 

29. Verkaufspreis (m.)= sale-price. 

30. Ansehen = to regard, to consider. 

31. Unter aller Kritik = beneath criticism = exceedingly bad. 

32. Ziel (n.)=term. 

33. Convert (n.)= cover ; envelope. 

34. Eintreffen = to arrive. 

LETTER 37. 

1. Erledigung (f.)= reply. 

2. Kreditnota (f.)= credit note. 

3. Bestehen = to persist. 

4. Behauptung (f.)= assertion. 

5. Anstande machen=to raise a claim. 

6. Mustervorlage (f.)= pattern submitted. 

7. Misslich= disagreeable. 

8. BewiUigung (f .)= concession, granting. 

9. Zum Abschluss bringen = to (bring to an) end. 

LETTER 38. 

1 . E wig = eternal. 

2. Hinausziehen = postponement, deferment. 

3. Veranlassen = to cause. 

4. Gerichtliche Schritte= legal steps. 

5. Drohen=to threaten. 

6. Verfahren (n.)= proceeding. 

7. Peinlich = painful. 

8. Ins Ungliick bringen = to ruin. 

9. Nachgeben=to give in. 

10. Abtragung (f.)= payment, settlement. 
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11. Zugestehen = to grant. 

1 2. Demgemass = accordingly. 

13. Verfall (m.)= maturity. 

14. Zum Incasso=for encashment, collection. 

15. Nachkommen=to fulfil, to meet. 

16. Protestieren = to protest. 

17. Summarisches Verfahren= summary justice. 

18. Einleiten = to take up. 

19. Monierung (f.)= reminding, dunning. 

20. Riicksprache nehmen=to confer. 

21. Schuldig sein=to owe. 

22. Neu = recent. 

23. Fallig werden = to fall due. 

24. Fuhren = to keep (up). 

LETTER 39. 

1. Zuschrift (f.)= letter. 

2. Abrechnung (f.)= statement, settlement. 

3. Bewerkstelligen = to effect. 

4. Seiner Zeit=: at the time. 

5. Eingang (m.)= payment. 

6. Gehen lassen = to (let) pass. 

7. Sich angelegen sein lassen = to attend to. 

LETTER 40. 

1. Mit Gegenwartigem=by the present. 

2. Reisender = traveller. 

3. Aufwartung machen=to wait upon, to pay a visit. 
4 Neuheit (f.)= novelty. 

LETTER 41. 

1. Durch Vermittlung (f.)= through the mediiun. 

2. Einen Auftrag erteilen = to give an order. 

3. Der Hosenstoff = trousering. 

4. Verbindlichst danken=to thank very much. 

5. Sorgfalt angedeihen l£issen=to bestow care [attention]. 

6. Die Einzelheiten (f. pi.) = details. 

7. Die Unterbrechung = interruption. 

8. Betrauen = to favour. 

9. Greme hoffen = to hope. 

10. Der lebhafte Verkehr= animated relations, brisk business. 
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LETTER 42. 
L Vergfiuagener Tage=soine days ago. 

2. Begriissen = to salute, here : to see. 

3. InzM ischen = meanwhile. 

4. Bezwecken=to purport. 

6. Die rasche Lieferung = quick [prompt] deli\ery. 

6. Ang Herz legen = to recommend especially. 

7. Rechtzeitig=in (proper) time. 

8. Zur Ausfiihrung bringen=to execute. 

LETTER 43. 

1. Kreuzen=to cross [We received .... which crossed ours 

of ... . &c.] 

2. See Letter 1, 2. 

3. Wahlen=to select, to choose. 

4. Die gegebene Frist = stipulated time. 
6. Der Erhalt= receipt. 

6. In Arbeit geben = to put in hand [work]. 

7. Auf Wunsch=i£ you wish it. 

8. Die Anf ertigung = the making, the manufacturing. 
9 will take, we suppK)se [presume]. 

10. In Anspruch nehmen=to require, to take. 

11. Alles aufbieten = to endeavour to the utmost. 

12. Beschleunigen = to hurry on. 

13. Zuwarten=to wait. 

14. Vorabsenden = to send in advance. 

LETTER 44. 

1. Unter (den) obwaltenden Umstanden = under existing circum- 

stances. 

2. Die Fertigstellung = completion (nach Fertigstellung = when 

ready). 

3. Und zwar = that is to say. 

4. Die Weiterbef6rderung=the forwarding. 

5. Die Versicherung besorgen = to effect the insurance. 

6. Besondere Anstrengungen (f. pi.) = special efforts. 

7. Auf den Weg bringen = to bring under way. 

8. Vor der TUre stehen=to be near (at hand), to be imminent. 

9. Die Kundschaft = customers. 

10. Das reich assortierte Lager = well assorted stock. 

11. Die Angabe= indication. 

12. In Entgegensehung = looking forward to. 
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LETTER 45. 

1. Zum Versand bringen = to ship, to dispatch. 

2. Aufwarten rait = to wait upon ^ith. 

3. Die Weisungen (f. pi. )= instructions. 

4. Die Verfiigung^ disposal. 

5. Das Referenzma8ter= reference pattern. 

6. Unter Kreuzband (n.)= under separate cover, under wrapper. 

7. Es ist uns gelungen=we succeeded. 

8. Hereinbekommon (von der Fabrik)=to get in (from the factory). 

9. Der Restteil= remainder. 

LETTER 46. 

1. Nebst = together [along] with. 

2. Der Gesamtbetrag = total amount. 

3. Anschaff ung machen = to make a remittance. 

4. Emeut = again. 

5. Der Riickstand= remainder. 

6. Nach Kraften=to your utmost. 

7. Gewartig bloiben = to await. 

LETTER 47. 

1. Sich beehren = to have the honour [the pleasure]. 

2. Cberreichen = to transmit, to send. 

3. Zugehen or zukommen lassen= to send, to give. , 

4. Die Referenzmusterkarte= reference-pattern card. 

5. Leider=We are sorry to say. 

6. Die Bemiihung = effort. 

7. Ahnlich= similar. 

8. Ersetzen=to substitute. 

9. Einverstanden sein = to agree, to conform. 

10. Sich der Hoffnung hingeben = to confidently hope. 

1 1 . Vollauf = entirely. 

12. Erfreuen=to favour. 

LETTER 48. 

1. In den Besitz gelangen =to come into possession. 

2. Eintreffen = to arrive. 

3. Beifall finden— to meet. 

4. Zur Ausgleichung (f.)=in settlement. 



T 
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5. Abzuglich=less. 

6. Laut iintenstehenden Details = as per [according to] details given 

below. 

7. Den Empfang anzeigen = to acknowledge [own] receipt. ' 

8. (Da)hier=here, of this City. 

LETTER 49. 

1. Im Auftrag und fiir Rechnung = by order and for account. 

2. Nach dem Willen= according to instructions. 

3. Verf ahren mit = to proceed with. 

4. Das Formular= form. 

LETTER 50. 

1. Zum Begleich [Ausgleich] = to balance, in settlement. 

2. Verwenden = to use, to utilise. 

3. Verbindlichst danken = to thank very much. 

4. Es freut uns = we are pleased. 
6. Vemehmen=to learn, to hear. 

6. Vollauf bef riedigen = to give entire satisfaction, to satisfy entirely. 

7. Bei wiedereintretendem Bedarf = when again requiring our articles. 

8. Sich jemandes erinnem = to bear someone in mind. 

LETTER 51. 

1. Vertreter = representative, agent. 

2. Geschaft (n.)= transaction. 

3. Vorliegend = present. 

4. Barregulierung (f.)= settlement in cash. 

5. Im voraus = in advance. 

; 6. Abschliessen = to conclude. 

7. Pflegen=to be accustomed [in the habit]. 

8. Verbindung (f.)= connection. 

9. Eroffnen = to open. 

10. Abweichen=to deviate. 

11. Baranschaffung (f.)= cash-payment. 

12. Dreimonatsaccept (n.)= acceptance at 3 months' date. 

13. Entsprechen = to meet. 

14. Postwendend = by return (of post). 

15. Schriftlich= in [by] writing. 

16. Verzogerung (f.)= delay. 

17. Erleiden=to suffer. 



Digitized by VjOOQ IC 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 275 

LETTER 62. 

1. Einverstanden sein init=:to agree to. 

2. Angeben = to indicate, to state. 

3. Sich belaufen aiif = to amount to. 

4. Annohmen = to suppose. 

5. Pressant = urgent. 

LETTER 53. 

L Verm6gen=to be able. 

2. Lange (f.)= length. 

3. Verschieden sein = to vary. 

4. Anfertigung (f.)= making. 

5. Zeitraum (m.)=term, period. 

6. Sich verlas8en=to rely. 

7. Nach Tunlichkeit = as much as possible. 

8. Beschleunigen = to hurry on. 

LETTER 56. 

L Bestollen=to order. 

2. Oberreichen = to remit, to send. 

3. Gutschreiben=to credit. 

4. Dirigieren = to address, to consign. 

5. Verfiigungen (f. pi. )= instructions. 

6. Versicherung (f.)= insurance. 

7. Besorgen=to effect, to cover. 

LETTER 67. 

1. Bezwecken=to purport. 

2. Heutiges (Schreiben) = the present letter. 

3. Vermittelung (f.)= medium. 

4. (Da)hier = of this city, town. 
6. Ballen (m.)=bale. 

6. Baumwollwaren (f. pi.) = cotton goods. 

7. Versichert= insured. 

8. Verfahren = to proceed. 

LETTER 68. 
L Unter Nachnahme (f .)= charging forward. 

2. Spesen= expenses. 

3. Weiterbef ordern = to forward. 

4. Zuweisung (f . ) = order, favour. 
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LETTER 59. 

1. Schwere Rei8e= heavy voyage. 

2. Dampfer= steamer. 

3. Ladung (f.)= cargo. 

4. Lief em = to discharge ; to deliver. 
6. Rhederei (f.)= ship-owners. 

6. Sachlage (f.)= state of things. 

7. Schadon (m.)= damage. 

8. Vielmehr — ratlier. 

9. Versicherungsgesellschaft (f.) = insurance company. 
10. Police (f.)= policy. 

n. Vorsehen = to provide. 

12. Befreiungsprocent (n.) = percentage of franchise. 

13. Ersatz (m.)= indemnity. 

14. Leisten=to grant. 

15. Umfang (m.)= extent. 

1 6. Begreiflicherweiso = naturally. 

17. Besichtigimg (f.)= inspection ; survey. 

18. Schadensfeststellung = average-adjustment. 

19. Emennen = to appoint. 

20. Sich herausstellen — to turn out, to prove. 

21. Sich einigen=to come to an arrangement [understanding]. 

22. Verbindlich = responsible, answerable. 

23. Beisein (n. )= presence. 

24. Erf ahrungsgemass = as experience has taught. 

25. Erfolgen=to effect, to do. 

26. Veranlassen = to do. 

LETTER 60. 

1. Mi tf olgend = enclosed, annexed. 

2. Herstammen— to proceed. 

3. Seetransport (m.) = sea-transport. 

4. Sich ins PJinvernehmen setzen = to communicate. 



LETTER 61. 



1 . Beschadigt = damaged. 

2. Inspektion=siu*vey. 

3. Veranlassen = to cause. 
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LETTER 62. 

1. Vorgestrig = of the day before yesterday. 

2. Erwidem = to reply. 

3. Sich der Berechnung entziehen = to baffle all oalciilatioa. 

4. Obersteigen = to exceed. 

5. Deutlich = distinctly , clearly. 

6. Zum Ausdruck bringen = to express 

7. Besichtigen = to examine, to inspect. 

8. Im Wege stehen = to be [stand] in the way. 

9. Auf kommen f iir = to be answerable ; to pay. 
10. Verpflichten = to bind. 

n. Ergebnis (n.)= result. 

12. In Verbindung damit=in conjunction [together] with it. 

13. Entstehen = to cause. 

1 4. Weiter = further. 

LETTER 63. 

1. Zustellen = to send. 

2. Wahrscheinlichkeit (f.)= probability. 

3. Derartig=such. 

4. Benassen=to wet. 

5. Wertlos= valueless, without value. 

6. Eventuell. 

7. Appretieren = to dress, to finish. 



LETTER 64. 

1. Ha variert = damaged (by sea water). 

2. Entloschen = to discharge. 

3. Schadentaxe (f.)= taxation of damages 

4. Verklarung (f.)= sea-protest. 

5. Grerichtlich beglaubigen = to authenticate, to certify by a law 

court [tribunal]. 

6. Kostenrechnung (f.)=note of expenses. 

7. Schadenscertifikat (n.)= certificate of survey. 

8. Z weeks Aufarbeitung (f.)=for the purpose of being refinished 

9. Zuriickgehen las3en=to be sent back 
10. Einverstanden soin=to agree to. 
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LETTER 65. 

L Besorgung (f.)= procuring, sending. 

2. Die laufende Rechnung = account current. 

3. Erwartend bleiben = to be awaiting. 

4. Das Notige veranlassen = to do the needful. 

LETTER 66. 

1. Leistung8fahig = well competing. 

2. Batist-Taschentiichor (n. pi. ) = cambric handkerchiefs ; bednickt = 

printed. 

3. Bemustem = to send patterns ; Anstellung (f.)= offer ; bemusterte 

Anstellung machen = to submit offers with patterns. 

4. Grossen Bedarf haben=to have large requirements. 

5. Preise allerausserst stellen = to state lowest prices, to quote very 

lowest prices. 

6. Bei Abnahme (f.)=for the purchase. 

7. Reflektieren auf = to think of buying. 

8. Hauptsachlich = chiefly, principaUy. 

9. Bei zufriedenstellender Bedienung (f.) = if you serve me to satis- 

faction. 
10. In Aussicht stellen = to promise. 

LETTER 67. 

1. In Beantwortung = in answer to. 

2. Kreuzband (n.)= separate-cover. 

3. Verzeichnen = to enumerate, to state. 

4. Nachstehend = below. 

5. Rein netto=nett nett. 

6. Ware ab hier = goods loco [delivered] here. 

7. Plus = charging. 

8. Zu Ihren Lasten = to your charge. 

9. AUerbilligst = cheapest. 

10. Stellen = to quote. 

11. Sich verstehen=to be understood. 

LETTER 68. 

1. Bestellen = to order. 

2. Baldigst = soonest, earliest. 

3. Das heisst = that is, namely. 

4. Dessin (n.)= design. 

5. Versicherung (f .)= assurance. 

6. Konvenieren = to suit, to be suitable. 

7. Spediteur = f orwarding-agent. 

8. Decken = to effect ; to cover. 
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LETTER 69. 

1. Probeauftrag (m.)= trial-order. 

2. Widinen=to devote, to give, to bestow. 

3. Ausser Druck (m.)=out of print. 

4. Ersatzmuster (n.)= substitute. 

5. Zugangig machen=ito send. 

6. Assortierung = assorting, assortment. 

7. Beanspruchen = to require. 

LETTER 70. 

1. Aufhalten = to detain. 

2. Einfiihren=to introduce. 

3. Sich begn\igen = to content oneself, to be satisfied. 

4. Vorschreiben =to order. 

5. Abstand nehmen = to desist, to refrain. 

LETTER 71. 

1. Durchfuhrbar = practicable, possible. 

2. Teilsendung (f.)= part-sending. 

3. Preislage (f.)= price. 

4. Gedient soin = to serve. 

LETTER 72. 

1 . Ankommen = to be of consequence ; to mind. 

2. Verteuerung (f.)= raising the price. 

3. Sich ergeben=to result. 

4. Jedoch= however. 

5. Abnehraer = customer. 

6. Machen=to come out. 

7. Einwenden = to object. 

LETTER 73. 

1. Alles Fertige = all (that is) ready. 

2. Erkennen = to credit. 

3. Rest (m.)= remainder. 

LETTER 74. 

1. Bewilligen = to grant, to allow. 

2. Lieferant = purveyor ; manufacturer. 

3. Ahnlich= similar. 

4. Gleiches tun = to do the same. 



Digitized by VjOOQ IC 



280 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

LETTER 75. 

L Fiir gewohnlich = usually , as a rule. 

2. Nachsuchen = to claim. 

3. Ohnehin = apart from that. 

4. Karg = small, trifling. 

6. Bahn (f.)= development. 

6. Einraumen = to allow, to grant. 

7. Zuspruch= favour, order. 

LETTER 76. 

1 . Geraum = considerable. 

2. So frei sein=to take the liberty. 

3. Ins Gedachtnis zuriickrufen=to recall to mind [memory]. 

4. Aufmerksamkeit (f.)= attention. 

5. Besonders = particulariy. 

6. Hinweisen = to point (to), to refer to. 

7. Durchweg(s)= throughout. 

8. Zusatz (m. )= admixture. 

9. Gewachs (n.)= vintage [growth]. 

10. Aufwei8en = to show, to contain. 

11. Entgegenkommen = to grant (special) advantages. 

12. Recht bald = very soon. 

LETTER 77. 

1 . Prachtig = splendid. 

2. Stand (m.)= state. 

3. Rebe (f.)=stem (of a vine). 

4. Lese (f.)= vintage. 

5. Ergebnis (n.)= result. 

6. Hegen = to have. 

7. Erwartung (f. )= expectation, hope. 

8. Zu8chreiben=to attribute. 

9. Regnerisch= rainy. 

10. Grossenteils= largely, greatly. 

11. Keltern = to press. 

1 2. Tadelhaf t = irreproachable. 

13. Sich erweisen = to prove. 

14. Kelter (f.)= wine-press. 
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15. AusfaUen = to come [turn] out. 

16. Im Hinblick = considering. 

17. Hauptaufgabe (f.) = principal [chief] task. 

18. Most (m.)= grape- juice. 

19. Jung = new. 

20. Zusatz (m.)= admixture. 

21. Grewachs (n.)= growth, vintage. 

22. Ansehnlich = considerable. 

23. Bedienung (f . ) = serving ; execution of orders. 

24. Nach wie vor=as heretofore. 

25. Vollauf = fully. 

26. Greniigen = to satisfy. 

27. Aufkaufen = to buy up. 

28. Ohnehin = apart from that. 

29. Einstehen = to come (dear). 

30. Abnehmer (m.)= buyer, customer, friend. 

31. In so reichem Masse = in so high a degree. 

32. Gliickwunsche (m. pi. )= compliments (of the season). 

33. Darbringen=to present; to wish. 

LETTER 78. 

1. Samt= together with. 

2. Allerdings = certainly. 

3. Posten (m.) Rhoin- und Mosel-Weine = lot of Rhenish [Rhine] and 

Moselle-Wine. 

4. Verhaltnis (n.)= proportion. 

5. Winterbedarf (m.)= requirements for the winter. 

6. Bezug (m.)= purchase. 

7. Vorherbst (m.)= early autumn. 

8. Abgeneigt = disinclined. 

9. Abladung (f.)= delivery. 

10. Hochheimer ( Wein) = Hock, wine growing in the surrounding 

country of Hochheim on the Main. 

1 1 . Anheimgeben = to leave it to. 

12. Doppelprobe (f.)= double sample. 

13. Zugangig machen=to send, to submit. 

14. Bezugsquelle (f.)= source of supply. 

15. Ausschluss (m.)= exclusion. 

16. Agenturvermittelung (f.)= medium of an agent. 

17. Besmspruchen = to demand. 

18. Anschaffung (f.)= remittance. 
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LETTER 79. 

1. Leidwesen (n.)=: regret. 

2. Anderweitig = other. 

3. Sich verleiten lassen = to allow to be tempted [induced]. 

4. Untreu werden=to become unfaithful, to desert. 

5. Herrschen = to be, to exist. 

6. Entfemt=by far. 

7. Auswalilen=to select. 

8. Naturwein (m.)= genuine wine. ' 

9. Sich der Hoffnung hingeben = to cherish the hope, to hope. 

10. Beziehen=to buy. 

11. Einraumen=to grant, to allow. 

12. Lassen = to leave (margin). 

13. Ein Opfer (n.) bringen = to make a sacrifice. 

14. Entgegenkommen (n.)= friendly spirit. 

15. Belangreich = important, considerable, good. 

16. Wiirdigen=to appreciate. 

17. Flaschchen (n.)= little bottle, fla^k. 

18. Auslese (f.)=the best wine prepared from choice [picked] grapes. 

19. Konkurrenzware (f.)= competitors' goods [wines]. 

20. Die Spitze bieten = to defy. 

21 . Hochfein = superfine. 

LETTER 80. 

1. Cbersendung (f.)= sending. 

2. Probe (f.)= sample. 

3 . Mehrf ach = several . 

4. Bezug (m.)= purchase. 

5. Gewahrung (f . ) = concession. 

6. Beanspruchen = to demand. 

7. Sub rosa (Latin) = under discretion. 

8. Jiing8t= lately. 

9. Begiinstigung (f .) = concession. 

1 0. Geniessen = to enj oy . 

11. Extraberechnung (f.)= extra-charge. 

12. Eintreten=to be made. 

13. Bereit= disposed, inclined. 

14. Behufs=on account of; in order to. 

15. Wiederankniipfung (f .)= re-opening. 

16. Vorerst, vorlaufig = for the present. 

17. LieferbaT = to be delivered. 
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18. Naher angeben = to specify more fully. 

19. Grebinde (n.)= barrel. 

20. Absatz (m.)=sale. 

21. Erm6glichen=to make [render] possible. 

22. Erzielen = to obtain. 

23. Hierzulande=in this country. 

24. Fasschen (n.) = little barrel; Kistchen (n.)= little case. 

25. Zollfrei = free of duty ; frachtfret= free of freight. 

LETTER 81. 

1 . Lacherlich = ridiculous. 

2. Da(r)nach = accordingly. 

3. Cberhebimg (f.) = boasting. 

4. Weinbranche (f.)= wine-business [line]. 

5. Ma8sgebend= leading. 

6. Leistungsf ahig = well-competing. 

7. Renommiert= renowned, well-known. 

8. Hochfein = superfine. 

9. AUerbescheidenst = most modest. 

10. Nachteilig = unfavourable, detrimental. 

11. Marke (f.)= brand, quality. 

12. Priifen = to taste, to try. 

13. Zur GrenUgo= sufficiently. 

14. Wert (m.)= value. 

15. Gerecht= justly, impartially. 

16. Jedem das Sein(ig)e lassen = to give everyone his due. 

1 7. Die richtige Kritik iiben = to offer impartial criticism. 

18. Allenfall8=if necessary. 

19. Einstweilen=for the present. 

20. SchliessUch = after all. 

21. Abgeben = to let have. 

22. Durchaus = absolutely. 

23. Verdienst (m.)= profit. 

24. Schmalem=to curtail, to cut, to lessen, 

25. Allerausserst = (at) the very lowest. 

26. Fuhren = to sell, to keep. 

27. Vorzug verdienen = to have the preference. 

28. Ablassen = to let have, to sell. 

29. Lockmittel (n. )= enticement, bait. 

30. Anwenden=to use. 

31. Da* ist=viz., namely. 



Digitized by VjOOQ IC 



284 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

32. Ohne Aufschlag (m.)= without (extra) charge. 

33. F€bsswerk (n.)= casks, barrels. 

34. Verdienen = to make a profit. 

35. Wert legen = to value, to lay stress on. 

36. Gleichfalls = also, too. 

37. Fastage, Fustage (f.)=F6isswerk. 

38. Erlasseii = to let have. 

39. Nahere Aufgabe = further details. 

40. Entgegenkommen=to oblige. 

4 1 . Bescheiden = modest. 

42. Im Hinblick=in consideration of. 

43. Tatsache (f.)=fact. 

44. Aufschlag (m.)= augmentation, (extra) charge. 

45. Gerecht = j ust . 

46. Vorurteilsfrei= impartial. 

47. Analyse (f.) = analysis. 

48. Stattfinden = to execute, to effect. 

49. Untersuchung (f.)=test, examination. 

50. Anvertrauen = to entrust. 

LETTER 82. 

1. Zuvorderst= before all. 

2. Erleichterung (f.)= facility. 

3. Allerorts= everywhere. 

4. Die Notwendigkeit auferlegen = to impose the necessity. 

5. Einkauf (m.)= purchase. 

6. Ausgezeichnet= excellent. 

7. (Sich) erachten = to consider, to think (oneself). 

8. Berechtigt = justified, entitled. 

9. Bezug (m. )= purchase. 

10. Bezugsquelle (f.)= source of supply. 

11. Erwagen = to consider. 

12. Richtigbefund (m. )= verification ; (acknowledgment of) correct- 

ness. 

13. Angeben = to indicate, to tell. 

14. Beauftragen=to instruct. 

15. Betrachtlich = considerably • 

16. Einraumen = to give. 

17. Zuteilung (f.)= execution. 

18. Dankbar sein = to be obliged. 

19. Aufschlag (m.)= augmentation, (extra) chsirge. 
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20. Absehen = to desist. 

21. Wiederverkauf (ni.)= re-selling. 

22. Abzeichen (n.) = label, brand, mark. 

23. Verladung (f.)= shipment. 

24. Abgehend = leaving. 

25. Bewerkstelligen = to make, to effect. 

LETTER 85. 

1. Benachrichtigen = to notify, to inform. 

2. Anschaffen=to remit. 

3 . Zu ziiglich = adding. 

4. Einlagerung (f .)= cellarage ; zur Einlagerung kommen, ein- 

gelagert werden = to be cellared, to be put into the cellar. 

5. Den Anforderungen (f. pi.) geniigen=to come up to expectations. 

LETTER 87. 

1. Erledigung (f.)= reply, answer. 

2. Indent (n. ) = indent ( = an order coming from the East Indies 

and other Asiatic markets, which is subject to acceptance 
by sellers). 

3. Baumwoll(ene) Spitzen (f. pi. ) = cotton laces. 

4. Vara (f.) = vara (Spanish- American measurement, about 33 inches). 

5. Fob. (=frei an Bord)=free on board. 

6. Mass (n.)= measurement. 

LETTER 88. 

1. Bestatigen = to confirm. 

2. Vorhanden sein = to be, to exist. 

3. Offenbar= evidently. 

4. Sich irren =to make a mistake. 

5. Beifolgend = annexed, attached. 

6. Abschnitt (m.)= cutting. 

7. Gleichmassig = uniform ; equal. 

8. Carton (m.)=Schachtel (f.)=box. 

9. Lauten auf = to be made out for. 

10. Limiterhohung (f.)= raising of Umit. 

11. En bloc (French) = in a lump. 

12. Im Verhiiltnis = in proportion. 

13. Unter Kreuzband (n.) = under separate cover. 

14. Gegenofferte (f. )= counter-offer. 

15. D.O.=Der Obige. 
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LETTER 89. 

1 . Oberlcissung (f . ) = submitting. 

2. Referenz(inuster)= reference pattern, viz., patterns taken from 

the goods delivered, which are usually retained by the buyer 
and the seller for future reference. 

3. Abhcuiden kommen=to get lost. 

4. Erhaltlich = obtainable. 

6. Sortiment (n.)= assortment. 

6. Gleichwertig = of equal value. 

7. Ersatz (m.)= substitute. 

8. Zuteilen=to put in. 

9. Unterbreiten = to submit. 

1 0. Einzelheiten (f . pi. ) = details. 

LETTER 90. 

1 . Vorher = before. 

2. Vorlage (f.)= pattern [sample] submitted. 

3. Verwenden= to put in, to execute. 

4. Berechnen=to calculate. 

5. Die mich fragen lassen = which make me ask. 

6. Begehen = to make, to commit. 

7. Unterlimitiert = under limit. 

8. Heimsenden=to send (home). 

9. Vorlage (f.)= enquiry. 

LETTER 91. 

1. Annehmbar sein = to be [prove] acceptable. 

2. Unterbreitung (f.)= submitting. 

3. Vor der Hand = for the present. 

4. Eigens= specially. 

5. In der Art = in the style. 

6. Reflektieren auf etwas = to wish, to want. 

7. In Arbeit nehmen = to put in hand, to put in work. 

8. Sowie = sobald = as soon as. 

9. Hoffentlich = as we hope. 

10. Mit Wendung der Post = by return of post. 

11. Anstehen = to wait. 

12. Anstellung (f.) = quotation. 

13. ( Vor)finden = to find, to discover. 

14. Ermassigen = to reduce. 

15. Zu Ihrer Verfugung = at your disposal. 

16. Obermitteln = to send, to transmit. 

17. Nunmehr = now. 
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LETTER 92. 

L Unter ublichem Vorbehalt=with the usual reserve. 

2. Erkennen = to credit. 

3. Aufmachung (f.)= finish, get up. 

4. Beziehungsweise (bezw.)= respectively. 

5. Pa<5kung (f.)= packing. 

6. Zoll(m.)=duty. 

7. ErspajTiis (f.)= saving. 

8. Fiir die Folge=in the future. 

9. Zur Verwendung (f.) kommen = to be used. 

10. Etikette (f.)= ticket. 

11. Band (n.)=band. 

12. Stecknadel (f . ) = pin. 

13. Kurz=in short. 

14. Je nach = according to. 

16. Zusammenlegen = to put together. 

16. Zusammenfalten=to fold. 

17. Herausnehmen = to take out. 

18. Vomehmen = to do, to fix. 

1 9. Einschliesslich = inclusive. 

20. Auffassung (f.)= supposition. 

21. Aufbesserung (f .)= bettering, raising. 

22. Quotierung (f.)= quotation. 

23. Ankomnien=to obtain. 

LETTER 93. 

1. In alien Teilen=in all details. 

2. Beobachten = to observe, to adhere to. 

3. brig = remaining. 

4. Eingehend = fully, detailed. 

5. Zuriickkommen = to revert. 

LETTER 94. 

1 . Durchgehends = throughout. 

2. Einrichten = to arrange. 

3. Vorhang (m. ) = curtain. 

4. Preisermassigung (f .)= reduction in price. 

5. Eintreten lassen = to make. 

6. Durch Einlage (f.) = by putting in. 

7. Gestatten = to allow, to make possible. 

8. Zuriickerf olgen = to go back. 
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LETTER 95. 



1 

2, 

3 

4 

5. 

6. 

1. 

8, 

9, 

10. 

11 

12 



Sich ergeben = to result. 
Durchdrucken = to put through. 
Ersuchen (n. )= request. 
Dagegen = on the other hand. 
Limit(um) (n.)= limit. 
Einholung (f. )= confirmation. 
Verschiffung (f . ) = shipment. 
Vor Erhalt (m.)= before receiving. 
Neubestellung (f.)=further order. 
Beabsichtigen = to intend. 
Poussieren = to push. 
Lieb sein = to bo glad. 

LETTER 96. 



1. Bestatigung (f. )= confirmation. 

2. Beschleunigen — to accelerate, to hurry on. 

3. Im Cbrigen = moreover, for the rest. 

LETTER 97. 

1. Unterbringung (f .)= placing. 

2. Verzogern = to delay. 

LETTER 98. 

1. Zeit- und Spesenerspamis = saving of time and expenses. 

2. Lose = loose. 

3. Ergeben = to show. 

4. Entsprechend = in accordance, accordingly. 

5. Ermoglichen = to make possible. 

6. Zuriickgehen lassen = to return. 

LETTER 99. 

1. Unterlimitieren = to underlimit. 

2. Erreichen = to obtain ; to put through. 

3. Aufkleben = to paste. 

LETTER 100. 

1. Die Mitteilung machen = to inform. 

2. Zusammenstellung (f.)= making up. 

3. Norden (m.) = Northern Countries (viz., Danemark and Scandi- 

navia). 
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4. Fnihjahr- und Soinmersaison= spring and summer season. 

6. Geeignet= suitable. 

6. GeschmackvoU = tastefully ; elegantly. 

7. Sauber= neatly. 

8. Fabrikmarke (f.)= trade-mark. 

9. Zeichen (n.)=mark. 

10. Ursprung (n.)= origin. 

11. Erkennbar = disco verable, detectable. 

12. Versehen=to provide, here: to show. 

13. Aufdrucken=to print. 

14. Sich erbitten=to beg to ask. 

15. Lieferzeit (f.)=time of delivery. 

16. Minimal-Quantum (n.)= minimum (quantity). 

17. t)berhaupt = on the whole, in fact. 

18. Verkniipft 8ein = to be connected. 

1 9. Reichlich = amply. 

20. Sich bezahlt machen = to compensatt». 

21. Termin (m.)=time. 

LETTER 102. 

1. Gutschreiben=to credit. 

2. Verwunderung (f.) erregen = to cause astonishment [surprise]. 

3. U. a. =und anderen = and to others. 

4. Sich wundem = to be surprised. 

5. Breite (f.)= width. 

6. Schaufenster (n.)=show- [shop-] window. 

7. Den Schluss ziehen=to deduce, to infer. 

8. Detailkundschaft (f.)= retail-customers. 

9. Erbaut sein=to be edified. 

10. Schenken=to devote, to give. 

11. Bed€u*f (m.)= requirements. 

12. Decken=to cover. 

LETTER 103. 

1. In erster Linie =in the first pl€ice. 

2. Beregt= mentioned. 

3. Cberberechnung (f .)= overcharge. 

4. Um Entschuldigung bitten = to beg to apologize. 
6. Versehen (n.)= oversight, error. 

6. Anschuldigung (f.)= accusation, charge. 

7. Annehmen=to admit. 



U 
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8. Ausser Grewohnheit sein =not to be in the habit of doing something. 

9. Engros-Geschaft (n.)= Wholesale-business. 

10. Gelegen sein = to care, to atteich importance. 

11. Abbrechen= to break off. 

12. Ausser aller Frage = out of all question. 

13. Austellen=to exhibit. 

14. Fabrizieren = to make. 

15. Erklarung (f .)= explanation. 



LETTER 104. 

1 . Dringend = earnestly. 

2. Weg (m.)= route. 

3. Verwenden = to use, to sell. 

4. Riickstand (m.)= remainder, goods pending. 

6. Cberschreiten (n.), Oberschreitung (f.)= exceeding. 

6. Lcmgsam = slow. 

7. Ungehalten sein = to be vexed. 

8. Wegnehmen=to take away. 

9. Stiickchen (n.)=bit, little piece. 
10. Zahien auf = to count on. 



LETTER 105. 

1. Das Vorratige = what is ready. 

2. Zeit lassen=to grant time. 

3. Sich bem\ihen=to endeavour. 

4. Innehalten = to conform, to adhere. 

5. Anstehen lassen = to keep waiting. 

6. Voraussetzung (f.)= supposition [proviso]. 

7. Geschehen = to be done. 

8. UnvoUstandig = incomplete. 

9. Anstande bekommen=to have a claim raised. 

10. Verwerten = to use, to utilise. 

1 1 . Dringend = urgent. 

12. Vorliegen haben=to have (on hand). 

1 3. Vorlaxifig = provisional. 

14. Sich Anerkennung verschaffen *= to earn appreciation [th£inks]. 

15. Erwahnung (f.)= mention. 

16. Beriicksichtigung (f.)= consideration, preference. 

1 7 . Betriibend = regrettable. 
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1 8. Emeut = again. 

19. Sein Wort einsetzen = to pledge one's word. 

20. Anerbieten (n.)= offer. 

21. Fallen lassen=to (let) drop. 

22. Wiederholt=once more, again. 

23. Bestimnien=to cause, to give cause. 

24. Aufrichtig= sincerely (here: very much). 



LETTER 106. 

1. Supplement: zu stellen = to ask the question. 

2. Bei Abnahme [Obernahme] (f.)=when [by] taking. 

3. Ablas8en = to let have. 

4. Stossen auf = to come across. 

5. Vermutung (f.)= surmise, idea. 

6. Aufkommen lassen = to arise, to spring up. 

7. Einraumen=to grant, to allow. 

8. Genre (m.)= style. 

LETTER 107. 

1. Selbst = even. 

2. Prinzipiell = on principle. 

3. Oberlassung (£.)= reservation, reserving. 

4. Auf den Markt bringen=to throw upon the market. 
6. Zum Beispiel (z. B.)=for instance. 

6. Post (f.)=mail. 

7. Erscheinen lassen = to show. 

8. Dazu bringen = to induce. 

9. Eine Zeit lang=for some time. 

LETTER 108. 

1 . Glaub wiirdig = reliable. 

2. Originalstiick (f.)= original piece. 

3. Tragen = to bear. 

4. Angabe (f.) = statement. 
6. Fehlend = missing. 

6. Preisunterschied (m.)= difference in price. 

7. Bewirken = to make. 

8. Sich irren = to make a mistake. 
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LETTER 109. 

L Gewissenhaft= scrupulous, exact. 

2. Abmessung (f.)= measuring. 

3. Manko (n.)= deficiency. 

4. Unverstandlich = incomprehensible. 

5. Anstehen=to hesitate. 

6. Farbimg (f.)= dyeing. 

7 . Kostspielig = expensive. 

LETTER 110. 

1. Zur Verfiigung stellen = to leave at disposal. 

2. Ausfallen = to come out, to be. 

3. Breit=wide. 

4. Originaletikette ^i. )= original ticket. 

5. Verwendung (f.)=use. 

LETTER 111. 

1. Versehentlich= by mistake. 

2. Neben = together. 

3. An sich behalten=to keep. 

4. Ausnahmepreis (m.)= exceptional price. 

5. Weiter = again; to continue to. 

LETTER 112. 

1 . Bei Durchsicht = on examining. 

2. Sich einschleichen = to creep in. 

3. Batisttiicher = cambric handkerchiefs. 

4. Ausdriicklich= expressly. 

5. Vereinbaren = to stipulate; to agree. 

6. Vermeiden=to avoid. 

7. Auswahl (f.)= selection. 

8. Unterrichten = to inform. 

9. Nach unserer Erf ahrung = as experience taught us. 
10. Platzagent = resident agent [representative]. 

LETTER 113. 

1. Fabrikation (f.)=make, manufacture. 

2. Erinnerlich 8ein = to remember. 
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3. Kommissionsware (f.)= trade-goods, goods procured. 

4. Ausdehnen=to extend. 

5. Annehmen = to suppose. 

6. Besorgen = to procure. 

7. Ausstellung= making out. 

8. Erledigen = to settle. 

LETTER 114. 

1. Oberraschen = to surprise. 

2. Vereinbaren = to agree, to stipulate. 

3. Voraussetzung (f .)= supposition, condition. 

4. Bestehen = to insist. 

6. Eine Reklamation erheben=to raise a claim. 

6. RUckkehr [Riickkunft] (f.)= return. 

7. Streichen = to cross off, to cancel. 

8. Gewahrung (f .)= concession. 

9. Auf Schwierigkeiten stossen=to encounter difficulties. 

LETTER 115. 

1. Wiederholen = to repeat. 

2. Forderung (f.)= claim. 

3. Auffassung (f.)= interpretation. 

4. Entspringen=to arise. 

5. Annullieren = to cancel. 

6. Sich wundem = to be surprised. 

7. Derartig=such, of this kind. 

LETTER 116. 

1. Beigeschlossen = annexed. 

2. Auszug (m.)= extract. 

3. Abschliessen=to close. 

4. Zu unsern Gun8ten=in our favour. 



LETTER 117. 

1. Richtig befinden=to find in order [correct]. 

2. Vortragen = to carry forward. 



Digitized by VjOOQ IC 



294 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

LETTER 118. 

1. Teil= portion. 

2. Ihre Aufmerksamkeit hinlenken = to call your attention to. 

3. Anschaffung (f.)= remittance. 

4. Freiheit= liberty. 

6. Entschuldigen = to excuse, to pardon. 

LETTER 119. 

1. Unangenehm = disagreeable. 

2. Beriihren = to affect, to touch. 

3. Standpunkt (m.)= standpoint, point of view. 

4. Im Rechto sein = to be right, to be within one's rights. 

4. Anfang (m.)= commencement, beginning. 

5. So frei sein = to take the liberty. 

6. Entgegenkommen (m.)= friendly offer. 

7. Hiersein (n.)=stay [visit]. 

8. Ziel (n.)=time. 

9. In der Absicht liegen=to intend. 

10. Zahlungsverhaltnisse (pi. ) = (present) time to effect encaslunent'S 

[to recover money]. 

11. Denn = als = than. 

12. Oberschreitung (f.)= to exceed. 

13. Berechtigt halten = to consider justified. 

14. Verhaltnisse (f.)= position. 

15. Zur Geniige = sufficiently. 

16. Aus Riicksicht fiir = out of consideration. 

17. Sympathisch = congenial, kindly disposed. 

18. Bedarf (m.)= requirements. 

19. Zuweisen = to order. 

20. Lediglich = solely. 

21. Ausschlagen = to refuse. 

22. Bemiiht bleiben = to endeavour. 

23. Unerwahnt lassen = to leave unmentioned. 

24. Valuta (f.)= value. 

25. Verhaltnisse (n. pi. ) = circumstances. 

LETTER 120. 

1. Entfalten = to unfold (from), here: to receive. 

2. Wie iiblich = as usual. 

3. Aus Versehen = by an oversight. 
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4. (Ab)richten=to direKst, to address. 

6. Vorsorge (f.) treffen = to take steps. 

6. Vorkoinmen = to occur. 

7. Aufrecht erhalten= to maintain. 

8. Zuwenden=to put in one's way. 

9. Im Auge behalten=not to lose sight of. 
10. Valutieren = to date. 

LETTER 121. 

1 . Emeut = again. 

2. Unbefriedigend= unsatisfactory. 

3. Ersichtlich sein = to show, to be seen. 

4. Regulierung= payment, settlement. 

5. Grenze (f.)= limit. 

6. Einhaltung (f .)= observance. 

7. Peinlich= strictly, particularly. 

8. Auf etwas sehen=to look to. 

9. Andrerseits = on the other hand. 

10. Zuriickdatieren = to go [date] back. 

11. Einreissen lassen=to take root, to gain ground. 

12. Bestreben (n.)= endeavour. 

13. Lebhaft= lively, animated, brisk. 

14. Bahn (f.)= development, way. 

15. Entgegenkommen (n. )= consideration. 

LETTER 122. 

1. Benachrichtigen = to notify. 

2. Sorgen=to take care, to see to. 

3. Regulieren = to settle. 

4. Etwas streng [genau] nehmen=to be strict [particular]. 

5. Verhaltnismassig= comparatively speaking. 

6. Sich handeln = to be a question. 

LETTER 124. 

1. Kurz = short sight(ed bill) on London. 

2. Laufende Rechnung = account current. 

3. Vergiitung (f.)= payment. 

4. Verzugszinsen (m. pi.) = interest for the delay. 

5. Ziel (n.)=time, term. 
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6. Absehen = to desist. 

7. Einwenden = to object. 

8. Verfall (m.)= maturity. 

9. Regulierungsweise (f.)=mode of payment. 

10. Treffen=to adopt. 

11. Sein Bewenden haben=to rest. 

12. Belieben (n.)= convenience. 



LETTER 125. 

1. Eingang vorbehalten = with the usual reserve. 

2. Aufstellung (f.)= statement, extract. 

3. Beriicksichtigen = to consider, to take into account. 

4. Anerkennung (f . ) = axjknowledgment, recognition ; here : pay- 

ment. 

5. Halten auf=to insist upon. 

6. Verzeichnen = to book, to specify. 

7. Im Verein mit= together with. 

8. Erhohen = to raise. 

LETTER 126. 

1. Irrtiimlich=by mistake. 

2. Verzeichnen = to indicate, to specify. 4 

3. Nach wie vor = £i8 said before. 

4. Anspruch (m.)= pretension, claim. 

5. Abrechnung (f.)= settlement. 

6. Kiirzen = to deduct. 

7. Anerkennen = to approve. 

8. Sich verstehen zu etwas = to consent to, to agree to. 

9. Zuriickvergiiten = to pay back, to credit. 

10. Vertrag (m. )= agreement, contract. 

11. Einhalten or innehalten = to keep within, to carry out. 

12. Fabrikation (f. )= manufacturing. 

13. Einstellen=to suspend, to leave off. 

14. Schaden (m.)= damage, loss. 

15. Nichteinhaltung (f.)= non-fulfilment, non-execution. 

16. Entstehen = to arise. 

17. Eigentlich= properly speaking. 

18. Bedurfen = to require. 

19. Reklamieren = to claim, to ask for. 

20. Erfolglosigkeit (f . ) = unsuccessf ulness, non-success. 
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21. Bemiihung (£.)= endeavour, effort, trouble. 

22. Verkummem la88en=to allow to be curtailed [encroached upon]. 

23. Lieferant= purveyor, supplier, manufacturer. 

24. Unablangig = independent. 



LETTER 127. 

1. Bemerken=to remark. 

2. Stimmen=to agree. 

3. Grewohnt sein=to be £iccustomed to. 

4. Berechtigung (f.)= right, justification. 

5. Absprechen=to dispute. 

6. Abgeben (eine Tratte)=to draw (a bill). 

7. Sich weigem=to refuse. 

8. Schuld(f.)=fault. 

9. Erwarten=to expect. 

10. Streichen=to cross off, to forego. 

1 1 . Andemf alls = otherwise. 

12. Grezwungen 8ein=to be obliged [compelled]. 

13. Zuriickgehen l£t8sen=to let go back. 

14. Guthaben (n.)= claim, sum due to. 
16. Ausgleich (m.)= settlement. 

16. Mit (dem) Accept versehen=duly accepted. 

LETTER 128. 

1 . Ausstellung (f . ) = date. 

2. In Umlauf sein = to be in circulation. 

3. Annahme (f .)= accepting, acceptance. 

4. Bei Vorkommen (n.)=on presentation. 
6. In Abzug bringen=to deduct. 



LETTER 129. 

1. Zur gefalligen Gutschrift =for the credit of. 

2. Den Empfang anzeigen [bestatigen] =to acknowledge receipt. 

3. Bei (der) Durchsicht (f.)=on examining, in looking through. 

4. Auf einom Irrtum beruhen=to be due to a mistake. 
6. Voraussetzung (f . ) = supposition ; expectation. 

6. Geniessen=to enjoy. 

7. Referenz (f.)= reference. 
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LETTER 130. 

L Grem(e) = willingly, gladly. 

2. Zu 6% per annum = at the rate of 6% a year. 

3. In Rechnung stellen = to charge, to debit. 

4. Obrigens = moreover, besides. 

LETTER 131. 

1. Verzugszinsen (pi. ) = interest (payable on account of delayed pay- 

ment). 

2. Keineswegs = by no means. 

3. Bereitwillig(st) = willingly, gladly, readily. 

4. Anstandslos= unhesitatingly, without hesitation. 

5. Mehrfach = several times. 

6. Missverstandnis (n.)= misunderstanding. 

7. ALs erledigt betrachten =to consider as settled. 

8. Einem Wunsch entsprechen=to comply with a wish. 

9. Im Nichtfalle=in the negative ; otherwise. 

10. Sich etwas iiberlegen = to consider, to think over. 

11. Vereinbar sein = to be compatible. 

LETTER 132. 

1. Gesuch (n.) = request, petition. 

2. Einwand (m.), Einwendung (f.)= objection. 

3. Anerkennen = to recognise, to approve of. 

4. Stossen auf =to encounter, to meet with. 

5. Des Prinzipes wegen [halber]=on principle. 

6. Einen Wunsch nachkommen = to accede to a request. 

7. Vorzugspreis (m. )= preferential [exceptional] price. 

8. Ersatz (m.)= compensation. 

9. Bieten = to constitute, to represent. 

LETTER 133. 

1. Antwortlich = in reply to, replying to. 

2. Zinsfrei= free of interest. 

3. Keinesfalls = in no case. 

. 4. Riickwirkend = retrospective. 

6. Bis dato=up to day, up to now. 

6. Warenposten (m.)= parcel (of goods), lot; here: item. 
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LETTER 134. 

1 . Jetzig = present. 

2. Entsprechen=to conform to. 

3. Hervorgehen (aus)=to follow from, to result from. 

4. Sich beklagen=to complain. 

5. Im Unklaren lassen =to leave in the dark. 

6. Beweis (m.)= proof. 

7. Wirklichkeit (f.)= reality. 

8. Feststehen = to fix (up), to stipulate. 

9. Bestehen bleiben = to remain. 

10. Einig=in agreement [agreeing]. 

11. Aiiseinandersetzen=to set forth, to explain. 

LETTER 135. 

1. BekanntUch = as everybody knows. 

2. Bef ordern = to forward, to send. 

3. Lauten = to read ; to extend. 

4. Abandem = to alter, to. change. 

5. Unzufriedenheit (f.)= dissatisfaction, discontent. 

6. Versendung (f.)=mode of sending [dispatching goods]. 

7. Insofem= inasmuch. 

8. Aufgaben, Angaben (f. pi. )= instructions, orders. 

9. Eilig = urgent. 

10. Als Beischluss (m.) or Beipack (m.) =as an enclosure. 

11. Bahnsendung (f.)= sending by rail. 

12. Der langsamste Weg = the slowest route. 

13. Verlegenheit (f.)=fix, embarrassment. 

14. Saumselig = slow, dilatory. 

1 5. WillkiirUch = arbitrary. 

16. Sich daraus etwas machen = to care [trouble] about it. 

17. Zuwenden=to devote, to give. 

18. Verpackungsspesen (pi.) = packing-expenses. 

19. Im Verhaltnis (n.)=in proportion. 

20. Verbrauchen = to use (up). 

21. Packmaterial (n.)= packing material. 

22. (Einen Wunsche) Rechnung tragen=to take into account, to 

comply with a wish. 

LETTER 136. 

1. Bel Cberschreibung (f.)=in sending. 

2. Sich herausstellen = to prove to be, to turn out. 
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3. w/ = wert = esteemed. 

4. Betrauen= to charge, to entrust. 

5. Die billigste Versandweise = the cheapest route [way of sending]. 

6. EinhaJten=to observe, to adhere. 

7. Cbersehen=to overlook, to disregard. 

8. Versicherungskosten (pi.) = insurance premium. 

9. Einschliessen=to include, to comprise. 

10. Ausserdem= besides. 

11. Abgehen=to leave. 

1 2. Cberhauf ung (f . ) = accumulation. 

13. In Anspruch nehmen = to take. 

14. Zuriickbeziehen = to refer back. 

15. Posten (m.)=item. 

LETTER 137. 

1. Gutkommend = owing to (us). 

2. Ein Monat dato = one month after date. 

3. Indossament (n.)= endorsement. 

4. Ausstellungstag (m. ) = date (of a bill). 

5. Allenf allsig = eventual . 

6. Entnahme (f.)= draft. 

7. Schutz (m.)= protection. 

LETTER 138. 

1. Ein gerichtlich bestellter Pfleger [Curator] = an administrator ap- 

pointed by court of law, an assignee. 

2. In Konkurs geraten = to become bankrupt [insolvent], to fail. 

3. Protestiert werden=to be protested. 

4. Eine Forderung anmelden = to hand in an, account. 
6. Das Amtsgericht = the County Court. 

6. Unter Beifiigung von = enclosing, att€kching, annexing. 

7. Ein beglaubigter Buchauszug [Biicherauszug] = a legalised ex- 

tract of the books. 

8. Einreichen = to hand in, to present. 

LETTER 139. 

1. Der Rechtsbeistand=the legal assistance. 

2. In Anspruch nehmen = to have recourse to, to ask for. 

3. Vertreten = to represent, to act. 

4. Zu diesem Behufe [Zwecke]=to this effect. 

5. Die lauf ende Rechnung = account current. 
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6. Die Richtigkeit = conformity. 

7. Anerkennen = to acknowledge, to confirm. 

8. Die Retourspesen (f. pi.) = the charges of re-exchange. 

9. Die Gesamtauf stellung = statement showing total amount. 

10. Auffiihren = to indicate, to state. 

11. Zur Geniige = to sufficiency, sufficiently. 

12. Beweisen=to prove. 

13. Legalisieren lassen=to have (a document) legalised. 

14. DerZ week = the purpose. 

1. Protesturkunde (f.)=Act of protest. 

2. Notar= Notary Public. 

3. Justizrat = King's Counsel. 

4. Dr. juris = doctor of laws (LL.D.). 

5. Urschrift (f.)= original (copy). 

6. Abschreiben=to copy. 

7. Wechselstempel (m.)= bill-stamp. 

8. Handlimg (f.)=firm. 

9. Geschaftslokal (n.)= business-premises. 

10. Anwesend = present ; abwesend = absent ; der alleinige In- 

haber=sole proprietor. 

11. Namens= named, of the name, 

12. Bis zur Klarung der Sachlage = until the state of affairs is cleared 

up [settled]. 

13. Requirent (m.)=requirer. 

14. Wechselrecht (n.)=law relating to bills of exchange. 

15. Eigenhandig = with one's own hand. 

16. (Be)siegeln = to seal. 

1. VOLLMACHT (f.)=power of attorney. 

2. Erteilen = to give. 

3. Prozessvollmticht (f.) = (full) power. 

4. Streitsache (f. )= controversy ; proceedings. 
6. Forderung (f.) = claim. 

6. Vertreten=to represent. 

7. Befugnis (f.)= authority, power. 

8. G^gner = opponent. 

9. Leisten = to pay. 

10. Quittieren = to receipt, to give a receipt. 

11. Verfahren (n.)= proceedings. 

12. Konkurserofeumg (f .) = declaration of bankruptcy. 

13. Anlciss (m.)= cause. 

14. Entspringen = to result, to arise. 

15. Rechtsstreitigkeit (f.)= legal dispute, action. 
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LETTER 140. 

1. Bei (der) Durchsicht = in looking through, on examining. 

2. Entgegen = contrary to. 

3. Eine Vereinbarung treffen = to make a stipulation. 

4. Ohne Aufschub (m.)= without delay. 

LETTER 141. 

1. Erstaunt sein = to be astonished [surprised]. 

2. Aufforderung (f.)= request. 

3. Bezwecken = to purport. 

4. Ansuchen (n.)= request. 

6. Folge geben [leisten]=to respond to, to comply with. 

6. Im Nichtfalle (m.) = in the negative, otherwise. 

7. Massregeln (f. pi.) ergreifen=to take steps. 

LETTER 142. 

1 . Nachsicht ( f. ) = indulgence. 

2. Oben = to exercise ; to have. 

3. Anhalten=to last. 

4. Eingang (m.)= payment, recovery. 

5. Aussenstehen = to be open [outstanding]. 

6. Schroff= harshly. 

7. Vorgehen = to proceed. 

8. Begleichen= to settle, to pay off. 

9. Sich gedulden=to have patience. 

LETTER 143. 

1. Greschaftsverbindung (f. )= business-connection, business-relation. 

2. Treten = to enter. 

3. u. a. =unter anderm= among others. 

4. Erfahrung (f.)= experience. 

5. Gegendienst (m. ) = service rendered in return ; einen Gregendienst 

leisten = to reciprocate a f avoiu*. 

6. Der Verschwiegenheit versichern = to assure of discretion. 

LETTER 144. 

1. Seit einer Reihe von Jahren=for many years. 

2. 'Geschaftsverkehr (m.) = commercial intercourse; relations. 
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3. Sich ge9talten=to tiim out. 

4. Skontieren = to discount ( = to pay within the stipulated time 

in order to enjoy a cash discount). 

6. Bedenken (n.) tragen=to hesitate. 

LETTER 145. 

L fl.= Florin = Gulden (m.). 

2. Ausdehnen=to extend. 

3. Kraft (f.)= power ; means. 

4. Eintritt (m.)= entrance ; joining. 

5. Teilhaber= partner. 

6. Schwierigkeiten (be)heben=to remove difficulties. 

7. Au8treten = to retire, to withdraw. 

8. Inhaber= proprietor, partner. 

9. Auf die Dauer (duration) = for any length of time. 

10. Einlage (f.)= in vestment, capital paid in [contributed]. 

11. In Raten (f.)= by instalments. 

12. Riickzahlbar= repayable, redeemable. 

13. Tatig = active. 

14. Strebsam= pushing, industrious. 

15. Vorwartskommen (n.)= progress, advance. 

16. Gelegen 8ein=to be anxious. 

17. Missbrauchen=to abuse. 

18. Nachteil (m.)= prejudice. 

LETTER 146. 

1. Einzig= single, only one. 

2. Auskunftei (f.)= enquiry office. 

3. In giinstigem Lichte=in a favourable light. 

4. Erscheinen = to appear, to shine. 

5. Daraufhin=in consequence. 

6. Risiko (n.)=risk. 

7. Aus8chliessen=to exclude. 

8. Am Platze 8ein=to be in the right place. 

LETTER 147. 

1. Vertretung (f. )= agency ; representation. 

2. Sich bewerben um = to apply for, to ask for. 

3. Der Angef ragte = the gentleman in question. 

4. Sich erworben=to gain, to obtain. 
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6. Bemittelt 8ein=to be possessed of means. 

6. Allenfalls= eventually, if necessary. 

7. Axissenstande (pi.) = outstandings. 

8. Ver8chwiegen= discreet. 

LETTER 148. 

1. Tatigkeit (f . ) = activity. 

2. Bedeutung (f.)= importance. 

3. Bemerkenswert = remarkable, worthy of note. 

4. S£kchlich = positive. 

5. Urteil (n. ) = j udgment . 

6. Achtbar= respectable. 

7. Zuverlassig = reliable. 

8. Anlciss (m.)= cause, reason. 

9. Mangel =l£kck, absence. 

10. Nennenswert= worthy of mention. 

11. In der Haupts€U3he = in the main, chiefly. 

12. Greschaftsbranche (f.) or Geschaftszweig (m.)= branch [line] of 

business. 

LETTER 149. 

1. Vortreten = to represent. 

2. Unverm6gend = without means. 

3. In der Regel^as a rule. 

4. Inkctssi besorgen = to effect encashments. 
6. Verhaltnisse (n. pL) or Lage (f.)== position. 

6. Erkundigungen einziehen = to make enquiries. 

7. (An)raten=to £tdvise. 

8. G^neigt sein=to be inclined. 

9. Freundschaft (f.)= friendship. 

10. Sich bedienen =to avail oneself ; to have recourse to, to appeal to. 

11. Hinausschieben = to defer, to put off. 

12. Papier (n.)=bill. 

13. Anstrengung (f.)= effort. 

14. Auswahl (f.)= selection, choice. 

1 5. Vorsichtig = cautious. 

16. Klagen=to complain. 

LETTER 150. 

1 . Riihrig = active. 

2. Umsichtig = circumspect, prudent. 

3. Oberwachen = to protect, to watch. 
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4. Lage (f.)= position. 

5. Sich erkundigen (iiber)=to inquire (about). 

6. Aussenstande (m. pi.) = outstandings. 

7. Den Beweis liefem = to prove, to furnish a proof. 

8. Mit Vorsicht (f.)=with caution, cautiously. 

9. Zu Werke gehen = to proceed. 



LETTER 15L 

1. Zusammentreffen (n.)= coincidence. 

2. Im voraus ersehen = to foresee. 

3. Ausser stande sein = to be unable. 

4. Nctchkommen = to discharge, to meet. 

5. Anstrengung (f.)= effort. 

6. Hilfe (f.)=aid. 

7. Verwandte (pi.) = relatives, relations. 

8. Uberwinden==to overcome, to surmount. 

9. Opferwilligkeit (f.)= willingness to make sacrifices. 

10. Vertrauensvoll=in full confidence [relying on their kindness]. 

11. Bestreben (n. )= endeavour. 

12. Erhalten=to preserve. 

13. Moratorium (n.)= respite, grtice. 

14. Bild (n.) (= picture )= account, description. 
16. " The Golden Lion." 

16. Anberaumen=to fix, to appoint. 

17. Glaubigerversammlung (f.)= meeting of creditors. 

18. Bevollmachtigter= authorised representative [agent], mandatory. 

19. Vertreten=to represent. 

20. Vorschlag (m.)= proposal, proposition. 

21. Entschliessung (f .)= decision. 

22. Fa8sen=to take. 

23. Bilanz (f.)= balance. 

24. Sich beschranken auX = to confine oneself to. 

25. Altberiihmt = old-established. 

26. Riischenfabrikationsgeschaft (f.)= frill [ruffle] factory. 

27. Grundstiickkomplex (m.)=plot of land. 

28. Etablissement (n.) = establishment. 

29. Plotzlich = suddenly. 

30. Unter den Hammer kommen=to be put up for auction, to come 

to the hammer. 

31. Weggehen=to go. 
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32. Leitung (f.)= management. 

33. Aufsicht (f .)= supervision. 

34. BesteUen = to appoint. 

35. Glaubigerausschuss (m. )= committee of creditors. 

36. Verwerten = to realise. 

37. Unverkiirzt = uncurtailed, entire, full. 

38. Verbinden=to join. 

39. Beschlussfassung (f.)= resolution, decision. 

40. Schritte (m. pi. )= steps. 

41. Insbesondere = especially , particularly. 

42. Pfandungsantrag (m.) = distress- warrant. 

43. . Sistieren = to stop, to inhibit. 

44. Greschehen lassen=to allow, to suffer. 

45. Versuch (m.)= attempt. 

46. Insolvenzanzeige (f . ) = declaration of insolvency. 

47. Treiben zu=to drive to, to force to. 

48. Oberzeugung (f.)= conviction. 

49. Schadigung (f.)= damage, loss, detriment. 

50. Nach sich ziehen = to cause, to entail. 



LETTER 152. 

L Auskunft (f.)= information. 

2. Soweit = as far as. 

3. Einblick (m.) haben=to have an insight. 

4. Abfindung (f.)= arrangement, composition. 

5. Rate (f.)= instalment. 

6. Anstreben = to aim at, to try to make. 

7. Vorenthalten = to retain, to keep back. 

8. Sachlage (f.)= state of things. 

9. Erwiinscht sein=to be welcome [agreeable]. 

10. Sich liber etwas klar werden=to make up one's mind about 

something. 

11. Unseres Erachtens=in our opinion. 

12. Misslichkeit (f.) =precariousnes3. 

13. Einkauf (m.)= purchase. 

1 4. Jung = recent. 

15. Verschlimmern = to make worse. 

16. Unmoralisch= immoral, here: shady. 

17. Akkordvorschlag (m.) = proposal of settlement with creditors. 

18. Hauptsachlich = chiefly, principally. 
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19. vSich ablehnend verhalten=to reject, to refuse, to oppose. 

20. Verhaltnis (n.)= relations. 

2 1 . Vertraulich = corxfidenti al . 

22. Im vorhinein, im voraus=in advance, beforehand. 

LETTER 153. 

1. Eingehen = to £iccept, to consent. 

2. Gl aubiger = creditor. 

3. Bedauerlich= regrettable. 

4. Die Schuld treffen = to lay the blame on. 

5. Fall (m.)=fall. 

6. Kreditentziehnng (f.)= withdrawing of credit. 

7. Kiindigung (f.)= withdrawal. 

8. Kolossal= enormous. 

9. Riickgang (m.) = decline, falling off. 

10. Herbeif iihren = to lead to, to bring about. 

11. Ehrenmann=man of honour. 

12. Schritt (m.)=8tep. 

13. Cberwindung (f.)= effort, a hard struggle. 

1 4. Reguherung ( f . ) = settlement . 

15. Grericht (n.)= court, tribunal. 

16. Rate (f.)= dividend. 

17. Entwertung (f.)= depreciation. 

18. In Berechnung ziehen = to take into account. 

LETTER 154. 

1. Sich dienen lassen = to serve as a guidance. 

2. Beitritt (m.)= consent, acceptance. 

3. Ausgleich (m.)= composition. 

4. Bedingungsweise = conditionally. 

5. Zusagen = to grant ; to agree. 

6. Zu stande kommen = to become a fact, to settle. 

7. Bereitwillig= gladly, with pleasure. 

LETTER 155. 

1 . Cberreicher = bearer. 

2. Zeile=line (Zeilen= present letter). 

3. Hauptdirektor = chief -director ; managing-director. 

4. Angesehen = respectable, well-known. 
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5. Sich begeben = to go. 

6. Aufnahme (f.)= reception. 

7. Zur Erreichung (f.)=to attain. 

8. Ziel (n.)= object, end. 

9. Behilflich sein = to assist. 

10. Namhaft machen = to indicate, to name. 

11. Ohne Bedenken = without hesitation. 

12. Vorschuss (ni.)= money advanced. 

13. Quittung (f.)= receipt. 

14. Fiir iinsem Herm Empf ohlenen = f or Mr. Morton. 

1 5. Mit Dank anerkennen = to gratefully acknowledge. 

16. Gefalligkeit= kindness, favour. 

17. Erwidern = to reciprocate. 

LETTER 156. 

1. Vergangener Tage = some days ago. 

2. Oberreichen = to present, to hand over. 

3. Begriissen = to salute, to compliment, here = to see. 

4. Valuta (f.)= value. 

5. Erkennen = to credit. 

6. In duplo (Latin) = in duplicate. 

7. Es ist uns gelungen=we have succeeded. 

8. Am Platze=in this place [City]. 

9. Erf olgreich = successfully, with success. 

10. Mit der Zeit=in (the course of) time. 

11. Gut bedienen=to serve well [to satisfaction]. 

12. Regelmassig besuchen=to visit regularly. 

LETTER 157. 

1. Einfiihren = to introduce. 

2. Erfinder= inventor. 

3. Strumpfwirkmaschine (f.) = Machine for the manufacture of stock- 

ings. 

4. Industrieland (n. )= industrial country. 

5. Patentieren = to patent. 

6. Ausbeutung (f. )= exploitation. 

7. Bilden = to form. 

8. Auf8tellen = to put up. 

9. Maschinenbauer = machine builder. 

10. In Verbindung treten = to enter into correspondence; to com- 

municate. 
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LETTER 168. 

1. Erscheinen = to appear, to insert. 

2. Annonce (f.)= advertisement. 

3. Be8etzen = to fill. 

4. Stelle, Stellung (f.)= situation. 

5. Lehrzeit (f.)= apprenticeship. 

6. Kolonialwaren (f. pi.) = grocery (business). 

7. Farbwaren (f. pi.) = dyes, dye-stuffs. 

8. Bestehen=to serve. 

9. Kommis= clerk. 

10. Reichlich = ample. 

11. Lager- und Kontorarbeit (f.)= warehouse and office work. 

12. Handelsschule (f.)= commercial school. 

13. Erwerben =to acquire. 

14. Sprachkenntnis (f.)= knowledge of languages. 

1 5. Praktisch = pr£kctical. 

16. Chemikalien (pi.) = chemicals. 

17. Fiihrung (f .)= conducting. 

18. Beschaftigt sein=to be occupied. 

19. Tatigkeit (f .)= activity. 

20. Bekleiden = to fill, to occupy. 

2 1 . Theoretisch = theoretically. 

22. Sich aneignen=to acquire. 

23. Grelangen=to arrive at. 

21. Stenographic (f.)= shorthand. 

25. Machtig sein=to know. 

26. Protestantisch = Protestant. 

27. Beriicksichtigung (f. )= consideration. 

28. Schenken=to take (into consideration). 

29. Aufbieten=to do. 

30. Rechtfertigen=to justify. 

LETTER 159. 

1. Eine Anfrage richten = to ask a question. 

2. Kommisstelle (f.)= situation as clerk. 

3. Besetzung (f) = appointment. 

4. Angelegentlich= warmly. 

6. Absolvierung (f.)= completion. 

6. Handelsschule (f.)= commercial school. 

7. Metallwarenfabrik (f.)= hardware factory. 
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8. Kontor (n.) = office. 

0. Stahlwiirenfabrik (f.)= cutlery works. 

10. Kontorist= counting-house clerk. 

11. Zur Bereicherung (f. = extension) = to extend. 

12. Ins Ausland gehen=to go abroad. 

13. Einfache und doppelte Buchfiihrung (f.)= book-keeping by single 

and double entry. 

14. Befahigt soin = to be able. 

15. Kleinere Korrespondenz (f. )= ordinary correspondence. 

16. Ausfiihren=to execute, to do. 

17. Militarfrei= exempt from military service. 

18. Vakanz (f .) = opening. 

19. Bestrebt sein=to endeavour. 

20. Wurdigen = to appreciate, to justify. 
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LETTER 18. 

1. Welche Brief e haben Sie erhalten ? 2. Wofiir danken Sie mir ? 
3. Was senden Sie mir in Ihrem Schreiben zu ? 4. Zu wessen Gunsten 
ist der Saldo ? 6. Was soli ich mit dem Auszug tun ? 6. Woruber 
klagen Sie ? 7. Konnen Sie sich das geringe Resultat erklaren ? 

8. Wo machen Sio trotz der grossen Konkurrenz hiibsche Geschafte ? 

9. Welche Fragen stellen Sie nun ? 10. Erwarten Sie eine Besserung 
im Zustande ? 11. Erbieten Sie sich, mich nach Kraften zu unter- 
stiitzen ? 12. Weshalb ? 13. Haben Sie die von mir bostellten 
Muster prompt abgesandt ? 14. Wann habe ich die Muster bestellt ? 
15. Vermuten Sie, dass ich die Muster erheJten habe ? 16. Wofiir 
danken Sie mir cun Schluss des Briefes ? 



LETTER 19. 

1. Welches Schreiben bestatigen Sie in Ihrem Brief ? 2. Was 

fiir einen Brief senden Sie mir zu ? 3. In welchem Falle darf ich 
Herm Halsi Offerte machen ? 



LETTER 20. 

1. Welche Brief e bestatigen Sie ? 2. Welcher Brief war Ihrem 
Schreiben vom 12. Januar beigeschlossen ? 3. Was hat Herr Halsi 
getan ? 4. Ist Halsi als Kunde zu empfehlen ? 5. Warum nicht ? 
6. Was empfehlen Sie mir, bei solchen Anfragen stets zu tun ? 7. Ist 
Constantinopel ein sehr giinstiger Markt ? 8. Warum nicht ? 9. Ist 
ein grosses G^schaft in meinen Artikeln zu m€ichen ? 10. Wie stark hat 
das Geschaft in Constantinopel nachgelassen ? 11. Ist die Nachfrage 
gross ? 12. Wo decken die Kunden ihren Bedarf ? 13. Weshalb ? 

14. Ist das der einzige Grund, weshalb Sie keine Auftrage erhalten ? 

15. Sind Sie mit den Kunden sehr befreundet ? 16. Geht der gesandte 
Provisionsauszug ganz in Ordnung ? 17. Mit welchem Betrag belasten 
Sie mich ? 18. Sind die am 24. vor. Mts. gesandten Muster inzwischen 
eingetroffen ? 19. Was vermuten Sie ? 20. WesheJb bedauem Sie 
den Verlust dieser Muster so sehr? 21. Was wxinschen Sie nun? 
22. Was haben Pinelli & Co. von Ihnen reklamiert ? 23. Sind Ihnen 
die Original-Dokumente zugekonmien ? 
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LETTER 21. 

1. Auf welches Schreiben beziehen Sie sich ? 2. Was iibersenden 
Sie mir ? 3. Auf welche Muster hat Delevi den Auftrag erteilt ? 
4. Was soil ich Ihnen mitteileA ? 5. Warum ? 6. 1st der Kunde mit 
meinen Preisen einverstanden ? 7. Wie ist der Auftrag auszufiihren ? 
8. Was senden Sie mu*. weiter zu ? 9. Was ist mit dem gesandten 
Check zu tun ? 10. Was hat Ihnen meine Filiale [mein Zweighaus] 
in Chemnitz zugesandt ? 11. Was haben Sie mit den Dokumenten 
getan ? 12. Werden Sie mit der gesandten Tratte das Notige vor- 
nehmen ? 13. Wann haben Sie die Muster von der Lagerware emp- 
fangen ? 14. Wem haben Sie die Muster unterbreitet ? 15. Sind dies© 
Herren dafiir Kaufer ? 

LETTER 22. 

1. Welche Brief e bestatigen Sie ? 2. Welche Rimesse enthielt der 
Brief vom 31. Januar ? 3. Zu wessen Kredit verwenden Sie den 
Betrag ? 4. Was gleichen Sie damit aus ? 5. Welche Nununem 
konnen Sie vom Auftrag Delevi ausfiihren ? 6. Haben Sie von den 
Nummem 3686-3598 Vorrat ? 7. Bieten Sie dafiir Ersatz an ? 

8. Wollen Sie auf die Berechnung von Kommission verzichten ? 

9. Finden Sie eine derartige Forderung unbillig ? 10. Warum geben 
Sie einen abschlaglichen Bescheid ? 11. Besitzen Sie iiber Delevi 
gute Auskiinfte ? 12. Was fiir eine Frage stellen Sie nun ? 13. Wieviel 
schreiben Sie mir fiir Pro^dsion gut ? 14. Wofiir versteht sich diese 
Provision ? 15. Haben Sie von den iibrigen Punkten der erhaltenen 
Brief e gebiihrend Kenntnis genommen ? 16. Was iibersenden Sie 
mir fiir Pinelli & Co. ? 17. Wieviel schulden Ihnen diese Leute noch ? 
18. Soil ich diesen Betrag einkassieren ? 19. Hoffen Sie in Kiirze 
weitere Auftrage zu erhalten ? 

LETTER 23. 

1. Welchen Brief bestatigen Sie ? 2. Haben Sie Delevi von 
meinen Bemerkungen luiterrichtet ? 3. Haben Sie ihm die gesandtea 
Muster gezeigt ? 4. Hat er eine Bestellung erteilt ? 5. Was hat er 
beziiglich der beanspruchten Kommission bemerkt ? 6. Besitzt 
Delevi ein grosses Kapital ? 7. Wieviel betragt sein Vermogen un- 
gefahr ? 8. Machen Sie mit ihm grossere Greschafte ? 9. Hat er 
stets prompt bezahlt ? 10. Haben Sie mit Pinelli & Co. wegen des 
Saldos gesprochen ? 11. Was haben die Leute erwidert ? 12. Beab- 
sichtigen sie die reklamierte Differenz zu, zahlen ? 13. In welchem 
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Falle ? 14. Was haben Sie mit der Ihnen neulich gesandten Kol- 
lektion getan ? 15. Hatten Sie damit Erfolg ? 16. Zeigten Rubio & 
Levi Interesse dafUr ? 17. Hatten Sie bei Pinelli & Co. eventuell Gliick 
gehabt ? 18. Was gedenken Sie nun. weiter in der Sache zu tun ? 



LETTER 24. 

1. Haben Sie raeinen Brief vom 27. vor. Mts. empfangen ? 2. Was 
erwarten Sie betreffs M. Delevi ? 3. Verdienen Sie viel bei der Ausfiih- 
rung des Auftrags von Delevi ? 4. W8is bedeutet fxir Sie die Ver- 
zichtleistung auf Kommission ? 5. Wie verkaufen Sie die fraglichen 
Waren ? 6. Auf welche Weise miissen Sie Ihren Gewinn erzielen ? 

7. Bestehen Sie imbedingt auf die Vergiitung dieser Kommission ? 

8. Hoffen Sie auf eine Besserung Ihrer Industrie ? 9. Glauben Sie, dass 
Ihr Verf ahren beziiglich der Berechnung von Kommission das beste ist ? 
10. Auf welch andere Weise liesse sich Kommissionsware mit Nutzen 
absetzen ? 11. Haben Sie inzwischen einen Teil der Lagerware 
untergebracht ? 12. Woraus kann ich das ersehen ? 13. Woran 
erinnem Sie mich betreffs Lamides ? 14. Was erwarten Sie nun ? 
15. Sind Camides freres noch etwas schuldig ? 16. Erwarten Sie 
dafiir Regulierung ? 17. Was woUen Sie hinsichtlich Carachal wissen ? 
18. Worauf nehmen Sie Bezug ? 19. Was soil ich mit den restlichen 
drei Mustem der Lagerware tun ? 20. In welchem Falle ? 21. Soil 
ich die Mustersendung den Herren avisieren ? 22. In welchem Falle 
sollen nicht alle drei Muster gesandt werden ? 23. Was fiigen Sie 
Ihrem Briefe noch bei ? 24. Wozu ? 



LETTER 25. 

1. Ist mein Brief vom 6. ds. Mts. in Ihren Besitz gelangt ? 2. W8is 
tun Sie mit den gesandten Dokumenten fiir Poletti & figlio ? 3. Hat 
Delevi betreffs seines Auftrages eine Entscheidung getroffen ? 4. Wa- 
rum will er nichts bestellen ? 5. Hat Lamides inzwischen reguliert ? 
6. Warum nicht ? 7. Wann gedenkt er zu zahlen ? 8. Haben 
Camides freres mittlerweile Anschaffung gemacht ? 9. Haben Sie sich 
in der S£U3he Carachal bemiiht ? 10. Wann werden Sie dariiber berich- 
ten ? 11. Was haben Sie mit den drei Mustem der Lagerware getan ? 
12. Was fiigen Sie Ihrem heutigen Brief bei ? 13. Weis hat Ihnen 
C€irachal libergeben ? 14. Soil ich Ihnen davon den Empfang be- 
statigen ? 16. Ist die Lage Carachal' s gut ? 16. Werden Sie weitere 
Auftrage von ihm annehmen ? 
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LETTER 26. 

1. Was erhielten Sie mit meinem Schreiben vom 11. ds. Mts. ? 
2. Sind Sie mir dafilr verbunden ? 3. Was ist mit dem Auftrag Fiori's 
geschehen ? 4. In welcher Farbe haben Sie die Ware bisher noch 
nicht geliefert ? 5. Werden Sie die Ware fabrizieren ? 6. Was 
werden Sie mir zusenden ? 7. Wovon haben Sie Notiz genommen ? 
8. Schreiben Sie nsLch Beirut ? 9. Was vermuten Sie beziiglich der 
Lagerliste ? 10. Was soil ich im Nichtfctlle tun ? 11. Erwarten Sie 
weitere Nachrichten ? 

LETTER 27. 

1. Wcis tut Ihnen leid, mir mitteilen zu miissen ? 2. Wann ist 
die finanzielle Krisis eingetreten ? 3. Wer ist in Schwierigkeiten 
geraten ? 4. Seit w€uin besteht die betreffende Firma ? o. Wer 
hat ausserdem die Zahlungen eingestellt ? 6. Wsuin ? 7. Wie 
hoch belaufen sich die Passiven der Firma Gebriider Semla ? 8. Wer 
wird durch diese Zahlungseinstellung betroffen ? 9. Wo hatten diese 
Kleinkaufleute Rimessen gekauft ? 10. Werden diese Wechsel alle 
bezahlt werden ? 11. Wie haben Semla stets gezogen ? 12. Ist von 
Ihren Kunden bereits einer in Schwierigkeiten geraten ? 13. Mit 
welcher Summe ist Levi bei Semla beteiUgt ? 14. Zu welchen Schritten 
sah sich Levi veranlasst ? 15. Was fiir einen Vorschlag machte Levi 
der Giaubigerversanmilung ? 16. Warum ? 17. Haben Sie den 
Vorschlag angenommen ? 18. Womit beschaftigen sich die emannten 
Bevollmachtigten ? 19. Was tun sie mit dem einkassierten Greld ? 
20. Was betragen Levi's Schulden ? 21. Wofiir schuldet Levi diesen 
Betrag ? 22. Was haben die Glaubiger in der Sache getan ? 23. Was 
hat der Schuldner den Glaubigem erklart ? 24. Wie stehen seine 
Aktiven im Vergleich zu seinen Passiven ? 25. Wieviel ist fiir zweifel- 
hafte Forderungen abzurechnen ? 26. Welche Dividende schlug Levi 
seinen Glaubigem vor ? 27. Erzielten die Glaubiger eine Erhohung 
dieses Prozentsatzes ? 28. Halten Sie es fiir angebracht, diesem 
Vorschlag beizutreten ? 29. Was tut Ihnen besonders leid ? 30. In 
welchem Falle wiirde sich Levi nicht zahlungsunfahig erklart haben ? 
31. Sind Sie dessen sicher ? 

LETTER 28. 

1. Welchen Brief haben Sie empfangen ? 2. Haben Sie davon 
Kenntnis genommen ? 3. Womit konnen Sie sich in der Sache Levi 
trosten ? 4. Welche Hoffnung begen Sie nun ? 5. Greben Sie mir 
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in dieser Angelegenheit freie Hand ? 6. Worauf soil ich hinarbeiten ? 

7. In welchem Falle waren Sie mit der Dividende von 35 % ziifrieden ? 

8. Welche Weisungen geben Sie mir ? 

LETTER 29. 

1. Was haben Sie aus meinem Schreiben vom 9. April ersehen ? 
2. Werden Sie sich in der Sache bemiihen ? 3. W8is senden Sie mir 
in Ihrem Brief gleichzeitig zu ? 4. Was soil ich tun ? 5. W8is fiigen 
Sie Ihrem Briefe weiter bei ? 

LETTER 30. 

1. Was haben Sie mit raeinen Schreiben vom 14. April empfangen ? 
2. Welche Frage richten Sie an mich betreffs Lamides ? 3. Welche 
Dokumente fiigen Sie Ihrem Briefe gleichzeitig bei ? 4. Sind die 
Auftrage dieser Kunden komplett ? 

LETTER 31. 

1. Was haben Sie betreffs Delevi soeben erfahren ? 2. Von wem 
haben Sie diese Nachrichten erhalten ? 3. Wirft Delevi' s Greschaft 
einen hiibschen Nutzen ab ? 4. Macht er Fortschritte ? 5. Hat 
Delevi bisher piinktlich gezahlt ? 6. Hat Delevi Verluste erlitten ? 
7. Wie ist diese Schuld entstanden ? 8. 1st der genannte Betrag fiir 
Delevi gross ? 9. Hat Delevi fiir die fraglichen Wechsel bar bezahlt ? 

10. In welchem Falle wiirde Delevi nichts verlieren ? 11. Welche 
Bedingung ist dabei verkniipft ? 12. Welche Meinung wird unter 
diesen Umstanden von dem Auskiinftsbureau ausgesprochen ? 13. Was 
halten Sie unter diesen Umstanden fiir angebracht ? 14. Aus welchem 
Grunde ? 15. Was fiir Vorsichtsmassregeln haben Sie mittlerweile 
getroffen ? 

LETTER 32. 

1. Ist der vom Auskunftsbureau erhaltene Bericht in jeder 
Beziehung verlasslich ? 2. Worauf teilen Sie mir dies mit ? 3. Kennen 
Sie Delevi' s Lage ? 4. Wie haben Sie sich einen Einblick in Delevi' s 
Lage verschafft ? 5. Was stellen Sie mir nach der gegebenen Schilde- 
rung anheim ? 6. Wann hat sich Delevi etabliert ? 7. Wen hat 
Delevi als Teilhaber in sein Geschaft aufgenommen ? 8. Welche 
Summe hat Jumandreu in das Geschaft eingeschossen ? 9. Wann 
machte d€is Haus eine Bilanz ? 10. Was haben sie dabei konstatiert ? 

11. Ist es wahr, dass Delevi bei der Fallite Semla interessiert ist ? 
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12. Hatte Delevi die Wechsel auf London auf Kredit gekauft ? 13. 
W^-den Semla eine grosse Dividende zahlen ? 14. Diirfte Delevi 
unter solchen Umstanden einen grossen Verlust erleiden ? 15. Welchem 
Umstande ist es zu verdanken, dass Delevi bei dem Konkurse Semla 
weniger verliert ? 16. Wann hat Delevi diese £600 auf andere abge- 
walzt ? 17. Glauben Sie, dass Delevi trotz dieses Umstandes piinktlich 
gezahlt haben wiirde ? 18. Wieviel Kapital wird Delevi immer noch 
besitzen ? 19. Konnen Sie fiir Ihre Mitteilungen einstehen ? 20. 
Teilen Sie mir iiber Delevi' s Lage Weiteres mit ? 21. Was kann ich 
aus diesen Mitteilungen entnehmen ? 22. Wieviel schuldete Delevi 
den Herren Coats zur Zeit der Zahlungseinstellung Semla's ? 23. Auf 
welche Woise hatte Delevi die Herren Coats fiir ihr Guthaben gedeckt ? 
24. Welche Deckung hat Ihnen Delevi fiir den einen Wechsel Semla's 
gegeben ? 25. Welche Summe ist auf die Bankiers-Accepte gezahlt 
worden ? 26. Hegen Sie einigen Zweifel an dem Eingang des Restes ? 
27. Gewahren die Herren Coats Delevi einen offenen Kredit ? 28. 
Wiirde ich bei der Ausfiihrung des Auftrages von Delevi ein Risiko 
iibemehmen ? 29. Hat jemand Delevi angeraten, sich mit seinen 
Glaubigern abzufinden ? 30. Hat Delevi diese Ratschlage befolgt ? 

31. Warum hat Delevi diesen Einfliisterungen kein Gehor geschenkt ? 

32. Hat das Verhalten Delevi' s einen guten Eindruck bei Ihnen 
hinterlassen ? 33. Warum rechnen Sie ihm seine Handlungsweise 
hoch an ? 

LETTER 33. 

1. Wofiir danken Sie mir in Ihrem Schreiben ? 2. Sind Sie mit 
den Aufklarungen zufrieden ? 3. Welcher Punkt missfallt Ihnen ganz 
besonders ? 4. Haben Sie von anderer Seite eine bessere Auskunft 
erhalten ? 5. Bedingen Sie sich fiir die Ausfiihrung des Auftrags Bar- 
zahlung aus ? 6. Trotz meiner gegebenen genauen Erklarungen ? 7. 
Warum miissen Sie auf Kassezahlung bestehon ? 8. Kann Sie die 
ehrliche Handlungsweise Delevi' s nicht bestimmen, Ihre Meinung zu 
andem ? 9. Ist Ihnen dieser Zwischenfall unangenehm ? 10. Was 
setzen Sie dabei voraus ? 



LETTER 34. 

1. Welchen Brief haben Sie empfangen ? 2. Um was bitten Sie 
mich ? 3. Warum ist der Auftrag Delevi' s zu streichen ? 4. Was 
ist in dor Angelegenheit Levi getan worden ? 5. Haben Sie dem 
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Konkordat beigestimmt ? 6. Wie ist die fragliche Dividende zu 
zahlen ? 7. Auf welche Weise wird die hohere Dividende von 36 % 
reguliert ? 8. Woriiber erbitten Sie sich Bescheid ? 9. Ist Farro 
mit der gemachten Sendung zufrieden ? 10. Was hat er daher getan ? 

11. Aus welchem Grunde hat Farro die Sendung zur Verfiigung gestellt ? 

12. Haben Sie es versucht, die Ware anderswo zu placieren ? 13. 
Hatten Sie damit Erfolg ? 14. Weis war die Meinung des betreffenden 
Kaufers ? 15. Was halten Sie unter diesen Umstanden fur ratsam ? 
16. Warum ? 17. Was erbitten Sie sich nun ? 



LETTER 35. 

1. Was senden Sie mir in Antwort auf mein Schreiben vom 27. 
Mtd ? 2. Wozu ? 3. Ist Farro' s Reklamation begriindet ? 4. Warum 
ist Farm's Reklamation nicht gerechtfertigt ? 5. Was finden Sie bei 
der Reklamation merkwiirdig ? 6. WoUen Sie an die Gute Farro's 
appelUeren, um die Sache zu erledigen ? 7. Was wiirden Sie eher 
tun ? 8. Glauben Sie die fragliche Ware anderweitig unterbringen zu 
konnen ? 9. Ist die Ware zuriickzusenden ? 10. Soil ich bei Farro 
energisch vorgehen ? 11. In welchem Falle wollen Sie bei Levi eine 
Dividende von 30% bar acceptieren ? 12. Warum wollen Sie sich damit 
ziifrieden geben ? 



LETTER 36. 

1. Was haben Sie erhalten ? 2. Was haben Sie mit der Einlage 
getan ? 3. Ist Farro geneigt, die betreffenden 18 Stiick Musselinstoff 
zu libemehmen ? 4. Trotz aller Ihrer Einwendungen ? 5. Wozu hat 
sich Farro erboten ? 6. Hat Farro boswilhge Absichten ? 7. Auf 
welche Weise widerlegt Farro die gemachten Behauptungen ? 8. Lasst 
sich Farro beziiglich der Cr^me-Farbe auf Vergleichungen ein ? 9. 
Warum nicht ? 10. Welcher Farbe ahnelt die Crdme-Niiance seines 
Musters ? 11. Was haben Sie in der Sache inzwischen getan ? 12. Hat 
sich jemand fiir die Ware interessiert ? 13. W^arura nicht ? 14. Wasblieb 
Ihnen zimi Schlusse iibrig ? 15. Ist Farro geneigt, den St off doch noch zu 
libemehmen ? 16. Ist der verlangte Nachlass nicht libermassig hoch ? 
17. Weshalb nicht ? 18. Was fiir ein besonderer Grund fallt dabei 
ins Gewicht ? 19. Gehen die G^schafte augenblicklich gut ? 20. Was 
fiir eine Regulierung werden Sie sich bei Levi ausbedingen ? 21. Was 
haben Sie soeben erhalten ? 22. Was werden Sie damit tun ? 
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LETTER 37. 

1. Was senden Sie mir in Antwort aiif mein Schreiben vom 18 
ds. Mts. ? 2. Behaupten Sie immer noch, dass Farro's Reklamation 
imgerechtfertigt sei ? 3. Warum hat Farro keine begriindete Ursfiche 
zu Reldamationen ? 4. Warum woUen Sie sich mit Fbjto in 
keine weiteren Erorterungen einlassen ? 6. Hat Hanopoulos die 
Posten vom vorigen Jahr alle aiisgeglichen ? 6. Wa« soil ich deshalb 
tun ? 



LETTER 38. 

1. Was haben Sie erhalten ? 2. Was haben Sie mit den Doku- 
menten getan ? 3. Zu welchen Schritten sahen Sie sich betreffs Hanos 
verctnlasst ? 4. Was hat Ihnen dazu Anlass gegeben ? 5. Ist 
der jetzige Zeitpunkt zur Klage gunstig ? 6. Haben Sie Hanos' Bitten 
nachgegeben ? 7. Weshalb ? 8. Was haben Sie ihm gewahrt ? 
9. Ist die gewahrte Frist zinsenfrei ? 10. Wew senden Sie mir nun ein ? 
11. Was soil ich mit diesen Accepten bei Verfall tun ? 12. Glauben 
Sie, dass Hanos seine Aocepte prompt einlosen wird ? 13. Wcis wiirde 
im Nichtzahlungsfalle geschehen ? 14. Haben Sie meine Monierung 
betreffs Hanopoulos notiert ? 15. Haben Sie mit Hanopoulos 
dariiber gesprochen ? 16. Wissen Sie wieviel er mir vom November 
vorigen Jahres noch schuldet ? 17. Wsuin verfallen die letzteren 
Fakturen ? 18. Was soil ich in Zukunft mit den Fakturen und Lade- 
scheinen fiir Hanopoulos tun ? 19. Weshalb ? 



LETTER 39. 

1. Was ist Ihnen mit meinem Brief vom 29. vor. Mts. zugegangen ? 

2. Haben Sie von meiner Abrechnung gebiihrend Kenntnis genommen ? 

3. Sind Sie damit zufrieden ? 4. Woven haben Sie Notiz genommen ? 
5. Was erwarten Sie seiner Zeit ? 6. Werden Sie mir kiinftighin alle 
Dokvunente fiir Hanopoulos zugehen lassen ? 7. Was ist f&llig ? 
8. Was soil ich betreffs dieser Faktura tun ? 9. Sind weitere Fakturen 
verfallen ? 

LETTER 40. 

1. Was teilen Sie mir mit ? 2. Wie heisst Ihr Reisender ? 3. Wann 
wird er mich besuchen ? 4. Was wird er mir zeigen ? 6. Was wiirde 
Sie freuen ? 6. Wiirden Sie den Auftrag sorgfaltig ausfiihren ? 
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LETTER 4L 

L Was haben Sie durch Herrn Oldman erhalten ? 2. Worauf ? 
3. Sind Sie mir dafxir verbunden ? 4. Werden Sie bei der Ausfuhning 
sorgfaltig zu Werke gehen ? 5. Weshalb ? 6. Was senden Sie mir 
in Ihrem Brief e ? 7. Was steht auf der Orderkopie ? 8. 1st es 
Ihnen angenehm, diese Bestellung zu erhalten ? 9. Welche Hoffnung 
hegen Sie nun ? 

LETTER 42. 

L Welches Vergniigen ist Ihnen bereitet worden ? 2. Was haben 
Sie Herrn Oldman bei seinem Besuch iibergeben ? 3. Vermuten 
Sie, dass mir dieser Auftrag mittlerweile zugekommen ist ? 4. Was 
ist der Zweck Ihres heutigen Brief es ? 5. Weshalb ist die Ware 
schnell zu liefem ? 6. Was erwarten Sie in Betreff der Lieferung 
dieser Waren ? 

LETTER 43. 

L Was haben Sie im Wechsel mit meinem Brief vom 17. ds. Mts. 
erhalten ? 2. Was teilen Sie mir in Betreff der Lieferung der be- 
stellten Stoffe mit ? 3. Warum konnen Sie diese Stoffe nicht in der 
angegebenen Zeit abliefem ? 4. Haben Sie den Auftrag prompt 
placiert ? 5. Wann werden Sie die Waren erhalten ? 6. Konnten Sie 
diesen Teil sofort liefem ? 7. Wann wird der Rest fertig ? 8. Warum 
beansprucht die Lieferung so lange Zeit ? 9. Werden Sie die Aus- 
fiihrung moglichst beschleunigen ? 10. Welche Instruktionen erbitten 
Sie sich nun betreffs der Absendung der Waren ? 

LETTER 44. 

1. Was soil ich mit dem fertigen Teil der Ware tun ? 2. An wen ist 
die Sendung zu adressieren ? Besitzt Herr Rudert die notigen Weisun- 
gen ? 4. Soil ich die Sendung versichem ? 5. Was hoffen Sie nun 
betreffs dieser Teilsendung ? 6. Warum ist die Sendung so eilig ? 
7. Waa erwarten Ihre Kunden von Ihnen ? 8. Was wiinschen Sie 
beziiglich der Restlieferung noch zu wissen ? 

LETTER 45. 

1. Welchen Brief haben Sie erhalten ? 2. Was senden Sie mir 

mit Ihrem Briefe zu ? 3. Woriiber ist die gesandte Faktura ? 4. Was 

soil ich mit dem Betrag tun ? 6. An wen haben Sie die Sendung 

spediert ? 6. Erhalte ich auch Referenzmuster ? 7. Was kann ich 

Y 



Digitized by VjOOQ IC 



322 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

aus der Faktura betreffs der Warensendung ersehen ? 8. Wann 
gedenken Sie den Rest der Waren zu spedieren ? 9. Was wiinschen 
Sie bei dieser (Jelegenheit beziiglich der gemachten Sendung ? 

LETTER 46. 

1. Waa ist Ihnen zugekommen ? 2. Haben Sie mir den 'Betr&g 
der Rechnung gutgeschrieben ? 3. Wann gedenken Sie mir fiir meine 
Sendung Rimesse zu machen ? 4. Wofiir maohen Sie Rimesse ? 
6. Um was ersuchen Sie mich gleichzeitig ? 6. Was erwcirten Sie ? 

LETTER 47. 

]. Welcher Brief ist Ihnen zugekommen ? 2. Haben Sie davon 
Notiz genommen ? 3. Wa« senden Sie mir nun mit Ihrem heutigen 
Brief zu ? 4. Was soil ich mit dem Betrag tun ? 6. An wen haben 
Sie die Warensendung adressiert ? 6. Zu wessen Verfiigung ? 7. Wie 
haben Sie die Referenzmuster gesandt ? 8. Haben Sie auch das 
Dessin 387 geliefert ? 9. Warum haben Sie dieses Dessin nicht ge- 
schickt ? 10. Haben Sie fiir dieses Dessin ein anderes gesandt ? 
11. Welches Dessin ? 12. Was hoffen Sie beziigUch dieses Ersatzes ? 
13. Zahlen Sie auf meine Zufriedenheit hinsichtlich der Ausfiihrung 
des Auftrags ? 14. Warum ? 15. Was hoffen Sie nun ? 

LETTER 48. 

1. Was ist Ihnen zugekommen ? 2. Was haben Sie weiter noch 
erhalten ? 3. Sind die Waren befriedigend ? 4. Was weisen Sie 
mir em ? 5. Wofiir versteht sich dieser Check ? 6. Durch wen 
erhalte ich den Check ? 7. Was soil ich bei Erhalt der Rimesse tun ? 

LETTER 49. 

1. Was lassen Sie mir mit Ihrem Brief zugehen ? 2. Fiir wessen 
Rechnung ? 3. Was soil ich mit dieser Rimesse tun ? 4. Soil ich 
Ihnen den Empfang anzeigen ? 5. Wo soil ich den Empfang bestati- 
gen ? 

LETTER 60. 

1. Was ist Ihnen durch die Dresdener Bank zugegangen ? 2. In- 
folge wessen Weisungen ? 3. Was tun Sie mit dieser Rimesse ? 
4. Sind Sie mir dafiir verbunden ? 5. Woriiber sind Sie besonders er- 
freut ? 6. Welche Hoffnung hegen Sie nun ? 



Digitized by VjOOQ IC 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 323 

LETTER 5L 

1. Was pflegen Sie bei ersten Goschaften zu tun ? 2. Worauf 
beziehen Sie sich ? 3. Machen Sie dabei keine Ausnahmen ? 
4. Warum wollen Sie von dieser Regel bei mir abweichen ? 6. In 
welcher Hohe machen Sie Barzahlung zur Bedingung ? 6. Wie ist 
die andere Halfte zu regulieren ? 7. Was erwarten Sie von mir ? 
8. Ist diese Bedingung den Umstanden angemessen ? 9. Erwarten 
Sie mein Einverstandnis ? 10. Warum erwarten Sie sofort Antwort ? 



LETTER 52. 

1. Sind Sie mit meinem Vorschlag einverstanden ? 2. Worauf 
teilen Sie mir das mit ? 3. Was wiinschen Sie nun zu wissen ? 4. Wer- 
den Sie mir nach Erhalt der Antwort CJeld senden ? 5. Was erwarten 
Sie bei Kassezahlung ? 6. Sind die Waren eilig ? 7. Worum [Um 
was] bitten Sie mich daher ? 



LETTER 63. 

1. Ist Ihnen mein Schreiben vom 12. ds. Mts. zugekommen ? 
2. Haben Sio Notiz genommen ? 3. Wieviel wird Ihre Rechniuig 
betragen ? 4. Warum konnen Sie die ganze Summe nicht genau 
bestimmen ? 5. Ist die Stiicklange gleichmassig ? 6. Wie lange 
brauchen Sie zur Lieferung ? 7. Wann werden Sie die Ware spedieren 
konnen ? 8. Kann ich darauf rechnen, dass die Lieferung der Ware 
nach Kraften beschleunigt wird ? 9. Welchen Skonto bewilligen 
Sie fiii' Kassezahhmg ? 



LETTER 54. 

1. Wofiir sind Sie mir verbunden ? 2. Wann habe ich Ihnen 
diese Bestellung gegeben ? 3. Haben Sie davon Vormerkung genom- 
men ? 4. Wann werden Sie die Ware Uefern ? 5. Sind Sie stets 
geme bereit, mir zu dienen ? 

LETTER 55. 

1. Was tut Ihnen betreffs der Lieferung meiner Bestellung leid ? 
2. Weshalb konnen Sie nicht wie versprochen Uefern ? 3. Wann 
hoffen Sie nun Uefern zu konnen ? 
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LETTER 56. 

1. Welches ist der Zweck Ihres heutigen Schreibens ? 2. Woriiber ? 
3. Was soil ich mit dem Betrage tun ? 4. An wen haben Sie die 
Sendung spediert ? 5. Infolge welcher Instruktionen ? 6. Was soil 
ich den Herren Schneider & Co. mitteilen ? 7. Soil ich die Sendung 
veraichem ? 

LETTER 57. 

1. Was ist der Zweck Ihres heutigen Schreibens ? 2. Durch 
wessen Vermittlung senden Sie niir diese zwei Ballen ? 3. Wie hoch 
sind die Waren versichert ? 4. Wessen Instruktionen soil ich bei der 
Weiterbeforderung befolgen ? 



LETTER 58. 

1. Was ist Ihnen zugekommen ? 2. Infolge wessen Weisungen ? 
3. Was haben Sie mit den zwei Ballen getan ? 4. Haben Sie bei der 
Weiterbeforderung Ihre Spesen nachgenommen ? 5. Sind Sie mir 
fur diese Zuweisung dankbar ? 



LETTER 69. 

1. Hat der Dampfer seine Ladung in gutem Zustande geloscht ? 
2. Was war die Ursa^he des Seeschadens ? 3. Sind unter den benassten 
Waren auch Giiter fiir riiich ? 4. Kann ich die Rhederei fiir den 
Schaden verantwortlich machen ? 5. Wer muss fiir den Schaden 
aufkommen ? 6. In welchem Falle ist die Versicherungsgesellschaft 
fiir den Schaden verantwortlich ? 7. Ist die Gresellschaft auch 
verantwortlich, wenn der Schaden unter 3% ist ? 8. Konnen 
Sie den Schaden genau angeben ? 9. Wer hatte die Kosten 
der Schadensfeststellung zu tragen ? 10. Von wem wird der Schaden 
festgestellt ? 11. In welchem Falle miisste ich die Spesen der Besichti- 
gung tragen ? 12. Was raten Sie mir daher unter den Umstanden 
an ? 13. Auf welche Weise soil ich mich mit der Gesellschaft einigen ? 

14. Wiirden auf diese Weise hohere Spesen vermieden werden ? 

15. Fiir welchen Fall erbitten Sie sich Instruktionen ? 16. Soil ich 
Sie sofort benachrichtigen ? 17. Was wiinschen Sie weiter zu wissen ? 
18. WoUen Sie dann das Notige besorgen ? 
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LETTER 60. 

1. Was ist Ihnen seitens des Herrn Rudert in Hamburg zuge- 
gangen ? 2. Was wird in diesem Schreiben mitgeteilt ? 3. Was soil 
ich in der S8U3he tun ? 4. Wanim soil ich Herm Rudert selbst In- 
struktionen geben ? 

LETTER 6L 

1. Auf welches Schreiben beziehen Sie sich ? 2. An wen ist 
das Schreiben gerichtet ? 3. Was betrifft das Schreiben ? 4. Was 
teilen Sie mir mit betreffs der Versicherung fraglicher Kisten ? 5. Was 
soil ich in der Sache anordnen ? 6. In welchem Falle soil ich die 
Inspektion der Waren anordnen ? 7. Was ist mit dem Dokument 
zu tun ? 8. Flir welche Betrage sind die betreffenden Kisten versichert? 

LETTER 62. 

1. Konnen Sie mir genau sagen, ob der Schaden mehr als 3% 
des Wertes der Ware betragt ? 2. Worauf teilen Sie mir dies mit ? 
3. Haben Sie dies schon irgendwo mitgeteilt ? 4. An wen war das 
Rundschreiben adressiert ? 5. Kann ich die Besichtigung der Kisten 
anordnen ? 6. Muss ich die Kosten der Besichtigung tragen ? 7. 
Auch fiir den Fall, dass der Schaden weniger als 3% betragt ? 8. Musfj 
ich €dso fiir diese Spesen aufkommen, selbst wenn die Versicherungs- 
gesellschaft fiir den Schaden nichts zahlt ? 9. Erwarten Sie nun 
weitere Weisungen ? 

LETTER 63. 

1. Welche Instruktionen geben Sie mir beziigUch der Feststellung 
des Seeschadens ? 2. Glauben Sie, dass der Schaden 3% iibersteigt ? 
3. Liesse sich die beschadigte Ware vielleicht zu einem annehmbaren 
Preise verkaufen ? 4. Was miisste mit der beschadigten Ware getan 
werden ? 5. Zu welchem Zwecke ist die Riicksendung der beschadigten 
Ware notig ? 6. Warum ? 7. Wiirde die Riicksendung den Verlust 
vermindem ? 

LETTER 64. 

1. Welches Schreiben ist in Ihren Besitz gelangt ? 2. Haben Sie 
mittlerweile die beschadigte Ware besichtigen lassen ? 3. Durch 
wen ist die Besichtigung erfolgt ? 4. Welche vier Dokumente lassen 
Sie mir nun zugehen ? 5. Haben die Lloyds Agenten Ihren Vorschlag 
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angenommen ? 6. Worin besteht dieser Vorschlag ? 7. Zu welchem 
Zwecke wird die beschadigte Ware an mich zuriickgesandt ? 8. Wor- 
aus kaun ich dies ersehen ? 9. Wie hoch wurde der wirkliche Schaden 
geschatzt ? 10. Kann ich diesen Schaden bei der Versicherungs- 
gesellschalt reklamieren ? 11. Was tun Sie mit den beschadigten 
Stiicken ? 12. Durch wessen Vermittlung erhalte ich die beschadigten 
Stiicke ? 13. Wie ist der Ballen gezeichnet ? 14. Was haben Sie 
mit der anderen Ware getan ? 

LETTER 66. 

1. Welchen Brief haben Sie erhalten ? 2. Was enthielt dieser 
Brief ? 3. Danken Sie mir fiir die Einsendung dieser Papiere ? 
4. Werden Sie mir den Betrag meiner Spesen vergiiten ? 6. Was 
erwarten Sie nun ? 6. Wa« wird dann geschehen ? 

LETTER 66. 

1. Wer hat Ihnen den Namen meiner Firma aufgegeben ? 2. Was 
soil ich Ihnen zugehen lassen ? 3. Kaufen Sie viel von diesen Taschen- 
tiichem ? 4. Um was bitten Sie mich ? ^ 6. Wie soUen sich die Preise 
verstehen ? 6. Welche QuaUtaten haben Sie hauptsachlich im Auge ? 
7. Konnen Sie mir grosse Auftrage auf diesen Artikel versprechen ? 

LETTER 67. 

1. Was senden Sie mir unter Kreuzband zu ? 2. In Ant wort auf 
welchen Brief ? 3. Was geben Sie in Ihrem Briefe an ? 4. Verstehen 
sich die Preise mit Skonto ? 6. Gewahren Sie ein Ziel ? 6. Liefem 
Sie franko Dresden ? 7. Bolasten Sie Kommission fiir Ihre Bemiihun- 
gen ? 8. Was stellen Sie mir weiter in Rechnung ? 9. Sind Ihre 
Preise allerausserst ? 10. Konnen Sie dazu kleine Partien liefem ? 

LETTER 68. 

1. Welchen Auftrag erteilen Sie mir in Antwort auf mein Schreiben 
vom 8. ds. Mts. ? 2. Erteilen Sie den Auftrag zu spaterer Lieferung ? 
3. Wie ist die Ware zu sortieren ? 4. Konnen Sie mir bestimmt 
grossere Auftrage in Aussicht stellen ? 6. An welchen Spediteur soil 
ich die Sendung adressieren ? 6. In welchem Falle ? 7. Werden Sie 
die Sendung selber versichem ? 
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LETTER 69. 

L Wofiir sind Sie mir verbunden ? 2. Werden Sie diese Be- 
stellung bestens ausfiihren ? 3. Konnen Sie Dessin 796 lief em ? 
4. Bieten Sie mir Ersatz an ? 6. Konnen Sie sofort einen Teil der 
Waren absenden ? 6. In welchem Falle ? 7. In welchem Falle 
miisste die Fertigstellung aller bestellten Niunmem abgewartet werden ? 
8. Wielange wiirde dies dauem ? 

LETTER 70. 

1. Sind Sie mit meinem Vorschlag einverstanden ? 2. Sehen Sie 
daher von der sortierten Sendung ab ? 3. Warum nehmen Sie von der 
sortierten Sendung Abstand ? 4. Auf welchen Brief teilen Sie mir 
dies mit ? 5. Nehmen Sie das Ihnen fiir No. 796 proponierte Ersatz- 
muster an ? 6. Was gewartigen Sie nun ? 

LETTER 7L 

1. Haben Sie meinen Brief empfangen ? 2. Konnen Sie die 
bestellten TaschentUcher nun sofort komplett liefem ? 3. Welches 
Quantum konnten Sie sofort zur Ausfiihrung bringen ? 4. Konnten 
Sie in Kiirze weitere Sendimg machen ? 6. Wann wiirde die Lieferung 
des Restes erfolgen ? 6. Erwarten Sie von mir Antwort betreffs 
meines Vorschlages ? 

LETTER 72. 

1. Was teilen Sie mir auf mein Schreiben vom 2. crt. bezuglich 
einer Toilsendung mit ? 2. Glauben Sie, dass eino Teilsendung den 
Preis etwas verteuert ? 3. Was mochten Ihre Kunden gerne sehen ? 
4. Was vermuten Sie, dass inzwischen geschehen ist ? 5. Haben 
Sie fidso gegen eine Teilsendung nichts einzuwenden ? 



LETTER 73. 

I. Was teilen Sie mir in Erlodigung meines Schreibens vom 13. ds. 
Mts. mit ? 2. Was senden Sie mir in Ihrem Briefe ? 3. Was soil 
ich mit dem Betrage tun ? 4. Wann wird die Lieferung des Restes 
erfolgen ? 
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LETTER 74. 

L 1st Ihnen meine Sendung zugekommen ? 2. Welche Newihricht 
erbitten Sie sich betreffs sofortiger Zahlung ? 3. Was bewilligen 
Ihnen einige andere englische Fabrikanten fiir Kasse ? 4. Glauben 
Sie, dass ich Ihnen diesen Extraskonto einraumen kann ? 

LETTER 75. 

L Pflegen Sie fiir sofortige Barzahlung einen Kasseskonto ein- 
zuraumen ? 2. Erklaren Sie sich bereit, mlr erbetenes 1% fiir Check 
ausnahmsweise zu bewilligen ? 3. Weshalb machen Sie diese Aus- 
nahme ? 4. Erwarten Sie weitere Auftrage ? 

LETTER 76. 

1. Haben Sie von mir in letzter Zeit Auftrage empfangen ? 2. Was 
tun Sie daher, um wieder eine Bestellung zu erhalten ? 3. Worauf 
lenken Sie meine Aufmerksamkeit hin ? 4. Was heben Sie betreffs 
Ihrer vorjahrigen Weine besonders hervor ? 5. In welcher Weise 
kommt dieser Zusatz Ihren Weinen vom Vorjahre zu statten ? 6. Wiirden 
Sie mir spezielle Vorteile in den Preisen einraumen ? 7. Erwarten Sie 
eine giinstige Antwort auf Ihren Vorschlag ? 

LETTER 77. 

1. Haben Sie sich von der diesjahrigen Weinerte ein gutes Resultat 
versprochen ? 2. Sind Ihre Wiinsche und Hoffnungen in Erfiillung 
gegangen ? 3. Welchem Umstand ist dieser Misserfolg zuzuschreiben ? 
4. Hat das regnerische Wetter die Qualitat der Weine beeinflusst ? 5. 
Wie sind die nach dem Regen gekelterten Weine ausgef alien ? 6. Sind 
die vor dem Regen gekelterten Weine in Qualitat besser ? 7. Welche 
Vorsichtsmassregeln haben Sie nun betreffs der Auswahl der Moste 
getroffen ? 8. In welcher Weise haben Sie die jungen Weine verbessert ? 
9. Haben Sie von den alteren Weinen noch ein grosses Lager ? 10. 
Sind Sie in der Lage, Ihre Kundschaft zu befriedigen ? 11. Woran 
sind Ihre Kunden gewohnt ? 12. Haben Sie in Ihren Preisen eine 
Erhohung eintreten lessen ? 13. Waren die Moste dieses Jahr teuerer 
als sonst ? 14. Kommen die diesjahrigen Weine durch die Mischungmit 
alteren Weinen im Preise hoch ? 15. Woraus ist ersichtlich, dass Sie 
Ihre Preise nicht erhoht haben ? 16. Wofxir danken Sie Ihren Kunden 
am Schluss des Emteberichts ? 17. Was wiinschen Sie ihnen bei 
dieser Gelegenheit ? 18. Wozu halten Sie sich empfohlen ? 
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LETTER 78. 

L Haben Sie mein Schreiben vom 7. Oktober empfangen ? 2. Was 
war dem Briefe beigefiigt ? 3. Was teilen Sie mir dcurauf betreffs 
Einkaufe bei der Konkurrenz mit ? 4. Zu welchen Preisen haben Sie 
diese Weine gekauft ? 5. Haben Sie fur den Winter etwa^ Bedarf ? 
6. Sind Sie geneigt fiir spater etwas zu kaufen ? 7. In welchem Falle ? 
8. Auf welche Weine reflektieren Sie augenblicklich ? 9. Wiinschen 
Sie von diesen Weinen Proben zu erhalten ? 10. Pflegen Sie Ihre 
Bestellungen durch Vertreter zu erteilen ? 11. Was erwarten Sie 
daher ? 12. Nehmen Sie zur Zahlung der Fakturen ein langeres 
Ziel in Anspnich ? 



LETTER 79. 

1. Was haben Sie aus meinem letzten Schreiben zu Ihrem Bedauern 
erfahren ? 2. Bezweifebi Sie, daaa mich die Konkurrenzware be- 
friedigt hat ? 3. Welche Hoffnung hegen Sie daher ? 4. Lasst Ihnen 
der mir bisher bewilligte Rabatt noch einen grosseron Nutzen ? 5. 
Wollen Sie mir trotzdem weiter entgegenkommen ? 6. Was erwarten 
Sie von mir infolge dieser Begiinstigung ? 7. Was lassen Sie mir per 
Post zugehen ? 8. Sind Sie bereit, mir weitere Proben von andern 
Weinen zuzusenden ? 9. Wiirde diese Sorte Wein der Konkurrenz- 
w£ire liberlegen sein ? 10. Wie kommen die Preise dieser Sorte zu 
stehen ? 11. Ziehen Sie es vor, Ihre besseren Weine zu lief em ? 



LETTER 80. 

1. Haben Sie mein letztes Schreiben erhalten ? 2. Wofiir sind 
Sie mir verbunden ? 3. Was haben Sie mir schon friiher mitgeteilt ? 
4. Waren die Preise billiger als meine ? 5. Was bemerken Sie mir 
betreffs der Konkurrenten Conradi & Heinz ? 6. Greniessen Sie bei den 
genannten Preisen noch weitere Vorteile ? 7. Sind Sie bereit, mir 
einen Auftrag zu geben ? 8. Worauf ? 9. In welchem Falle werden 
Sie den Auftrag geben ? 10. In wieviel Fassem ist der Auftrag zu 
lief em ? 11. Hat die Konkurrenzware Ihre Kunden befiiedigt ? 
12. Konnen Sie infolge des grosseren Rabattes, der Ihnen von Kon- 
kurrenzfirmen eingeraumt wird, mehr als friiher verkaufen ? 13. War- 
um ist es Ihnen schwierig, von Rheinweinen viel zu verkaufen ? 
14. Wie werden die Weine von der Konkurrenz an ganz unbedeutende 
Leute hierzulande geliefert ? 
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LETTER 81. 

i. 1st mein letztes Schreiben in Ihren Besitz gelangt ? 2. Glauben. 
Sie, dass die Konkurrenzware schlecht sein muss, weil sie so biUig ist ? 
3. Geniessen Sie in der Weinbranche einen grossen Ruf ? 4. Ist Ihr 
Haus sehr bekannt ? 5. Halten Sie es fiir unmoglich, gute Ware zu. 
den von der Konkurrenz berechneten Preisen zu lief em ? 6. Beab- 
sichtigen Sie, nachteilig iiber die Konkurrenz zu reden ? 7. Halten 
Sie es fiir iiberflussig, iiber andere Weine zu reden ? 8. Welche Weine 
habe ich probiert ? 9. Was muss ich daher wissen ? 10. Wa« soil 
ich bei der Beurteilung von den verschiedenen Weinen tun ? 11. Wel- 
chen Preis woUen Sie fiir den zweijahrigen Hochheimer annehmen ? 

12. Haben Sie die bestellten 6 Ohm zur Ausfiihrung vorgemerkt ? 

13. Was sagen Sie betreffs der Preisdifferenz zwischen Ihrem Wein und. 
der Konkurrenzware ? 14. Was heben Sie bei dieser Grelegenheit hin- 
sichtlich der Qualitat Ihrer Weine besonders hervor ? 15. Kann irgend 
ein Konkurrenzhaus solch gute Qualitat lief em ? 16. Konnen Sie Ihren 
dreijahrigen Hochheimer nicht bilUger Uefem? 17. In welchem Falle 
wiirden Sie dennoch ein weiteres Opfer bringen ? 18. Glauben Sie, 
dass zu diesem Preise niemand ahnlichen Wein lief em kann ? 19. Kon- 
nen Sie mir noch einen anderen Wein zum Ankauf offerieren ? 20. Ist 
diese Sorte besser als die Konkurrenzware ? 21. Lassen Sie mir von 
dieser Weinsorte Proben zugehen ? 22. Zu welchem Preise konnten 
Sie mir diesen Wein Uefem ? 23. Berechnet die Konkurrenz die Extra- 
Kosten der kleineren Ffisser ? 24. Nehmen auch Sie zu diesem Mittel 
Zuflucht, um Kunden anzulocken ? 25. WoUen Sie bei den Fassem 
Profit machen ? 26. Waa bringen Sie fiir die Fasser in Anrechnung ? 
27. Sind Sie allenfalls willens, von der Berechnung der kleinen Fasser 
abzusehen ? 28. Zu welchem Preis woUen Sie mir die Hocliheimer 
Auslese ablassen ? 29. Welche woiteren Instruktionen erwarten Sie 
mm. ? 30. Was wiirden Sie nun betreffs des Auftrages geme sehen ? 
31. Weshalb ? 32. Ist dieses Ansuchen nicht unbescheiden ? 33. Aus 
welchem Grunde erachten Sie Ihre Bitte als sehr bescheiden ? 34. Bei 
welchen Auftragen gewahren Sie diese Extra-Skonti ? 35. Verstehen 
sich diese Skonti bei freier Lieferung der Fasser ? 36. Hegen Sie 
grosse Hoffnungen, dass ich Ihnen in Zukunft stets meine Auftrage 
zuwenden werde ? 37. Wie soil ich die verschiedenen Weine priifen ? 

LETTER 82. 
1. Ist mein Schreiben vom 18. vor. Mts. nebst Proben in Ihren 
Besitz gelangt ? 2. Was verlangen Sie von Ihren Lieferanten in Betreff 
der Bedienung ? 3. Was notigt Sie, bei Ihren Einkaufen so scharf auf 
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die Preise zu sehen ? 4. Warum koiinen Sie auf billige Preise besondere 
Anspriiche erheben ? 5. Warum brauche ich keine Agenten-Provision 
zu zalilen ? 6. Konnen Sie noch einen weiteren Grund anfiihren, 
weshalb Sie Vorzugspreise beanspruchen konnen ? 7. Was soil ich 
Ihnen betreffs der Deckung meiner Faktura mitteilen ? 8. Erteilen 
Sie mir definitiv einen Auftrag ? 9. Zahlen Sie die von mir verlangten 
Preise ? 10. Sind Ihre Preise billiger als die der Konkurrenten ? 
11. Erwarten Sie eine sorgfaltige Auswahl der Weine ? 12. Welch 
weitere Begiinstigung wiirden Sie betreffs des Fasswerkes geme sehen ? 
13. Weshalb wollon Sie das Fasswerk gratis erhalten ? 14. Wie sind 
die Fasser zu markieren ? 15. Darf audi meine Firma auf den Fassem 
erscheinen ? 16. Wie und wann muss die Spedierung der Fasser 
erfolgen ? 17. An wen ist die Sendung zu adressieren ? 18. Lassen 
Sie den Spediteuren Weisungen zugehen betreffs der Weiterbef orderung 
der Weine ? 19. Weurum soil ich Ihnen prompt Avis von der 
erfolgten Verschiffung der Weine geben ? 

LETTER 83. 

1. Haben Sie mein letztes Schreiben erhalten ? 2. Sind Sie mir 
fiir den gegebenen Auftrag verbunden ? 3. Werden Sie den Auftrag 
sorgfaltig ausfiihren ? 4. Werden Sie gute Fasser verwenden ? 5. Lie- 
fern Sie franko London ? 6. Wann werden Sie die Verschiffung der 
Weine vomehmen ? 7. An wen senden Sie die Weine ? 8. Werden 
Sie die Weine versichert spedieren ? 9. Was wiinschen Sie mir bei 
dieser Gelegenheit ? 

LETTER 84. 

1. Auf welches Schreiben nehmen Sie Bezug ? 2. Welches 
Dokument senden Sie mir ein ? 3. Mit welchem Dampfer haben Sie 
die Weine verschifft ? 4. An wen adressierten Sie die Sendung ? 
5. Wie sind die 33 Fasser gezeichnet ? 6. Wieviel betragt die Faktura ? 

7. Wem soil ich den Betrag der Rechnung zahlen ? 8. Sind Sie 
geneigt, weitere Bestellungen von mir auszufiihren ? 

LETTER 85. 

1. Sind meine beiden letzten Brief e in Ihren Besitz gelangt ? 
2. Wem haben Sie den Betrag meiner Rechnung gezahlt ? 3. Infolge 
welcher Instruktionen ? 4. Wofiir versteht sich der gekiirzte Betrag ? 
5. Was soil ich mit der gemachten Zahlung ausgleichen ? 6. Soil ich 
Sie davon avisieren ? 7. Wann ist die Sendung angekonmien ? 

8. Welche HofEnung sprechen Sie betreffs der Weine aus ? 
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LETTER 86. 

1. Haben Sie mein Schreiben vom 28. vor. Mts. erhalten ? 2. Was 
bestatigen Sie ausserdem noch ? 3. Was begleichen Sie mit dem 
erhaltenen Betrag ? 4. 1st der erhaltenen Zahlung noch etwas hinzuzu- 
fiigen, um den Betrag der Faktura vollig ausgleichen zu konnen ? 
5. Haben Sie die Oberzeugung, dass die gesandten Weine meinen 
Erwartungen entsprechen ? 6. Halten Sie sich zu weiteren Auftragen 
empfohlen ? 

LETTER 87. 

L Haben Sie von dem Inhalt meines letzten Schreibens Notiz 
genommen ? 2. Zu welchem Preise wollen Sie mir die gewiinschten 
weissen Baumwollspitzen ablassen ? 3. Versteht sich dieser Preis ab 
Nottingham ? 4. Wieviel betragt das Grewicht der Ware ? 5. Und 
das Mass der Kiste ? 

LETTER 88. 

1. 1st Ihnen mein Brief vom 22. crt. zugekommen ? 2. Konnen 
Sie mir den in Rede stehenden Auftrag erteilen ? 3. Warum konnen 
Sie die Bestellung nicht bestatigen ? 4. Glauben Sie, dass bei dem 
gegebenen Limit ein Irrtum vorUegt ? 5. Soil ich Ihnen die mir 
eingesandten Muster wieder zustellen ? 6. Konnen Sie mir einen 
neuen Auftrag iiberschreiben ? 7. Auf wieviele Stiicke lautet die 
Bestellung ? 8. In welcher Qualitat sind die Spitzen zu liefem ? 
9. Um wieviele Dessins Spitzen handelt es sich ? 10. Wie muss das 
Sortiment geUefert werden ? 11. Wieviele Stiicke sind in eine Schachtel 
zu packen ? 12. Soil ich Ihnen dafiir einen Preis notieren ? 13. Was 
fiir weitere Einzelheiten benotigen Sie ? 14. Was haben Sie in der 
Zwischenzeit betreffs der Auftrage No. 3321 & 3606 von Ihren Freunden 
in Manila gehort ? 15. Konnen Sie nunmehr den Ihnen am 23. April 
auf gegebenen Preis bestatigen ? 16. SoJl ich Sie avisieren, pb ich die 
Order ausfuhro ? 17. Was senden Sie mir von Indents 4589 & 4590? 
18. Wo haben Sie die Preise notiert ? 26. Was wiirden Sie betreffs 
dieser Indents geme sehen ? 

LETTER 89. 

1. Haben Sie meinen Brief vom 26. ds. Mts. erhalten ? 2. Was 
mochten Sie von den Indents 3321 & 3606 geme haben ? 3. Was 
fiir ein Sortiment meinen Sie ? 4. Haben Sie davon keine Referenz- 
muster ? 6. Wann werden Sie mir weitere Nachrichten betreffs dieser 
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Indents geben ? 6. Zu welchem Preis konnen Sie Indent 4461 aus- 
fiihren ? 7. Konnen Sie auch Dessin No. 6 liefem ? 8. Konnten Sie 
dieses Dessin vorteilhaft ersetzen ? 9. Was betragen (das) Netto- 
gewicht und (das) Kubikmass dieser Waren ? 10. Was retournieren 
Sie mir von den Indents 4589 & 4590 ? 11. Wo haben Sie die notigen 
Details vermerkt ? 12. Ware es Ihnen angenehm, darauf meine 
Bestatigung zu empfangen ? 

LETTER 90. 

I. 1st Ihnen mein Schreiben vom 28. Jnli zugekommen ? 2. Haben 
Sie vom Inhalte Notiz genommen ? 3. Konnen Sie Indent 4461 zur 
Ausfiihrung bestatigen ? 4. Von welchem Dessin wiinschen Sie ein 
Muster zu empfangen ? 5. Wof iir soil dieses Dessin ais Ersatz dienen ? 

6. Haben Sie meine Notierungen von den Indents 4589 & 4590 gepriift ? 

7. Besteht eine Preisdifferenz zwischen moiner Offerte und Ihrem 
Limit ? 8. 1st diese Preisdifferenz einleuchtend ? 9. Warum konnen 
Sie sich diese Differenzen nicht erklaren ? 10. Wonim [Um was] 
bitten Sie mich daher ? 11. Senden Sie mir die Referenzen von 
Indents 3321 & 3606 ? 12. Erwarten Sie daruber weiteren Bericht ? 



LETTER 91. 

1. Haben Sie meinen Brief vom 12. ds. Mts. empfangen ? 2. Was 
haben Sie sich betreffs Indent 4461 notiert ? 3. Konnen Sie mir die 
gewiinschten Muster sofort zustellen ? 4. Aus welchem Grunde 
nicht ? 5. Welche Muster wiinsche ich vermutlich zu erhalten ? 
6. Geben Sie diese Ware in Arbeit ? 7. Wann wird dies geschehen ? 
8. Wann hoffen Sie die Muster zuriickzuerhalten ? 9. Konnen Sie 
mir heute keine genaueren Mitteilungen machen ? 10. Haben Sie bei 
der Preisnotierung von den Indents 4589 & 4590 keinen Fehler begangen? 
11. Konnen Sie keine Preisermassigung eintreten lassen ? 12. Was 
fiigen Sie Ihrem Brief e bei ? 13. An wen haben Sie die Ware gesandt ? 
14. Was soil ich betreffs des Fakturabetrages tun ? 15. Wof iir danken 
Sie mir betreffs Indents 3321 & 3606 ? 16. Haben Sie diese Waren 
in Nota genommen ? 17. Wann wird die Lieferung erfolgen ? 

LETTER 92. 

1. Haben Sie mein Schreiben vom 17. August erhalten ? 2. Haben 
Sie mir den Betrag der Faktura gutgeschrieben ? 3. Was wiinschen 
Ihre Freunde in Zukunft betreffs der Verpackung ? 4. Warum soil 
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darin eine Anderung getroffen werden ? 5. Wie ist in Zukunft das 
Material zur Aufmachung der Spitzen zu senden ? 6. Bei welchen 
Spitzen ist die Aufmachung separat zu versenden ? 7. Auf welche 
Weise ist die Aufmachung der Spitzen zu verpacken ? 8. Wo ist das 
Paket in der Kiste unterzubringen ? 9. Wie sind die Spitzen selbst zu 
versenden ? 10. Wie ist in Zukunft mit der Angabe des Nettogewichts 
der Ware zu verfahren ? 11. Ist meine Annahme betreffs Indent 
4461 in Ordnung ? 12. Was tun Sie mit den Mustem dieses Indents ? 
13. Was haben Sie beziiglich Indents 4689 & 4590 beschlossen ? 14. Fiir 
welche Indents soil ich Ihnen Gregenofferte machen ? 15. Lassen Sie 
mir die Muster davon zugehen ? 16. Haben Sie Auftrag 4255 schon 
friiher unterbreitet ? 17. Versprechen Sie sich jetzt einen billigeren 
Preis ? 

LETTER 93. 

1. Ist Ihnen mein Schreiben vom 23. August zugekommen ? 
2. Haben Sie sich meine Instruktionen beziigUch der Aufmachung der 
Spitzen notiert ? 3. Wozu haben Sie sich diese Instruktionen bemerkt? 
4. Wann werden Sie mir auf die iibrigen Punkte meines Briefes ant- 
worten ? 

LETTER 94. 

1. Zu welchem Preise offerieren Sie mir die fiir Indent 4823 ge- 
wiinschten 3000 Stiick Spitzen ? 2. Was betragt das Gewicht der 
Ware ungefahr ? 3. Und das Mass der Kisten ? 4. Konnen Sie von 
diesen Waren die Fajpbe crdme Hefem ? 5. Wie haben Sie deshalb die 
Notierung Hires Preises arrangiert ? 6. Wiirde fiir crdme etwas extra 
berechnet werden ? 7. Konnen Sie den Preis der Vorhange von 
Indent 4255 nicht etwas ermassigen ? 8. Wiirde sich das Sortiment 
eventuell billiger herstellen lassen ? 9. In welchem Falle ware das zu 
tun ? 10. Ware es Ihnen Ueber, wenn Sie das offerierte Sortiment, so 
wie es ist, ausfiihren konnten ? 11. Haben Sie mir die Muster von 
Indent 4823 wieder zugesandt ? 

LETTER 95. 

1. Ist Ihnen mein Schreiben vom 2. ds. Mts. zugekommen ? 
2. Besteht im Preise des Indents 4823 zwischen meiner Notierung 
und Ihrem Limit eine Differenz ? 3. Vermuten Sie, dass ich von dem 
Fabrikanten keine entsprechende Ermassigung erhalten kann ? 4. Was 
tun Sie daher mit dem fraglichen Auftrag ? 5. Zu welchem Zwecke 
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retoumieren Sie den Auftrag ? 6. Was konnen Sie mir betreffs Indent 
4265 Erfreuliches mitteilen ? 7. Konnen Sie den Auftrag bestatigen ? 
S. Welehen Wunsch aussem Sie betreffs der Versendung der Ware ? 
9. Weshalb soil ich die Ausfiihrung besonders beschleunigen ? 10. 
Wiinschen Sie von dem Sortiment Muster zu empfangen ? 11. Warum 
soil ich Ihnen diese Muster sofort senden ? 12. Was weiter wiinschen 
Sie zu empfangen ? 13. Warum soil ich neue MusterkoUektionen 
senden ? 14. Was empfange ich unter Kreuzband ? 15. Was soil 
ich betreffs Indent 4793 tun ? 



LETTER 96. 

1. Was haben Sie sich betreffs Indent 4255 notiert ? 2. Werden 
Sie die Ware in Kiirze liefern ? 3. Wann werden Sie mir die Muster 
senden ? 4. Tut es Ihnen leid, dass Indent 4823 nicht ausgefiihrt 
werden darf ? 5. Haben Sie betreffs Sendung von Mustem Vormerkung 
genommen ? 6. Lassen Sie mir hinsichtUch Indent 4793 weitere 
Nachrichten zukommen ? 



LETTER 97. 

1. Weichen Brief bestatigen Sie ? 2. Zu welchem Preise offerieren 
Sie mir die Spitzen fiir Indent 4793 ? 3. Wieviel wiegt die Kiste 
ungefahr ? 4. Wie gross ist die Kiste ? 5. Konnten Sie den Auftrag 
leicht placieren ? 6. Ist das der Grund der etwas spaten Antwort ? 
7. Was fiigen Sie Ihrem Briefe bei ? 8. An wen haben Sie die Waren 
gesandt ? 9. Senden Sie mir auch Referenzmuster von der Sendung ? 



LETTER 98. 

1. Ist mein Brief vom 2. ds. Mts. samt Fakturen in Ihren Besitz 
gelangt ? 2. Haben Sie die Muster, die ich Ihnen von Zeit zu Zeit 
zusandte, empfangen ? 3. Wohin soil ich die Muster in Zukunft 
senden ? 4. Weshalb ? 5. SoUen die Muster lose oder auf Papier 
aufgeklebt sein ? 6. Warum soil ich keine losen Muster senden ? 
7. Besteht bei Indent 4793 eine Preisdifferenz zwischen meiner 
Notierung und Ihrem Limit ? 8. Erwarten Sie eine Preisermassigung ? 
9. Weshalb ? 10. Durch wen werde ich eine Rimesse empfangen ? 
11. Was soil ich mit dieser Rimesse begleichen ? 
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LETTER 99. 

1. Welchen Brief haben Sie erhalten ? 2. 1st Ihnen auch die 
iibermittelte Rimesse zugekommen ? 3. Was haben Sie damit aus- 
geglicheu ? 4. 1st es Ihnen gelungen, Indent 4793 zum limitierten 
Preise zu placieren ? 5. Haben Sie die Ware in Arbeit gegeben ? 
6. Haben Sie von meinen Instruktionen beziigUch der Mustersen- 
dungen Notiz genommen ? 7. Wie sind die Muster zu senden ? 

LETTER 100. 

1. Womit sind Sie augenblicklich beschaftigt ? 2. Fiir wen sind 
die Muster-Kollektionen bestimmt ? 3. Was fiir Muster soil ich fiir 
Sie vorbereiten ? 4. Fiir welche Lander sind die Muster bestimmt ? 
5. Wieviele Kollektionen wiinschen Sie zu erhalten ? 6. Wie sind 
die Muster aufzumachen ? 7. Wozu sollen die Muster dienen ? 

8. Warum sollen die Kollektionen so elegant aufgemacht werden ? 

9. Darf auf den Etiketten meine Firma figurieren ? 10. Welche 
Firma soil auf den Etiketten vermerkt sein ? 11. Wiinschen Sie zu 
den Mustem eine Preisliste ? 12. Wie sind die Preise zu kalkulieren ? 
13. Welche Details wiinschen Sie weiter noch ? 14. Nur die Angabe 
der Lieferzeit und der erhaltlichen Minimal-Quantitaten ? 15. Ist 
Ihnen bekannt, dass die Herstellung solcher Kollektionen mit grossen 
Spesen verbunden ist ? 16. Glauben Sie, dass ich fiir meine Arbeit 
durch grossere Auftrage entschadigt werde ? 17. Was wiinschen Sie 
in Betreff der fraglichen Kollektionen weiter zu erfahren ? 

LETTER 101. 

1. Ist mein Schreiben vom 5. crt. in Ihren Besitz gelangt ? 
2. Haben Sie davon Notiz genommen ? 3. Werden Sie meinen 
Wiinschen entsprechen ? 4. Wann werden Sie die Muster zur Ver- 
sendung bringen ? 5. HofEen Sie darauf gute Auftrage zu empfangen ? 

LETTER 102. 

1. Ist Ihnen meine Sendung vom 22. crt. zugekommen ? 2. Haben 
Sie dieselbe bereits durchgesehen ? 3. Ist alles in Ordnung ? 4. Ist 
der berechnete Preis von 1095 nicht in Ordnung ? 5. Was wiinschen 
Sie betreffs dieser Preisdifferenz ? 6. Erwarten Sie einen weiteren 
Bericht betreffs der sehr eiligen No. 3393 ? 7. Woriiber sind Sie so 
sehr erstaunt ? 8. Haben Sie davon Beweise, dass ich diesen Detail- 
listen Offerte gemacht habe ? 9. Woriiber sind Sie noch mehr 
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iiberrascht ? 10. Durch wen haben Sie diese Nachricht erfahren ? 
11. Was folgem Sie aus dem Umstande, dass ich diesen Detaillisten 
Ware gesandt habe ? 12. Konveniert Ihnen meine Handlungsweise 
nicht ? 13. Beabsichtigen Sie, mir in Zukunft keine Bestellimgen 
mehr zu erteilen ? 14. In welchem Falle wiirden Sie die Verbindiing 
mit mir abbrechen ? 15. Erwarten Sie von mir Erklarungen dariiber ? 
16. Wann soil ich Ihnen die riickstandigen Waren zusenden ? 

LETTER 103. 

1. Haben Sie meinen Brief vom 30. vor. Mts. empfangen ? 2. Auf 
welche Weise ordnen Sie die reklamierte Preisdifferenz bei No. 1095 ? 

3. Entschuldigen Sie sich wegen des Versehens ? 4. Haben Sie mir 
betrefts der Lieferung von No. 3393 schon berichtet ? 5. Weisen Sie 
meine Anschuldigung betrefEs des Besuchs der Detail-Kundschaft 
zuriick ? 6. Weshalb ? 7. Hat man Ihnen gesagt, dass Dahms 
Grossist sei ? 8, 1st Ihnen besonders daran gelegen, die Verbindung 
mit Dahms aufrecht zu erhalten ? 9. Haben Sie Dahms in irgend 
einer Weise vorgezogen ? 10. Haben Sie Dahms wirklich eine Sendung 
gemacht ? 11. Was haben Sie Dahms zugesandt ? 12. 1st die 
Moglichkeit vorhanden, dasa Dahms diese langen Muster im Schauf enster 
hat ? 13. Konnte er nicht auch Ware ausgestellt haben ? 14. Ken- 
nen Sie die Firma Scheller ? 15. Glauben Sie, dass diese Darlegung 
der Sache mich befriedigt ? 

LETTER 104. 

1. Welche Bitte richten Sie an mich betreffs der riickstandigen 
Spitzen ? 2. Wann konnen Sie die Ware verkaufen ? 3. Was waren 
die Folgen, wenn ich die Ware nicht sofort zur Absendung bringe ? 

4. Wer drangt Sie besonders um Lieferung der Ware ? 5. 1st Ihre 
Kundschaft iiber die langsame Lieferungsweise aufgebracht ? 6. Was 
soil ich tun, um Sie schneller bedienen zu konnen ? 7. Wer ist schon 
im Besitz der Nos. 7437-40 ? 8. Haben Sie auch schon Ware von 
diesen Nummem ? 9. Um welche Nachricht bitten Sie mich nun ? 

LETTER 105. 

1. Haben Sie mein Schreiben vom 12. ds. Mts. empfangen ? 

2. Haben Sie inzwischen eine Warensendung gemacht ? 3. Liessen 

Sie mir Faktura dariiber zugehen ? 4. Was hat Ihnen Herr Berger 

betreffs der Lieferung der riickstandigen Waren inzwischen mitgeteilt ? 

z 
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5. Sind Sie mir fur die Gewahrung dieser Frist dankbar ? 6. Werden 
Sie Ihr Moglichstes tun, um diesen Liefertermin einzuhalten ? 7. Hal- 
ten Sie es f iir vorteilhaft, die komplette Lieferung der Ware abzuwarten ? 
8. Warum nicht ? 9. Was setzen Sie bei der Abfortigung von Teil- 
sendungen voraus ? 10. Was soil ich mit den inkomplett gelieferten 
Waren tun ? 11. In welchem Fall soil ich sie Herm Berger aus- 
handigen ? 12. Sind andere Kunden mit inkompletter Lieferung 
zufrieden ? 13. Haben Sie zur Zeit viele Auftrage ? 14. Haben Sie 
meine Auftrage anderen vorgezogen ? 15. An welcher Bemerkung 
nehmen Sie Anstoss ? 16. Weshalb ? 17. Warum bedauom Sie 
diese wiederholte Bemerkung umsomehr ? 

LETTER 106. 

1. Welche Anfrage richten Sie an mich betreffs der Nos. 3027-3098 ? 

2. Haben Sie bei diesen Nummem eine Preisdifferenz konstatiert ? 

3. Zu welcher Vermutung gibt Ihnen diese Preisdifferenz Anlass ? 

4. Wiinschen Sie Muster von ahnlichen Dessins zu empfangen ? 

5. Welche Bedingung stellen Sie hinsichtlich der Lieferzeit der 
Ware? 

LETTER 107. 

1. 1st mein Schreiben vom 16. ds. Mts. in Ihren Besitz gelangt ? 
2. Kann ich auf eine Preisreduktion bei den betreffenden Nummem 
rechnen ? 3. Warum nicht ? 4. Welchen Vorteil hat Ihnen der 
Fabrikant eingeraumt ? 5. Lassen Sie mir Muster von einigen Dessins 
zugehen ? 6. Wann werden diese Dessins auf Ihrem Markte zu be- 
kommen sein ? 7. Konnen Sie mir Hoffnung geben, dass ich den 
Alleinverkauf dieser Dessins erhalte ? 8. In welchem Falle ? 

LETTER 108. 

1. Wieviel enthalt das fakturierte Stuck Coating 2722 ? 2. Welches 
Mass ist auf der Etikette angegeben ? 3. Wann habe ich Ihnen dieses 
Stiick berechnet ? 4. Wer hat Sie auf diese Massdifferenz aufmerksam 
gemacht ? 5. Glauben Sie, dass dies^ Angabe der Wahrheit ent- 
spricht ? 6. Haben Sie Ihren Kunden fiir die Differenz kreditiert ? 
7. Soil ich Ihnen daher das Fehlmass gutschreiben ? 8. Was habe ich 
Ihnen fiir den gelben Stoff 4620J berechnet ? 9. Wann ? 10. Was 
kostete dieser Stoff in weiss ? 11. Glauben Sie, dass dieser fiir gelb 
berechnete Preis in Ordnung ist ? 12. Was soil ich Ihnen nun mit- 
teilen ? 
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LETTER 109. 

1. 1st mein Brief vom 2L ds. Mts. in Ihren Besitz gelangt ? 

2. Konnen Sie es sich erklaren, dass bei dem fraglichen Stiick 6 yards 
fehlen sollten ? 3. Wollen Sie mich fiir das Mindermass kreditieren ? 

4. 1st der fiir 4620 J gelb berechnete Preis richtig ? 6. Sind diese 
hellfcirbigen Stoffe gewohnlich teuerer als weiss ? 6. Weshalb ? 
7. Was senden Sie mir gleichzeitig zu ? 8. Woriiber ist diese Faktura ? 
9. Was soil ich mit dem Betrag tun ? 

LETTER 110. 

1. Was stellen Sie mir zur Verfiigimg ? 2. Wann wurden Ihnen 
diese 2 Stiicke gesandt ? 3. Warum lassen Sie diese Ware zu meiner 
Verfiigung ? 4. Ist dieso Ware nicht 48^ breit ? 5. Woraus kann 
ich das ersehen ? 6. Konnen Sie diese zwei Stiicke nicht v^rwenden ? 
7. Was soil ich daher tun ? 

LETTER 111. 

1. Haben Sie meinen Brief vom 21. crt. empfangen ? 2. Sind die 
betreffenden 2 Stiicke Satin 5885 in 42^^ von mir bestellt worden ? 

3. Ware es Ihnen angenehm, wenn ich die Ware behielte ? 4. Zu 
welchem Preise wurden Sie mir diese Ware ausnahmsweise ablassen ? 

5. Was soil geschehen, wenn ich diese Ware nicht iibemehme ? 6. 
Konnten Sie mir spater diese 42* Ware zum gleichen Preise Uefem ? 
7. Entschuldigen Sie sich wegen dieses Versehens ? 

LETTER 112. 

1. Haben Sie in meiner Faktura vom 25. Juli einen Fehler ent- 
deckt ? 2. Worin besteht dieser Irrtum ? 3. Soil ich Sie fiir die 
betreftende Differenz kreditieren ? 4. Was hat Ihnen soeben mein 
Vertreter zugestellt ? 5. Worauf m£ichen Sie mich nun betreffs kiinf- 
tiger Mustersendungen aufmerksam ? 6. Wcurum konveniert es 
Ihnen nicht, dass ich die Muster durch meinen Vertreter sende ? 

7. Haben Sie in dieser Beziehung schon schlimme Erfahrungen gemacht? 

8. Soil ich Ihnen auch meine Korrespondenz direkt zusenden ? 

LETTER 113. 

1. Haben Sie mir auf die Batisttiicher einen Skonto von 10% 
eingeraumt ? 2. Sind Sie dessen sicher ? 3. Auf welches Schreiben 
teilen Sie mir dies mit ? 4. Haben Sie mir diesen Skonto nicht auch 
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auf Kommissionsware zugesagt ? 5. Warum nicht ? 6. Glauben Sie, 
dass irgend ein Missverstandnis auf Seiten des Herm Nalewki vorliegt ? 

7. Erledigen Sie daher die Sache durch Zusendimg einer Kreditnota ? 

8. Warum nicht ? 9. Haben Sie sich meine Wiinsche betreffs direkter 
Zusendung der Korrespondenz bemerkt ? 

LETTER 114. 

1. Wundem Sie sich iiber meine Ihnen gemachte Mitteilung ? 

2. Weshalb ? 3. Werden Ihnen 10% von anderer Seite eingeraumt ? 
4. Haben Sie bei der Erteilung des Auftrags 10% Skonto zur Bedingung 
gemacht ? 5. Bestehen Sie daher auf 10% ? 6. Warum haben Sie 
wegen dieser Differenz nicht schon friiher reklamiert ? 7. Kann ich 
die noch zu liefemden Tiicher annullieren ? 8. In welchem Falle ? 

LETTER 115. 

1. 1st meine Forderung von 10% Skonto auf die Batisttiicher nicht 
begriindet ? 2. Konnen Sie diesen Skonto in keinem Falie gewahren ? 

3. Auf welches Schreiben teilen Sie mir dies mit ? 4. Werden Sie die 
noch in Nota befindlichen Tiicher liefem ? 5. Sind Sie iiber meine 
Reklamation iiberrascht ? 6. Weshalb ? 

LETTER 116. 

1. Was senden Sie mir mit Ihrem heutigen Schreiben ? 2. Wann 
haben Sie das Konto abgeschlossen ? 3. Wieviel betragt der Saldo ? 

4. Zu wessen Gunsten ? 5. Was soil ich mit dem Auszug tun ? 6. 
Was soU ich Ihnen nach Priifung des Auszuges mitteilen ? 7. Sind 
Sie stets geme bereit, mir zu dienen ? 

LETTER 117. 

1. Haben Sie meinen Brief vom 1. ds. Mts. erhalten ? 2. Was 

onthielt tier Brief ? 3. Per wann war der Auszug abgeschlossen ? 

4. Haben Sie den Auszug durchgesehen und in Ordnung befunden ? 

5. Was haben Sie mit dem Saldo getan ? 

LETTER 118. 

1. 1st Ihnen mein Schreiben vom 23. Juli zugekommen ? 2. Was 
bezweckt Ihr heutiges Schreiben ? 3. Erwarten Sie von mir in Balde 
eine Rimesse ? 4. Weswegen bitten Sie mich um Entschuldigung ? 
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LETTER 119. 

1. Haben Sie meinen Brief vom 20. ds. Mts. erhalten ? 2. 1st 
Ihnen der Inhalt des Briefes unangenehm ? 3. Steht mir ein Recht 
zu, Sie an Zahlung zu erinnem ? 4. Geht Ihr Geschaft gut ? 6. Sind 
Sie schon lange etabliert ? 6. Hatte Ihr Geschaft im ersten Jahre 
mehr Nutzen abwerfen konnen ? 7. Haben Sie das Ihnen eingeraumte 
Ziel iiberschritten ? 8. Wie kommt es, dass Sie mein Ziel iiberschritten 
haben ? 9. Beabsichtigten Sie schon friiher, mir fiir den verfallenen 
Teil Anschaffung zu machen ? 10. Warum haben Sie Ihre Absicht 
nicht ausgefiihrt ? 11. 1st der allgemeine Greschaftsgang nicht gut ? 

12. Glaubten Sie im Rechte zu sein, mein Ziel zu uberschreiten ? 

13. Welch besonderen Grund hatten Sie dafiir ? 14. Verkehren 
Sie geme mit den Herren Belzer ? 15. Warum haben Sie bei mir 
alle Ihre Einkaufe gemacht ? 16. Haben sich meine Konkurrenten 
bemiihty mit Ihnen in Verbindung zu kommen ? 17. Haben Sie 
von ihren Offerten Grebrauch gemacht ? 18. Was fiigen Sie Ihrem 
heutigen Brief e bei ? 19. Werden Sie weitere Zahlung in Balde folgen 
lassen ? 20. Was erwahnen Sie bei dieaer Gelegenheit betreffs des 
Postens vom 17. Juni ? 21. Wiirden Sie darauf meine Aufmerksamkeit 
hingelenkt haben, wenn ich Sie nicht um Zahlung moniert hatte ? 
22. Glauben Sie im Rechte zu sein, wenn Sie die Valutierung der 
betreffenden Faktura per 1. Juli beanspruchen ? 

LETTER 120. 

1. Haben Sie meinen Brief vom 27. ds. Mts. erhalten ? 2. Was 
erhielten Sie mit demselben ? 3. Haben Sie mir den Betrag der 
Rimesse gutgeschrieben ? 4. Lag irgend ein Irrtum vor, dass ich 
Sie um Zahlung gemahnt habe? 5. Bitten Sie mich deshalb um 
Entschuldigung ? 6. Werden Sie in Zukunft einem ahnlichen Vor- 
kommnis vorbeugen ? 7. Heissen Sie die von Herm Wells getroffenen 
Abmachungen gut 7 8. 1st es Ihnen angenehm, dass ich cdles bei 
Ihnen kaufe ? 9. Werden Sie bei der Ausfiihrung meiner Auftrage 
mein Interesse wahmehmen ? 10. Haben Sie meine Wiinsche betreffs 
der Faktura vom 17. Juni erfiillt ? 

LETTER 121. 

1. Was ist der Zweck Ihres heutigen Schreibens ? 2. Wieviel 
ist auf dem Konto verfallen ? 3. Woraus ist dies zu ersehen ? 
4, Welche Regulierungsweise haben Sie stipuUert ? 6. Sind die ver- 
fallenen Posten sehr alt ? 6. Konnen Sie solche Zielsiiberschreitungen 
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nicht diilden ? 7. Haben Sie es bisher mit der Zahlung sehr genau 
genommen ? 8. 1st es Ihr Wunsch, die Verbindung mit meineiu Haus 
stets angenehm zu gestalten 7 9. Rechnen Sie daher auch auf ein 
Entgegenkommen meinerseits ? 10. Was erwarten Sie nun ? 



LETTER 122. 

1. Werden Sie sich bemiihen, Ihr Konto wie gewiinscht abzutragen ? 
2. Auf welches Schreiben teilen Sie mir dies mit ? 3. Wann werde ich 
von Ihnen eine Zahlung erhalten ? 4. Was erwarten Sie von mir, 
da Sie ein alter Kunde sind ? 5. Aus welch besonderem Grunde soil 
ich es mit dem Ziele nicht so genau nehmen ? 



LETTER 123. 

1. Was senden Sie mir mit Ihrem heutigen Schreiben zu ? 2. Was 
soil mit dieser Zahlung beglichen werden ? 3. Soil ich Ihnen dafiir 
eine Quittung senden ? 

LETTER 124. 

1. Was empfingen Sie mit meinem Schreiben vom 10. ds. Mts. ? 
2. Haben Sio mir diesen Betrag gutgeschrieben ? 3. Begleicht diese 
Rimesse das Konto per 31. Marz vollstandig ? 4. Woraus ist dies 
ersichtlich ? 5. Soil ich Ihnen diesen kleinen Saldo zahlen ? 6. 
Konnen Sie auf die Vergiitung von Verzugszinsen nicht verzichten ? 
7. Wann kommen Verzugszinsen in Anrechmmg ? 8. Sind Sie damit 
einverstfuaden, dass ich Ihnen ersfc im Laufe des auf den Verfall folgenden 
Monates Rimesse sende, wenn mir dies konvenieren sollte ? 9. Muss 
ich diese nun einmal angenommene Zahlungsweise auch piinktlich 
einhalten ? 10. Muss ich bei Oberschreitimg des Zieles auf jeden Fall 
Zinsen zahlen ? 

LETTER 125. 

1. Ist meine Rimesse in Ihren Besitz gelangt ? 2. Haben Sie 
mich dafiir erkannt ? 3. Ist in der Rimesse der site Saldo einbegriffen ? 
4. Wollen Sie auf die Vergiitung dieser Differenz verzichten ? 6. Mit 
welchem Betrag ist die Faktura vom 13. Juni in Ihren Biichem aufge- 
fiihrt ? 6. Wieviel betragt die Differenz ? 7. Wie hoch belauft sich 
der ganze Saldo zu Ihren Gunsten ? 
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LETTER 126. 

1. Mit welchem Betrag war meine Faktura vom 13. Juni versehent- 
lich in Hirer Aufstellung aiifgefuhrt ? 2. Was betragt die fragliche 
Rechnung in Wirklichkeit ? 3. Schreiben Sie mir die Differenz gut ? 
4. Werden Sie mich auch fiir den Betrag von £6. 6.2 erkennen ? 6. Wo 
wurde diese Differenz abgezogen ? 6. Konnen Sie sich nicht herbei- 
lassen, rair diesen Betrag zu zahlen ? 7. Kann ich Ihnen zumuten, 
dass Sie mit Ihrer Fabrikation warten, bis ich d€is bestellte Gam geliefert 
habe ? 8. In welchem Falle kann ich dies nicht verlangen ? 9. 1st 
68 selbstverstandlich, deiss ich fiir den Ihnen zugefiigten Schaden auf- 
kommen muss ? 10. Wie ist der Schaden entstanden ? 11. Sind Sie 
deshalb iiber meine Forderung iiberrascht ? 12. Ist Ihre Entscheidung 
in der Sache als endgiiltig anzusehen ? 13. Tut es Ihnen leid, unsere 
Verbindung durch Reklamationen zu storen ? 14. Werden Sie auf Ihrem 
Re<dit bestehen ? 15. Konnten Sie sich die Game bei meinen Kon- 
kurrenten verschaffen ? 

LETTER 127. 

1. Haben Sie meinen Brief vom 11. ds. Mts. erhalten ? 2. Was 
habe ich Ihnen in diesem Briefo avisiert ? 3. Was teilen Sie mir darauf 
betreffs meiner Aufstellung mit ? 4. Pflegen Ihre Lieferanten Ihnen 
Zinsen zu belasten ? 6. Bin ich zur Belastung von Zinsen berechtigt ? 
6. Warum sprechen Sie mir jede Berechtigung ab ? 7. Wiirden Sie 
meine Tratte acceptiert haben ? 8. An wem liegt nun die Schuld ? 
9. Was erwarten Sie nun von mir unter diesen Umstanden ? 10. Was 
wiirden Sie im Nichtfalle tun ? 11. Wie hoch belauft sich mein 
Guthaben ? 12. Per wann soil ich auf Sie trassieren ? 13. Werden 
Sie mir die Tratte acceptiert prompt zustellen ? 



LETTER 128. 

1. Wie werden Sie sich fiir Ihre Rechnungen in Zukunft auf mich 
erholen ? 2. Werden Sie mir Tratten zur Acceptierung zustellen ? 
3. Haben Sie die avisierte Tratte schon in Umlauf gesetzt ? 4. Soil ich 
sie acceptieren ? 5. Wie werden Sie die fragliche Zinsdifferenz ordnen ? 



LETTER 129. 

1. Welchen Betrag iibersenden Sie mir zur Gutschrift auf Ihr 
Konto ? 2. Soil ich dariiber quittieren ? 3. Wann werden Sie mir 



Digitized by VjOOQ IC 



344 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

weitere Rimesse senden ? 4. Welche Fakturen habe ich als verfallen 
bezeichnet ? 5. Warm haben Sie dies konstatiert ? 6. Ist dies in 
Ordnung ? 7. Wanim nicht ? 8. Geniessen Sie dieses Ziei bei 
meiner Konkurrenz ? 9. Pflegen Sie iiberail zu dieser Bedingung zu 
kaufen ? 10. Haben Sie mir dies schon friiher wissen lassen ? II. Soil 
ich nun von Ihren Wiinschen Kenntnis nehmen ? 12. Erbieten Sie 
sich, mir Referenzen aufzugeben ? 



LETTER 130. 

1. Was haben Sie mit meinem Brief empfangen ? 2. Haben Sie 
mir den Betrag gutgeschrieben ? 3. Werden Sie mir 3 Monate Ziel 
einraumen ? 4. Nach welcher Zeit werden Sie mir Zinsen belasten ? 
5. Haben Sie mir schon friiher Zinsen angerechnet ? 



LETTER 131. 

1. Wollen Sie mir Verzugszinsen zahlen ? 2. Nach welcher Zeit 
sind Sie dazu bereit ? 3. In welchem Falle ? 4. Worauf teilen Sie 
mir dies mit ? 6. Werden Ihnen von anderer Seite 3 Monate zur 
Zahlung bewilligt ? 6. Hatten Sie irgend welche Schwierigkeiten, 
dieses Ziel zu erhalten ? 7. Haben Sie schon friiher auf Hire 
Bedingung hingewiesen ? 8. Weshalb ? 9. Haben sich meine Ver- 
treter erboten, mich von Ihren Wiinschen in Kenntnis zu setzen ? 
10. Glaubten Sie daher, dass es imnotig sei, liber diese Sache 
weiter zu korrespondieren ? 11. Was erwarten Sie nun von mir unter 
diesen Umstanden ? 12. Was wiirden Sie tun, wenn ich mich zu 
dieser Bedingung nicht verstehen konnte ? 



LETTER 132. 

1. Ist Ihnen mein Gesuch um ein Ziel von drei Monaten unter- 
breitet worden ? 2. Auf welches Schreiben teilen Sie mir dies mit ? 
3. Haben Sie Schwierigkeiten, Ihre eigenen Bedingungen in Deutschlemd 
durchzufiihren ? 4. Konnen Sie bei mir keine Ausnahme eintreten 
lassen ? 6. Weshalb nicht ? 6. Haben Sie mich davon in Kenntnis 
gesetzt ? 7. Tut es Ihnen leid, dass Sie meinen Wiinschen nicht 
entsprechen konnen ? 8. Bieten Sie mir fiir die Berechnung der 
Verzugszinsen auf irgend eine andere Weise geniigenden Ersatz ? 
9. Erbieten Sie sich bei dieser Gelegenheit zu femeren Diensten ? 
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LETTER 133. 

i. WoUen Sie mcine Bedingung nun gutheissen ? 2. In welchem 
Falle? 3. Worauf teilen Sie mir dies mit ? 4. Werden Ihnen drei 
Monate frei von anderer Seite zugestanden ? 5. Darf die Bedingung, 
„ 30 Tage Ziel," fiir die friiheren Greschafte massgebend sein ? 6. Wie 
miissen die Zinsen fiir die gelieferten Waren berechnet werden ? 
7. WeshaJb soil ich die Zinsen auf Basis von „ 90 Tagen Ziel " berech- 
nen ? 8. Warum lenken Sie anf diesen Punkt meine Aiifmerksamkeit 
besonders hin ? 

LETTER 134. 

1. 1st Ihnen mein Schreiben vom 17. crt. zugekommen ? 2. Haben 
Sie von dem Inhalt Kenntnis genommen ? 3. Kommen Sie meinen 
Wiinschen in allem nsu^h ? 4. Kann ich vorgeben, dass mir Ihre 
Konditionen nicht genau bekannt waren ? 5. Haben Sie dafiir einen 
Beweis ? 6. Woraus ist ersichtlich, dass ich Sie von den Kon- 
ditionen gebiihrend untemchtete ? 7. Liegt ein Irrtum meinerseits 
vor, wenn ich beanspruche, dass die Zinsberechnung nach 30 Tagen 
nicht riickwirkend gemacht werde ? 8. Weshalb hegt ein Irrtum vor ? 
9. Hoffen Sie nun, dass ich mit Ihren Bedingungen vollstandig einig 
gehe ? 

LETTER 135. 

1. Was wurde Ihnen durch meinen Vertreter dort zugostellt ? 
2. Woniber sind Sie betreffs dieser Faktura iiberrascht ? 3. Wielange 
nehmen Briefe von London nach Miinchen in Anspruch ? 4. Wann 
hatte meine Faktura ausgestellt sein sollen ? 5. Haben Sie die Faktura 
anders datiert ? 6. Woniber bringen Sie Ihre Unzufriedenheit zum 
Ausdruck ? 7. Weshalb ? 8. Wie habe ich die Ihnen fakturierten 
Waren gesandt ? 9. Welche Artikel waren es ? 10. Hatten Sie um die 
Ablieferung dieser Artikel ofters geschrieben ? 11. Habe ich mit 
dieser Versandweise Ihren Wiinschen entsprochen ? 12. Sind Ihnen 
dadurch irgend welche Ungelegenheiten bereitet worden ? 13. Glauben 
Sie, d£iss ich dieses Vorkomnuiis bedauere ? 14. Beabsichtigen Sie in 
Zukunft nicht mehr bei mir zu kaufen ? 15. In welchem Falle ? 
16. Cber welche Sache haben Sie mir friiher geschrieben ? 17. Was 
haben Sie betreffs der Verpackungskosten bemerkt ? 18. Haben 
Sie von den Spesen etwas abgezogen ? 19. Soil ich fiir die Verpackung 
in Zukunft weniger berechnen ? 
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LETTER 136. 
L Was soil ich in Zukunft bei Einsendung von Auftragen genau 
vorschreiben ? 2. Waa fur Vorschriften waren in Betreff des Ver- 
sandes der fragUchen Waren gegeben ? 3. Welche Versendungsweise 
habe ich ira vorUegenden Falle gewahlt ? 4. Weshalb ? 5. Glaubten 
Sie durch diese Versandweise meinen Interessen zu entsprechen ? 
6. Kann meine Bedienung mit Recht als saumselig und willkiirUch 
bezeichnet werden ? 7. Werdon Sie in Zukunft meinen Vorschriften 
genau nachkommen ? 8. Verstehen sich die berechneten 12/1 aus- 
schliesslich fur Verpackungsspesen ? 9. Wo sind diese 12/1 berechnet 
worden ? 10. Verdiwien Sie etwas an den Verpackungsspesen ? 
11. Werden Sie den gemachten Abzug gutheissen ? 12. Warum war 
meine Rechnung vom 30. April datiert ? 13. Warum haben Sie die 
Faktura nicht am gleichen Tage wie die Waren abgesandt ? 14. Kann 
diese Verzogerung in der Versendung der Faktura nicht auf das Datum 
der Rechnung zuriickbezogen werden ? 15. Entsprechen Sie trotzdem 
meinen Wiinschen ? 

LETTER 137. 

1. Was bezweckt Ihr heutiges Schreiben ? 2. Welchen Betrag 
Ziehen Sie auf mich ? 3. Zu welchem Kurse ist der Betrag zahlbar ? 

4. In welchem Falle werden Sie die Tratte in Umlauf setzen ? 

5. Um was bitten Sie mich betreffs dieser Tratt-e ? 

LETTER 138. 
1. Was teilen Sie mir betreffs der prasentierten Tratte rait ? 2. In 
welcher Eigenschaft schreiben Sie ? 3. Ist der Wechsel protestiert 
worden ? 4. Wo sind die Forderungen anzumelden ? 5. Bis zu 
welchem Termine ? 

LETTER 139. 
1. Was bezwecken Sie mit Ilirem Brief ? 2. Haben Carl Philo, 
Borne & Co. ihre Zahlungen eingestellt ? 3. Sind Ihnen diese Leute 
etwas schuldig ? 4. Um was bitten Sie mich ? 5. Welche 5 Doku- 
mente senden Sie mir nun ein ? 6. Per wann ist der Auszug der 
laufenden Rechnung abgeschlossen ? 7. Ist der Saldo in Ordnung ? 
8. Was betragen die Spesen auf die retoumierte Tratte ? 9. Sind 
diese Spesen in der Aufstellung Ihres Guthabens eingeschlossen ? 
10. Haben Sie die Rechnungsausziige und die Vollmacht beglaubigen 
lassen ? 11. Aus welchem Grunde nicht ? 12. Glauben Sie, dass 
die Dokumente den gesetzUchen Anforderungen geniigen ? 
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LETTER 140. 

1. 1st Ihnen fiir die Fakturen vom September schon Rimesse 
zugekommen ? 2. Wann haben Sie dies konstatiert ? 3. 1st dies in 
Ordnung ? 4. Was tun Sie daher ? 

LETTER 141. 

1. Woriiber sind Sie sehr erstaunt ? 2. Haben Sie schon eine 
AufEorderung zur Zahlung an mich ergehen lassen ? 3. Was bezweckt 
nun Ihr heutiger Brief ? 4. Was erwarten Sie nun von mir ? 5. Was 
wiirden Sie tun, im Falle Sie nicht sofort Zahlung erhalten ? 

LETTER 142. 

I. Kommen Sie meinem Ansuchen sofort nach ? 2. Um was 
bitten Sie mich daher ? 3. Auf welches Schreiben teilen Sie mir dies 
mit ? 4. Grehen Ihre Inkassi piinktlich ein ? 6. Haben Sie viele 
Aussenstande ? 6. Haben Sie deren Zahlung erwartet ? 7. Warum 
konnen Sie Ihr Greld nicht piinktUch hereinbekommen ? 8. Wann 
beabsichtigen Sie mein Guthaben zu begleichen ? 9. Bitten Sie mich 
daher um Nachsicht ? 10. Werden Sie mich durch Zahlung der Zinsen 
fiir die Verzogenang entschadigen ? 11. Sind Sie mir fiir meine Nach 
sicht verbunden ? 

LETTER 143. 

1. Wer wiinscht rait Ihrem Hause in Verbindung zu treten ? 
2. Haben Ihnen diese Herren Referenzen gegeben ? 3. Was wiinschen 
Sie nun von mir betreffs dieser Leute zu erfahren ? 4. Soil ich Ihnen 
auch Angaben betreffs deren Kreditfahigkeit geben ? 5. Wiirden Sie 
mir bei Gelegenheit dienUch sein ? 

LETTER 144. 

1. Was teilen Sie mir auf meine Anfrage mit ? 2. War Ihre 
Verbindung bisher eine angenehme ? 3. Wie sind Ihre Fakturen 
bezahlt worden ? 4. Wiirden Sie den Leuten einen Kredit einraimaen ? 
6. Dfitrf ich von Ihren Mitteilungen beliebigen Gebrauch machen ? 

LETTER 145. 

1. Seit wann stehen Sie mit Zwolle in Geschafts verbindung ? 
2. Auf welches Schreiben teilen Sie mir dies mit ? 3. Wann ist die 
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fragliche Firma gegriindet worden ? 4. Wieviel betrug daa Griindungs- 
kapital ? 5. Wer hat das Geld gehabt ? 6. Hat Herr Zwolle sein 
Greschaft vergrossert ? 7. Kam Zwolle in Schwierigkeiten ? 8. Auf 
welche Weise wiirden die Schwierigkeiten iiberwunden ? 9. Wann 
trat Herr Hempel als Teilhaber ein ? 10. Verbheb Herr Hempel lange 
im Geschafte ? 11. Warum trat er aus ? 12. Zog Hempel seine 
Kapitaleinlage sofort zuriick ? 13. Wieviel betrug seine Einlage ? 
14. Wann wird ihm dieser Betrag zuriickgezahlt ? 15. Welchen 
Kredit haben Sie der fraglichen Firma bisher gewahrt ? 16. Sind Sie 
fiir Ihre Lieferungen piinkthch bezahlt worden ? 17. Ist Herr ZwoUe 
fleissig und strebsam ? 18. Ist Herr Zwolle bestrebt, sich emporzuar- 
beiten ? 19. Glauben Sie, dass Zwolle vertrauenswert ist ? 20. Ketnn 
ich von Ihren Mitteilungen beliebigen Grebrauch machen ? 

LETTER 146. 

1. Woriiber sind Sie betreffs meiner Anfrage iiberrascht ? 
2. Warum sind Sie erstaunt, dass Harlander Ihren Namen €ils Referenz 
aufgegeben haben ? 3. W€«in haben Sie fiir Ihre Sendung Zahlung 
erhalten ? 4. Hat Ihnen Ihr Auskunftsbureau einen guten Bericht 
liber Harlander gegeben ? 6. Welche Vorsichtsmassregeln haben Sie 
betreffs der Zahlung getroffen ? 6. Zu welchem Zwecke ? 7. Wiirden 
Sie mir Vorsicht anraten ? 8. Soil ich von Ihren Mitteilungen dis- 
kreten Gebrauch machen ? 

LETTER 147. 

1. Um was hat sich Herr Junghaus bei Ihnen beworben ? 2. Hat 
er sich dabei auf Sie berufen ? 3. Was mochten Sie nun von mir 
betreffs dieses Herm geme wissen ? 4. Mochten Sie auch seine 
finanziellen Verhaltnisse geme kennen ? 6. Aus welchem Grunde ? 

6. Versprechen Sie mir iiber meine Mitteilungen Verschwiegenheit ? 

7. Wiirden Sie meine Dienste gegebenen Falles erwidem ? 

LETTER 148. 

1. Haben Sie mit Rumanien ein bedeutendes Greschaft gemacht, 
seitdem Sie der Angefragte vertritt ? 2. Konnen Sie ein bestimmtes 
Urteil iiber Junghaus abgeben ? 3. Wurde Ihnen der Angefragte 
seiner Zeit als achtbar geschildert ? 4. Sind Sie nun dariiber ent- 
gegenstehender Ansicht ? 5. Worin glauben Sie den geringen Erfolg, 
den Junghaus fiir Sie erzielto, suchen zu miissen ? 6. Auf welches 
Schreiben hin machen Sie mir diese Mitteilungen ? 7. Keuin ich davon 
beliebigen Gebrauch machen ? 
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LETTER 149. 

1. Ist Herr Junghaus schon seit langem Ihr Vertreter ? 2. Sind 
Sie mit seiner Tatigkeit zufrieden ? 3. Wer hat Ihnen den Ange- 
fragten als Vertreter empfohlen ? 4. Wurden Ihnen damals auch 
Mitteilungen betreffs seiner Vermogensverhaltnisse gemacht ? 5. Wie 
Ziehen Sie Ihre Aussenstande gewohnlich ein ? 6. Haben Sie sich 
iiber die Vermogensverhaltnisse des Angefragten eingehend erkundigt ? 
7. Vermogen Sie mir dariiber nichts Genaues zu sagen ? 8. Wiirden Sie 
mir empfehlen, die Inkassi durch eine Bank besorgen zu lassen ? 9. Ans 
welch besonderem Grunde raten Sie mir dies zu tun ? 10. Zahlt 
die Kmidschaft piinktlich, wenn ihr die Wechsel durch eine Bank 
vorgezeigt werden ? 11. Geht Junghaus bei der Auswahl der Kund 
schaft vorsichtig zu Werko ? 12. Haben Sie in Rumanien schon Geld 
verloren ? 

LETTER 150. 

1. Wer hat Ihnen den Angefragten als Vertreter empfohlen ? 
2. Seit wann vertritt er Ihre Firma in Bukarest ? 3. Sind Sie mit 
seiner Arbeit zufrieden ? 4. Haben sich Ihre Reisenden iiber Jung- 
haus giinstig ausgesprochen ? 5. Lassen Sie nach Rumanien reisen ? 
6. Nimmt der Angefragte die Interessen des vertretenen Hauses ge- 
biihrend wahr ? 7. Machen Sie mit dem Angefragten Geschafte auf 
eigene Rechnung ? 8. Haben Sie iiber seine Vermogensverhaltnisse 
Erkundigungen eingezogen ? 9. Hat er fiir Sie Inkassi gemacht ? 
10. Wieviel betrugen diese Inkassi ? 11. Sind Sie dafiir stets piinktlich 
gedeckt worden ? 12. Haben Sie durch ihn schon Geld verloren 1 
13. Was beweist dieser Umstand ? 14. Kann ich von Ihren 
Mitteilungen beliebigen Gtebrauch machen ? 15. Auf welches Schreiben 
hin machen Sie mir alle diese Mitteilungen ? 

LETTER 151. 

1. Sind Sie noch zahlungsfahig ? 2. Wodurch sind Sie in finan- 
zieUe Schwierigkeiten geraten ? 3. Haben Sie alles aufgeboten, um die 
Schwierigkeiten zu liberwinden ? 4. Wie glaubten Sie diese Schwierig- 
keiten zu beheben ? 6. Waren Sie in Ihrem Bestreben erfolgreich ? 
6. An wen wenden Sie sich nun ? 7. Worin besteht Ihre Bitte an die 
Glaubiger ? 8. Von welchem Bestreben sind Ihre Schritte geleitet ? 
9. Konnen Sie mir Ihre Lage genau darstellen ? 10. Worum bitten 
Sie mich daher ? 11. Wo und wann findet diese Versammlung statt ? 
12. Kann ich im Falle des Nichterscheinens einen Vertreter senden ? 
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13. Weshalb soil ich in der Versanimlung der Glaubiger erscheinen ? 

14. Was wird den Glaubigem nach der Versammlung uberlassen ? 

15. Was beabsichtigen Sie in der Glaubiger versammlung zu tun ? 

16. Welchen Stand zeigte Ihre letzte Bilanz ? 17. Worin bestehen 
Ihre Aktiven ? 18. Wiirden Grebaude und Maschinen bei einer Ver- 
steigerung den angenommenen Wert erzielen ? 19. In welchem Falle 
wiirde die Fabrik ihren wirklichen Wert erhalten ? 20. Welche 
Garantie wiirde die weiterbetriebene Fabrik den Glaubigem bieten ? 
21. Soil ich von der Einleitung gerichtlicher Schritte gegen Sie in- 
zwischen absehen ? 22. Wanim soil ich von einem Pfandungsantrag 
abstehen ? 23. Wozu wiirde Sie ein allenfallsiger Pfandungsantrag 
notigen ? 24. Wiirde die Anmeldung des Konkurses die Glaubiger 
schadigen ? 25. Wiirde durch die Konkursanmeldung jemand profitie- 
ren ? 

LETTER 152. 

1. Woniber wiinschen Sie von mir Auskunft ? 2. Was beab- 
sichtigt die betreffende Firma mit ihren Glaubigem ? 3. Gehen Sie 
auf diesen Vorschlag ein ? 4. Woriiber soil ich Sie auf klaren ? 5. Wes- 
halb wiinschen Sie einen weiteren Einblick in die Verhaltnisse zu 
erhalten ? 6. Hatte Gerhardt seine misshche Lage schon friiher 
erkennen sollen ? 7. Auf welche Weise hat Grerhardt die Lage ver- 
schlimmert ? 8. Halten Sie diese Handlungsweise ehrenhaft ? 9. 1st 
das der Stein des Anstosses, dass Sie dem Akkord nicht beitreten 
wollen ? 10. Aus welch besonderem Grunde versprechen Sie mir die 
grosste Verschwiegenheit betreffs meiner Mitteilungen ? 11. Sind 
Sie mir fiir meine Mitteilungen dankbar ? 

LETTER 153. 

1. Wozu raten Sie mir betreffs des Akkordes des Herm Gterhardt ? 
2. Sind schon andere Glaubiger dem Vergleich beigetreten ? 3. Ist 
Herr Gerhardt nicht an der ganzen Sache schuld ? 4. Auf welche 
Weise kam Gerhardt in diese missliche Lage ? 5. Welches ist der 
Hauptgrund ? 6. Kemien Sie Herm Gerhardt schon lange ? 7. Glau- 
ben Sie, dass er ehrlich ist ? 8. Glauben Sie, dass G. diese Schritte 
leichten Herzens untemahm ? 9. Glauben Sie, dass seine Schritte 
unter den Umstanden den Glaubigem zum Vorfceil gereichen ? 
10. Glauben Sie nicht, dass ein hoherer Prozentsatz zu erzielen ware, 
wenn der Konkurs eroffnet wiirde ? 11. Aus welchem Grunde ware 
durch die Konkurserklarung nicht mehr zu erreichen ? 
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LETTER 164. 

1. 1st mein Schreiben vom 26. ds. Mts. in Ihren Besitz gelangt ? 
2. Sind Sie mir fiir meine Mitteilungen dankbar ? 3. Sind Sie dem 
Akkordvorschlag beigetreten ? 4. Welchen Wunsch aussem. Sie nun 
betreffs dieser Angelegenheit ? 5. Sind Sie bereit, mir in ahnlichen 
Fallen dienlich zu sein ? 

LETTER 155. 

1. War ist der Cberreicher des vorliegenden Brief es ? 2. Wohin 
reist Herr Morton ? 3. Konnen Sie Herrn Morton empfehlen ? 4. Soil 
ich mich seiner annelimen ? 5. Soil ich ihm Namen von Hausern 
angeben, mit denen er Gteschafte machen kann ? 6. Soil ich Herm 
Morton Geld vorstrecken ? 7. In welchem Falle ? 8. Soil ich auf 
Sie fiir diese Vorschiisse trassieren ? 9. Werden Sie mir fiir meine 
GefaUigkeit erkenntlich sein ? 10. Sind Sie zu Gegendiensten stets 
bereit ? 

LETTER 156. 

1. Wann haben Sie Herrn Morton gesehen ? 2. Was hat Ihnen 
Herr Morton liberbracht ? 3. Haben Sie ihm Geld ausgezahlt ? 
4. Mit welchem Betrag haben Sie mich debitiert ? 5. Fiigen Sie 
Ihrem Briefe eine Quittung bei ? 6. Konnen Sie mir erfreuHche Nach- 
richten betreffs des Besuchs des Herm Morton mitteilen ? 7. Glauben 
Sie, dass Herr Morton fiir seine Firma in Berlin einen grosseren Umsatz 
machen kann ? 8. In welchem Falle ? 9. Wann verlasst Herr 
Morton BerUn ? 10. Haben Sie ihn in Hamburg an jemand emp- 
fohleii ? 

LETTER 157. 

1. Was bezweckt Ihr heutiges Schreiben ? 2. Konnen Sie mir 
Herm Ford empfehlen ? 3. Wer ist Herr Ford ? 4. Besitzt Herr 
Ford ein Patent auf diese Maschine ? 5. Wo wird das Patent ausge- 
beutet ? 6. SoUen auch in Deutschland Maschinen gebaub werden ? 
7. Was beabsichtigt Herr Ford zu diesem Zwecke ? 8. Was soil 
ich fiir Herrn Ford tun ? 9. Sind Sie mir fiir meine Bemiihungen 
dankbar ? 

LETTER 158. 

1. Wofiir bieten Sie mir Ihre Dienste an ? 2. Worauf beziehen 
Sie sich ? 3. Wo haben Sie Ihre Lehrzeit durchgemacht ? 4. Haben 
Sie die genannte Firma nach Ihrer Lehrzeit verlassen ? 5. War Ihnen 
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in diesem Hause Gelegenheit geboten, sich praktisch auszubilden ? 
6. Koiinten Sie auch Ihre Sprachkenntnisse verwerten ? 7. Wo sind 
Sie seit Februar vorigen Jahres beschaftigt ? 8. Welche Arbeiten 
haben Sie in diesem Hause auszufiihren ? 9. Glauben Sie die offene 
Stelle befriedigend ausfilllen zu konnen ? 10. Was berechtigfc Sie zu 
dieser Annahme ? 11. Besitzen Sie auch Kenntnisse im Englischen und 
Spanischen ? 12. Glauben Sie mich mit diesen Kenntnissen befriedigen 
zu konnen ? 13. Stenographieren Sie ? 14. Wie alt sind Sie ? 15. 
Sind Sie Protestant ? 16. Kann ich mich darauf verlassen, dass Sie 
Anstrengungen machen, um mich zufrieden zu stellen ? 17. In 
weichem Falle ? 18. Erwarten Sie eine Ant wort ? 

LETTER 159. 

1. Welche Anfrage richten Sie an mich ? 2. Soil ich Ihre Offerte 
in Erwagung ziehen, falls eine Stelle frei ist ? 3. Wo haben Sie Ihre 
Lehrzeit durchgema^ht ? 4. Hatten Sie in diesem Hause gute Gelegen- 
heit zur Ausbildung ? 5. Wo sind Sie zur Zeit beschaftigt ? 6. Warum 
beabsichtigen Sie sich zu verandem ? 7. Welche Kenntnisse besitzen 
Sie ? 8. Konnen Sie auch in fremden Sprachen korrespondieren ? 
9. Wie alt sind Sie ? 10. Sind Sie vom Militardienst frei ? 11. Wiirden 
Sie mir dankbar sem, wenn ich Sie anstellte ? 12. Wiirden Sie alios 
aufbieten, um mich mit Ihren Leistungen zufrieden zu stellen ? 

LETTER 160. 

1. Haben Sie mein Bewerbungsschreiben erhalten ? 2. Sind Sie 
mir dafiir verbunden ? 3. Konnen Sie mich in Ihrem Hause anstellen ? 
4. Warum nicht ? 
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I.— CIRCULARS. 

EXERCISE 1. 

Wilkinson, Jones dk Co., of George Yard, Aldermanbury, 
London, E.C., beg to inform you that they have this day 
commenced business as 

Shipping, Forwarding, and Insurance Agents, 

at the above address, and are prepared to undertake the 
care of Export and Import consignments in all directions. 

Their long experience in the trade, extending over a period 
of twenty years, will, they think, assure you of their ability 
to perform with economy and satisfaction any business 
entrusted to them, and bespeak your confidence and support. 

They will be pleased to furnish you with any information, 
and submit quotations, on hearing from you. 

They solicit the favour of your commands. 

EXERCISE 2. 

Fritzsche dh Albert, of St. Gall (Switzerland), beg to inform 
you that they have this day established a house for the manu- 
facture of Laces and Embroideries under the style of Fritzsche 
iSc Albert. 

Trusting that you will support their undertaking, they 
assure you that any orders with which you will kindly favour 
them, will be executed with the utmost care so as to ensure 
entire satisfaction. 

They beg to call your attention to their signatures below. 
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EXERCISE 3. 

Albert Krause, of Leipzig, begs to inform you that he has 
this day taken into partnership Mr, Ferdinand Weil, and 
will henceforth carry on business under the style of Krause 
<fc Weil. 

A. Krause thanks you for past favours and solicits a 
continuance of the same for the new firm. 

EXERCISE 4. 

Lewberger, Pollak <Sj Eysseny of Hawhurgy deeply regret 
to have to notify you of the death of their Mr. H. Eyssen, 
which took place on the 17th inst. 

At the same time they beg to inform you that Mr, 0. II. 
Eyasen (eldest son of their late partner), who has been interested 
in their business for many years, has from this date been 
admitted a partner in their firm. 

They refer to his signature at foot, and hope for a con- 
tinuance of the same amicable relations as in the past. 

EXERCISE 5. 

Henry Greenwood and Albert Meyer, of London, E.C., have 
the pleasure to inform you that the separate business houses 
hitherto carried on by them respectively at 

No. 65, Lawrence Lane, and No. 63, Wood Street, E.C., 
will be amalgamated from this date, and continued jointly 
under the firm of 

Greeniuood, Meyer dh Co. 

at No. 63, Wood Street. 

They thank you for past favours, and trust to receive 
your support in the future. 
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EXERCISE 6. 

Pavl Ed. Bichter and Heinrich Blanks of Hamburg, beg to 
inform you that the partnership heretofore subsisting between 
them, has this day been dissolved by mutual consent. 

All debts due to and owing by the late firm of Bichter da 
Blank will be received and paid by Mr, Heinrich Blank, 
who will continue the business on his own account under the 
style of 

Heinrich Blank, 

except the business to India and the East, the continuation of 
which is left entirely to Mr. Paid Ed. Bichter. 

They hope that you will favour the new firms with the 
same support as hitherto. 

EXERCISE 7 

8. Leopold dh Co. of Berlin hereby beg to inform you that 
they have authorised Mr. Joseph Ganz to sign their firm by 
procuration, and request you to take note of his signature at 
foot. 
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II.— CORRESPONDENCE WITH AGENTS. 

EXERCISE 1. (Re Letter No, 21.) 

Selmn <Sh Levns acknowledge receipt to Adrian Malopovlos 
of remittance received through Eduard Reinhardt, Con- 
stantinojjle, with which they have balanced invoice of 14th 
July of last year, with many thanks. 8. cfc L, hope to be 
favoured with further order very shortly. 



EXERCISE 2. (Re Letter No. 30.) 

Sdmn dc Lewis write to Miscdi freres enclosing invoice in 
completion of their order, amounting to £259 16s. Od., for 
which M. /. are to credit S. <Sc L^s account as usual. S. dk L. 
have bestowed the greatest care and attention upon the 
execution of M, /.'« order, and they beg to call special attention 
to the fact that owing to the decline in prices of cotton, they 
were able to make small reductions in various instances ; 
they will be pleased to receive further orders. 

EXERCISE 3. (Re Letter No. 35.) 

Sdwin dc Lewis write to Lazzaro Farro, Constantinople, saying 
that they are greatly surprised to receive a claim through their 
agent, on account of the cream and blue shades of the muslins 
sent not being satisfactory. They (S. <Sj L.) do not deny that 
the cream shade is rather pale, but as they received no special 
instructions when the order was sent by their agent, they 
executed it in the shade now in vogue, and Farro has no right 
to leave these goods at their disposal, the more so as the cream 
of the other muslins delivered, viz., cream and red, is exactly 
the same, and these were approved by him. As to the shade 
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of blue, they adhered exactly to the pattern sent by Mr, 
ReinhardU S. dh L, could have sent a fuller (deeper) blue, 
but as they had special instructions to dye exactly to shade 
submitted, they acted accordingly ; in fact they had some 
trouble in finding a dyer doing this special shade. 

8. dh L. contend that the goods have been executed in 
conformity with instructions received, and his claim is en- 
tirely imjustifiable ; they therefore expect Farro to keep the 
whole sending if he wishes the good relations with S. dh L. 
to continue. 

EXERCISE 4. 

J, JunghaitSy of Bucarest, under date 22 May, 1904, 
referring to the conversation he had with Mr. Cox when 
passing through Bucarest the other day, begs to offer Messrs. 
WUford dh Cox, of Bradford, his services, and he would be 
very pleased indeed if they would kindly entrust him with 
their agency for Roumania. 

Knowing the market well, and being in intimate relations 
with the leading houses in the country, he is sure that he 
would be able to satisfy W. dh C, m every respect ; although 
this market has not the very best reputation, he can assure 
them that they will have no reason to complain, as his principle 
has always been to deal only with such customers as can 
offer every guarantee for prompt payment. 

J. Junghatis mentions that the houses he has been repre- 
senting for some years, and which he gives as references below, 
will no doubt give favourable information, and he therefore 
hopes that W. dh C, will entertain his offer and confer upon 
him their agency. 

As already mentioned to Mr. Cox, he would be satisfied 
with a commission of 1 J% on all invoices paid for, in addition 
to his expenses for postages, telegrams, &c. ; commission to 
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be settled half-yearly. J. Junghaus would be very glad to 
receive a favourable reply very shortly, so that he may pre- 
pare his customers for the sample collections, which should 
be put in hand at once. 

References : 

Messrs. Englander & Co., Krefeld.* 

Willibald & Cohn, Brunswick. 
Wertheimer & Ebhardt, Brandenburg. 
James Hardy & Sons, Manchester. 
Green, Longman & Co., Manchester. 
Fran9ois Loubet & Cie., Elboeuf, &c. 



EXERCISE 6. 

Wilford ds Cox of Bradford, in reply to Letter No. 4 of 
22 May, under date 4 June beg to inform J. Junghaus of 
Bucarest that they had already received a report from their 
Mr, Cox respecting the conversation which he had had with 
Junghaus when passing through Bucarest the other day. 

Up to now they have done no direct business with Rou- 
mania, although their goods have been sold there to a con- 
siderable extent through commission houses ; being manu- 
facturers, they are in a position to compete well against 
other houses, and Junghaus may rely upon their giving him 
every support if he pushes their goods, in order to make a 
large turnover ; otherwise they would prefer to do the business 
through English commission houses as before. 

It goes without saying that they expect Junghaus to deal 
only with the very best houses of the country, whose financial 
standing is beyond doubt, as their small profit does not 
warrant running risks. 

* See Model Letters 147, 148, ^49, 150, of Section 5, Correspondence relating to 
Enquiries and Information abovt Firms (pages 228 — 231). 
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On this understanding, they are prepared to make a trial 
with J. Junghaus, conferring upon him their agency for one 
year ; if satisfied, they would be willing to make an agreement 
for several years. They will pay him 1J% commission on 
the business done in Roumania, viz., on the nett amoimt of 
the invoices, besides refunding his expenses for postages 
and telegrams. 

WUford dh Cox have put a collection of their goods in hand, 
which they will forward to Junghaus at an early date, ac- 
companied with all the necessary details. 

In the meantime they will be pleased to hear from 
Junghaus if he has any special instructions to give regarding 
the making up of the collections. 



EXERCISE 6. 

In reply to above letter No. 5, J. Junghaus under date 
7 June, first begs to thank WUford ds Cox for the confidence 
they have shown him by entrusting him with their agency 
for Roumania, and he assures them once more that he will 
do everything in his power to merit same by giving every 
satisfaction. 

Having an extensive connection among the leading houses 
of the whole country, he is quite confident of securing a large 
business for them, and he will at once set to work preparing 
his customers for the collection, which he hopes to receive 
very soon. The patterns must be made up elegantly, so to 
make a favourable impression upon the customers ; the whole 
collection is to be sent in a trunk, marked J.J. No. 10. 

J, Junghaus promises to push W. dh C.'s goods specially 
and work for a large turnover, which is also in his own interest. 

Junghaus awaits further news. 
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EXERCLSE 7. 

WUford dh Cox, under date of 15 July, acknowledge receipt 
of letter No. 6 of 7 June, of which they have taken due note 
with thanks. 

They have now pleasure in informing Junghaus that they 
have forwarded via Goole-Hamburg-Vienna, consigned to 
Messrs. Schenker cfc Co, of Vienna, 1 trunk marked J.J., No. 10, 
containing the collection of patterns mentioned in their 
letter of 4 June, and they enclose herewith price lists, on 
which all requisite details are stated. 

As to the terms of payment W. cfc C remark that their 
invoices must be settled within 6 months at the very latest 
by cheque on London ; if within 30 days they will allow 
li% extra. They expect customers te make a settlement 
after 3 months from date of invoice, either by sending a cheque 
on London, or an acceptance at 3 months' date, for which 
interest at the rate of 6% p. a. must be included, besides 
J% te cover encashment expenses, bank commission and 
bill stamps. 

WUford dh Cox have given every attention to the pre- 
paration of the collection, and trust that good orders will 
result. They await his further advices. 
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III.— CORRESPONDENCE RELATING TO TRANSACTIONS 
IN GOODS, FORWARDING PACKAGES FOR 
SHIPMENT, CLAIMS, Etc. 

Transaction No. 1. 

EXERCISE 1. (Re Letter No. 47,) 

Make out invoice for Messrs. Rosenthal & Co., Dresden, 
dated 31 May 19.. : 

4 Pieces 54'" Trouserings No. 379, 398, 405, 429 

yards 46^ SIJ 60^ Slf 
price 5/9 5/9 5/9 5/9 

2 „ do. No. 1753, 1754 

yards 38J 39^ 
price 4/3 4/3 

6 „ do. No. 69, 85, 93, 101, 104 

yards 30 33 29 28 30 

price 7/6 7/6 7/6 7/6 7/6 
£132 lis, 6d. 
Packing £1 7s. 6d. 
Insurance on £150 Os. Od. (i%) = 7s. 6d. 

EXERCISE 2. (Re Letter No. 50.) 

Referring to invoice of 31 May 19 . . , Werner <Sh Heath 
are sorry to inform Messrs. Rosenthal ds Co. of Dresden, that an 
error was made in invoicing 33 yards of No. 85 54^ Trouserings, 
as this piece only contains 30 yards. W. cfc H. therefore 
beg to enclose a credit note for the difference, viz., 3 yds. @ 
7s. 6d. = £i 2s. 6d., asking at the same time E. ds Co. to kindly 
excuse the error. 

They hope to be favoured with new orders very soon, 
when they will deduct this amount from next invoice. 

[Make out credit note for R. <&; Co., see specimen form, 
Model Letter No. 37, page 52.] 
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EXERCISE X 

Rosenthal ds Co, of Dresden acknowledge receipt of Werner 
dh Heath's letter enclosing credit note for £1 28. 6d., which 
amount they have debited toW.djH. R. <k Go. have not yet 
measured aU the pieces received and had not discovered 
the error up to now, as the ticket of the piece in question was 
marked 33 yards and they took the right measure for granted 
when checking the goods from the invoice. However, R. ds Co. 
are much obliged to W. dh H. for calling their attention to the 
mistake ; they trust that the cloths will meet with a ready 
sale, and as soon as occasion arises they will place a further 
order. 

Transaction No. 2. 
EXERCISE 4. (Re Letter No. 53.) 

S. Zioolle, Amsterdam, under date 23 April, begs to acknow- 
ledge receipt of letter No. 53 from BarUett dh Sons, contents 
of which he has duly noted. 

He encloses cheque on London for £180 Os. Od., which 
BarUett dh Sons are to credit, including 1% for cash payment, 
viz., £181 16s. Od. in all, under advice, on account of goods 
ordered through their agents, Messrs. Sternberg dh Co. 

S. ZwoUe is in urgent need of the goods, and he trusts 
that B. dh S. will do everything in their power to dispatch 
them in a week or so. 

EXERCISE 5. 

Bartlett dh Sons, under date 26 April, own receipt of cheque 
received for £180 Os. Od., with which, plus 1%=£1 16s. Od., 
they credit Zwolle's account, with many thanks. 

B. dh Sons are hurrying on the execution of the goods in 
question, and they hope to be able to dispatch them in a few 
days. 
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EXERCISE 6. 

BarUett cfc Sons, under date 5 May, referring to their 
letter of 26th April, have now much pleasure in handing 
invoice for the goods ordered, which were forwarded to 
Messrs, John Sutdiffe dh Son, Grimsby, to be reforwarded by 
them to Mr, Fedor Priming dh Co., Amsterdam, as per Zwolle^s 
instructions. For the amount of the invoice, viz.: 

£387 6s. 9d. less 

£181 16s. Od. cheque already received, inclusive of cash 
discoimt allowed thereon, they take the 
liberty of drawing upon Zwolle for 

£205 lOs. 9d. at three months' date, and they recommend 

"""""""""""" their draft to his protection. 

B, iSh S, hope that the execution of Zwolle^s order, upon 
which they have bestowed the greatest attention, will receive 
his entire satisfaction, and they await the favour of his further 
commands. 



EXERCISE 7. 

S, Zioolle, Amsterdam, under date 16 May, informs 
BarUett dh Sons, Bradford, that he has received their favour 
of 5th inst. enclosing invoice for £387 6s, 9d., which is in 
order, and in conformity with the goods just received. 

The draft for £205 10s. 9d. has not yet been presented for 
acceptance, but will receive due honour upon presentation. 

The goods are to Ziuolle's entire satisfaction, and he hopes 
Soon to be able to send a repeat order. 
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Transaction No. 3. 
EXERCISE 8. (Re Letter No. 54,) 

Leopold Schreiner dh Co. of Dilsaddorf, under date 24th 
January, enclose an order for Printed Handkerchiefs and 
Muslins, for exportation to the Congo State. In the order 
sheet, all details are stated, and L, S. cfc Co. hope that John 
Samuel <fc Co. will do their very best to execute this order to 
entire satisfaction, at the very lowest prices possible. The 
goods should be forwarded to Antwerp, consigned to 
E, Schneider dk Co., and must arrive on about 10 March to 
catch the steamer for the Congo State. 

Buyers await confirmation of this order. 

EXERCISE 9. (Re Letter No. 55.) 

Buyers (writing under date 4th March) are in receipt of 
Letter No. 54 and very much regret the delay in the execution 
of their order, which caused them to miss the steamer sailing 
on March 15th. The next steamer wiU leave Antwerp middle 
of next month, and Buyers trust that J. Samuel cfc Co. will 
endeavour to dispatch goods in good time to catch this boat, 
otherwise they would suffer a great loss. 

EXERCISE 10. (Re Letter No. 56.) 

Leopold Schreiner ds Co. of Diisseldorf, under date 7 April, 
write to R. Schneider cC? Co., Antwerp, informing them that 
they will receive from John Samuel cfc Co. of Manchester 
(through Heath dh Co., Manchester) : 

6 Bales marked L. S. & C.JJ 1643 to 1648, containing Cotton 
Goods (Printed Handkerchiefs and Muslins), weights, values, 
and description of the goods as per details enclosed. These 
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goods are to be shipped by S,8. " Marina " of the Compagnie 
Beige Maritime du Congo, leaving Antwerp on 15th April, 
consigned to Messrs. Richard Dolfuss ds Cie,, Matadi. The 
sending is to be insured for £600 (each bale separately for 
£100) ; one bill of lading direct to consignees, and two copies 
to Diisseldorf, together with note of charges. 

jL. Schreiner dh Co, await documents, &c., in due course. 



EXERCISE 11. (Re Letter No, 56,) 

L, Schreiner dh Co, of Diisseldorf write on April 15th to 
John Samuel rf? Co, of Manchester, in answer to Letter No. 56, 
enclosing cheque on London for the amount of invoice, £496 
7s. 6d., less 2J% discount for prompt cash, for which they 
await acknowledgment. 



EXERCISE 12. 

Acknowledge receipt of cheque received to balance invoice 
inquestion, hoping soon to be favoured with further orders, 
which will receive prompt attention. 



Transaction No. 4. 

EXERCISE 13. (Re Letter No. 60.) 

Robert Lamb d; Co. of Manchester, under date 7 November, 
acknowledge receipt of Letter No. 60 enclosing circular from 
Mr. Jvlius Rudert of Hamburg re goods damaged by sea- 
water. They will do the necessary and revert to the matter 
as soon as a settlement with the Insurance Company is arrived 
at, when they will also submit the respective documents 
and credit note for the amount obtained. 
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EXERCISE 14. 

Referring to their letter of 7 November, Robert Lamb dk Co. 
of Manchester, under date 12 December, herewith — viz., under 
separate cover as commercial papers (registered)* — send to 
Goldschmidt cfc Co,, Berlin, the documents relative to Particular 
Average of goods ex " Navarra,'^ mentioned in Letter No. 64, 
together with statements from the Average 'Adjusters and 
the Insurance Brokers, Messrs. John Bishop cfc Co. of London, 
amounting to £15 18s. 5d., with which they have credited 
their account. 

The goods damaged by sea-water were returned to R. 
Lamb ds Co. by the Forwarding Agent, Mr. Julius Rudert, to 
be re-finished and re-dyed ; the value of the goods returned 
is £65 Os. 2d., deducting claim for damage allowed by Lloyds' 
Agents, as per details stated below ; the cost of re-dyeing 
and finishing will be about £5, so that there will be a gain of 
about £10 18s. 5d., which is equal to about 13^% profit of 
the value of the sound goods, viz., £80 18s. 7d. As soon as 
the goods are worked up, R. Lamb dh Co. will forward them 
under advice. 

Details of estimated value of goods damaged : 

23i yds. @ Is. 3d £19 5 

116 „ @ 4s. Oii 23 4 

514J „ @ Is. 3d 32 3 2 

75J „ @ 23. 2d 8 3 7 



£65 2 



* To save postage see Hooper & Oraham, Modern Business Methods, The Home 
Trade, on Postal Matters, page 211. 
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^tatcmcttt of Particular Average on Goods, Sea Damage, per 

NAVARRA, 
bound from GrOOLE to Hambubg and Berlin. 
Interest — 



£ 8. d. 



«*^- No. 182L 1 Case Goods, valued at 
„ 1822. 1 do. do. 

Remainder of Specification 



Including all risks on shore or afloat, &c., 
&c., until safe arrival with consignee. 
Average payable separately on each 
package. 

Damage at Hambubg — 

^1^**' No. 1821. 1 Case, containing 89 

pes. Cotton Goods, 4 pes. 

damaged by Fresh Water. 

„ 1822. 1 Case, containing 87 

pes. Cotton Goods, 13 pes. 

damaged by Fresh Water. 

And on which Lloyd's Agents made an 

allowance for the damage in preference 

to selling the damaged goods by Auction. 

PABTiorXiAB Average, 

On No. 1821. 1 Case Cotton Goods, 
damaged partly. 

Sound Value, per Lloyd's Agent's Certificate, 
viz. : — 
120 I. No. 2541. 20d. per vd. 1 Duty paid, 
150 1. „ 4081i. 5s. 4d. ,; f ior Cash, 
1 pee., 120 1., 23i yds. @ 20d. per yd. . . 118 9 
3„ 150 1. 116 „ @ 5/4 „ .. 30 18 8 

4 pes. 139i yds. . . 

Allowance for Damage, viz. : — 
1 pee., 23 J yds. @ 5d. per yd. 

3 „ 116 „ @l/4 „ 

4 pes., 139J yds 

Detn., 24-9937 per cent. 



I. £ 


s. 


d. 


350 








280 








1,670 








£2,300 









. . £32 17 


5 


£0 9 8 
7 14 8 


4 
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Insured Value — £ s. d. £ s. d. 

No. 1821. 1 Case valued at £350 Os. Od. 
First cost per invoice, £327 6s. 9d. 

I pes., 120 I., No. 2541, cost, viz. 23i yds. 

@ 18d. per yd 1 14 10 

3 pes., 150 1., No. 4081 J, cost, viz. 116 yds. 

@ 4/10 per yd 28 8 

4 pes. 139i yds. £29 15_6 

If £327 6s. 9d. be valued at £350 Os. Od., 
£29 15s. 6d. will be valued in proportion 
@ £31 16s. 9d. 
£31 16s. 9d. Detd. 24-9937 per cent. . . 7 19 2 
Under 3 per cent. No Claim. 

On No. 1822. 1 Case Cotton Goods, 
partly damaged. 

Sound Value, per Lloyd's Agent's Certificate, 

II pes, 120 I., No. 2541. 20d. per yd. \ ^u * -^ * n i. 
2 ^„ 144 1., „ 16. 2/10^ J I ^y P^"^ f^'- ^«*^- 



13 pes. 




11 pes., 1201., 514i yds. @ 20d. per yd. 42 17 


6 


2 „ 144 1., 75J „ @ 2/10 „ 10 13 


2 


13 pes. 589} yds £53 10 


8 


Allowance for Damage, viz. — 




11 pes., 514J yds. @ 5d. per yd. £10 14 4 




2 „ 75J „ @8d. „ 2 10 2 




1^ ■nna KftO? irHfa 1^4 


6 





Detn. 24-7043 per cent. 
Insured Value — 

No. 1822. 1 Case valued at £280 Os. Od. 

First Cost per Invoice, £260 4s. lid. 

1 1 pes., 120 1., No. 2541., cost, viz. 514J yds. 

@ 18d. per yd. . . 
2 pes., 144 I., No. 16, cost, viz. 75^ yds. 

@ 2/6J per yd 

13 pes. 589} yds. 

If £260 4s. lid. be valued at £280 Os. Od., 

£48 38. Od. will be valued in proportion 

@ £51 16s. Id. 
£51 168. Id. Detd. 24-7043 per cent 12 16 



38 11 


9 


9 11 


3 


48 3 


J> 
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£ 8. d. £ s. d. 
Brought forw£fcrd . . . . 12 16 

Extra Charges — 

Lloyd's Agent's Charge for Survey and 

Compromise, &c. . . . . M. 57-50 

Valuation Fees . . . . . . . . 10- 



M. 67-50 



Exchd. @ 20-35 . . ..£364 

Expenses paid by the Agent on 3 Ccises, viz., 
Nos. 1821, 1822, and 1849— 
Carriage to Warehouse .. ..M.5.00 

Labour, taking them up, weighing, &c. 4.20 

„ opening and repacking . . 12- 00 
New Paper for packing . . . . 1-50 

Repacking Linen, Yam, &c. . . 1-20 

Carriage to Railway of 3 Cases . . 5-00 

„ „ of 1 Bale, M. 100 

Surveyors' Fees 1000 

Petty Expenses . . . . 1000 

Certified Copy of Protest . . . . 10-80 

M.59^0 
If 3 Cases pay M. 59-70 
2 Cases will pay proptn. M. 39-80. 
Exchd. @ 20-35 

Allow for 1 Case, No. 1822, on which there 

is a dcdm . . 
Postages 
Statement . . 



£ s. d. 
2,251 Decld. on Policy effd. at Lloyds, 22nd August, 

19.., pays 16 5 2 

On £10,000 is £ 3/4 per cent. 

49 Decld. on Policy effd. at Lloyds, lOth October, 

19.., pays 7 1 

On £10,000 is £ Id. per cent. 



0. 


1 


19 


1 








£5 


5 


5 


2 12 

2 

1 1 




}h there 








9 
6 





£16 12 


3 



f2>300 £16 12 3 

LLOYD'S AND 

St. Michael's Buildings, 

9, Gracechurch Street. 
Sth December, 19 . . MANLEY HOPKINS & SON. 
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JOHN BISHOP A CO., 
Ship and Insumanck Bmokems. 



Lloyds, 
London, E.C., 8 December, 19.. 

Messrs. Robert Lamb & Co. Credit. 

By settlement of Claim for Particular Average per 
Navarra S/8. 

Policy £10,000 Steam Goole-Germany, &c. 
Dated 22 August 19.. 

Policy £10,000 do. 

Dated 10 October 19.. 



Amoimt as per Statement . . 



Cost of Statement 
Brokerage . . 

Cheque herewith 

Statement and Papers enclosed. 
E.E 



• • 




•• 


£16 


12 


3 


£0 


10 


6 











3 


4 

















13 


10 






- 




£15 


IS 


5 
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As will be seen from the Average Statement, no com- 
pensation is granted by the Insurance Company for the goods 
damaged in Case JJ 1821, as the amount of the damage does 
not amoimt to the necessary percentage (in the present case 
3%) as per Lloyd's policy. The damage estimated by Lloyd's 
Agents at Hamburg was : 23^ yds @ 5d. £0 10 11 

116 yds @ Is. 4d. 7 14 8 

Total ..£8 5 7 
• 
The loss in such cases must be borne by the insurers, in this 
instance by Goldschmidt & Co., Berlin, for whose account and 
risk the goods were forwarded and insured for by R. Lamb and 
Co., Manchester. 

(See Hooker <Sh Qraham, Modern Business Methods, Import 
and Export Trade, page 156.) 

The present case, in spite of the above loss, turns out 
favourable, as Goldschmidt & Co. make a profit of £8 8s. Od. 
on the goods damaged : 

Amoimt recovered from Insurance Co. . . £15 18 5 
Cost of refinishing damaged goods £5 3 9 
(see Exercise, Letter No. 16, 
page 374). 
Freight, &c., for returning dam- 
aged goods to Manchester . . 13 4 
Freight, &c., for forwarding re- 
finished goods from Manchester 
to Hamburg . . . . . . 13 4 

7 10 5 

Gain .. £8 8 
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EXERCISE 15. 

Buyers acknowledge receipt of Sellers' letter of 12 December 
as well as of the various documents sent under separate cover, 
registered, of which they have taken due note, at the same 
time thanking Sellers for the trouble they have taken in the 
matter. 

Buyers now await further news as to the exact cost of re- 
finishing the damaged goods ; as soon as ready they are to be 
forwarded to Buyers. 



EXERCISE 16. 

Robert Lamb ds Co., under date 30 December, beg to 
acknowledge receipt of Goldschmidfs letter of 15 December, 
and herewith beg to advise them that the goods damaged and 
refinished were reforwarded to Mr, Jvlius Rvdert, Hamburg, 
in 1 Bale, marked G & C { J 1370 ; they enclose invoice for 
refinishing, amounting to £5 3s. 9d., which Goldschmidt db Co. 
are to credit, together with £1 3s. 4d. freight, &c., for returning 
the damaged goods from Hamburg to Manchester. 



Transaction No. 5. 

EXERCISE 17. (Re Letter No. 66.) 

[See pages 224 — 225, Correspondence relating to Enquiries 
and Information about Firms (Letters Nos. 143 and 144), 
also German Commercial Practice, Part I., pages 74-80.] 

Sellers enquire from W. Lucas dh Co. of Berlin if Buyer is 
good for a credit of, say, £300. 
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EXERCISE 18. 

W, Lucas db Co. of Berlin supply a very good report about 
Buyer, saying that the firm is highly respectable and trust- 
worthy. They have dealt with him for a good many years 
and had transactions of a much larger amount than the 
amount enquired about, and he has always paid promptly. 



EXERCISE 19. (Re Letter No. 73.) 

(a) Make out an invoice for the following goods sent in 
2 Bales marked LG 201/2, to John Sutcliffe & Son, Grimsby, 
to be forwarded to Julius Rudert, Hamburg : — 

400 doz. Printed Handkerchiefs @ lid. per doz. 
Nos. 799, 800, 804, 806. 

300 „ Printed Handkerchiefs @ lOJd. „ 
Nos. 47, 56, 73 (for 797). 

300 „ Printed Handkerchiefs @ lOd. 
Nos. 66, 67, 797; 

Charges : 
2J% Commission. 
Packing (2 Bales), 7s. 
Insurance (i% on £50). 

(b) Advise Forwarding Agent, Mr. Julius Rvdert of 
Hamburg, of having sent to him, through John Suidiffe dh Son, 
Grimsby, 2 Bales LG J J 201, 202 Cotton Goods (Printed Hand- 
kerchiefs), gross weight Kilos , which are to be forwarded 

as per instructions of Mr. Luitpold Grosser, Dresden, Expenses 
have been charged forward. 

[See German Commercial Practice, Part I., page 50.] 

Digitized by VjOOQ IC 



370 GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 

EXERCISE 20. (Re Letter No. 73.) 

Luitpold Grosser, under date 7 March, acknowledges 
receipt of Seller's letter No. 75 and begs to enclose cheque for 
£45 78. 6d., which, with 1% extra, 9s. Id., balances their 
invoice of 23 February. Buyer awaits a receipt in due course. 

He would also like to know when the remainder of the 
goods will be shipped. 

EXERCISE 21. 

Sellers acknowledge receipt of above cheque. The re- 
mainder of the goods will be shipped in 3/4 weeks. 

Transaction No. 6. 

EXERCISE 22. (Re Letter No. 84.) 

Sellers, under date 30 April 19 . . , advise Messrs. Fedor 
Priming ds Co., RoUerdarriy of having consigned to them 
33 Barrels of Wine, with which they are to proceed according 
to instructions of Messrs. Oilby, Leman ds Co. of London. 

EXERCISE 23. (Re Letter No. 84.) 

Buyers, under date 2 May 19 . . , write to Fedor Priming 
ds Co., Rotterdam, asking them to forward the 33 Barrels 
of Wine per first steamer to Messrs. Henry Wightman ds Co., 
Royal Albert Docks, London, charging their expenses forward. 

EXERCISE 24. 

Forwarding Agents, under date 10 May 19.., inform 
Buyers of having shipped the 33 Barrels of Wine per S.8. 
** Holland'' to Messrs. Henry Wightman cf? Co., London, 
and charged forward their expenses amounting to £9 13s. 6d. 
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Forwarding Agents are much obliged to Buyers for this 
business, and they trust that they will continue to avail 
themselves of their services whenever occasion arises. Their 
(Buyer's) orders will always be promptly attended to. 



EXERCISE 25. (Re Letter No. 86.) 

In reply to Letter No. 85, Sellers beg to acknowledge 
receipt of the remittance received, value £170 7s. 6d., which 
they have placed to Buyers' credit, with many thanks. 

They, however, beg to point out that it is quite impossible 
to allow the £4 7s. 6d. deducted for cash discount, as the prices 
which they quoted were exceptionally low ; besides they 
made no charge for the cost of barrels, and it was understood 
that the total amount of the invoice would be remitted as soon 
as the wine had arrived in London. 

Sellers, therefore, ask Buyers to re-credit them with the 
above deduction, and they hope soon to be favoured with a 
further order, when this amount can be settled by adding it to 
the next remittance. 



EXERCISE 26. 

Buyers, in reply to Sellers' letter, beg to point out that no 
stipulation was made that the amount of the invoice was 
strictly " nett cash," and they therefore deducted 2J%, 
which is quite customary when paying for goods on arrival ; 
other wine growers aUow up to 6 months free of interest, 
so that the discount of 2J% deducted is nothing but a fair 
rebate for their early payment. 

Buyers consider their remittance to be in full settlement 
of the invoice, and they hope Sellers will agree to this, if they 
wish to receive further orders. 
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EXERCISE 27. 

Sellers acknowledge receipt of Buyers' letter No. 26. 
They are sorry that they omitted to state in the invoice the 
condition " Payable nett cash," and they will therefore agree 
to allow in this instance the 2^% deducted and have balanced 
the invoice in question. 

The loss of this amount lessens considerably their small 
profit on the transaction, after having made exceptionally low 
prices and charged nothing for the barrels. They therefore 
venture to hope that Buyers will soon place another, larger 
order, to compensate them for this extra allowance. 

Transaction No. 7. 
EXERCISE 28. (Re Letter No. 91.) 

Buyer instructs Forwarding Agents to ship Groods by 
first steamer sailing to the Philippine Islands to his Branch 
House in Manila ; one B/L is to go direct to consignee in 
Manila ; the two other copies, together with note of charges, 
are to be sent to Buyer. Insurance has been effected by 
Buyer. 

EXERCISE 29. (Re Letter No. 98.) 

Buyer writes to his London Bank, T?ie City Bank, asking 
them to remit for his account to Messrs. Chas. Hind dh Co., 
Nottingham, £218 16s. 9d., and debit his account under advice. 

EXERCISE 30. 

The City Bank, under date 8 October, inform Buyer of 
their having remitted to Sellers the amount of £218 16s. 9d., 
with which they have debited him in current account, due 
to-day. 



Digitized by VjOOQ IC 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 379 

Transaction No. 8. 

EXERCISE 31. (Re Letter No. 101.) 

Following up their letter of 8 October, Messrs. Smith ds 
Rowland of Leeds y under date of 15 November, beg to inform 
Buyer that they have just forwarded, through the medium of 
John Sutdiffe <b Son, Grimsby, one small case, containing 
five complete collections of novelties for the coming spring 
and summer season. They enclose price list, in which all 
requisite details are stated. 

Sellers have spared neither trouble nor expense in order 
to make the collections as attractive as possible, and they 
therefore trust that Buyer's travellers will obtain good results, 
to compensate Sellers for their outlays. 

To give Buyer some encouragement to push Sellers' goods, 
they have decided to allow him this season an extra discount 
of 2J%, if the orders on these collections amount to £1,500, 
and they hope that he will appreciate this. 



EXERCISE 32. 

Buyer, under date of 21 November, acknowledges receipt 
of Sellers' letter No. 31, also of the pattern collections, which 
he has just received, and for which he is very much obliged. 
The collections have indeed been got up very tastefully, and 
he assures Sellers that he will endeavour to attain the turnover 
stipulated in order to get the benefit of the extra discount 
promised, which would materially assist him to bear the 
heavy travelling expenses which are always incurred in 
carrying such collections. 
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EXERCISE 33. 

Buyer, under date 9 January, has much pleasure in handing 
enclosed Order No. 1, which he recommends to Sellers' par- 
ticular attention. As stated on order sheet, goods must be 
shipped by 15/20 March prox°., consigned to Heinrich Werder, 
Hamburg " Freiliafen,''* 

Buyer awaits confirmation of this order in due course. 

Further orders will follow very shortly. 

EXERCISE 34. 

Acknowledge receipt of above order, which is conform in 
every detail, and will be shipped in accordance with instruc- 
tions received. Sellers will be pleased to be favoured with 
the promised further orders, which will receive their very 
best attention. 

Transaction No. 9. 
EXERCISE 35. (Re Letter No. 102,) 

Sellers, under date 22 May, beg to enclose invoice for 
further sending of various sets of laces delivered complete, 
amounting to £93 7s. 5d., for which Buyers are to credit them. 

They are hurrying on the making of the sets remaining, 
and will make another shipment without loss of time. 

Above goods were shipped through Messrs, E. Sander- 
son <b Co, of this City, as usual. 

EXERCISE 36. (Re Letter No. 103,) 
Make out a credit note for 
72 doz. yds. of Lace, No. 1095, charged @ 2s. 9d. per doz. yds. 

instead of 2s. 8d. „ 
less 15% and 2J% discount. 
Due 22 May, 19.. 

* As these goods are for re-exportation to Scandinavia, and will be shipped from 
Hamburg, together with other goods (to save expenses), the sending must be addressed 
„Freihafen (=Free port) Hamburg " ; otherwise the German import duty will be levied 
on these goods. 
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EXERCISE 37. (Re Letter No. 105.) 

Buyers, in reply to Letter No. 105, under date 24 June, 
acknowledge receipt of further sending received in the mean- 
time, amounting to £46 3s. 7d., with which they have credited 
Sellers, with thanks. 

They would be very much obhged if Sellers would make 
a special effort to make sendings of complete sets, but if this 
is not always possible, they may send an incomplete set of 
various widths as soon as there is sufficient lace to make a 
parcel of about 20-30 kilogrammes. The chief point is that 
goods be dehvered without delay, as Sellers are now in the 
midst of the season and require goods most urgently. 

Of other contents of Sellers' letter. Buyers have taken due 
note, and they will transmit the remarks to their Mr. Thiele, 
who is still on his journey, as the complaint re sales to retailers 
emanated from him. 



EXERCISE 38. 

Sellers are in possession of Letter No. 37, contents of 
which they have duly noted. 

They are pleased to be able to enclose invoice for another 
shipment to the amount of £238 6s. 9d.; for which Buyers 
are to credit them. 

This sending completes most of the lace stated to be 
urgently required ; the delivery of the remaining lace they 
are hurrying on, and they enclose a hst of what is still pending 
execution, stating approximate date of delivery. Buyers 
may rest assured that no time will be lost in shipping these 
goods. 
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Transaction No. 10. 

EXERCISE 39. (Re Letter No, 107.) 

Buyers, under date 12 May, own receipt of Letter No. 107 
and thank Sellers for patterns received. They are sorry that 
the manufacturer will make no concession on the various 
numbers ; had he done so they would have been able to do 
a very nice business ; it seems that his competitors have 
brought out a cheap imitation of this class of lace, so they 
(Buyers) will now have considerable difficulties to contend with. 

Buyers have made a selection of the designs submitted, 
and they give the enclosed order for 9 sets, which must be 
executed very promptly. They must, however, make it 
a condition that the manufacturer reserves these sets to them 
for London, for at least 6-8 weeks, so that they may be the 
first in the market to show these goods and thus get an ad- 
vantage over their competitors. 

Buyers trust that the manufacturer will accept this 
proposal, and they are awaiting invoice. 

EXERCISE 40. 

Sellers, on 14 May, beg to thank Buyers for the order 
received by their favour No. 39, which will receive their very 
best attention, and they will be able to make a good sending 
in about three weeks. The manufacturer is quite willing to 
accept the proposal, and therefore will not show the selected 
patterns to any London House before end of June, but he 
considers the quantities ordered of Nos. 3790/6, 3718/26, 
3753/59, 3773/79, and 3617/21 somewhat smaU, and hopes 
that Buyers will see their way to double the quantities, in 
order to make it worth his while to reserve these sets, which 
would no doubt meet with a ready sale on the London market. 
They await a reply by return of post. 
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EXERCISE 41. 

On May 16th, Buyers write to Sellers (in reply to Letter 
No. 40), saying that they agree to double the quantity of 
the various numbers mentioned, and they hope to receive 
very soon an invoice for a good sending. Buyers are pushing 
these sets specially and will send a supplementary order very 
shortly. 

EXERCISE 42. 

Sellers, under date 29 May, acknowledge receipt of 
favour No. 41, and now have much pleasure in handing 
invoice of a sending of lace ordered, despatched to Buyers' 
address through forwarding agents, Messrs. Brasch dh Eothen- 
stein of Plauen, amounting to £128 10s. 9d., for which Sellers 
take the liberty of drawing upon Buyers, as usual, payable 
end of July, and commend the draft to Buyers' protection. 

Sellers hope to complete Buyers' order in about a fortnight ; 
in the meantime they will be very pleased to receive further 
orders. 

EXERCISE 43. 

Buyers are in possession of Letter No. 42, as well as of the 
shipment of laces, for which they are obliged, and which is to 
their entire satisfaction. 

The draft will be duly honoured upon presentation, but 
Buyers beg to point out to Sellers that they (Sellers) have 
forgotten to deduct 2^% for prompt payment, and therefore 
ask Sellers to deduct the £3 4s. 3d. from their next draft. 

Buyers enclose a further order which they recommend to 
Sellers' prompt attention. 
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EXERCISE 44. 

Sellers thank Buyers for new order contained in letter 
No. 43, which will be executed in 2-3 weeks. 

They (Sellers) are sorry that they overlooked deducting the 
2J% extra discount from their draft, and they will take this into 
account when drawing against the next sending. They beg 
to apologise for this oversight. 



Transaction No. 11. 

EXERCISE 45. (Re Letter No. 109.) 

Make out credit-note for 5 yards Coating No. 2722 @ 6s. 9d. 
less 10% discount. 

EXERCISE 46. (Re Letter No. 111.) 

(a) Buyer, under date 24 November, acknowledges receipt 
of Letter No. Ill, and is sorry to say that he cannot keep 
the 2 pieces Orion Satin in question, as for the particular 
purpose these goods are required they must be 48^ wide. 

He has handed over the 2 pieces to Sellers' agent, Mr. 
Albert Oaugler, as requested, and asks Sellers to send him a 
credit-note for the goods, inclusive of Marks 48.30 for German 
import duty and Marks 14.30 for proportionate freight dis- 
bursed by him. 

Make out a credit-note for : 

(6) No. 5885 48" Orion Satin 52^ and 53 yds. @ 6s. 6d. less 
10% discount, adding Marks 48.30 and 14.30 at exchange of 
20.42 per £. [See Hooper dh Graham, Import and Export 
Trade, Exchange Calculations, page 30.] 
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EXERCISE 47. 

Sellers, in reply to Letter No. 46, are very sorry to learn 
that Buyer has ho use for the 2 pieces of Orion Satin wrongly 
sent, and they now enclose a credit-note for goods handed 
over to their agent, inclusive of their disbursements for duty 
and freight. 

Sellers will be pleased to send 2 pieces of 48" and they ask 
Buyer to let them know whether they are to do so ; they 
could send these 2 pieces in about 10 days. 

EXERCISE 48. 

In reply to letter No. 47, Buyer acknowledges receipt of 
credit-note, for the amount of which he has debited Sellers' 
account. 

For the present he does not wish to receive 2 pieces 48" 
in exchange for the 42" Orion Satin wrongly sent, as he has 
sufficient stock of these Satins, but when occasion arises he 
will not fail to send orders. 

Transaction No. 12. 

EXERCISE 49. (Re Letter No, 115.) 

Buyers, under date 31 October, acknowledge receipt of 
Letter No. 115, and write to say that they are extremely sur- 
prised at Sellers' refusal to allow the claim, as their Mr. 
Nalewki distinctly stipulated for 10% discount on the Hand- 
kerchiefs in question, otherwise he would have never bought 
them. Buyers, therefore, insist upon payment of the difference 
viz., 5% on £103 19s. 6d. = £5 4s. Od. 

They now enclose cheque on London for £213 6s. 9d., 
in settlement of invoice of 25 July 19.. of £218 lOs. 9d., 
asking Sellers to send a receipt in due course, 
cc 
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EXERCISE 50. 

Sellers are in possession of Letter No. 49, enclosing cheque 
for £213 6s. 9d., which they have passed to Buyers' account, on 
% of invoice of 25 July last for £218 10s. 9d. 

Sellers must strongly protest against the deduction made 
by Buyers of £5 4s. Od. for alleged difference of discount on 
Handkerchiefs in question, as the goods were sold to Mr. 
Nalewki with 5% only. Not only Mr. Burgess, but also 
the manager of their Handkerchief Department, Mr. Ward, 
distinctly remember having stipulated for 5% ; it is true 
that Mr. Nalewki wanted 10%, but this was refused by both 
Mr. Burgess and Mr. Ward, as indeed it would be quite im- 
possible to allow such a discount unless they wanted to work 
at a loss. 

Sellers handed Mr. Nalewki a copy of his order on which 
5% is distinctly mentioned, and which is binding, so there can 
be no dispute whatever on this point. They, therefore, must 
ask Buyers to pay the amount of £5 4s. Od. to their agent in 
Warsaw, Mr. Moritz Goldberg, and unless Buyers do so, they 
will be compelled to close the account. Sellers like to do their 
business in a straightforward manner and they will not sub- 
mit to such arbitrary deductions as made by Buyers ; had there 
been the least doubt about the discount granted on their part, 
Sellers would have willingly given buyers the benefit, but as 
they are quite sure of having agreed to 5% only, they expect 
Buyers to fulfil their obligation. 
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IV.— CORRESPONDENCE RELATING TO PAYMENTS, 
DRAFTS, ACCOUNTS CURRENT, DUNNING, etc. 

Transaction No. 1. 
EXERCISE 1. (Re Letter No. 120.) 

Buyers, under date 23 September, acknowledge receipt 
of Letter No. 120, of which they have taken note with thanks. 

They now have pleasure in enclosing a farther remittance 
for £120 Os. Od. at sight on London, and ask Sellers to kindly 
acknowledge receipt in due course. 

Buyers also enclose another order which they commend to 
Sellers' attention. 

EXERCISE 2. 

Sellers, on September 25th, return cheque received for 
£120 Os. Od. on London, as Buyers omitted to endorse it in 
favour of Sellers. 

The order enclosed in Letter No. 1 is receiving every 
attention, and will be executed in 2-3 weeks. 

EXERCISE 3. 

Buyers acknowledge receipt of Letter No. 2 and now beg 
to return cheque in question, £120 Os. Od. on London, duly 
endorsed, and ask Sellers to kindly excuse oversight. 

Of other contents of Sellers' letter, Buyers have taken 
due note and are obliged. 
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EXERCISE 4. 

Sellers, on 30 September, are in receipt of Letter No. 3, 
coveringj£l 20 Os. Od. payable at sight on London, duly endorsed, 
which they have passed to Buyers' account, with many thanks. 

Transaction No. 2. 

EXERCISE 5. (Re Letter No, 122.) 

Sellers, under date 10 April, inform Buyers that they duly 
received their letter of 13 March, of which they have taken 
due note, and they now await the remittance promised. 

EXERCISE 6. 

Buyers, in reply to Letter No. 5, on 17 April, beg to en- 
close cheque on London for £200 Os. Od., which Sellers are to 
place to Buyers' credit on account. Buyers will endeavour 
to make another remittance very shortly. 

EXERCISE 7. 

Sellers own receipt of Letter No. 6 with cheque, value 
£200 Os. Od. on London, which they have passed to Buyers' 
credit, with thanks. 

They are somewhat surprised at the smallness of the 
remittance, considering that nearly £400 is now overdue, and 
they must insist upon another payment being made by the 
end of the month, otherwise they will be compelled to put a 
sight draft in circulation. The profit Sellers make on goods 
sold is so little that they must see to their money coming in 
promptly, otherwise it would not be worth their while to do 
the business. 
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Transaction No. 3. 



EXERCISE 8. 

Buyers, in reply to Letter No. 124, beg to point out to Sellers 
that a term of 6 months free of interest is granted to them 
by all the other houses, from whom they buy similar goods, 
and they hope that Sellers will be able to do the same, otherwise 
Buyers would find it more to their interest to cover their 
requirements through other channels in future. Hitherto, 
Buyers have given Sellers the preference, and they will be 
pleased to continue to do so, if Sellers allow Buyers equal 
terms. Buyers therefore must ask Sellers to cancel the balance 
claimed. 



EXERCISE 9. 

In reply to Letter No. 58, Sellers are sorry to say that they 
cannot see their way to accede to Buyers' request to allow 
6 months free of interest. Sellers do not mind waiting 6 months 
for remittance in payment of their invoices, but if Buyers 
take that time. Sellers must insist upon payment of 3 months' 
interest at the rate of 6% p.a., as the utmost they can allow 
is three months free only. If other houses allow of a longer 
period free, they must cover themselves for the 1J%, which 
a further 3 months would mean, by some other means, perhaps 
by raising the prices. Sellers' quotations are based upon 
a 3 months free credit only, which admit of no loss of interest 
for delays in payment, and they therefore must ask Buyers 
to carry forward the balance claimed. 
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TransadJon No. 4. 

EXERCISE 10. (Re Letter No. 125.) 

Buyers, under date 30 June, enclose a draft for £464 10s. 4d. 
per 15th August on London, in settlement of account to date, 
as per statement at foot, receipt of which Buyers are to 
acknowledge. 



Statement — 








19.. 




£ s. 


d. 


May 24. 


Your invoice 


. . 74 18 


7 


June 7. 


>> >> 


. . 213 18 


9 


„ 13. 


>> >> 


.. 175 13 







£464 10 


4 



EXERCISE 11. (Re Letter No. 126.) 

Sellers acknowledge receipt of Buyers' letter. No. 126, and 
are somewhat surprised that Buyers still refuse to pay the 
amount of £6 6s. 2d. deducted some time ago for late delivery 
of yarns, after the explanation Sellers' agent had given to 
Buyers on this subject. Sellers can only repeat that they 
had entered into no formal contract to deliver the yams 
ordered on 15 February certain, as the spinner could give 
them only an approximate date for delivery ; the delay of 
3 weeks in delivering these yarns could not be avoided, owing 
to the break-down of some machinery, of which Sellers advised 
Buyers at the time. 

Had Sellers bound themselves to deliver the yams in 
question on February 15th prompt, they would not hesitate 
one moment to grant fair compensation, but as they did 
not do so, they must in fairness expect Buyers to withdraw 
their claim, and they therefore ask them to carry forward 
the amount deducted. 
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Transaction No. 5. 

EXERCISE 12. (Re Letter No. 127.) 

Sellers, under date II November, inform Buyer that they 
have taken the liberty of drawing upon him for £266 19s. Od. 
per II February, 19.., payable at exchange as per endorse- 
ment, in settlement of invoices as per statement at foot, and 
recommend their draft to his protection. 

Sellers wiU be pleased to be favoured with further orders, 
which will receive their very best attention. 
Statement — 

19.... £ s. d. 

July 14. Our invoice . . . . 180 9 6 

„ 24. „ „ .. .. 84J6 6 

£265 6 
Interest from 3 1st August to llth 

November (72 days), @ 6% . . I 13 

£266 19 



EXERCISE 13. (Re Letter No. 128.) 

Buyer, in reply to Letter No. 128, begs to inform Sellers 
that their draft for £266 19s. Od. per II February prox^, 
has this day been presented to him for acceptance ; in ac- 
cordance with Sellers' wishes he accepted the draft, to avoid 
expenses by a refusal, and he has debited Sellers with £1 13s. Od. 
for the amount of interest included in this draft, which Sellers 
are to deduct on the next occasion. 

Transaction No. 6. 

EXERCISE 14. (Re Letter No. 134). 

Buyers, in reply to Letter No. 134, dated 23 November, 
are sorry to see that Sellers refuse to meet their wishes re 
3 months free of interest on former transactions. 
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In opening the business with Sellers, Buyers informed 
Mr. Dorrien (the Sellers' traveller) that they expected a credit 
of 3 months free of interest ; it is true that he pointed out 
that Sellers allow, as a rule, only 30 days free, but he took the 
order, being anxious to secure Buyers' business, and nothing 
else had been mentioned to Buyers on the subject until they 
found, on verifying the extract of account current received 
middle of July, that interest was charged after 30 days ; 
having been very busy lately. Buyers had no time to examine 
account current before now, otherwise they would have claimed 
before. 

Buyers, as already mentioned, agree to pay interest in 
future after 30 days, but they expect Sellers to cancel the 
interest charged on former transactions, and unless Sellers do 
so, Buyers would be obliged to limit or discontinue their 
business with Sellers, as they think that their claim is justified 
in every respect. 

Buyers now await a decisive answer. 



EXERCISE 15. 

Sellers, in reply to Letter No. 64, can only refer to their 
Letter No. 132 (of 14 November), in which they pointed out 
to Buyers that their agent, Mr. A. Bauer, had been instructed 
to notify Buyers, that 30 days free only could be allowed, and 
from what Sellers can understand, this information had been 
duly conveyed to Buyers by him. 

However, in order to terminate this rather unsatisfactory 
correspondence. Sellers are willing to split the difference in 
question and they enclose a credit-note for £3 14s. 6d., hoping 
that this wiQ be appreciated by Buyers, and Sellers await 
with pleasure the favour of their further orders, which will 
receive Sellers' best attention. 



Digitized by VjOOQ IC 



GERMAN COMMERCIAL PRACTICE 393 

EXERCISE 16. 

Buyers received Letter No. 65, enclosing a credit note for 
£3 14s. 6d., which they have placed to the debit of Sellers. 

Buyers, too, do not find it an agreeable work to correspond 
further on the subject, and they therefore accept the credit 
note as a compensation for the interest charged in account 
current per 30 June. 

As soon as opportunity offers. Buyers will give a further 
order. 

Transaction No. 7. 

EXERCISE 17. (Re Letter No. 136.) 
Buyers in reply to Letter No. 136, can only repeat that the 
charge made for packing is enormous and out of all proportion 
to the proper value of the material. Buyers receive sendings 
from other quarters daily, and the charges on them do not 
amount to half so much as Sellers have invoiced. Buyers 
therefore ask Sellers to look into this matter again, as there 
must be some mistake, and to send a credit note for an adequate 
reduction. 

Buyers at the same time enclose a cheque for £50 on 
London, to be credited under advice. 

. EXERCISE 18. 

Sellers, in reply to Letter No. 67, have carefully looked into 
the charge made for packing expenses, and they found that 
no mistake was made in this item, the material used being of 
the very best ; besides. Buyers must not forget that the fancy 
boxes specially ordered by them are rather expensive, and 
cannot be produced at a lower figure than that charged. 

However, in order to meet Buyers, Sellers are willing to 
make an allowance of £1 Os. Od., and they enclose a credit 
note, hoping that this abatement, which constitutes an actual 
loss for Sellers, will meet the case. 

Remittance for £50, cheque on London, has been credited 
with many thanks, 
ccl 
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Transaction No. 8. 
EXERCISE 19. (Re Letter No. 139.) 

Dr. Lvdivig Stcll of Frankfort o/M., under date of 3 January, 
has pleasure in acknowledging receipt of Sellers' letter. No. 139, 
enclosing various documents relative to the affairs of Carl 
Philo, Borne dh Co., with which he will do the needful. 

A statement of assets and liabilities of the debtors, which 
has been prepared by the official accountants, shows that a 
dividend of 50% will be paid, provided that the debtor's 
outstandings will all be realised. 

As soon as a final arrangement has been arrived at. Dr. 
Stoll will revert to the matter. 

EXERCISE 20. 

Sellers are obliged to Dr. Stoll for his favour of 3rd of 
January, of which they have taken due note. As the amount 
in question is very small, Sellers are quite agreeable to accepting 
a dividend of 50% (=10s. in the pound), in case debtors 
are anxious to secure an extrajudicial arrangement. 

Sellers are now awaiting further news on the subject. 

Transaction No. 9. 
EXERCISE 21. (Letter preceding A^o. i4^.) 

Sellers, under date 20 February, write to Buyers saying 
that no doubt it will have escaped their attention that the 
invoices of last September are still unpaid, and Sellers therefore 
take the liberty of calling Buyers' attention to this fact. 

At the same time, Sellers beg to offer their services to Buyers, 
and they would be pleased to be favoured with a further order, 
which will receive every attention. 
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EXERCISE 22. (Re Letter No, 142.) 

Sellers are in receipt of Buyers' letter, No. 142, and in reply- 
beg to say that they agree to waiting till middle of next month, 
but trust that Buyers will keep their promise, as Sellers cannot 
afford to give such long credits, considering their small profit 
on goods sold. Their terms are cash, that is to say their 
invoices must be paid at end of the month (month of invoice 
not included), and Sellers must insist upon Buyers strictly 
adhering to this condition in future ; the payment of interest, 
which Buyers offer for a long credit, is no equivalent to Sellers 
for their capital, and they must see to a quick turnover, 
where their principal profit lies. 

EXERCISE 23. 

Buyers, on 18 May, acknowledge Sellers' letter. No. 72, 
for which they beg to thank them, and they will in future 
make special efforts to adhere to Sellers' terms ; the present 
stagnation in trade was the only reason why Buyers were 
unable to pay as promptly as they desired, as their outstanding 
monies are very hard to recover. 

Buyers have now much pleasure in enclosing a cheque for 
£306 16 9, in settlement of account as per details below, 
and ask Sellers to kindly acknowledge receipt in due course. 

Invoice of 3 September 19. . . . 

28 

,, ^o ,, .... 

Value 31 December 

Interest @ 6% to 18 May (138 days). 



EXERCISE 24. 

Sellers acknowledge receipt of above remittance with best 
thanks, and have taken due note of Buyers' letter as regards 
settlement of future orders, which they will be pleased to receive. 



£114 6 


9 


185 12 





£299 18 


9 


6 18 





£306 16 


9 
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v.— CORRESPONDENCE RELATING TO ENQUIRIES 

MADE ABOUT FIRMS, AND INFORMATION 

SUPPLIED. 

EXERCISE 1. 
(Letter preceding No, 146 and relating to No. 51.) 

Enquire from Ferdinand Milller <Sc Co. of Elherfdd about 
the standing of S. Zwolle, Amsterdam, who has given BarUett 
db Sons, Bradford, an order amounting to about £360. 

EXERCISE 2. 

(Letter preceding No. 146 and relating to Nos. 137 and 139.) 

Carl Philo, Borne dh Co. of Frankfort on the Main are desirous 
of doing business with Thornbury, Lowe ds Co., Ltd., Man- 
chester, and have given Passavant Oebruder of Basle as reference. 
Thornhury, Lowe dj Co. Ltd., therefore ask Fassavant Gebruder 
whether they consider the named firm good for about £400. 

EXERCISE 3. 

(Letter preceding No. 149 and relating to No. 4 Exercises, 
2 Correspondence with Agents, page . . .) 

Wilford dk Cox of Bradford enquire from WillihaM db Cohn 
of Brunswick about J. Junghaus, Bucarest, asking them 
whether they consider him a suitable agent ; Wilford db Cox 
would also like to know if Junghaus is possessed of means, 
so that they might now and then entrust him with encashments. 
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EXERCISE 4. 

(Letter preceding No. 150 and relating to No. 4, Exercises, 
2 Correspondence with Agents, page ...) 

Wilford dc Cox of Bradford ask Wertheimer <Sc Ehhardt of 
Brandenburg for information about J. Junghaus, Bucarest, 
who applied for their agency. They would like to know 
whether Junghaus is well introduced to the best customers of 
Bucarest, and whether he is very careful in making sales, 
as Roumania is rather a risky market, and they would only 
appoint an agent if they knew that their interests are in 
safe hands. 

Wilford <& Cox also ask if Junghaus is in a position to offer 
a guarantee, in case he should make purchases for his own 
account. 
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VI.— CORRESPONDENCE RELATING TO SUSPENSION 
OF PAYMENT, 

EXERCISE 1. 

(Letter from Brandon dj Wdler of London to their agent, 
Heinrich Blanks Leipzig.) 
Brandon <Sc WeUer, under date 4 March 19.., without 
referring to current correspondence, enclose a circular, which 
they just received from Friedrich Gerhardt of Leipzig an- 
nouncing his insolvency. 

B. dc W. are exceedingly surprised at this news, as H. Blank 
has always spoken highly of debtor, and on the strength of this 
they did not hesitate to execute all the orders debtor sent, some 
of which were executed only a few months back. They trust 
that debtor's position is not a serious one, so that no loss will 
be incurred, and they ask Blank to represent them at the 
creditors' meeting on 12th inst., as mentioned in the circular. 
From the enclosed statement of account. Blank will see that 
debtor ow^ £340 16s. 9d., to which interest at the rate of 
6% p. a. is to be added (from the date of invoice to day of 
payment) ; they also enclose a power of attorney* in case 
Blank should require one. 

B. dh W. are anxiously looking forward to a detailed 
report on the position of their debtor. 
Statement of Account : 
19.. 

Amount of invoice 



September 
October 


14. 

28. 


December 


16. 


19.. 




January 
February 


18. 

4. 

16. 



e . . £34 17 
26 16 

54 8 


9 

2 


64 3 

84 7 
76 3 


7 
6 
9 


£340 16 


9 



* For specimen of Power of attorney see Letter No. 139, page 213. 
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EXERCISE 2. 

Heinrich Blank, on March 7th, begs to acknowledge 
receipt of Brandon <Sc Welter's letter with enclosure relating 
to Friedrich Gerhardt. 

He is exceedingly sorry for this occurrence, but no one 
expected that difficulties would ever arise, as debtor was 
supposed to be very wealthy and gave to each of his four 
married daughters a dowry of about 60,000 Marks, besides 
having paid off his former commanditaires, Messrs. Werner 
<So Haupt of Hamburg. Indeed, debtor's provisional balance 
sheet shows a surplus of about 320,000 Marks over his liabilities, 
which amount to about 830,000 Marks. In certain quarters, 
however, it is feared that his stock and buildings with machinery 
figure for an excessive amount, but nothing definite can be 
stated until the whole situation is examined, and Blank must 
reserve any further comment until after the creditors' meeting, 
when he will report promptly. 

Blank at the same time assures Brandon <fc Weller that he 
will do his very best to safeguard their interest in the most 
effective manner. 

EXERCISE 3. 

Referring to his letter of 7th inst., Heinrich Blank begs to 
inform Brandon <Sc Weller that the meeting of creditors in the 
affairs of Friedri^^h Gerhardt has just taken place. Debtor 
asked for a postponement for three years, engaging himself 
to pay off his debts by 6 equal half-yearly instalments, without 
payment of interest and without offering any guarantee. 
This was rejected by the majority of creditors represented, 
and after a lengthy discussion, debtor proposed that he would 
undertake to pay a dividend of 66f % within 12 months from 
day of acceptance by his creditors, paying 15% cash down, 
and the remainder by debtor's acceptances at 4, 8 and 12 
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months' date, including interest at 5% p.a. and covered by 
the guarantee of the bankers, J, Baruch dj Co of this City. 

Most of the creditors present favoured this second proposal ; 
which, considering the actual situation of the affairs of Ger- 
hardt, seems to be very acceptable and in the interest of all 
the creditors. If the case should be thrown into the bank- 
ruptcy court. Blank is sure that no 50% can be expected, 
as the large stock and buildings with machinery will not realise 
half of their real value, as experience has shown in similar cases. 

Blank is indeed very sorry for this occurrence, that B. cf? W. 
should have to lose, but no blame can be attached to him, 
as G. enjoyed general confidence to the very last minute, 
and everybody gave him credit for what he asked for ; the 
crisis was chiefly brought about through Gerhardfs bank, 
which suddenly Avithdrew the credit. 

Blank is now awaiting Brandon tSc Wdler's instructions 
how to act in the matter. 

EXERCISE 4. 

Brandon tSc Weller, under date 20th March, own receipt 
of Heinrich Blank^s letter of 12th inst., of which they have 
taken due note. They cannot quite agree with him as to the 
acceptance of the proposition made by debtor, and they 
insist upon debtor paying at least 75% cash. They contend 
that debtor should have known his real position long ago, 
and he should not have aggravated his liabilities by further 
purchases ; two-thirds of the amount of his indebtedness 
date back only a few weeks, when he must have foreseen 
coming events, and receiving further goods under such cir- 
cumstances can only be termed open fraud. 

B. dh W. must therefore ask H, Blank to see that debtor 
makes a better offer, otherwise they would prefer that ke 
should go into the bankruptcy courts, even at the risk of 
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recovering less ; they would then at least have the satisfaction 
of knowing that the whole situation would be properly in- 
vestigated. 

B, dj W, are also writing to debtor's former commanditaires 
of Hamburg, Messrs. Werner ds Haupt, who are business 
friends of theirs, to have their opinion on the matter. 



EXERCISE 5. (Re Letter No, 154.) 

Brandon dj Wdler, on March 27th, referring to their 
letter of 20th, write to Heinrich Blank with respect to affairs 
Friedrich Gerhardt, saying that after mature reflection they 
have decided to accept debtor's proposal of 66f %, if no higher 
dividend can be obtained, but the amount must be paid in 
cash. 

They therefore ask Blank to convey to debtor this decision, 
upon the acceptance of which depends their consent to a 
voluntary arrangement ; if debtor should refuse this con- 
dition, they would be compelled to make him bankrupt. 

B. ds W. now await a decisive reply. 

EXERCISE 6. 

Heinrich Blank, in reply to Letter No. 5 on April 2nd 
begs to inform Brandon dc Weller that he has made every 
effort possible to induce Gerhardt to pay the proposed dividend 
of 66f % in cash, but he is sorry to say that he has not suc- 
ceeded ; the composition has to be signed by all the creditors 
accepting the terms of the arrangement already stated, and 
no preference can be given to any of the creditors. However, 
after a lot of work and diplomacy, H. Blank succeeded in 
securing an extra dividend of 10%, which debtor promises 
to pay him secretly as soon as Brandon db Weller have given 
their consent to the terms officially stated. 
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H, Blank thinks that Brandon db Weller will do best to 
accept this proposal, as it is very favourable indeed, con- 
sidering the circumstances ; the three acceptances at 4, 8 and 
12 months' date will certainly be met, as they are covered 
with the guarantee by the well-known bankers J. Baruch dh 
Co., and the first instalment of 15%, plus 10% extra, would be 
paid in cash at once. 

H. Blank mentions that the case is rather an unfortunate 
one, and he is sure that Brandon dh Weller's interests are safe- 
guarded by agreeing to the above proposal. He now awaits 
their final decision in this matter. 

EXERCISE 7. 

In reply to Letter No. 6, Brandon da Weller inform Heinrich 
Blank that they consent to accepting the terms stipulated, 
viz., 15% & 10% payable in cash, and acceptances for 17f % 
at 4 months' date, 17% at 8 months' date, and 17% at 12 
months' date, which are to be guaranteed by Messrs. J. 
Baruch <&; Co., interest to be added at the rate of 5% p. a. 

Brandon db Weller ask H. Blank to do the needful, and they 
hope that a cheque for the first instalment and the extra 
dividend of 10% will soon come forward. 

EXERCISE 8. 

Heinrich Blank acknowledges receipt of Letter No. 7, of 
which he has taken due note. He already signed the com- 
position, in consequence of Brandon dh Wdler^s authorisation, 
and he hopes to be able to send a cheque for the first dividend 
in a few weeks, when all the creditors will presumably have 
agreed to the terms. 

Friedrich Gerhardt wishes H. Blank to transmit to Brandon 
db Weller his most hearty thanks for the assistance they 
afforded him by accepting the terms ojr^be^ eeajgosition. 

/ OP THF -^ 

'UNIVERSITY 



V ^ ^^ 



^^ 'roRK\J 



V.-ABBREVIATIONS USED 
IN GERMAN CORRESPONDENCE. 
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ABBREVIATIONS. 





GERMAN. 


It 


= zu,. bei. 


a. a. 0. 


= an anderen Orten. 


abds. 


= abends. 


a/ 


= auf. 


a. c. 


= £mni currentis, laufenden Jahres. 


a. d. 


= a dato, von heute an. 


a. D. 


= ausser Diensten. 


Adr. 


= Adresse. 


A. G. 


= Aktien-Gesellschaft. 


Anw. 


= Anweisung. 


a. p. (a. pto) 


= anno passato, des vergangenen Jahres 


Art. 


= Artikel. 


a. St. 


= alten Stils. 


Aufl. 


= Auflage. 


a/v 


= a vista, nach Sicht. 


b/ 


= bei. 


Bd. 


= Band. 


Bchhdlg. 


= Buchhandlung. 


beif. 


= beifolgend. 


bes. 


= besonders. 


betr. 


= betreffend, betreffs. 


bez(ugl). 


= beziiglich. 


bezw. 


= beziehnngsweise. 


Bk. 


= Baiik. 


br(osch). 


= broschiert. 


btto. 


= brutto. 


ca. 


= circa, imgefahr. 


cm. 


= Centimeter. 


Com. 


= Commission. 


Co. (Ci«) 


= Compagnie. 


crt. 


= currentis. 


Cr. 


= Credit(or). 


Cto ot 


= Conto-Corrent. 


Ctr. 


= Centner. 


D. B. 


= Durch Boten. 


d. d. 


= de dato. 
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Dec. 


= Decort, Abzug. 


dergl. 


= dergleichen. 


D. G. 


= Durch Giite. 


d. h. 


= das heisst. 


d. i. 


= das ist. 


div. 


= diverse. 


d. J. 


= dieses Jahres. 


d. M. 


= dieses Monats. 


do. 


= ditto. 


d. 0. 


= der Obige. 


Dzd. (Dtz.) 


= Dutzend. 


ds. 


= dieses. 


ebendas. 


= ebendaselbst. 


eff. 


= effektiv. 


Einl. 


= Einlage. 


einl. 


= einliegend. 


Erb. 


= Erben. 


erg(eb). 


= ergebenst. 


E. V. 


= Eingang vorbehalten. 


Ew. 


= Euer. 


f. 


= fein. 


fif. 


= fein fein. 


f.a.b. 


= frei an Bord. 


Fab(r). 


= Fabrik(ant). 


Fakt. 


= Faktiira. 


fl. h. 


= hollandischer Gulden (Florin) 


fl. o. 


= osterreichischer Gulden. 


f. a. h. 


= frei ab hier. 


Fol. 


= Folio, Seite. 


Fr(s)., Fs., Fes 


= Frank(en). 


fr., fco. 


= franko. 


freibl. 


= freibleibend. 


Frl. 


= Fraulein. 


g 


= Granun. 


Gebr. 


= Gebriider. 


gef(l). 


= gefalligst. 


geh. 


= geheftet. 


Gew. 


= Gewicht. 


gez. 


= gezeichnet* 


Gr. 


= Gross. 


Hdlg. 


= Handlung. 
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hi. 


= Hektoliter. 


hofl. 


= hoflichst. 


i. d. J. 


= in diesem Jahre. 


i. A. 


= im Auftrage. 


iU. 


= illustriert. 


i. V. 


= in Vertretung. 


jahrl. 


= jahrUch. 


jvin., jr. 


= junior. 


Kap. 


= Kapital, Kapitel. 


kg. 


= Kilogramm. 


kgl. 


= koniglich. 


Kgr. 


= Konigreich. 


K. K. 


= Kaiserlich koniglich. 


km. 


= Kilometer. 


k. Mts. 


= kiinftigen Monats. 


k. S. 


= kurze Sicht. 


Lfg. 


= I^eferung* 


1. J. 


= laufenden Jahres. 


1 


= liter. 


1. R. 


= laufende Rechnimg. 


1. S. 


= lange Sicht. 


It. 


= laut. 


M 


= Mark, Meile. 


m/ 


= mein. 


m 


= Meter. 


M. A. 


= Mangels Annahmo. 


m. b. H. 


= mit bindender Haftpflicht. 


Mk. 


= Mark. 


mm. 


= Millimeter. 


m. o. w. 


= mehr oder weniger. 


M. Z. 


= Mangels Zahlung. 


n. 


= netto. 


Nachm. 


= Nachmittags. 


N. B. 


= Notabene. 


Nachf. 


= Nachfolger. 


n. J. 


= nachsten Jahres. 


n. M. 


= nachsten Monats. 


n. S. 


= nach Sicht. 


n. St. 


= neuen Stils. 


o/ 


= Order. 


o. K. 


= ohne Kosten. 
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ord. 


= ordinar. 


o. W. 


= ohne Wert. 


P- 


= per, pro. 


Pa. 


= Prima (la). 


p. a. 


= per annum. 


pass. 


= passato. 


p. c. 


= Procent. 


Pf., Pfg. 


= Pfennig. 


Pfd. 


= Pfund. 


p. M. 


= per Monat. 


p. M. 


= pro mille. 


P.P. 


= praemissis praemittendis 


p. p. (p. pa , 


ppa) = per procura. 


pr. Adr. 


= per Adresse. 


pr. compt. 


= per comptant. 


Prov. 


= Provision. 


P. T. 


= pleno titulo. 


qm. 


= Quadratmeter. 


R. 


= Rechnung. 


Rab. 


= Rabatt. 


resp. 


= respektive. 


Rim. 


= Rimesse. 


R. W. 


= Reichswahriing. 


s. 


= siehe. 


S. 


= Seite. 


s. d. 


= siehe dieses. 


Sec. 


= Secunda. 


S. E. & O. 


= salvo errore et omissione. 


sel. 


= selig. 


sen., sr. 


= senior. 


s. n. S. 


= siehe nachste Seite. 


sogen. 


= sogenannt. 


spf. 


= superfein. 


S. T. 


= salvo titulo. 


St. 


= Steamer ; Stiick. 


Str. 


= Strasse. 


s. Z(t). 


= seiner Zeit. 


t. 


= Tonne. 


tagl. 


= taglich. 


Tg. 


= Tag. 


Tr. 


= Tratte. 
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Trap. 


= Transport. 


u/ 


= unser. 


U., Ulto 


= ultimo. 


u. a. 


= unter anderem. 


u. a. m. 


= imd anderes mehr. 


u. a. 0. 


= und an anderen Orten. 


u. A. w. g. 


= um Antwort wird gebeten 


iibl. 


= iibUch. 


u. dgl. 


= imd dergleichen mehr. 


U. 8. f. 


= und so fort. 


u. s. w. 


= imd so weiter. 


u. u. V. 


= unter iiblichem Vorbehalt. 


V. 


= Vide. 


V. 


= vom. 


Val., Va 


= Valuta. 


va 


= vista. 


verehrl. 


= verehrlich. 


v(er)gl. 


= vergleiche. 


verm. 


= vermittelst. 


V. J. 


= vorigen Jahres. 


V. M. 


= vorigen Monats. 


vorm. 


= vormals. 


W/ 


= Wertes. 


w/ 


= wert. 


Wohlgeb. 


= Wohlgeboren. 


wohUobl. 


= wohUobHch. 


W. S. g. u. 


= wenden Sie gefalligst um. 


Wwe 


= Witwe. 


z. 


= ZoU. 


z. B. 


= zum Beispiel. 


Ztg. 


= Zeitung. 


z. V. 


= zur Verfugung. 


zw. 


= zwischen. 


z. Z(t). 


= zur Zeit. 
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